Otra forma de financiacion

EL easing

I “leasing” es una

alternativa muy a tener
en cuenta a la bora de
financiar la adquisicion de
cualquier bien de inversion,
ya sean edificios,
instalaciones, berramientas
y equipos, vebiculos, etc. y
consiste en el pago de un
alquiler con una opcion de
compra al final del contrato.

Por Juan C. Blanco
Vazquez

vando se ha tomado la decision de

adquirir un nuevo equipo o la reno-

vacién de los ya existentes, el em-
presario puede optar por comprarlo o ol
quilarlo mediante un conirato de “leasing”
(del inglés “to lease”, arrendar].

Para comprar, la empresa debe dispo-
ner de liquidez suficiente o acudir a una
enfidad financiera y obtener un préstamo
o crédito, debiendo fener ademds alguna
garantia que asegure el buen fin de la
operacion.

Para alquilar se puede acudir a una enti-
dad financiera de “leasing” y formalizar el
contrato, que consiste en la compra, por
parte de la entidad financiera, del bien
elegido por el cliente-usuario, el cual pase-

rd a s disposicion, y a cambio deberd
abonar las cuotas pactadas por el periodo
de duracién del conirato. Al final del mis-
mo, puede hacer fres cosas: ejercer la
opcion de compra, realizar un nue-
vo contrato sobre el valor residual
o devolver el bien a la compaiia de
“leasing”; el cliente o arrendatario elegi-
ra lo que mds le interese.

Esfe fipo de “leasing” es el mas comin.
También se denomina “leasing financiero”.

Para algunos productos como es el caso
de automéviles, el propio distribuidor se
pone en contacto con una compaiiia de
“leasing” ofreciendo a sus clientes el llo-
mado “leasing operafivo” que comprende
ademas de la financiacion del bien, la
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CUADRO 1
RESUMEN DE TRAMITES

importe.
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general, estas enildudes financieras solo reahzan confratos de t}emsmg finoncieros

‘bienes afectos a actividades empresariales o profesionales.

Con esta documentacién, y teniendo en cuenta las necesidades del cliente en cuanto a duracién

del contrato y cuantia de las cuotas, el contrato podrd estar preparado para su firma en un plazo
de fres o cuatro dias, desde la presentacion de la documentacion, dependiendo de la cuanfia del

EI contrato de
“leasing” consiste en
un alquiler de bienes
de capital productivo
con derecho a ejercer
la opcion de compra
al final del contrato.

a

prestacion de ofros servicios (seguro, man-
tenimiento del vehiculo, efc.] cuyo valor se
incluyen en las cuoas del contrato de “lea-
sing”.

En este articulo nos referimos solo al “le-
asing financiero”.

OPERATIVIDAD

El pago de las cuotas suele ser mensual,
pero puede establecerse otra periodici-
dad. Se calculan en base al importe nefo
de la operacion (sin incluir el IVA), la dura-
cion del contrato y el fipo de interés. Ge-
neralmente son cuofas idénticas y el valor
residual que se fija para la opcidn de com-
pra suele coincidir con el importe de una
cuota.

La primera cuota se paga a la firma del

contrato y el resto a su vencimiento men-

sual. Las cuotas estan compuestas por las
siguientes partidas:

- Parte correspondiente a la amortiza-
cion del capital financiado.

- Parte correspondiente a los infereses.

- El IVA correspondiente a ambas.

¢{QUE BIENES PUEDEN
FINANCIARSE POR “LEASING”2

Se puede financiar cualquier bien de
inversion afecto a una actividad empre-
sarial o profesional, desde oficinas y na-
ves industriales hasta pequefias maquinas.
Incluso se pueden financiar grandes equi-
pos e instalaciones que precisen obra civil.
El importe a financiar puede comprender,
ademds del coste de lo maquinaria, los ne-
cesarios para la puesta en marcha del
equipo o instalacion, como podria ser la
instalacion de una cabina de pintura.

Es muy importante que el equipo a fi
nanciar sea de una calidad reconocida y
que se disponga de un buen servicio post
venta para evitar posibles problemas con
el arrendatario por el deferioro del equipo.
No obstante, el mantenimiento de los equi-
pos alquilados corre a cargo del arrendo-
tario-usuario, asi como el pago de los se-
guros y ofros costes de mantenimiento que
suelen venir expresados en las clausulas
de los contratos.

A través del
“leasing” se puede
financiar cualquier

bien afecto a una
actividad empresarial

o profesional.

VENTAJAS PARA EL USUARIO

e Como ventaja principal, el “leasing”
cubre el 100% de la operacion a un coste
financiero similar al de un crédito bancario. |

* Llas venfajas fiscales por “inversion
en activos nuevos” fambién se pueden apli
car en el “leasing”, si el arrendatario sg
compromete desde el principio a ejercer
opcion de compra, llegandose a alcanzaf
el maximo autorizado por desgravacié
fiscal, que en la actualidad, es el 5% so
bre el importe neto de la inversion y qu
se hara efectivo en el primer afio. Hay qué!
indicar que solo podran beneficiarse dis
esta deduccion, sea cual fuere la forma o
financiacion, los empresarios acogidos @
Régimen Fiscal de Esfimacién Directa y [t
empresas sujetas al Impuesto de Sociedt
des. El porcentaje de desgravacion a apt «
car serd el resultado de multiplicar el 5
por la relacion entre lo duracion del co
frato de “leasing”, medido en meses, y
vida 0til del bien, que como minimo se &
tablezca fiscalmente, fambién medido ¢
meses. '

* El “leasing” también es inferesan
cuando los equipos que se financian varEl
ser ufilizados de forma intensiva y reqdfiv
ren ser amortizados cuanto anfes. M€

* Lo mds importante de las ventomi
fiscales es que el 100% de la cuota figll
consideracion de gasto deducible enft
I.R.PF. para aquellos empresarios queres
tén acogidos al Régimen de Estimacionique
recta o al Impuesto de Sociedades.

Para los pequefios empresarios a
dos al régimen fiscal “por médulos”
revista CESVIMAP n® 10) no represt
ningln efecto fiscal. Aquellos emprest
que estan en el régimen fiscal “por o
cientes” sdlo podran deducirse lo part
la cuota correspondiente a los intered me
la parte del IVA soportado. '
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“leasing” consiste en
un alquiler de bienes
de capital productive
con derecho a ejercer
la opcion de compra
al final del contrato.

a

prestacion de ofros servicios [seguro, man-
tenimiento del vehiculo, efc.] cuyo valor se
incluyen en las cuotas del contrato de “lea-
sing".

En este arficulo nos referimos solo al “le-
asing financiero”.

OPERATIVIDAD

El pago de las cuotas suele ser mensual,
pero puede establecerse ofra periodici-
dad. Se calculan en base ol importe neto
de la operacion (sin incluir el IVA), la duro-
cion del contrato y el fipo de inferés. Ge-
neralmente son cuotas idénticas y el valor
residual que se fija para la opcion de com-
pra suele coincidir con el importe de una
cuota.

L primera cuota se paga a la firma del
contrato y el resto a su vencimiento men-

sual. Las cuotas estan compuesfas por las
siguientes partidas:

- Parte correspondiente a la amortize-
cion del capital financiado.

- Pare correspondiente a los infereses.

- El VA correspondiente a ambos.

¢QUE BIENES PUEDEN
FINANCIARSE POR “LEASING”2

Se puede financiar cualquier bien de
inversion afecto a una acfividad empre-
sarial o profesional, desde oficinas y na-
ves industriales hasta pequefias maquinas.
Incluso se pueden financiar grandes equi-
pos e instalaciones que precisen obra civil.
El importe a financiar puede comprender,
ademds del coste de la maquinaria, los ne-
cesarios para la puesta en marcha del
equipo o instalacion, como podria ser lo
instalacion de una cabina de pintura.

Es muy importante que el equipo a fi-
nanciar sea de una calidad reconocida y
que se disponga de un buen servicio post-
venta para evitar posibles problemas con
el arrendatario por el deterioro del equipo.
No obstante, el manfenimiento de los equi-
pos alquilados corre a cargo del arrenda-
tario-usuario, asi como el pago de los se-
quros y ofros costes de mantenimiento que
suelen venir expresados en las cléusulas
de los contratos.

A través del
“leasing” se puede
financiar cualquier

bien afecto a una
actividad empresarial

o profesional.

VENTAJAS PARA EL USUARIO

e Como ventaja principal, el “leasing”
cubre el 100% de la operacion a un coste
financiero similar ol de un crédito bancario.

* Las ventajas fiscales por “inversion
en acfivos nuevos” también se pueden apli-
car en el “leasing”, si el arrendatario se
compromete desde el principio a ejercer la
opcién de compra, llegéndose a alcanzar
el maximo autorizado por desgravacion
fiscal, que en la actualidad, es el 5% so-
bre el importe neto de la inversion y que
se hara efectivo en el primer afio. Hay que
indicar que sélo podrén beneficiarse de
esta deduccion, sea cual fuere la forma de
financiacién, los empresarios acogidos al
Régimen Fiscal de Estimacion Directa y los
empresas sujefas al Impuesto de Sociedo-
des. El porcentaje de desgravacion a apli
car sera el resultado de multiplicar el 5%
por la relacion entre la duracion del con-
frato de “leasing”, medido en meses, y la
vida 0til del bien, que como minimo se es-
tablezca fiscalmente, también medido en
meses.

* El “leasing” también es interesante
cuando los equipos que se financian van a
ser ufilizados de forma infensiva y requie-
ren ser amortizados cuanto antes.

® [a més importante de las ventajas
fiscales es que el 100% de la cuota tiene
consideracion de gasto deducible en el
| R.PF. para aquellos empresarios que es-
fén acogidos al Régimen de Estimacion Di-
recta o al Impuesto de Sociedades.

Para los pequefios empresarios acogi-
dos al régimen fiscal “por médulos” (ver
revista CESVIMAP n® 10) no representa
ningdn efecto fiscal. Aquellos empresarios
que estan en el régimen fiscal “por coefi-
cientes” s6lo podran deducirse la parte de
lo cuota correspondiente a los intereses y
lo parte del IVA soportado.



CUADRO 2
COMPARACION CON UN CREDITO BANCARIO

TAE.: 12,8%

e Total Operacion 1.327.920 Importe Total Operacion 1.333.722 Incluido IVA
EFECTOS FISCALES PARA LAS EMPRESAS ACOGIDAS AL IMPUESTO DE SOCIEDADES Y PARA LOS EMPRESARIOS QUE
ESTEN EN EL REGIMEN DE DIRECTA DEL LR.P.F.

Desgravacion por inversiones. 50.000 Desgravacion por inversiones 25.000
Deduccion por gastos 289.772 Deduccion por gastos 381.276
Deduccion por VA 160.000 Deduccion por IVA 181.553
Ahorro fiscal 499.772* Ahorro fiscal 587.829

* Suponiendo una vida il fiscal de 4 afios, y un fipo impositivo del 35% marginal en ambos impuesfos.
* Importes fofales a lo largo del periodo del contrato (2 primeros afios).

CONCLUSIONES

El “leasing” se muestra como una alter-
nativa muy Uil a la hora de financiar inver-
siones en el taller, desde las pequefias he-
ramientas a los equipos mds sofisticados,
incluidas instalaciones y obra civil.

Al aplicarse en estos confratos tasas de
interés similares a los tipos bancarios, ha-
ce que esfa alternativa sea cada vez mds
utilizada por las pequefias y medianas em-
presas espafiolas, ya que permite efectuar
la inversion de forma rapida y con el mini-
mo desembolso. Aparte de garantizar lo
desgravacion fiscal por “inversién en acti-
vos fijos nuevos”, el “leasing” facilita la
amortizacion acelerada del bien que con
ofro medio de financiacién no seria po-

| sible.

&

CUADRO 3
VENTAJAS E INCONVENIENTES
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Régimen simplificado).
- Las cuotas de “leasing” pueden adaptarse
a las posibilidades reales del cliente.

El bien no es propiedad del usuaric
que no realice la opcién la compra.

3Donde acudir?. Las compaiiias de “lec-
sing” en Espaiia suelen estar controladas
por otras entidades financieras, las cuales
ofrecen su red comercial para distribucion

del producto. Asi, las redes comerciales de
las entidades de crédito e, incluso, de enti-
dades aseguradoras ofrecen a sus clientes
esfe fipo de producto.
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