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La fiscalidad del seguro con el nuevo IRPF
y los Unit Linked

L pasado | de encro de 1999

entré en vigor una nueva Ley

del IRPE la Ley 40/1998. que
introduce cambios sienificativos en el
tratamiento fiscal de los seguros de
vida. puesto que considera a todos los
rendimientos derivados del seguro
como Rendimientos del Capital Mobi-
Jiario.

Aunque pudiera considerarse que
esta nueva ley da un tratamiento
menos ventajoso al seguro de vida
que el que tenfa con la anterior ley. de
hecho y considerando los coeficientes
reductores de los que puede benefi-
ciarse el seguro en el medio y largo
plazo. pude concluirse que este instru-
mento —exceptuando los planes de
pensiones que se¢ mantienen como el
producto «estrella» a nivel fiscal-
obtiene un posicionamiento mejor que
el resto de instrumentos financieros.
como son los fondos de inversién o
los depésitos.

El alcanzar este positivo tratamiento
fiscal para el seguro ha sido posible
gracias a la sensibilidad demostrada
por la Administracién ante los argu-
mentos presentiados por UNESPA. El
sector. gctuando a través de UNESPA,
se ha coordinado para aunar esfuerzos
y defender aquellos puntos que son
comunes a las diferentes compaiiias,
dejando al margen las posibles dife-
renc1as. basadas principalmente en las
especificidades de los diferentes cana-
les de distribucion a través de los cua-
les operan: el canal agencial, el canal
bancario o la venta directa. De hecho.
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los tres canales de distribucidn han
mostrado y siguen mostrando creci-
mientos positivos. contribuyendo a la
efectiva difusion y desarrollo del sec-
tor.

Por lo que se refiere a lag rentas.
aungue la nueva ley del IRPF mejora
[os porcentajes de tribulacion. esta
mejora resulta imcompleta st compara-
mos su tratamiento con el de las pres-
taciones en forma de capital. Ade-
mas. &l ajuste de porcentajes era ndis-
pensable en el sentido de ajustarlos a
las nuevas tablas a utilizar segin el
nuevo reglamento de seguros. pero
también debieran de actualizarse los
supuestos rendimientos de estas ope-
raciones conforme los tipos de interés
de mercado. Lamentar pues en este
sentido el que no se haya potenciado
mas estos productos. que son en defi-
nituva aquellos que mejor cumplen la
funcién de ahorro-prevision para la
jubilacion y que pueden restar presion
al sistema publico de pensiones.

En 1999 v de acuerdo con las cifras
de crecimiento del sector de junio del
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«El sector aseqgurador en
1999: disminucidn de las
primas de los sequros
tradicionales y fuerte
crecimiento de los Unit
Linked»

99. se ha evidenciado una disminucién
de las primas de los seguros tradicio-
nales. Esta caida obedece basicamente
a los bajos tipos de interés, que han
alcanzado niveles minimos histdricos.
¥ que han determinado el que las ren-
tabilidades que las compaiias podian
garantizar fueran poco atractivas para
los clientes. Esta coyuntura ha cau-
sado, de hecho. una cierta moviliza-
cion del ahorro hacia instrumentos con
un mayor nesgo de inversién y con
una expectativa de mayor rendimiento
como es el caso de los UNIT LIN-
KED. Actualmente los tipos de inte-
réS muestran cierto repunte. por lo que
es de esperar —caso de mantenerse esta
tendencia- que a final de aio los segu-
ros tradicionales puedan tener una
clerta reactivacion.

Por otra parte. una de las novedades
mas destacadas del ano 1999 ha sido
sin duda alguna la respuesta positiva
que &l pasado 30 de julio emitié la
Direccion General de Tributos a la
consulta vinculante planteada por
UNESPA en relacton con la fiscalidad
de los seguros de vida Umit Linked. es
decir, aquellos seguros en los que el
tomador asume e riesgo de inversion.
Tras esta respuesta, la mayoria de
entidades han injciado la comerciali-
zacion de dichos productos, o que sin
duda supondré un nivel de primas
muy significativo en este ano (los cre-
cimientos del sector hasta junio en
estos productos ya fueron de un 49%).

Los seguros de vida del tipo Unit
Linked representan una excelente
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alternativa de 1mversién. puesto que
permiien al asegurado escoger el per-
fil de inversion que mds se ajusta a
sus necesidades, e ir modificdndolo en
funcidn de los cambios en su pertil de
riesgo o de las variaciones que se pro-
duzcan en el mercado. caracteristica
que realza pues el cardcier fargo pla-
cista del seguro.

Los Unit Linked estdn presentes en
la mayoria de los paises europeos,
donde tienen un peso muy significa-
tivo sobre el total de primas del sector
asegurador. De hecho. el sector ase-
gurador espafiol s muy optimista
sobre el crecimiento en el futuro de
este tipo de productos. y confia en que
alcancen el peso que ostentan en paf-
ses como Inglaterra o Francia. Este
esperado crecimiento contribuird a
aumentar la popularizacion del
seguro. Ademas. desde UNESPA e
estd trabajando para conseguir la
mdxima transparencia en este tipo de
seguros. por lo que a partir del pré-
ximo | de enero se pondrd en marcha
un proyecto, el SISVUL. cuyo obje-
tivo es precisamente difundir con
cardcter semanal informaciones
homogéneas para todas las companias
relativas a los importes contralados y
a las rentabilidades de las diferentes
carieras o fondos de inversion de los
Unit Linked.

Recientemente. han aparecido opi-
niones, que cahfican a los Unit Lin-
ked de productos «falsamente asegu-
radores». Estas manifestaciones no
puede hacerse mas que desde el punto
de vista del que descenoce el seguro
de vida y cree que los seguros unica-
mente cubren contingencias de falleci-
miento: de hecho, un 90% de las pri-
mas del seguro de vida proceden de
seguros de ahorro. en los que la com-
ponente de fallecimieno es secunda-
ria, y prevalece la contingencia de
jubilacién o ahorro largo placista.
Tradicionalimente esta caracteristica
de ahorro de los seguros se ha venido
ofreciendo mediante productos con
garantias de tipos de interés. Con los
Unit Linked. a este tipo de productos
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se anaden los que no dan garantia de
tipo de interés, o cual ya se ha dado
por ejermplo en los fondos de pensio-
nes, productos en los que nunca sé ha
dudado de su funcidn de prevision
social complementaria.

El surgimiento de estos productos
obedece a la voluntad del sector de
dar respuesta a una necesidad del mer-
cado y de poder compelir con olros
instrumentos. Precisamente ahora que
el seguro comenzaba a gozar de una
cierta ventaja competitiva. aparecen
declaraciones en ta prensa. anun-
ciando los fondos paraguas. Esta
noticia lamentablemente no es la mds
conveniente para el seguro. ya que
frena el flujo de nuevo dinero. asi
como el procedente de otros instru-
mentos hacia los Unit Linked. v por
tanto frena su popularzacién.

Personalmente comprendo perfecta-
mente las aspiraciones, (otalmente
legitimas, de las gestoras de fondos de
inversién. No obstante. el argumento
que se estd unlizando para conseguir
una equivalencia con los UNIT LIN-
KED es el de la neutralidad fiscal. sin
pararse a preguntar si €sta neutratidad,
no sélo fiscal. sino neutralidad en
general, con mayusculas, ha existido
siempre entre los instrumentos de

ahorro. También seria conveniente
preguntarse por Jas causas de la actual
distribucion del ahorro. en la cual el
seguro de vida no ocupa uno de {os
Jlugares mas destacados.

Lo que resulta obvio. es que, en el
caso de autorizase tos fondos para-
guas. previamente deberdn de aclardr-
sele al seguro de forma definitiva
algunos aspeclos substantivos, tanto
de caracter fiscal como de flexibilidad
de productos. entre otros citar por
ejemplo la no obligacién de reducir
{os rendimicntos negativos, la no fimi-
tacién-acotacion de los rescates par-
ciales. ciertos aspectos de Jos UNIT
LINKED. etc.

Para concluir, hacer un balance
positivo del ejercicio 1999 para el
seguro de vida, en e} que se consegui-
rin tasas de crecimiento iguales o
superiores a los conseguidos en 1996
y 1997. Asimismo, es de esperar que
el trabajo realizado en los ultimos
anos por el sector siga teniendo el
reconocimiento de los agentes socia-
les, adminijstracién, partidos politicos
y publico en general. y prosigan el
camino emprendido de potenciar la
prevision social complementaria, en la
cual el seguro de vida juega un papel
crucial. W
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