FINANCIACION Y SEGURO

LA SOLVENCIA DE

N

UNA ENTIDAD ASEGURADORA:

ANALISIS BASICO

Habilar de la solvencia de
Entidades de Seguros supone
evocar la propia esencia del
Seguro. Una Institucion como
el Seguro, que tiene por objeto
la asucion de riesgos,
necesariamente debe contar con
la adecuada capacidad financiera
que le permita afrontar la
cobertura de sus riesgos. De
ahi que la solvencia econdmica
sea consustancia a la propia
actividad asequradora.

Esta capacidad econdmica,
sobradamente familiar a los
gerentes de riesgos
acostumnbrados a decidir sobre
la retencidn de los riesgos de su
empresa, es une de Jos factores
fundamentales para la eleccidn
de una Entidad aseguradora.

Con esta finalidad se han
destacado en este articulo
algunas de las magnitudes qgue
son fundamentales en la
estabilidad y solvencia de las
Entidades de Seguros, con la
ayuda de esquermas-resumen de
ios estados contables y de
aguellos ratios considerados mas
significativos en el analisis técnico
v financiero de la actividad
aseguradora. Se ha marcado la
difarencia entre solvencia estdtica
¥ dindmica y expuasto brevemente
los sistemas y exigencias iegalss
aplicados en distintos paises
para garantia de las mismas.

GABRIELA GONZALEZ-BUENO

Una de las funciones primordiales de la Gerencia
de Riesgos es la busqueda de las alternativas sco-
némico-financieras que eliminen o atenden 185 po-
sibles consecuencias dafiosas de los riesgos de
una empresa.

Las limitaciones impuestas a 'a retencién de rigs-
gos por la propia capacidad financiera de la em-
presa exigen acudir a otros medios de financia-
cion externa como es ef seguro, a través del cual
el gerente de riesgos trasladard la cobertura de
sus riesgos o parte de ella a la institucion asegu-
radora con animo decidido de encontrar seguri-
dad para su emprasa. Sin duda, tal seguridad se
alcanza mediante J{a suscripcion de un contrato
de segurc adecuado a las caracteristicas de los
riesges a los que estd expuesta la actividad desa-
rrollada por la empresa.

Pero, jcudles son las caracteristicas principales
que los gerentes de riesgos deben exigir a 105 ase-
guradores? Fundamentalmente, un buen producto
y solvencia. Es decir, un nivel adecuado de servi-
clo vy asesoramiento previa en g suscripcion de
las pdlizas y permanente adecuacion de 105 valo-
res asegurades a los reales ¢ de reposicidn, la
framitacién y pago de los siniestros, asi como una
dimensién y solvencia suficientes de la empresa
aseguradora.

Estas dos exigencias, apareniemente obvias, ocul-
tan una realidad complicada. Un seguro perfecta-
mente adaptado a las caracteristicas de 08 ries-
gos empresariales requiere un estudio detallado
qgue se base, nc s6lo en el conacimiento preciso
y directo que el gerente tiene de tales riesges,
sino también en el examen técnico de 1o0s mismos
por la Entidad aseguradora.

Si la Entidad aseguradora careciera de solvencia,
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resultaria vano hablar de seguridad y por tanto
de seguro. El seguro ofrece una prestacion futura
{premesa) a cambio de una contraprestacion pre-
via (cierta). Es la garantia del cumplimiento de tal
promesa. Con él se vende «seguridad», no un pro-
ducto tangible. Las empresas gue venden segu-
ridad deben empezar por ser ellas mismas segu-
ras, y asi un seguro sera «bueno» si la Compafia
que lo ofrece es solvente y sera de «mala cali-
dad» si la Entidad, aun cumpliendo su producto
las caracteristicas técnicas precisas, no estd en
condiciones de hacer frente a los compromisos
adquiridos por falta de solvencia.

Las premisas antericres llevan ingxorablemente a
que el Asegurador mantenga, en tode momento,
la sclvencia suficiente para cumplir sus obligacio-
nes. Aunque el problema de la solvencia no es
exclusivo de las empresas de seguros, si es esen-
cial a ellas. Esta es la razén de la existencia, en
todos los pafses, de una constante preocupacion
por la solvencie de las Entidades aseguradoras,
gue se traduce en la inclusion en sus respectivas
legisfaciones de mecanismos y contrcles para ga-
rantizar la misma.

LA SOLVENCIA EN UNA ENTIDAD
ASEGURADORA

La solvencia, palabra clave en el argot asegura-
dor, cuvye significado resulta clare, yva que inme-
diatamente se relacicna con polencialidad eco-
ndmica suficiente, entrafia sin embargo, en las
Entidades de seguros, una gran complejidad. De-
trés, como base de esa solvencia, aparece el cam-
po de las magnitudes gue definen la estabilidad
de la empresa aseguradora. Entre estas magnitu-
des destacan la composicion de la cartera vy las
denominadas variables de decision {reaseguro, re-
cargc de seguridad y reserva de estabilizacién).
Si ademds de dichas variables se considera el «in-
dice de estabilidad», cuya medicién proporciona
la probabilidad de ruina, se tendré el conjunto de
magnitudes fundamentales que definen la situa-
cién de equilibric o desequilibrio de una Entidad
aseguradora.

Analizar la situacion optima de exploiacion vy sol-
vencia de una Entidad de seguros deshordaria el

objeto de este articulo. La pretensidon del mismo
no va mas alld de intentar un acercamiento de
las personas interesadas en el conocimiento de
la actividad aseguradora, mediante el and'isis de
determinados ratios y de la legislacion aplicable
al respecto. Para identificar las magnitudss gue
integran dichos raties servirdn de base los esta-
dos contables fundamentales de las Entidzdes de
Seguros.

Se ha dicho que el Balance constituye una foto-
grafia econdmica vy financiera de la empresa. De
una forma absolutamente simplista se puede de-
cir que la diferencia entre lo que posee v 1o gue
debe una empresa representa su patrimonio neto
o fondos propios. Un andlisis del Pasivo propor-
ciona el origen de los fondos utilizados por la em-
presa (capital, reservas, créditos disponibles, etc.).
El Active indica el empleo que dicha empresa ha
dado a los citados fondos {compra de valores, in-
muebles, existencias, mobiliario, etc.}. Estas ex-
plicaciones, quizas excesivamente sencillas, inciu-
so para un profano, servirdn sin embargo para en-
cajar en el Balance las partidas mas complejas,
propias de la actividad aseguradora.

Con referencia al sistema contable espafiol, se re-
produce en las paginas siguientes un esquema,
muy sintetizado, del Balance y Cuenta de Pérdi-
das y Ganancias de una Compafila de seguros,
an el que se destacan Unicamente las magnitudes
que sirven normalmente para elaborar algunoes ra-
tios identificativos de la posicidn de la Compania.

A continuacidén se exponen algunos de los ratios
mas significativos utilizados en el andtisis técnico,
econdmico vy financiero de una Entidad de segu-
ros, comenzando por los mas generales y termi-
nando por los especificos de la actividad asegu-
radora.

— Financiacion propia:

Capitales o fondos propios

Pasivo total

Indica la autoncmia financiera de la Entidad. Des-
de el punto de vista de los acreedores, la situa-
cidn serd mas favorable cuanto mas elevado sea
este indice.

— Autofinanciacién:

Reservas patrimoniales

Capital desembolsado

s e o MM M

¢ s NTRIHEERAT TS S UL AR e - R g




FINANCIACION Y SEGURO

BALANCE
ACTIVO PASIVO
I
; SEGURO DIRECTO |
_ DENOMINACION I DENOMINACION
CONCEPTO | PLAN CONTABLE CONCEPTQ 1 PLAN CONTABLE
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I, Inmovilizado | Idem. I. Capitales o fon- | Capitales propios
| dos propios |
. Inversiones b idem. fl. Reservas Téc- | Provisiones Téc-
| nicas | nicas
| — Para riesgos | — ldem.
| en curso |
— Matematicas | Idem.
! — De sinigstros  — Para prestacio-
; pendientes | nes
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Il Créditos | Idem. . Deudas : Idem.
— Recibos I — ldem. |
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de cobro | I
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| to, en Caja vy en i
' cheques |
V. Otras Cuentas| —————— I
|
I :
| : [ REASEGURO] |
|
Vi, Reservas Técni- | Provisiones Técni- V. Deptsitos reci- | |dem.
cas del rease- | cas de reaseguro bidos por rea- i
guro cedido vy | cedido y retroce- seguro cedido
retrocedido ! dido y retrocedido l
|
VIl. Saldo de rea-| Créditos entidades V1. Deudas Entida- | |dem.
seguradores | reaseguradoras des reasegura- |
| doras |
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avance de ja medida de la solvencia dindmica que
se indica posteriormente.

El ratio,

Saldos de agentes mas recibos pendientes de pago

Primas mas recargos seguro directo

debe ser el minimo posible. La media del merca-
do espafiol asta situada en la actualidad per en-
cima del 20%, porcentaje superior al considerado
convenienie {del 10% al 15%).

Dentro del andlisis del balance de la Entidad ase-
guradora, ocupa lugar preferente el estudio de la
cobertura de las reservas técnicas (denominadas
«provisionas técnicas» en gl Plan Genaral de Con-
tabilidad v en la Ley 33/1984, de 2 de agoste,
scbre Ordenacion del Seguro Privado). Al respec-
to, en Espafia las reservas técnicas deberan estar
invartidas en los activos que determina la legisla-
cion vigente (Reales Decretos 1.341/1982, de 2
de junio, v 3.061/1982, de 15 de octubre, v Ley
33/1984, de 2 de agostol, con arreglo a los prin-
cipios de congruencia, seguridad, liquidez v ren-
tabilidad. Esta pendiente la aprobacién vy publica-
cién del Reglamento que desarrolla la citada Ley,
en el gue, siguiendo una tendencia de mayor libe-
ralizacion, se sefalara la distribucidn, los limites
vy condiciones que deben reunir las inversicnes y
los criterios de valoracidén de éstas, a efectcs de
la cobertura de reservas técnicas.

El ratio,

Reservas técnicas seguro directo

Biengs aptos para inversion de reservas técnicas

pone de manifiesto si la Entidad, en su conjunto,
tiene o no cublertas las reservas en los bienes exi-
gidos por la legislacion vigente.

Pero no es suficiente esta primera comparacion,
pues ha de analizarse también el grado de mayor
o menor exigibilidad de estas reservas, asi como
el grado de liguidez de los bienes en que estan
invertidas las mismas. Por ejemplo, dentro de las
reservas de siniestros pendientes, los que estan
va liguidados, pendientes solamente de pago, se-
ran de exigibilidad inmediata, asi como los sinies-
tros que sean de rapida tramitacion, en especial
los del ramo de vida. En cambio, otros, de trami-
tacidn mas prolongada, representardn como ex-
cepcidon una exigibilidad a medio e incluso algu-
nos a largo plazo.

En relacion con la reserva de siniestros pendien-
tes, es interesante calcular por ramos el siguiente
coeficiente:

Reserva de siniestros pendientes

Siniestralidad

Los resultados obtenidos para cada empresa vy ra-
mo, al compararlos con otros andlogos generales
de caracter promedic en el mercado, pondran de
manifiesto la mayor o menor diligencia de dichas
Entidades en el pago de la siniestralidad.

Otros ratios son:

Ingresos financieros

Inversiones

Ratio que proporciona los rendimientos de las in-
versiones, bien sean aptas para cobertura o libres,
excluyéndose las correspondientes a Tesoreria.

Ingresos financieros de las inversicnes aptas

Reservas técnicas

Indica los rendimientos derivados de las inversio-
nes aptas para ccbertura de raservas técnicas.

Estos dos ratios, bastante generales, admiten di-
versas subdivisiones en funcidn de! tipo de inver-
sicnes y de |a clase de reservas técnicas. Sus va-
lores medios segin los estudios realizados por
Investigacidon Cooperativa entre Entidades Asegu-
radoras (I.C.E.A.}, se situaron, al cierre de 1983,
en el 8,b0% y 9,50%, respectivamente. Cuando
se trata de reservas mateméaticas en los seguros
de vida linversiones a medio vy largo plazol, este
dltimo valor resulta claramente mas elevado.

Enire fos ratios técnicos o de gesticn pueden des-
tacarse los siguientes:

Gastos totales

Primas mas recargos sequro directo

Ratio que relaciona el conjunto de los gastos de
explolacidn v las comisiones, con el volumen de
produccion. En Espafia oscila en torno al 40%
con caracter general {aungue en algunas Entida-
ces es notablemente inferior, debide a un estricto
control de sus costes}, lo que indica una circuns-
tancia desfavorable en la gestién aseguradora de
nuestro pais, ya gue, en otros, esie ratio no su-
pera el 30%.
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Siniestralidad

Primas més recargos seguro directo

Su valor medio para el conjunto de los rames (se-
gun determinados estudios técnicos realizacos por
I.C.E.A), se situd, al cierre de 1983, en el 64%.

En orden al reaseqguro, los ratios:

Primas cedidas vy retrocedidas en reaseguro

Primas seguro directo

Siniestralidad

Primas mas recargos seguro directo

Indican el nivel de dependencia de la Entidad ase-
guradora respecto del reasegurg, asi como la cali-
dad de fos contratos suscritos.

Por ser el reaseguro un elemente fundamental en
el analisis de la solvencia de una empresa asegu-
radora, seria conveniente, es mas, necesario, ab-
tener informacion de las Entidades reasegurado-
ras con las que se han suscrito los contratos, ya
que su solvencia también es determinante.

Con los ratios indicados no se agota, desde lue-
go, el andlisis de la situacidén de una Entidad de
seguros. No obstante, la exposicidon de ios mis-
mos puede preporcionar una primera imagen de
la potencia econdmico-financiera de la empresa,
de su dependencia respecto al reaseguro, de la
suficiencia de sus primas y de la cuantia de sus
provisiones técnicas, ast como su capacidad para
hacer frente a los compromisos adquiridos mate-
rializada en los bienes de inversién de tales reser-
vas O provisicnes.

Naturalmente, los ratios que muestran diversos as-
pectos de la situacidn empresarial, de nada servi-
rian si las partidas y magnitudes que los integran
fueran incorrectas o producto de célculos errg-
neos. Por ello, van adquiriendo mayor importan-
cia en el Sector de seguros las auditorias externas
g independientes con las que se confiere mayor
garantia a los estados contables, puesto que, co-
mo en toda actividad, ia aseguradora también tie-
ne sus «puntos opacoes», entre los que cabria ci-
tar, a titulo de ejemplo, la insuficiente dotacidn
de las reservas técnicas, especialmente la de si-
niestros pendientes en la que deberfa incluirse la
estimacién de los acaecidos pero no comunica-
dos, sistema conocido como IBNR, que algunas

empresas se resisten a implantar, pero que supo-
ne una garantiz mas frente a la descapitalizacién.

Por otra parte, los ratios anteriores dicen poco
por si mismos si no se tiene en cuenta la situa-
cion del Sector asegurador. Los gerentes de ries-
gos vy demas personas interesadas en es5t0s temas
deben conocer los valores medios de jos ratios
mas significativos en el mercado naclonal e in-
ternacional. Afortunadamente cada dia se divulga
mavyor infarmacién al respecto, aunque fuera de
los EE. UU. de América no existan tcdavia publi-
caciones tan completas como el informe de la re-
vista Best's, que constituye una guia importante
nara los asegurados de aquel pais, en orden a
conocer la solvencia de las Entidades asegura-
doras.

Pueden distinguirse dos tipos de solvencia: «esta-
tica» v «dinamican». La primera es la que se apre-
cia en un momento determinado de la vida de la
empresa, sin tener en cuenta antecedentes ni la
prevision del futuro. Precisamente se considera
que ¢l fundamento de la solvencia estdtica ante
los asegurados lo constituye la adecuada inver-
sidn de las reservas técnicas. La solvencia dind-
mica tiene en cuenta el futuro de la Entidad v,
con e! fin de garantizarla, las legislaciones de los
distintos paises establecen la obligacidn de man-
tener un patrimonio propic no comprometido, su-
pericr a determinados minimos fijados en funcién
de los ramos de seguro en los que opera la En-
tidad, y relacionado en todo momento con el vo-
lumen de negocio. Asi, desde los estudios reali-
zados por los profesores CAMPAGNE vy MORI, gue
tomaron como base la teoria del riesgo colectivo,
se considera gue el sistema mas apropiado para
garantizar la solvencia dindmica de las empresas
aseguradoras, estd constituido por los llamados
margen de solvencia y fondo de garantia.

Resumiendo, la solvencia estatica es condicidon ne-
cesaria pero no suficiente para garantizar un pro-
ceso creciente de suscripcidon de contratos de se-
guro, mientras que la solvencia dinamica implica
disponer de los necesarios recursos para hacer
frente a ese proceso continuo de crecimiento.

EL MARGEN DE SOLVENCIA. ESPECIAL
REFERENCIA A SU CONSIDERACION
EN LA C.E.E.

El margen de solvencia es una figura de origen
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norteamericano reccgida postericrmente en las di-
reclivas de la Cemunidad Economica Europea.

La finalidad perseguida con su exigencia por las
Autoridades de Control es la constitucion de una
reserva ccmplementaria, representada por el pa-
trimenic libre, para cubrir en todo momento los
riesgos de explotacién. Por elio, debe estar en re-
lacién con el volumen global de negocio de la
Entidad. Se trata, en efecto, de una reserva que
toda Aseguradora debe constituir convenientemen-
te, siguiendo unos criterios actuariales riguroscs.

Se establecen, pues, dos magnitudes: un margen
de sclvencia, representado por el patrimoenio pro-
pic no comprometidc, y una cuantia minima de
dicho margen, calculada como se vera, en fun-
cion del volumen de negocio. La comparacion en-
tre ambas indicard la existencia de superévit o
déficit. Por dltimo, se introduce un nuevo concep-
1o, otrc escaldn mds, para garantizar la solvencia.
Es el denominado fondo de garantia, definido co-
mo un porcentaje del margen de solvencia, con
una cifra minima prefijada en funcidén de los ra-
mos en que opere la Entidad.

Graficamente se puede representar el margen de
solvencia, de forma simplificada, como figura en
el GRAFICO A.

" GRAFICO A ]
[
Uy
Margen de
Solvencia Uy

T Uy

Fondo de
Garantia

Representacidn gréafica
del Margen de Solvencia

Resulta asi el margen de solvencia U = U, +
+ U, + U,, siendo U, fondos propios; U, plus-
valias resultantes de la subestimacidén de elemen-
tos de Activo y U, plusvalias resultantes de la so-
breestimacidon de las obligaciones acreedoras.

En Espafa el fondo de garantia equivale a 1/3 del
margen de sclvencia pero con una cuantia mi-
nima.

En Estados Unidos se utiliza el ratio P/l (donde
P es el importe de las primas devengadas netas
de reaseguro), como un primer indicador de la
solvencia de las Compafiias. Figura entre los once
ratios gue constituyen la base del «Early warning
systermns, método elaborado por la National Asso-
ciation of Insurance Comissioners (N.ALC.). Si
dicho ratio es mayor gue 2 indica una situacién
financiera satisfactoria de la Compafiia. Cuando
su valor supera 3, la situacidn dencta peligro.

Cabria aludir también a la clasificacion que efec-
tla la revista Best's, anteriormente citada, de las
Compafias americanas, en orden a su solvencia,
calificando las situaciones de Excelente {con los
simbolos «A  » 0 «A»), Muy Buena («B »), Buena
(«B»}, Suficiente («C_») y Regular («C»), en fun-
cion de los siguientes factores principales: contra-
tacidon competente; control de costes y gestidn
eficiente; reservas adecuadas para todo tipe de
obligaciones pendientes; recurses netos suficien-
tes y solidez de las inversiones.

Por su parte, el GRAFICO B relacicna el fondo de
garantia con el margen de solvencia.

GRAFICO B

Margen de
Solvencia
minimeo
Fondo de
Garantla
minimo

______ R e 1 Volumen

: ; : de negocio
0 A M B
Relacion entre el Fondo de Garantia
y Margen de Solvencia
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no comprometido de la Entidad. Los elementos
implicitos (bien conocidos por los aseguradores,
nues de una manera u otra estan incluidos en las
bases de calculo de las primas y provisiones) son,
en sintesis, la extrapolacidn futura de los benefi-
cios realizados anteriormente por l'a Entidad, la
Zillmerizacion de las provisiones matematicas vy 1as
plusvalias, todo ello con determinados limites vy
sometide a ciertos criterios de valoracion.

Después de este resumen del margen de solven-
cia y el fondo de garantia comunitarios, sdlo ca-
brd indicar algunas de las criticas que al mismo
suelen hacerse. En primer |ugar, ai haberse reali-
zado un proceso de homogeneizacidén para con-
seguir un nive! general de este margen, buscando
la fijacion de unas magnitudes comunes validas
para todos los pafses v dentro de éstos para Enti-
dades con muy diferene situacién {en cuanto a
primas, provisiongs técnicas, etc ), se ha distor-
sionado la determinacidon técnica precisa de los
pardmetros que, bajo un aspecte rigurosaments
actuarial, definen el margen de sclvencia y el fon-
do de garantia.

Otras criticas vienen del propio planteamiento del
margen de solvencia comunitario, ya qug no se
han tenido en cuenta las provisiones técnicas, ni
en cuantc a su célculo ni en su inversidn. Tam-
poco se han diferenciado los tipos de reasegure,
siendo tan distintos, a la hora de efectuar deduc-
ciones por esta magnitud. No se ha dado un tra-
tamiento diferente a los diversos ramos & incluso
se considera un error el hecho de haber relacio-
nado proporcionalmente las primas y el patrimo-
nio neto.

Muchas son las criticas hechas a la determina-
cion del margen de solvencia v muchas también
las necesarias correcciones futuras.

En su momento, quizds hubo de compaginarse la
solucién cientifica con la aceptacidn politica, lo
cual ne siempre es facil, pero indudablemente ha
de reconocerse que las citadas directivas marcan
un importante paso adelante en la prevision del
establecimiento de un !ibre mercado entre los pai-
ses de la Europa Comunitaria,

LOS REQUISITOS DE SOLVENCIA
EXIGIDOS EN ESPANA. SU EVOLUCION

En Espafia, la primera exigencia legal en relacion

con el margen de solvencia se establecid por el
Real Decreto 478/1978, de 2 de marzo, tanto pa-
ra los seguros de vida como para los de no-vida.
El margen exigido por esta disposicidn estaba ins-
pirado en el def Mercado Comun, pero tenfa una
estructura mas sencilla.

La adaptacidn a esta primera normativa impuso,
sin duda, un importante esfuerzo financigro a las
Entidades aseguradoras. Tal vez éstas dehigron
haberlo efectuado con anterioridad vy de manera
progresiva, en lugar de permanecer al amparo de
fas comodas exigencias financieras que establecia
la Ley de 16 de diciembre de 1954, actualmente
dercgada.

Con posterioridad, el Real Decreto 3.051/1982,
de 15 de octubre, sobre margen de solvencia y
fondo de garantia de las Entidades de seguro vy
reaseguro y valcres aptos para reservas, deroga-
ba la regulacién anterior v modificaba la normati-
va aplicable con la intencion de adaptarla en su
integridad a la establecida en la Comunidad Eco-
némica Europea.

Finalmente, el Sector asegurador espanol ha es-
trenado una ultima disposicidn, la Ley 33/1984,
de 2 de agostoe, scbre Ordenacion del Seguro Pri-
vado (B.OE. de 4 de agosto de 1984), después
de una larguisima espera y fatigosa tramitacién,
va que la anterior Ley, cbsoleta en muchos as-
pectos, era de 1954, La nueva disposicion con-
ternpla, en su articulo 25, el margen de solven-
cia y el fondo de garantia y establece que «las
Entidades aseguradoras deberdn disponer en ca-
da ejercicio econdmice, como margen de solven-
cia, de un patrimonio propic no comprometido,
deducidos los elementos inmateriales, en la cuan-
tia que determine =l Reglamento de esta Ley».
«La tercera parte del margen de sclvencia fijade
conforme a! parrafo anterior, constituye el fondo
de garantia, que no podra ser inferior a 100; 60;
375; 20 v 125 millones de pesetas para las En-
tidades que operen respeciivamente en 105 ramos
comprendidos en los grupos | al V, previstos en
el ndmero 2 del articulo 10 de esta Ley»

Esta pendiente de aprcbacion v publicacién el Re-
glamento que desarrolle la citada Ley, gque segun
la misma (disposicion final sextal, debera estar
dictado en el plazo de un afio a partir de la publi-
cacidén de ésta, es decir, antes del 2 de agosto
de 1985, Entre tanto, resulta de aplicacién el Reat
Decreto 3.051/1982, de 15 de octubre, en tcdo
aguello gue no se oponga a la referida Ley.
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La solvencia de una Entidad aseguradora...

Teniendo en cuenta la situacidn de coyuntura le-
gal existente en Espana al redactar este articulo
vy expuesta con anterioridad la normativa comu-
nitaria sobre el margen de solvencia, cabe Uni-
carmente sefalar que aguélla se ha adaptado prac-
ticamente a la segunda, aungue permanecen al-
gunas diferencias de menor importancia, a las que
en aras de la brevedad no se hard referencia.

Cabe sefalar, no obstante, que los limites fijados
en el articulo 16 de la directiva comunitaria de
23 de julic de 1973, 10 millones de Unidades de
Cuenta para el sistema en relacion con las primas
y 7 millones para el relacionado con los sinies-
tros, se establecen para Espafia en 1.000 millo-
nes de pesetas v 700 millones respectivamente.
Asimismo, los limites en pesetas para el fondo
de garantia en correspondencia con los fijados en
Unidades de Cuenta por el articulo 17 de |a direc-
tiva comunitaria, son en la actualidad ios estable-
cidos en el articulo 25 de la nueva Ley espafiola.

CONSIDERACION FINAL

Un contrato de seguro plenamente adaptado a las
caracteristicas del riesgo, un servicic postventa,
el pago rdpido de los siniestros y suficiente sol-

vencia, son factores basicos para la eleccidon de
Asegurador. )

El dificil camino hacia el conocimiento de la sol-
vencia de una Entidad de seguros reguiere de unos
primeros pasos, que permitan aproximarse a una
realidad tan dindmica como la vida de aquellas
Compafiias aseguradoras cuyo principal ohjetivo
es crear sistemas de cobertura adaptadoes a la cam-
biante demanda del mercado.

Con esta finalidad se han destacado algunas de
las magnitudes que son fundamentales en la es-
tabilidad y solvencia de las Entidades de Seguros,
con la ayuda de esquemas-resumen de los esta-
dos contables y de aguellos ratios considerados
mas significativos en el andlisis técnico y finan-
ciero de la actividad aseguradora. Se ha marcado.
la diferencia entre solvencia estatica y dinamica
y expuesto brevemente los sisternas y exigencias
legales aplicados en distintos paises para garantia
de las mismas.

No se oculta que el objetivo primordial y dltimo
de tales normas es proteger en todo momento los
intereses asegurados, a través del perfeccionamien-
to de la gestion empresarial y la consecucidon de
suficiente solidez financiera para las Entidades gue
configuran el sector asegurador. O
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