La globalizacién, fluctuacion, guerras, pandemias y catdstrofes naturales cada vez mds frecuentes
hacen que sea mds complicado protegernos frente a contingencias que afecten a nuestra cuenta

de resultados.

Basdndome en mi propia experiencia, y sin pretender
‘sentar catedra’, analizaré las modalidades con las que
podemos asegurar nuestros negocios sin arriesgar su
continuidad.

En muchas ocasiones me encuentro con asegurados que no
estan protegidos frente a contingencias por no considerar
la Pérdida de Beneficios una parte importante de la pdliza,
0 por no mostrar de forma amplia su cuenta de resultados.

Son muchas las garantias por las que contratamos una
Pérdida de Beneficios (Lucro Cesante) y que hoy encon-
tramos en el mercado asegurador. Por mencionar solo
algunas: Dafio Material, por Contingencia (CBI), Provee-
dores/Clientes, Construccion y Montaje (ALOP), Imposi-
bilidad de acceso sin dafio material, Medidas de la auto-
ridad, Extracostes, Project Cargo (DSU), Ciber riesgos o
Reposicion de Stock.

Su finalidad es proteger la cuenta de resultados de
un negocio. Para ello, los suscriptores e ingenieros

de riesgo han de conocer las cuentas detalladas y
balances de resultado de las empresas. Solo asi ofre-
ceran el producto que mejor se adapte a sus necesi-
dades.

La base de un célculo de pérdida de beneficios se
sustenta en el Volumen de Negocio: Gastos Fijos +
Gastos Permanentes + Beneficio Industrial. Son estos
tres conceptos los que establecen diferentes modali-
dades de contratacién:

o0 Margen Bruto: Gastos Permanentes + Benefi-
cio Industrial

Gastos Permanentes

Pérdida de facturacién

o Volumen vy precio pactado

O O

La Pérdida de Beneficios por Contingencias (CBI)
debe ligarse a un dafo material que, de producirse en
la instalacion asegurada, contaria con cobertura bajo
la Pdliza. Es la imposibilidad de disponer, vender o
transportar nuestra produccién la que nos hace tener
una pérdida total o parcial del volumen de negocios.



Los Extracostes son costes, medidas o trabajos en los
que, incurriendo en ellos, aminoran y/o evitan una Real
Pérdida de Beneficios.

Debido a la inflacién y a un mundo volatil, son muchas
las empresas que han dejado de trabajar sobre Stock
para trabajar sobre pedido. Esto conlleva riesgos por
sobreesfuerzos puntuales (tanto en maquinaria como
en los trabajadores), pero libera el riesgo de mercancias
sin salida, que pudieran dar lugar a pérdidas a medio vy
corto plazo.

Con las garantias mencionadas, y retomando el punto
de partida: ¢Protegemos bien nuestros negocios? La
experiencia me lleva a responder que no. ;Por qué?

Nadie conoce mejor su empresa que los trabajadores y
empresarios, pero nadie conoce mejor el siniestro que
los trabajadores de companias aseguradoras, corredo-
res y peritos.

Comenzando por capitales. ;Por qué he de declarar un
capital y no otro?, ;por qué mostrar mis cuentas a un
tercero? El conocimiento de los capitales de una empre-
sa es vital para poder protegerla.

El Volumen de Negocio (me atreveria a decir que mes
a mes) es la mejor herramienta para elegir el producto
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que mejor se adapta a sus necesidades. No es cuestion
de cobrar més prima, sino de ofrecer la tranquilidad vy
confianza que el empresario busca.

En caso de contratarse el Margen Bruto, el asegurado ha
de declarar la totalidad del volumen de negocios. Si se
declaran Unicamente costes fijos y el margen de benefi-
cios, estaremos incurriendo en infraseguro, dejando de
estar protegidos correctamente.

Las Companias Aseguradoras como RSA ofrecen capita-
les automaticos para no penalizar con infraseguro aque-
llas desviaciones al alza por facturacion. Pero debemos
recordar la necesaria regularizacion, ya que el capital
automético no debe entenderse como parte del capital
asegurado, sino como una proteccion mas para el afo en
curso y a regularizar.

¢Como estar bien protegido, si mi aseguradora o mi co-
rredor a los que voy a confiarme no conoce las cuentas
detalladas de mi empresa?

Tanto corredores como aseguradoras de primer nivel
como RSA cuentan con equipos de ingenieria, siniestros
y suscripcion a los que podemos confiar nuestros nego-
cios para estar protegidos. Pero para que nos protejan,
han de conocernos.

Una Garantia de Beneficios contratada con el aseso-
ramiento correcto permite evitar la quiebra de un ne-
gocio, volver a producir de manera mas competitiva y
evitar la fuga de talento.




