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Las Empresas ante la Crisis

RECESION
ECONOMICA:
CAIDA DE LA

PRODUCCION Y DE
LAS VENTAS.

La Empresas
necesitan Vender.

Los Compradores lo
saben.

Por ello, los
Compradores

PIB Trimestral (en %)

ganan Capacidad
de Negociacién/
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Las Empresas ante la Crisis

Tasa Morosidad en % (2004-2008)

Pero: ¢Sabemos a quién
vendemos? ¢Qué
condiciones de cobro
aplicar?

Mayor Probabilidad de
Tener Impagados

/

Mayor Impacto sobre la
Empresa

Severidad

CcSCc @ :

Seguros de Crédito




“Lo importante es conocer y valorar muy
bien los problemas y afrontarlos de
forma valiente, con soluciones”

JUAN ANTONIO MATEO
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AL

PELIGRO OPORTUNIDAD
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ANTE LA CRISIS

OPORTUNIDAD
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Las Empresas ante
la Crisis:

Sus necesidades,
Nuestra Solucion.

“No podemos solucionar los problemas utilizando el mismo
tipo de pensamiento que utilizabamos cuando los creamos”

Albert Einstein
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SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE

4
CREDIT RIESGO DE FINANCIACION

MANAGEMENT CREDITO
Y/

Informes de Valor Anadido para la
DunTrade® Gestion de la Cuenta de Clientes
Experiencia de Cobros comparada
con Sector y Mercado

) Busqueda de Clientes
einforma Informacion de Marketing, Comercial y
Financiera sobre Prospectos y Clientes
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) SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE
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CREDIT RIESGO DE FINANCIACION

MANAGEMENT CREDITO

4

W - —
ﬂ- DunTrade® CcSCcc
I
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Sistema de

einforma Precios Flexible
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l SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE

i/
CREDIT RIESGO DE FINANCIACION

MANAGEMENT CREDITO

4

m‘ﬁ C—SC— El Riesgo de Crédito
@ DLV SEEEE LWL varia segiin grupos
o Seguros de Crédito .
homogeneos de
empresas. El Riesgo
Alto se puede
Sistema de asegurar a precios
einforma e Ay altos. El mejor riesgo
se puede transferir a
precios moderados
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4

CREDIT RIESGO DE FINANCIACION
MANAGEMENT CREDITO

4

Prospeccion

e » Sistema de
Informacion Precios
de Clientes y Flexible

Cobros

Plataforma Unica de Cliente

ceshet
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