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Las Empresas ante la CrisisLas Empresas ante la Crisis

RECESIÓN 
ECONÓMICA: 
CAÍDA DE LA 

PRODUCCIÓN Y DE 
LAS VENTAS.

La Empresas 
necesitan Vender.

Los Compradores lo 
saben.

Por ello, los 
Compradores 

ganan Capacidad 
de Negociación

PIB Trimestral (en %)
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Índice de Ventas Minoristas (variación anual en %)
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Las Empresas ante la CrisisLas Empresas ante la Crisis

Pero: ¿Sabemos a quién 
vendemos? ¿Qué

condiciones de cobro 
aplicar?

Mayor Probabilidad de 
Tener Impagados

Mayor Impacto sobre la 
Empresa

Tasa Morosidad en % (2004-2008)
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“Lo importante es conocer y valorar muy 
bien los problemas y afrontarlos de 
forma valiente, con soluciones”

JUAN ANTONIO MATEO
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OPORTUNIDADOPORTUNIDADPELIGROPELIGRO
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CRISIS
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OPORTUNIDAD

ANTE LA CRISIS
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La verdadera crisis es la crisis 
de la incompetencia

No pretendamos que las cosas 
cambien si siempre hacemos lo 

mismo. La crisis es la mejor 
bendición que puede sucederle 
a personas y países, porque la 

crisis trae progresos

La creatividad nace de la 
angustia como el día nace 

de la noche

Albert Einstein
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Las Empresas ante 
la Crisis:

Sus necesidades,
Nuestra Solución.

“No podemos solucionar los problemas utilizando el mismo 
tipo de pensamiento que utilizábamos cuando los creamos”

Albert Einstein
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SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE

CREDIT 
MANAGEMENT

RIESGO DE 
CRÉDITO

FINANCIACIÓN

DunTrade®
Informes de Valor Añadido para la 
Gestión de la Cuenta de Clientes

Experiencia de Cobros comparada 
con Sector y Mercado

Búsqueda de Clientes
Información de Marketing, Comercial y 
Financiera sobre Prospectos y Clientes
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SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE

CREDIT 
MANAGEMENT

RIESGO DE 
CRÉDITO

FINANCIACIÓN

Sistema de 
Precios Flexible

DunTrade®
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SOLUCIONES DEL GRUPO CESCE

CREDIT 
MANAGEMENT

RIESGO DE 
CRÉDITO

FINANCIACIÓN

Sistema de 
Precios Flexible

DunTrade®
El Riesgo de Crédito 
varía según grupos 

homogéneos de 
empresas. El Riesgo 

Alto se puede 
asegurar a precios 

altos. El mejor riesgo 
se puede transferir a 
precios moderados
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CREDIT 
MANAGEMENT

RIESGO DE 
CRÉDITO

Sistema de 
Precios 
Flexible

FINANCIACIÓN

Prospección 
e 

Información 
de Clientes y 

Cobros

Compra de 
Facturas

Plataforma Única de Cliente
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