
Partimos de la experiencia adquirida por INDASA 
durante los 42 años que llevamos dedicados a la 
fabricación de abrasivos y productos de refinish, es-
tando presentes en más de 100 países, y siempre 
seleccionando distribuidores y colaboradores de pri-
mer nivel que nos apoyan en todas las acciones téc-
nicas que abarcan este know how que poseemos. 
Y es que, si de algo estamos orgullosos en INDA-

SA, es de lo que nos diferencia y añade valor a 
nuestros productos y trabajo. 
Por todo esto, y gracias al equipo técnico de cam-
po, podemos colaborar conjuntamente para ofre-
cer la solución perfecta y específica para cada 
cliente.
Evaluamos el tipo de trabajo y las necesidades de 
cada taller, en lo que a trabajos de carrocería se 

O lo que es lo mismo: hablemos de nuestro programa “Process to Profit’’
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refi ere, con el objetivo de confeccionar el proce-
so de reparación más rentable y optimizado en 
cada caso. 
Disponemos de 3 líneas premium de abrasivos 
con sistema de aspiración patentada ULTRAVENT, 
y de dos líneas de abrasivos más, para dar cober-
tura a cualquier circunstancia. Todo ello, sumado 
a que tenemos en nuestro catálogo, en exclusi-
va, la amplia e innovadora gama de productos 
EVERCOAT.
Como es lógico, en nuestra oferta para el profe-
sional, no faltan los platos para todas las máquinas 
lijadoras del mercado, facilitando así el poder utili-
zar cualquiera de nuestros discos en su confi gura-
ción óptima. Tenemos también sets de aspiración 
y lijado, tacos manuales y herramientas neumáti-
cas, que complementan la gama de maquinaria y 
accesorios.
Y siguiendo con el proceso, tras un lijado perfecto, 
no podemos olvidarnos de lo importante que re-
sulta para un buen repintado un en-
mascarado rápido, efi ciente y de ca-
lidad. Para ello, nuestras cintas MTY, 
MTD, y MTG, nuestros plásticos con 
cinta y nuestro recién incorporado 
Cover Roll, harán que los pintores 
más exigentes eleven sus trabajos al 

siguiente nivel, culminando un acabado profesio-
nal.
Adicionalmente a estos productos, este año tam-
bién incorporamos tecnología punta para el secto 
de repintura, “Made in USA”. O si prefi eres un 
acrónimo más fácil, EVERCOAT, el fabricante de 
masillas de relleno que domina el mercado transo-
ceánico y desde hace un año, desembarca en Eu-
ropa de la mano de INDASA, distribuidor exclusivo 
de productos de refi nish de la fi rma norteameri-
cana, que ofrece más de 40 años de experiencia 
en la fabricación de resinas y masillas de poliéster, 
ahora a tu disposición de la mano de nuestros dis-
tribuidores premium.
Para concluir, hay que considerar también las pe-
queñas imperfecciones que son inevitables en el 
repintado, como pueden ser la caída de peque-
ñas partículas de polvo, algún leve descuelgue 
o imperfección propia de esta fase de trabajo, y 
que podrán ser eliminadas de una forma efi ciente 
y rápida gracias a nuestro proceso de corrección 
y pulido. 
Con todo esto, nos gustaría poder demostrarle ca-
da uno de los procesos INDASA hacia el éxito en el 
aprovechamiento del tiempo en el taller de carro-
cería por lo que le invitamos, sin ningún compro-
miso, a coordinar una visita de nuestro delegado 
en su zona. 
De esto trata nuestro “Proccess to Profi t” don-
de nos enfocamos aumentar su rentabilidad, ofe-
ciendo:

• Abrasivos de alto rendimiento
• Soluciones Innovadoras para el repintado de 

automóviles
• Formación especializada, a la medida, diseña-

da para maximizar la competencia de sus pro-
fesionales

• Manejo de indicadores
• Ventajas comerciales
• Consistencia a través de un proceso estructu-

rado de reparación y repintado de automóviles
• Para ello, puede escanear el siguien-

te QR o ponerse en contacto con no-
sotros utilizando el siguiente enlace: 
info@INDASA.es”

¡Gracias! …y buen Process to Profi t
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