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Aunque Carlos Hoyos no necesita presentacion en el mundo de los
seguros de caucién o fianzas, es oportuno que esta obra suya venga prece-
dida de algunas palabras, ajenas a su propia introduccién, que acrediten
—aunque sea parcialmente— sin sonrojo sus méritos profesmnales y esbo-
ce algunas de sus cualidades humanas.

Carlos Hoyos se incorporé al departamento de seguros de caucién
de MAPFRE en el afio 1978 y desde entonces ha desarrollado su carre-
ra profesional de forma rectilinea durante estos casi treinta afios en este
campo en el que ha alcanzado una brillante proyeccién tanto nacional
como internacional, acompafiando —como uno de los artifices— el éxito
de la entidad MAPFRE CAUCION Y CREDITO, especializada en estos
seguros, en la que ha ido ocupando diversas responsab]hdades, incluidas
las de Director General y Consejero de la compafiia.

Su entusiasmo por este ramo le ha llevado ademds a una intensa accién
internacional a través de instituciones como la Cédmara Internacional de
Comercio, con la que colaboré activamente en la elaboracién y difusién
mundial de las Reglas Uniformes para Fianzas Contractuales que dicho
organismo ha venido propugnando en el comercio internacional. También
en la PASA (Panamerican Surety Association) y en la ICISA (Internacional
Credit Insurance & Surety Association) en las que ha sido Presidente de
diversos Comités y miembro activo en sus reuniones, Asimismo, se ha con-
vertido en un ponente y articulista internacional de reconocido prestigio
en los seminarios, reuniones y revistas en los que se trataba de divulgar los
conocimientos de este seguro tanto en América Latina como en los pafses
con fuerte potencial de desarrollo como China.

La colaboracién de Carlos Hoyos con FUNDACION MAPFRE viene
de antiguo. Fue el primer profesor de la asignatura sobre el Seguro de
Caucién en la Facultad de Ciencias del Seguro, Juridicas y de la Empresa
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XVI PROLOGO

de la Universidad Pontificia de Salamanca promovida por esta Fundacién.
No debe extrafiar que cuando la Fundacién quiso introducir entre sus
cursos on-line uno sobre el Seguro de Caucién, pensara en este autor para
llevar adelante ese proyecto. De ese curso nace hoy este libro, que serd
especialmente 1til a todos los alumnos que cursen esta materia, ya que en
él encontraran un magnifico soporte y complemento.

El texto que aqui se presenta refleja en suma los conocimientos y expe-
riencia adquiridos por Carlos Hoyos a lo largo de su dilatada vida profe-
sional desde un punto de vista prictico y los relaciona con los de otros
autores, de forma complementaria y permite, de alguna manera, cerrar un
hueco importante —el de la «praxis»— en la bibliografia existente sobre
este seguro en lengua espafiola.

Sin duda, que el libro interesara tanto a los conocedores de este ramo
como a aquéllos que quieran adentrarse desde la curiosidad o el interés
académico en los secretos de esta especialidad del mundo asegurador

cercana, por otra parte, a otras figuras juridicas financieras con las que se
codea y compite.

Sélo resta felicitar a Carlos Hoyos por su excelente trabajo y, sobre
todo, por su labor casi de «apostolado» —en la que influye su carisma y
entregada personalidad— en la difusién y promocién de este sector del
seguro de tanta relevancia para el desarrollo de la actividad empresarial y
el desarrollo econdmico.

FILOMENO MRrA
Vicepresidente de FUNDACION MAPIRE

Presidente del Instituto de Ciencias del Seguro



Este libro sobre el Seguro de Caucién tiene en su mayor parte un en-
foque eminentemente prictico, y esta dirigido no tanto a estudiosos del
seguro desde un punto de vista juridico, sino a potenciales empleados de
compaitias de seguros de caucién. :

El libro refleja los conocimientos y la experiencia que, sobre el Seguro
de Caucién he obtenido en la compafifa MAPFRE CAUCION Y CREDI-
TO. Es posible que algunas de las posturas que defiendo choquen con la
ortodoxia de las teorias mas conservadoras al uso, pero todas ellas vienen
avaladas, nunca mejor dicho, por los casi 30 afios de vida laboral en este
sector, y por los resultados obtenidos en todos ellos, en los que MAPFRE
CAUCION y CREDITO ha conjugado la excelencia en el servicio a sus
clientes con un crecimiento prudente y excelentes resultados para sus rea-
seguradores y accionistas.

Los tres primeros capitulos intentan resumir parcialmente Ia obra del
Profesor Javier Camacho de los Rios: E/ Seguro de Caucicn. Fstudio Criti-
co, e incorporan también algunas referencias del libro de Antonio Guar-
diola Lozatio: Manual de Introduccion al Seguro. 2001, ambos publicados
por EDITORIAL MAPFRE,

El capitulo 11 sobre el Reaseguro ha sido redactado en su totalidad
por M* Teresa Cruz, Subdirectora de Suscripcién de los ramos de Caucién
y Crédito de MAPFRE RE y gran experta en la materia y, por otra parte,
no puedo olvidar la colaboracién que en la redaccién de otros capitulos
del libro he recibido de Javier Bergamin, Director de Asesorfa Juridica de
MAPFRE CAUCION Y CREDITO, de quien recojo en el libro parte de
la magnifica conferencia que dio en el Seminario sobre Tendencias Actua-
les de los Contratos de Garantia celebrado en la Universidad de Granada

en noviembre de 2004. Igualmente agradezco la colaboracién de Julio Ca-
llejo, Responsable de Siniestros de Caucién de MAPFRE CAUCION Y

XVII
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CREDITO, en la redaccién del capitulo sobre Siniestros, y de Francisco
Arenas, Jefe del Area de Gerencia de Riesgos de MAPFRE CAUCION Y
CREDITO, en la del capitulo de Analisis de Balance.

En capitulo 16 sobre la Fianza Electrénica, ha sido redactado en su
totalidad por mi gran amigo Enrique Ferndndez, Presidente de ACC SE-
GUROS, posiblemente el mayor experto mundial en este tema.

El libro quiere ser también un homenaje a Carlos Muniesa (Director
de Seguro de Caucién en CREDITO Y CAUCION), competidor, compa-
fiero y sobre todo amigo, quien poco antes de su inesperado fallecimiento,
me manifestd su deseo e intencién de escribir un libro sobre el seguro de
Caucién que, de haber visto la luz, hubiera hecho innecesario el que ahora
el lector tiene en sus manos.

M dltimo y mds sentido agradecimiento es para Ana Lanz, secretaria
de direccién de MAPFRE CAUCION Y CREDITO, con quien he tenido
el privilegio de compartir veinte afios de trabajo. Ana ha puesto siempre
orden en mi desorden, sosiego a mis prisas, ha sabido «interpretar» mis
manuscritos y me ha regalado siempre su sonrisa y buen humor.



La garantia o la fianza parece que es conocida desde los albores de la
humanidad, y de ella se habla hasta en el Libro de los Profetas (capitulo
222) que dice sobre ella: «No seas de los que dan la mano y se convierten
en fiadores de deudas. 51 no tienes con que pagar, cogerdn tu colchén de de-
bajo de ti». También en el Antiguo Testamento hay referencias a la fianza,
asi en el Eclesiastés se dice: «No te hagas fiador mis alld de tus posibilida-
des. 5t bas prestado fianza estate tan inguieto como si debieses pagars.

Vemos en uno y otro texto que se habla de Ia fianza avisando de su
peligrosidad, y en ninguno tan claramente como en el versiculo 29 del
propio Eclesiastés, cuando dice: «Una fianza ba constituido la pérdida
de muchos hombres felices v les ha hecho bambolearse como las olas del
mars.

La necesidad de garantizar el pago de lo comprado o de devolver el
bien tomado a préstamo a través de la entrega de prendas posiblemente
nace al mismo tiempo que el hombre. En ocasiones, la prenda que se en-
tregaba era dificil de transportar v, por ello, se buscaron alternativas, como
la entrega de un rehén, que vendrfa asi a ser la primera garantia «real»!.
Posteriormente surgié la posibilidad de que el compromiso de garantizar
¢l pago fuese confirmado por un tercero digno de fe, naciendo asi la fian-
za en sentido estricto. También de esta manera nacié, posiblemente, el
seguro de crédito porque el comerciante/vendedor siempre estaba en una
posicién de debilidad frente al comprador al que sélo podia «conquistar»
por el precio, la calidad, o la facilidad de pago. En estos casos, el riesgo de
impago era real y dio lugar a la idea de asegurar ¢l crédito.

! JEAN BASTIN, Le patement de la detie dantrui. La Caution, la garantie, les fonds de
garantte, etc., 1999. EJ.A. - Libraire Générale de Droit et de Jurisprudence, Paris, 1999.



2 EL SEGURQ DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA
1.1. PRIMEROS ANTECEDENTES JURIDICOS

El profesor Camacho de los Rios, en su obra E/ Seguro de Caucion.
Estudio Critico?, de la que a partir de ahora y hasta la pigina 20 hago un
amplio resumen de sus capitulos 1, 2, 3, 5 y 7, indica que tradicionalmente
el seguro de caucién se ha venido asociando al de crédito, configurandose
aquél como una especie de éste. En este sentido, la doctrina es undnime
al considerar que constituyen ambos lo que se ha denominado «seguro de
crédito».

La vinculacién del seguro de caucién al seguro de crédito tiene, ade-
mids, un fundamento histérico, en la medida en que el primero nace en
el seno de las compaiifas de crédito, siendo muy reciente el desarrollo de
companias de seguro de caucién especializadas y desligadas del ramo de
crédito en sentido estricto.

Para el estudio del origen del seguro de caucién se hace necesaria,
pues, la descripcién del desarrollo histérico del seguro de crédito —al que
esta tan intimamente ligado —, a efectos de determinar el momento en que
el tipo caucién se convierte en una figura auténoma, bien por via de la
préctica aseguradora, bien por via del reconocimiento legislativo.

Adn cuando en los textos biblicos existen referencias a actos o nego-
cios semejantes a estos seguros, la primera forma juridica que tiene una
verdadera conexién con el seguro de crédito, y por ende con el de cau-
cién, ha de buscarse en el Derecho Romano. Es en el 4mbito de las garan-
tias y, en particular, en el de las garantias personales, donde se encuentran
figuras como la fiducia, y mas concretamente en la fidetussio indemnitatis
—junto con alguna de las formas de los receptum argentarium— donde
puede encontrarse una forma semejante al seguro de crédito mds conso-
lidada.

Por otra parte, el seguro de crédito, al igual que otras formas de se-
guro, ha sido, en ocasiones, relacionado con el comercio maritimo. Puede
verse en el préstamo a la gruesa una forma de seguro de crédito. En apoyo
de esta posibilidad hay que mencionar el hecho de que —como vere-
mos— las primeras compafiias de seguros de crédito fueron compafias
de seguro maritimo que garantizaban los impagos que se producian como
consecuencia de los naufragios.

Si bien la fideiussio indemnitatis aparece claramente como un ante-
cedente de los seguros de crédito —al responder el fideiussor de la in-
solvencia del deudor principal— es en los receptum argentarii —figura

2 JAVIER CAMACHOC DE LOS Rios, E! Seguro de Caucion. Estudio Critico, 1994, Editorial
MAPFRE, S. A, : :
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del Derecho bancario romano, consistente en la promesa formal de un
banquero de pagar una deuda ajena— donde nos encontramos con una
forma juridica mds préxima al seguro de caucién. En efecto, algunos tipos
de receptum argentarii no tenian tan sélo la funcién de facilitar pagos, sino
que desarrollaban, ademas, una funcion de garantia; asi bajo ciertas for-
mulas, el banquero respondia del pago de la deuda de forma personal, e
independientemente de la obligacién garantizada.

Bajo esta perspectiva, nos encontramos, a todas luces, con una especie
de caucién bancaria. Fsta forma de garantia se nos antoja, por tanto, como
un antecedente claro del seguro de caucién, en la medida en que cubre el
incumplimiento del deudor con independencia de su solvencia.

1.2. ANTECEDENTES MODERNQOS

Atn cuando hay autores que entienden que la practica del seguro de
crédito es muy antigua, un amplio sector doctrinal, entre los que se en-
cuentra el propio profesor Javier Camacho de los Rios®, considera que el
origen de este seguro es relativamente reciente, ya que las pricticas a las
que los citados autores se refieren son muy distintas de lo que moderna-
mente consideramos como seguro de caucién y de crédito.

Por ello, se ha tratado de encontrar su antecedente mas inmediato en
las figuras del star del credere y «seguro subsidiario», siendo este Gltimo
muy practicado en Francia con el nombre de reprise &' assurance.

a) Star del credere. Critica

En virtud del star del credere, el comisionista que actGa en comision de
venta garantiza al comitente-vendedor el pago aplazado que éste otorga al
comprador. .

LLa semejanza con el seguro se basa, en primer lugar, en que se asume
un riesgo —el impago por parte del comprador— a cambio de una com-
pensacién —a la que podriamos denominar prima (precio de la comisién
de la garantia)—; y, en segundo lugar, en la existencia de un objeto asegu-
rado: la venta. .

No obstante, esta posicién ha sido objeto de criticas, criticas que se
dirigen no tanto a su negacién como antecedente del seguro de crédito,
como a su caracter de seguro.

* Vid. JavieR CAMACHO DE LOS Rios, op. oif.
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En opinién de Javier Camacho, el star del credere nunca ha tenido na-
turaleza asegurativa y el atender —para su calificacién— a la existencia de
un riesgo, un objeto garantizado y una contraprestacién no es suficiente,
ya que estos elementos existen también en otros contratos de garantia. Su
calificacién como actividad asegurativa es fruto de un concepto deficien-
te y parco del contrato de seguro. Una definicién mas rigurosa de dicho
contrato no permititia el encuadramiento del star del credere dentro del
ambito asegurativo.

No obstante la falta de carcter asegurativo, no podemos negar, dice
Javier Camacho «que —junto a otras figuras— constituyé en la préctica un
antecedente de los seguros sobre créditos, en tanto.en cuanto su funcién eco-
némica era idéntica, proteger al acreedor en la satisfaccién de sus créditos».

b) El seguro subsidiario

La teorfa del seguro subsidiario (recogida en tratados de los siglos xvi1
y XVINI), o reprise d assurance, sefiala que el seguro de crédito, y junto
con éste el de caucién, nacié por causa de la aparente inseguridad de los
aseguradores, inseguridad que llevaba a los asegurados a contratar otro
seguro en virtud del cual se protegian de la posible insolvencia o incum-
plimiento de aquéllos.

La doctrina es unanime en considerar al seguro subsidiario como el
antecedente inmediato de los seguros de crédito, en una época en que
los aseguradores eran comerciantes individuales y no dotados de una es-
tructura juridica fuerte, esto es, sin mecanismos de proteccién y con un
reaseguro de bases técnicas poco desarrolladas.

Cuando los aseguradores adquieren fuerza y surgen las grandes com-
pafiias, este seguro no desaparece, sino que serd realizado, ya a titulo pro-
fesional, por compaiifas especializadas. Es en este momento cuando puede
afirmarse que los seguros de crédito nacen en su forma moderna.

El seguro de caucién, en ese contexto, aparece todavia ligado al seguro
de crédito, constituyendo una subespecie de éste. Figuras como seguro-
aval, seguro de fianza, seguro-caucién, seguro-protesto, seguro de afian-
zamiento, seguro de infidelidad, seguro de incumplimiento... se incluyen
dentro de la tipologia de crédito, y los diferentes contratos son realizados,
indistintamente, por compafias sin especm]]zar

Su configuracién dependerd, en principio, del riesgo a asumir —in-
solvencia provisional, insolvencia definitiva, infidelidad, falta de pago, o
retraso del mismo... y de la forma de redaccién de la péliza en su clausu-

lado.



UN POCC DE HISTORIA DE LA FIANZA 3

1.3. LoS PRIMEROS TEORICOS

Se considera al italiano Bonajuto Paris Sanguinetti como el primer
teérico del seguro de crédito. Su libro Essai d'une nouvelle théorie pour
appliquer le sistémes des assurances aux dommages des faillites, publicado
en Livourne en 1839, describe un método basado en la mutualidad de los
tiesgos como medio de proteccién contra la falta de pago de los créditos,
quicbras y sus negativos efectos en cadena.

Jean Bastin' describe la teoria de Sanguinetti, crear una sociedad
mutua bajo la iniciativa de cada cdmara de comercio, que recaudaran de
cada uno de sus miembros una cotizacién anual para constituir un fondo
de garantia propio de cada comerciante. Bastin considera que, al basar
Sanguinetti su teoria en el principio de la mutnalidad de los riesgos, en el
calculo de la prima y en el estudio de la intensidad del riesgo en los distin-
tos sectores econdmicos, puede ser calificado como «el inventor cientifico
de los sistemas que se han desarrollado mds tarde con el propésito de
proteger a los acreedores contra el fenémeno de la quiebra: el seguro de
crédito, el seguro de caucién y los fondos de garantia».

Por lo que al seguro de caucién se refiere, fue el profesor austriaco
Von Liebig® el que instituyé sus bases. Al entender que la forma del segu-
ro de crédito concluida por el deudor era la mas adecuada para evaluar el
riesgo, fue el primer tedrico que considerd la posibilidad de la suscripcién
de este seguro por cuenta ajena —lo que hoy es uno de sus presupues-
tos—. Si analizamos el mecanismo de la garantia propugnado por él —el
asegurador expide al deudor un titulo de garantfa, que es entregado por
éste al acreedor asegurado, en garantia del cumplimiento de la obliga-
cién—, es facil concluir que el esquema propuesto no difiere de la practica
actual del seguro de caucién e, incluso, puede considerarse el documento
por él descrito como el precedente de las Hamadas «fianzas» que, junto
con la péliza, expiden actualmente los aseguradores de caucién.

1.4.  LOSs PRIMEROS ASEGURADORES

Con independencia de la cobertura de los riesgos de crédito que, de
forma esporadica, realizaron algunas compaiifas en el siglo XVII, y la de
los riesgos de infidelidad que surgieron en Inglaterra alrededor de 1720,

4 JEAN BaSTIN, El Seguro de Crédito. Proteccidn contra el incumplimiento de pago,
1993, Editorial MAPFRE.
3 Ver: FONTAINE, Essai sur la nature juridique de ['assurance-crédit, Bruselas, 1960,
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la primera péliza fue realizada en 1831 por el Banco Adridtico di Assicu-
razione en Trieste, prictica que fue seguida por Assurances Generales de
Trieste (actualmente Assicurazioni Generalli) en 1837, afio en ¢l que ésta
acepta el extender su cobertura a los riesgos inherentes al crédito.

Del anilisis de las mismas puede concluirse, segtin Javier Camacho,
que en ellas se articulaba una operacién identificable con el seguro de
caucién. Asi, la cobertura que otorgaba el asegurador entraba en fun-
cionamiento cuando el asegurado demostraba —por medio del protes-
to— que no se habia realizado el pago por el deudor, pago que entonces
era efectuado por el asegurador en el mismo momento de la notificacién.
A efectos del mismo, era irrelevante que el deudor se encontrara o no ¢n
un estado de insolvencia que significase la pérdida total del crédito (si
asi se exigiera nos encontrarfamos con un seguro de crédito en sentido
estricto). :

También se incluyen los acuerdos de cesién del crédito al asegurador y
la renuncia por parte de éste a los beneficios de excusién y division, acuer-
dos que son frecuentes en la practica actual de los seguros de caucién.

Javier Camacho® cree que ya en los primeros seguros que cubrfan los
riesgos del crédito, pueden encontrarse operaciones referidas tanto al se-
guro de insolvencia como al seguro de caucién.

La confusién de estas practicas —seguro aval, seguro de caucién,
seguro protesto, seguro de fidelidad ¢ malversacién...— no es sino conse-
cuencia de un concepto poco depurado de lo que constituian estas opera-
ciones —bancarias o asegurativas—, asi como de la distinta consideracién
del siniestro utilizada en la técnica de este seguro: la pérdida del crédito
motivada por la insolvencia del deudor, el deterioro del mismo como
consecuencia de la falta de pago al vencimiento o ¢l comportamiento
fraudulento de un empleado. Pese a todo, consideramos que estas distin-
tas modalidades, en su origen, estaban comprendidas en la prictica del
«seguro de crédito».

Asi, mientras que en Francia o ltalia el asegurador solia pagar la in-
demnizacién en el momento en que se producia el impago del deudor,
esto es, al vencimiento, en Inglaterra la indemnizacién sélo tenia lugar si
el deudor era declarado insolvente.

Algunos autores comenzaron a distinguir el seguro de crédito del de
caucién en atencién a la personalidad del contratante y del beneficiario.
De este modo, cuando el que contrataba era el deudor en beneficio del
acreedor, se realizaba un seguro de caucion, si el contratante era el propio
acreedor, el seguro se consideraba de crédito en sentido estricto.

¢ Vid. JAVIER CAMACHO DE LOS RiOS, op. i,
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Sin embargo, a estas pricticas les faltaba, a veces, un cardcter que,
en nuestra opinién, es esencial a efectos de individualizar el seguro de
caucion: su funcién caucional, esto es, el tener —como fundamento de su
constitucion— la sustitucién de la garantia constituida por un depésito de
dinero o titulos.

1.5, RECONOCIMIENTO LEGISLATIVO

Si tenemos en cuenta que la reprise d’assurance —o seguro subsi-
diario— fue la primera manifestacién de los seguros de crédito, puede
también considerarse que los repertorios legislativos Guidon de la Mer,
Ordenanzas de Sevilla de 1556, Ordenanzas de Burgos, Ordenanza de
Colbert de 1681. Ordenanzas de Seguros y Averias de Hamburgo de
1731, Ordenanza Sueca de 1750, —que ya aludian a esta prictica asegu-
radora— junto con otros de la época, constituyen los primeros reconoci-
mientos legales de nuestra figura.

En su sentido actual, la mayoria de la doctrina sitda su reconocimiento
legislativo en el Cédigo de Comercio Italiano de 1882. Un acreedor puede
asegurar la solvencia de su deudor: el asegurador tendrfa el beneficio de
excusion, salvo que se establezca lo contratio. A pesar de ello, este precep-
to no contribuyé grandemente a la construccién dogmadtica del seguro de
crédito, hasta el punto de que no fue recogido en los cédigos posteriores.

Posiblemente, fue en Bélgica donde este seguro tuvo su primer reco-
nocimiento legislativo. En concreto, la Ley Belga de Contrato de Seguro
de 1874 declaraba, en el articulo 6 «Un créancier peut faire assurer la sol-
vabilité de son débiteur; Passureur pourra se prévaloir du bénefice de discus-
sion, Sauf convention contraire» («Un acreedor podrd asegurar la solvencia
de su deudor; el asegurador podrd bacer valer el beneficio de excusion salvo
que existiera pacto en contra»), con lo que se admitia la posibilidad de la
practica de los seguros de crédito.






2.1. CONSIDERACIONES GENERALES

En la terminologfa aseguradora, se emplea este concepto para expre-
sar indistintamente dos ideas diferentes: de un lado, riesgo como objeto
asegurado; de otro, riesgo como posible ocurrencia por azar de un acon-
tecimiento que produce una necesidad econémica y cuya aparicién real
o existencia se previene y garantiza en la péliza y obliga al asegurador a
efectuar la prestacién, normalmente indemnizacién, que le corresponde.
Este dltimo criterio es el técnicamente correcto, v en tal sentido se ha-
bla de riesgo de incendio o muerte para aludir a la posibilidad de que
el objeto o persona asegurados sufran un dafio material o fallecimiento,
respectivamente; o se habla de riesgos de mayor o menor gravedad, para
referirse a la probabilidad mas o menos grandes de que el siniestro pue-
da ocurrir.

En su libro Manual de Introduccién al Seguro, Antonio Guardiola!
al hablar del riesgo establece que éste tiene las siguientes caracteristicas
esenciales:

a) Incierto o aleatorio
Sobre el riesgo ha de haber una relativa incertidumbre, pues el cono-

cimiento de su existencia real haria desaparecer la aleatoriedad, principio
bésico del seguro.

L ANTONIO GUARDIOLA LOZANO, Manual de Introduccion al Seguro, 2001, Editorial
MAPTRE.
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b) Posible

Ha de existir posibilidad de riesgo; es decir, el siniestro cuyo aconte-
cimiento se protege con la péliza debe «poder suceder». Tal posibilidad o
probabilidad tiene dos limitaciones extremas: de un lado, la frecuencia; de
otro, la imposibilidad.

La excesiva reiteracion del riesgo y su materializacién en siniestros
atenta contra el principio basico antes aludido: el «aleas». Una gran fre-
cuencia, por ejemplo, en el seguro de automéviles, aparte de resultar an-
tieconémica para el asegurador, convertirfa a la institucion aseguradora en
un servicio de conservacién o reparactén de vehiculos que, 16gicamente,
podria ser prestado, pero en tal caso su precio no sélo serfa mas elevado,
sino que tendria una naturaleza completamente distinta.

Del mismo modo, la absoluta imposibilidad de que el riesgo se ma-
nifieste en siniestro situara a las entidades aseguradoras en una posicién
privilegiada, al percibir unos ingresos no sujetos a contraprestacion, lo
cual resultarfa tan absurdo como la reiteracién continua de siniestros.

¢) Concreto

El riesgo ha de ser analizado y valorado por la aseguradora en dos
aspectos, cualitativo y cuantitativo, antes de proceder a asumirlo. Sélo de
esa forma la entidad podra decidir sobre la conveniencia o no de su acep-
tacién y, en caso afirmativo, fijar la prima adecuada.

Una designacién ambigua del riesgo que pretende asegurarse, una in-
concrecién de sus caractetisticas, naturaleza, situacion, etc., imposibilitan
el estudio y anélisis previos a la aceptacién del mismo. Tgualmente, no
puede garantizarse un riesgo cuya valoracidn cuantitativa escape de todo
criterio objetivo basado en la experiencia o en unos cilculos actuariales
que determinen, al menos con aproximacién, la prima que habria de es-
tablecerse.

d) Licito

El riesgo que se asegure no ha de ir, segin se establece en la legisla-
cion de todos los paises, contra las reglas morales o de orden politico, ni
en perjuicio de terceros, pues de ser asi, la péliza que lo protegiese seria
nula automdticamente.
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e) Fortuito

El riesgo debe provenir de un acto o acontecimiento ajeno a la vo-
luntad humana de producirlo. No obstante, es indemnizable el siniestro
producido a consecuencia de actos realizados por un tercero, ajeno al vin-
culo contractual que une a la entidad y al asegurado, aunque en tal caso
la aseguradora se reserva el derecho de ejercitar las acciones pertinentes
contra el responsable de los dafios (principio de subrogacién).

f) Contenido econémico

La realizacién del riesgo (siniestro) ha de producir una necesidad eco-
ndmica que se satisface con la indemnizacién correspondiente,

g) Riesgo asegurable

El que, por su naturaleza, es susceptible de ser asegurado por cumplir
los caracteres esenciales del riesgo.

2.2. EL RIESGO EN EL SEGURQ DE CAUCION. EL RIESGO DE INSOLVENCIA

El Profesor Camacho de los Rios, en su obra, ya citada, sobre E/ Se-
guro de Caucion. Estudio Critico, dice que «de entre las distintas cuestiones
gue surgen con ocasion del estudio del riesgo en el seguro de caucién, dos
son de particular interés: la delimitacion del riesgo y su consideracion como
riesgo asegurable». '

Delimitacion del riesgo

En la doctrina se reflejan distintas teorfas a causa de las diferentes con-
sideraciones que se hacen del seguro de caucién como seguro de crédito en
sentido amplio, en la medida en que seguro de caucién y seguro de crédito
(en sentido estricto, esto es, de insolvencia), pueden ser clasificados como
seguros de crédito por razén del objeto asegurado: un derecho de crédito.

Asi, para algunos autores, el seguro de caucién, al parecer necesaria-
mente vinculado al seguro de crédito, cubre el mismo riesgo que éste: la
insolvencia del deudor.
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Para otros autores, sin embargo, y aun aceptando tal vinculacién, am-
bas formas de seguro cubren riesgos distintos: la insolvencia del deudor es
el riesgo propio del seguro de crédito, mientras que el riesgo en el seguro
de caucién no es sino el mero incumplimiento.

Por dltimo, existe una minorfa de autores que rechaza toda vincula-
cién entre el seguro de crédito y el seguro de caucién, entendiendo que
cubren riesgos distintos sobre objetos diferentes.

La doctrina mayoritaria se ha decantado por la segunda de las solucio-
nes —el riesgo cubierto por el seguro de caucién se identifica con el in-
cumplimiento del deudor principal—, lo que ha suscitado el interrogante
de si el riesgo, asi entendido, es compatible con el principio indemnizato-
rio, en definitiva, si es un riesgo asegurable o no.

Antes de entrar a analizar esta compleja cuestién, conviene hacer una
breve exposicién de los autores que identifican el riesgo —en el seguro de
caucién— con la insolvencia del deudot.

«El riesgo cubierto, ¢es la insolvencia?». La vinculacién del seguro
de caucién al seguro de crédito ha significado para algunos autores, una
identificacién de estos seguros en razén del riesgo cubierto, la pérdida o
el deterioro del crédito, que sélo puede estar causada por la insolvencia
del deudor. No obstante, obtener una visién conjunta de ambos seguros
en atencién al riesgo cubierto nos parece confuso, pues entendemos
que una visién globalizadora de estos seguros sdlo puede ser realizada
teniendo como punto de vista lo que constituye el «objeto sobre el que
recae el interés asegurado»? —el crédito—, pero nunca en atencién al
riesgo. Fstos seguros cubren riesgos bien distintos. Asi, en el seguro de
crédito el riesgo viene constituido por la insolvencia, lo que deviene en
incumplimiento, mientras que en el de caucién es el simple incumpli-
miento.

2.3. EL RIESGO DE INCUMPLIMIENTO

Si atendemos a la funcién que cumple el seguro de caucion en el tri-
fico econémico?, se comprueba que ésta es identificable con la sustitucion
de un depésito realizado por el deudor, en dinero o titulos, en garantia del
cumplimiento de sus obligaciones que, al ser liquido, permite al acreedor
autosatisfacerse si legado el momento el deudor no cumple.

? QLIVENCIA Rutz M., «Seguros de Crédito, Caucién, Responsabilidad Civil y Rease-
gurow, en Comentarios a la Ley de Contrato de Seguro, 1982, Madrid.
3 Vid, Javier CAMACHO DE LOS RiOs, op. i, pp. 93 yss.
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Esta funcidn caucional es la que nos permite identificar el riesgo en el
seguro de caucién, pues el acreedor le induce a exigir la constitucién del
depésito —como medio que le garantice la indemnizacién—, la posibili-
dad de que el deudor incumpla y si aceptamos que el seguro de caucién
cumple una funcién caucional —como sustituyo del depésito—, no cabe
sino concluir que el riesgo que éste cubre debe ser el mismo para el que se
impuso el deber de constituir el depésito.

En ¢l seguro de caucién no se cubre la reparacién de un dafio defini-
tivo, sino que lo que se cubre es el exacto cumplimiento de la obligacién
principal. Asi, en los seguros de caucién constituidos a favor de la Admi-
nistracién piblica, la garantia del asegurador es sustitutiva del depésito
preventivo de una suma {(caucién) que, como tal, garantiza plenamente a
la Administracién la posibilidad de autotutela en caso de que se produzca
el incumplimiento del deudor.

De este modo, para un amplio sector doctrinal, el riesgo cubierto por el
seguro de caucién es (como se deduce claramente en algunas legislaciones,
como por ejemplo del tenor literal del articulo 68 de la Ley de Contrato de Se-
guro en Espafia) el incumplimiento del deudor-tomador.de sus deberes legales
o contractuales del que se deriva de un dafio patrimonial para el acreedor.

La diferencia fundamental, para Tirado Sudrez?, entre seguro de crédi-
to y seguro de cauci6n radica en que el riesgo en el primero gira en torno
a la nocidn de insolvencia definitiva, mientras que el segundo es un seguro
que protege al acreedor contra la insolvencia del deudor.

Para Garrigues’, el seguro de caucién protege al acreedor contra el in-
cumplimiento del deudor. De ello se deduce que la diferencia entre seguro
de crédito y seguro de caucién no es tanto la esencia como el grado de riesgo
al que cada uno se refiere. En efecto, lo que caracteriza al seguro de caucién
es la entidad del riesgo cubierto, el simple incumplimiento del deudor.

2.4, ASEGURABILIDAD

Una vez concluido que el riesgo asegurado no puede ser otro que el
incumplimiento por el tomador de sus obligaciones derivadas de la rela-
ci6n juridica principal, hemos de plantearnos la cuestién de si el incumpli-
miento, como tal, es susceptible de considerarse como riesgo —tal y como
~ se viene entendiendo éste en la tradicional doctrina de seguros— y, mas
concretamente, si es un riesgo asegurable.

¢ TRADO SUAREZ, J., «Ley de Contrato de Segurow, en Comentarios al Cddigo de Co-
mercio y Legislacion Mercantdd Especial. Tomo XIV, p. 421, Madrid, 1985,
° (GARRIGUES, J., Curso de Derecho Mercantif, Tomo 11, p. 350, Madrid, 1983.
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Dentro de la categoria de los seguros de cosas, el seguro de caucién
se ha considerado, tradicionalmente, como un seguro de dafios en el pa-
trimonio.

Teniendo esto en cuenta, el problema que se plantea es si tarnbién el
seguro de caucién tiene, en la prictica, una funcién indemnizatoria, y, en
consecuencia, si el riesgo cubierto por él es 0 no asegurable.

Dicha cuestién —asegurabilidad o no asegurabilidad del riesgo en el
seguro de caucién— estd intimamente ligada con la anterior, ya que es
admitido por la doctrina que, mientras que el riesgo que supone la insol-
vencia de un deudor puede ser perfectamente asegurado —en cuanto que
presupone la pérdida definitiva de un crédito—, la consideracién del in-
cumplimiento como riesgo hace patente la dificultad de encuadrarlo en el
esquema clasico del riesgo, en cuanto que éste descansa en la posibilidad
de un evento dafioso que, en algunas modalidades del seguro de dafios
y, en especial y por lo que a nosotros concierne, en el seguro de caucién,
quiebra, o al menos parece que quiebra, el principio indemnizatorio, por
cuanto es dudosa la existencia de un dafio. Es por ello comprensible que
algunos autores, bajo la consideracién de que sin dafio no hay riesgo, y
sin éste seguro, concluyan que el seguro que nos ocupa no es tal, sino un
contrato de fianza.

En efecto, un amplio sector de la doctrina italiana ha negado la natu-
raleza asegurativa del seguro de caucién precisamente sobre la base de que
en éste no se cubre dafio alguno, puesto que sélo la pérdida definitiva del
valor de un crédito —pérdida que no se puede entender producida por el
mero incumplimiento— es susceptible de causar un perjuicio patrimonial
al acreedor.

Frente a ello, la defensa de la asegurabilidad del incumplimiento se ha
hecho desde dos épticas distintas: &) para algunos autores, tal asegurabi-
lidad del incumplimiento se basa en que éste no es incompatible con el
principio indemnizatorio; &) para otros, sin embargo, la consideracién del
incumplimiento como riesgo asegurable se basa en la consideracién de que
el principio indemnizatorio no es elemento esencial del contrato de seguro.

a) El primer grupo entiende que dafio asegurable no es sélo la pérdi-
da definitiva de un crédito, sino cualquier lesién de un interés eco-
némico. Puesto que con el incumplimiento se verifica una lesién en
los intereses econémicos del acreedor, no parece que pueda negarse
que, desde un punto de vista ]und1co también ese interés (el del
exacto cumplimiento) pueda constituir el presupuesto vilido de un
contrato de seguro, a través del cual el acreedor quede cubierto del
riesgo de incumplimiento.
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Quienes niegan que el incumplimiento supone un dafio para el
asegurado, desconocen que la falta de ingreso de una determina-
da cantidad de dinero o la falta de cumplimento de uha concreta
obligacién, producen dafios efectivos en la economia del acreedor,
ya que no sélo hay que tener en cuenta el beneficio econémico in-
mediato que se obtiene con el pago, sino también el futuro empleo
de dichos beneficios.

b) Como hemos sefialado anteriormente, para otro sector doctrinal
el problema se resuelve desde otros planteamientos. Asi habri de
admitirse que, si bien es cierto que el principio indemnizatorio apa-
rece siempre en ciertas formas de seguro, no por ello ha de confi-
gurarse como elemento imprescindible y esencial de todo contrato
de seguro. .
Asi, Fontaine entiende que el principio indemnizatorio no es esen
cial en el contrato de seguro, sino una regla externa al contrato
destinada a obstaculizar los dafios producidos por los siniestros de
realizacién voluntaria.

En opinién de Javier Camacho®, «la dnica objecion que puede hacérsele
a ambos planteamientos es la signiente: ;qué es, entonces, lo gue delimita o
caracteriza al seguro de caucion frente a otras formas de garantia?. La solu-
cidn parece gue estd estrechamente vinculada a la intervencion en la conclu-
sion del contrato, de una empresa aseguradora, asi como al sometimiento a
los principios de técnica asegurativay.

¢ Vid. JAVIER CAMACHO DE 10§ RIOS, ap. cit.






3.1. NATURALEZA JURIDICA DEL SEGURO DE CAUCION

Este tema, comenta Javier Camacho® ha sido ampliamente estudiado
por la doctrina. Asi, Dusi y De Zuliani, tras calificar al seguro de caucién
como una de las formas de aseguramiento del crédito, consideran que,
bajo tal denominacién, se encuadran todas aquellas formas de garantia
en las que se sustituye —con una péliza de seguro— la caucién real que,
por conirato o por ley, deber ser prestada por determinadas personas, en
garantia del cumplimento de las obligaciones que surgen con ocasién de
una determinada relacién juridica.

Por su parte, Ravazzoni entiende que la finalidad del seguro de cau-
cién y la de la caucién (entendida ésta como depésito de dinero o titu-
los) son absolutamente idénticas: garantizar al acreedor que su crédito
serd satisfecho. Cierto es que el medio utilizado en cada caso es distinto.
Asi, en la caucién, tiene el acreedor la posibilidad de autosatisfaccién,
en la medida en que puede, preventivamente, incautar la caucién. En el
seguro del mismo nombre, sin embargo, la satisfaccién del crédito va a
depender del acto de cumplimiento de un tercero. Pero, en cualquier
caso, se trata de una diferencia en cuanto al medio de operar, mante-
niéndose idéntica la finalidad.

En opinién de Javier Camacho de los Rios, ha de afirmarse la funcién
caucional del seguro de caucion, dado que la razén de su nacimiento es,
precisamente, sustituir la caucién que, en ciertos casos, debe ser prestada
por determinadas personas y ello ya que, cualquiera que sea la amplitud
que quiera dérsele a la nocién de caucion, lo que parece claro es que el
seguro de caucidn, al ser concertado con una entidad aseguradora —que

v Vid. Javier CAMACHO DE LoOs RfOS, op. i,

17
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habra de reunir ciertos requisitos en cuanto a capital social, reservas,
etc.— es fianza suficiente, susceptible de sustituir la prestacion de una
caucién, De ese modo, la péliza de caucién se configura como medio de
instrumentar Ia caucién que, con motivo de la realizacién de ciertas ope-
raciones, ha de ser prestada.

La obhgacmn que —en virtud del seguro de caucién— asume el
asegurador, ha de calificarse como de fideiusoria, en la medida en que
el seguro de caucién estd destinado a proteger al asegurado frente al
incumplimiento del tomador-deudor y, mds concretamente, a salva-
guardar el interés econdémico de aquél en la obligacién garantizada.
Ademas, teniendo en cuenta la funcién caucional de la pdliza, esto es,
la sustitucién de una garantia de tipo real, su finalidad no puede ser
otra que aquella figura a la que sustituye: garantizar el camplimiento de
una obligacién.

No obstante, aunque la doctrina que sostiene que la posicién que
ocupa el asegurador es la de un fiador es mayoritaria, no existe acuerdo a
la hora de determinar, no ya la naturaleza de la obligacién asumida por ¢l
asegurador, sino la naturaleza contractual de la péliza de caucién.

Para un amplio sector doctrinal, la mera presencia de una empresa de
seguros, asi como el sometimiento a los principios de técnica asegurativa,
son elementos suficientes para determinar la naturaleza juridica del con-
trato por aquélla celebrado.

En contra se mantiene Font Galdn?, para quien la intervencién de una
entidad aseguradora constituye un dato técnico y organizativo, externo a
la obligacién contraida por aquélla, pero, en ningiin caso, relevante para
la determinacién de la naturaleza juridica de la péliza. Porlo que respecta
a la doctrina italiana, y dentro de la misma linea de opinién, pueden con-
sultarse Mazzoni y Brugliere®, que entienden que la causa del contrato no
va a ser distinta por el hecho de que en el contrato intervenga una entidad
aseguradora o un banco.

Desde este punto de vista, y por lo que respecta a la calificacién del
seguro de caucién, cabe afirmar que el elemento subjetivo puede justificar
la naturaleza asegurativa de dicho seguro.

2 FONT GALAN («Natura e disciplina giuridica delle polizze fidefussorie tilasciate dalle
compagnie di assicurazioni», en Assicurazions, 1976, L. p, 223).

¥ MAZzONI, y BRUGLIERE. «La polizza fideiussoria», en Lz Nuova Giurisprudenza
Civile Commentata, n.° 2, 1986, p. 378.
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3.2. DEFINICION DE FIANZA Y DE SEGURO DE CAUCION

Fn un sentido amplio, como indica José Castdn Tobeflas* se llama
fianza o caucién a cualquier garantia prestada para el cumplimiento de
una obligacién, pero en un sentido mis estricto y técnico, fianza es la ga-
rantia personal que se constituye asumiendo un tercero el compromiso de
responder del cumplimiento de la obligacidn, si no la. cumple el deudor
principal.

Otros tratadistas la definen como el contrato por el cual una tercera
persona, distinta del acreedor y del deudor, se obliga al cumplimiento de
una obligacién principal subsidiariamente, es decir, cuando el deudor no
la cumple.

De estas definiciones se deduce que son elementos que caracterizan a
la fianza:

1. La accesoriedad de la obligacidn, ya que la fianza no puede conce-
birse sino por la existencia de una obligacién principal, y

2. La subsidiaridad, por virtud de la cual el fiador sélo se obliga para
el caso de que el deudor principal no cumpla su obligacién.

Tanto uno como otro de los elementos, ya no son considerados por la
doctrina como esenciales, puesto que se admiten las fianzas incondiciona-
les, que son abstractas y no accesorias, y ademiés en la practica totalidad
de las fianzas el fiador se obliga solidariamente con el deudor.

El Cédigo Civil Espafiol define en su Art. 1.838 la fianza diciendo que
«por la fianza se obliga uno a pagar o cumplir por un tercero, en el caso de
no hacerlo éste». Con mas rigor el Cédigo Civil Aleméan dice que «por e/
contrato de fianza el fiador se obliga hacia el acreedor de otro, a responder
del cumplimiento de la deuda de éstes.

Hemos definido qué es la fianza y ahora definiremos qué es el seguro
de caucién diciendo que es el seguro que garantiza al acreedor de una
obligacién el resarcimiento de los dafos que puede provocar su incum-
plimiento.

Podriamos decir que por el seguro de caucién, el asegurador, garantiza
al acreedor (asegurado) el cumplimiento de las obligaciones contractuales
o legales del tomador del seguro.

4 Derecho Civil Espariol. Comiin v Foral. Instituto Editorial, Madrid, 1956.
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3.3. LAS PARTES QUE INTERVIENEN EN EL SEGURQO DE CAUCION
¥ SU RELACION ENTRE ELLAS

Como hemos visto en la definicién del seguro de caucién, en el mismo
intervienen tres partes claramente diferenciadas: el asegurador, el tomador
del seguro o contratista, que asume todas las obligaciones frente al ase-
gurador y que, ademds, va a ser eventualmente el factor desencadenante
del siniestro, y el asegurado que es el que tiene derecho a la prestacion
indemnizatoria del asegurador.

De este seguro se derivan, por tanto, una dualidad de relaciones juri-
dicas entre el asegurador y el contratante, por un lado {pago de la prima,
obligacién de reembolso en caso de siniestro), y, por otro, el asegurador y
asegurado.

Relaciones contractuales o legales entre las partes que intervienen en
el seguro de caucién.

En el seguro de caucién siempre intervienen tres partes cuyas relacio-
nes podemos representarlas de la siguiente manera’:

Contrato

Tomador del Seguro/
Contratista

Asegurado/
Beneficiario

Pdliza de seguro

Garantia de caucidén

Asegurador/Afianzador

Las relaciones de las tres partes que configuran el seguro de caucién
son las siguientes:

¢ Entre el «tomador del seguro» y el «asegurado», existe un contrato
(normalmente un contrato de obra o suministro), y en el mismo el
beneficiario exige al contratista una garantia emitida por un tercero

> No en todos los paises existe la misma denominacién que aqui empleamos, peto los
conceptos son siempre los mismos.
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que responda del cumplimiento de sus obligaciones en el contrato.
Fl caso mas tipico seria el del Ministerio de Obras Piiblicas de un
pais que firma un contrato con una cmpresa constructora para la
realizacién de una autopista, exigiéndole una caucidén que garantice
la correcta ejecucion del contrato. :

En ocasiones, €l vinculo entre asegurado y tomador no es un con-
trato sino una disposicién legal, por ejemplo, una norma fiscal que
obliga al importador (tomador del seguro) a pagar un impuesto a la
aduana de su pais (beneficiario/asegurado).

e Entre el «asegurado» o «beneficiario» y el «asegurador» o «afianza-

dors, ¢l vinculo viene establecido por la garantia, documento por el
que el asegurador garantiza al asegurado o beneficiario, que el con-
tratista (la empresa constructora mencionada en el parrafo anterior)
va a cumplir sus obligaciones contractuales y, en caso contrario, el
asegurador/afianzador se compromete a pagar como indemnizacién
o penalizacién, el importe pactado en la garantia.
No en todos los paises el contrato que regula las relaciones entre
asegurado y asegurador recibe el nombre de garantia, ya que son
también comunes los de: fianza, péliza, péliza de caucion..., pero
en todos los casos el contenido del contrato es pricticamente muy
semejante.

* Entre el «asegurador» o «afianzadom y el «tomador del seguro», el
vinculo lo establece la péliza de seguro de caucién. En dicha péliza
lo més importante es el derecho de repeticién o reembolso, que los
codigos civiles modernos reconocen a cualquier garante, vy que no es
otro que el derecho de ser reembolsado por los pagos que el asegu-
rador tuviera que hacer al asegurado si la garantia fuera ejecutada.
Al igual que en el caso anterior, no en todos los paises el contrato
entre tomador y asegurador recibe el mismo nombre, y asi, no es
extrafio encontrar denominaciones como: contragarantia, acuerdo
de indemnizacién, propuesta..., pero sea cual sea Ja denominacién,
el contenido del contrato es siempre muy parecido.

3.4. DIFERENCIAS ENTRE EL SEGURO DE CAUCION Y EL SEGURO DE CREDITO

La diferenciacién entre segtiro de caucién y seguro de crédito, se cen-
tra para Javier Camacha® en tres aspectos fundamentales:

¢ Vid. JaviER CAMACHO DE LS RIOS, op. cit.
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e Primero, en cuanto a los sujetos intervinientes: asi, mientras que en el
seguro de crédito tomador y asegurado son siempre la mista persona, en el
seguro de caucién —como hemos visto— tomador y asegurado son sujetos
distintos. Tomador es la persona que contrata el seguro y cuya conducta
puede ser desencadenante del siniestro; por su parte, asegurado es el titular
del interés cubierto por el seguro, quien ocupa, frente al asegurador una
posicién acreedora, siendo el beneficiario de la eventual indemnizacin.

* Segundo, en el riesgo; asi, mientras que el seguro de crédito tiene
por objeto indemnizar la pérdida definitiva que sufre el asegurado (acree-
dor) como consecuencia del impago de la obligacién por insolvencia del
deudor, el seguro de caucién tiene por objeto la reparacién del dafio de-
rivado del mero incumplimiento del deudor, dafio que, en muchos paises,
estd evaluado @ priori legal o convencionalmente,

e Tercero, en la forma de contratacién; mientras que en el seguro de
crédito el acreedor pretende cubrir todo su volumen de negocios—, sien-
do usuales las denominadas pélizas globales o flotantes, en el seguro de
caucién se cubren operaciones concretas, empledndose, por tanto, pdlizas
individuales.

Posiblemente la mayor diferencia es el riesgo cubierto; el seguro de
crédito protege al acrcedor frente a la insolvencia definitiva del deudor,
mientras que el seguro de caucién protege al acreedor frente al mero in-
cumplimiento del deudor.

3.5. EL PAGO DE LA PRIMA

La prima es la contraprestacién econémica que recibe el asegurador
del tomador, que es el obligado a pagatla, por la garantia que emite a pe-
ticién de éste. Alguna parte de la doctrina, por ejemplo, Tirado Suirez,
entiende que nada se opone a que sea el asegurado el que pague la prima.
La préctica hace de esta posibilidad una utopia.

Fn el tema del pago de la prima, el problema principal que se plantea es
el de saber qué ocurre si el tomador no la paga. Fste es un tema importante,
porque un buen nimero de legislactones, si no todas, al regular el contrato
de seguro establecen que el impago de la prima cancela la cobertura. Asj, por
cjemplo, el articulo 15 de la Ley de Contrato de Seguros espaiiola dice que
«salvo pacto en contrario, si la prima no ba sido pagada antes de gue se produz-
ca el siniestro, el asegurador quedard liberado de su obligacion».

El tema no es baladi, ya que hay alguna jurisprudencia que ha dado la
razén a alguna compatfiia de seguros que se ha opuesto al pago del sinies-
tro, argumentando el impago de la prima.



CONSIDERACIONES GENERALES SOBRE LOS SEGURGS DE CAUCION 23

¢Es conveniente que el sector asegurador utilice la posibilidad de re-
chazar siniestros por esta razén? Creemos que no, ya que la propia validez
del seguro de caucién seria puesta en cuestién, y en aquellos paises en los
que se aceptase otro tipo de garantias, por ejemplo, las bancarias, éstas
serfan, sin lugar a dudas, las preferidas por los asegurados.

De hecho, no es infrecuente ver, en la péliza de seguro de caucién,
entendiendo ésta como el contrato que regula las relaciones entre asegu-
rador y tomador, cémo el asegurador parece renunciar a la posibilidad de
quedar liberado de su obligacién en caso de impago de la prima, ya que
en el apartado en el que se refleja la obligacién del tomador de pagar la
prima, se suelen incluir frases del tenor: «el impago por el tomador de la
primera prima o de cualquiera de las siguientes, facultard a la compadiia a
exigir su pago en via efecutiva», sin mencionan nada sobre la cancelacién
de la cobertura.

De hecho, en algunas modalidades de afianzamiento, como ocurre en
los seguros de afianzamiento de cantidades anticipadas que se exige por
mandato legal en Espafia, se dice expresamente que «frente al asegurado
(el comprador de la vivienda) el asegurador no podrd alegar falta de pago de
la prima del seguro». Posiblemente esta proteccidn legal especifica se deba
a que en esta modalidad de afianzamiento, el beneficiario o asegurado es,
por lo general, un particular que se estd comprando su vivienda, y no un
6rgano de la administracién publica.

En cualquier caso, en aquellos pafses en los que no esta claramente
expresado qué ocurre en caso de impago de la prima, es habitual ver que
la administracién puablica y los organismos que de ella dependen, se curen
en salud y ante la posible oposicién del asegurador al pago del siniestro
por impago de las primas, introduzcan en los textos de las garantias, e in-
‘cluso en ocasiones en disposiciones de caracter legal, clausulas que hagan
imposible utilizar este hecho. Algo que, por otra parte, encuentra amparo
legal en muchas legislaciones, ya que el derecho a cancelar la cobertura
por impago de las primas es renunciable y puede pactarse lo contrario.

Asf, podemos encontrar cldusulas de este o parecido estilo:

«... la falta de pago de la prima, sea tinica, primera o siguientes, no dard
derecho al asegurador a resolver el contrato, ni éste quedard extinguido, ni la
cobertura del asegurador suspendida, ni éste libevado de su obligacion caso
de que tuviera que bacer efectiva la garantia...».

Y como dice Ernesto Garcia Trevijano en su monografia E/ Régimen
de las Garantias en la Contratacion Administrativa, publicada por Civitas,
Madrid. «...y no otra podria ser la solucidn si se tiene en cuenta gue, caso
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de que el impago de las primas permitiera al asegurador extinguir el con-
trato de seguro de caucion o provocar la suspension de su coberiura por tal
razdn, quedaria enteramente en manos del licitador o contratista la pervi-
vencia de la garantia constituida a favor de la Administracion contratante,
y a nadie se le escapa que ante una mala situacién econdmrica del contratista
y el consiguiente impago de las primas correspondientes, la Administracion
se encontraria, no sélo ante el eventual incumplimiento de las obligaciones
derivadas del contrato, sino también ante la desaparicicn del aseguramiento
en que se traduce la garantia exigida al licitador o contratista (garantia que
—se insiste— debe permanecer incélume basta la extincion de las obligacio-
nes de dicho licitador o contratistas. En definitiva, la entidad aseguradora
no podré oponer al asegurado las excepciones que puedan cotresponderle
contra el tomador del seguro, y las consecuencias que pudieran derivarse
de la péliza de seguro de caucién firmada entre asegurador y tomador
del seguro, son ajenas a la garantia prestada por el asegurador ante el
beneficiario.

3.6. LA DURACION DEL SEGURO DE CAUCION

Siendo, por lo general, la garantia emitida por una compafifa de segu-
ros, un contrato accesorio de otro principal, parece obvio que la duracién
de la misma seré la de la obligacién garantizada. Sin embargo, en algunas
legislaciones los contratos de seguros tienen una validez temporal, previa-
mente determinada.

En Espafia, por ejemplo, dicha validez se fija en diez afios, aunque
«podra establecerse que se prorrogue una o mds veces por petriodos no
superiores a un afio cada vez», lo que obliga al contratista, tomador del
seguro, cuando las obligaciones garantizadas vayan a durar més que dicho
plazo de diez afios, a prestar nueva garantia, salvo que acreditase la pré-
rroga del contrato de seguro.

En Espafia, y como dice E. Garcia Trevijano en la obra mencionada
anteriormente, «... la Situacion queda de la siguiente manera: aunque en el
contrato suscrito entre el tomador del seguro y la entidad aseguradora se hu-
biera previsto un plazo de duracion inferior a diez arios, teniendo en cuenta
las normas sectoriales reguladoras de la garantia en los contratos administra-
tivos, subsistird la responsabilidad de la entidad aseguradora frente a la Ad-
ministracion contratante (que debe autorizar su cancelacion} durante el plazo
de duracién de las obligaciones asumidas por el contratista. No obstante, si
éstas superaran los diex arios, el contratista estard obligado a presentar nueva
garantia o a acreditar debidamente la prorroga del contrato de seguro, de tal
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manera que si asi no lo hiciera, habrd que entender que habrd incurrido en
catisa de resolucion culpable, con las consecuencias anejas. La responsabili-
dad de la entidad aseguradora no va mds allé de los referidos dzez anos (salvo
que existan provrogas)».

3.7. LA PRESCRIPCION EN EL SEGURD DE CAUCION

Siendo muchas las variaciones de unas legislaciones y jurisprudencia
de un pais a otro, comentaré en este apartado la situacién en Espafia.

El criterio de la Audiencia Provincial en cuanto a la prescripcién es
que «el seguro de caucion tiene analogia con el contrato de fianza aungue
son figuras diferentes en cuanto a su naturaleza juridica, contenido y efectos,
stendo distintas las acciones que de ellos nacen. El plazo de prescripcion de
las acciones que derivan del seguro de caucion es sélo de dos afios, de acuer-
do con el articulo 23 de la Ley del Contrato de Seguro, mientras que las na-
cidas del contrato de fianza tienen el general de quince arios de las acciones
personales que establece el articulo 1964 del Cédigo Civily.

Como vemos, el hecho de que la garantia haya sido emitida por una
compaiiia de seguros de caucién, reduce el plazo de prescripcién desde
los 15 afios que recoge el articulo 1961 del Cédigo Civil, que es el que se
aplicara a las fianzas bancarias, a los dos afios «desde que la accicn pudo
ser efercitada» que determina el articulo 23 de la ey de Contrato de Se-
guro, como se recoge en todas las pdlizas de las aseguradoras de caucién
espafiolas.

Esta circunstancia es desfavorable para el asegurado, que ve reducido
su plazo para reclamar cuando el garante es una compafifa de seguros,
pero muy favorable a ésta, en cuanto garante, y al tomador del seguro, por
las mismas razones que el asegurador.

A pesar de esta circunstancia, en Espafia la validez de la fianza banca-
ria es idéntica a la de la garantia de la compafifa de seguros y el tomador
no sufre menoscabo alguno por presentar una u otra, lo que, al menos en
la teorfa, le hardn inclinarse preferentemente hacia el sector asegurador en
lugar de al bancario. Naturalmente hay otros criterios que el tomador del
seguro tiene en consideracién a la hora de optar entre la fianza bancaria
o la garantia de la compafia de seguros (el precio, las contragarantfas que
unos u otros podrian requerir, la vinculacién comercial...) y, por ello, el
criterio del plazo de la prescripcién no es determinante.

Existen en el derecho espafiol algunas excepciones de plazo de pres-
cripcién a los dos afios, y es el derivado de leyes de rango superior, que
fijan para otras obligaciones plazos de prescripcién superiores. Menciona-
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remos, por ser la que mis afecta a las compafifas de seguros de caucion, el
plazo de prescripcién de las obligaciones fiscales, que es de cuatro afios,
de tal manera que cuando un asegurador espafiol garantiza una obligacién
fiscal, por ejemplo en las garantias aduaneras, el plazo de prescripcién serd
de cuatro anos en lugar de dos, ya que el asegurador se rige ante el bene-
ficiario, por lo que dice la garantia que ha emitido.

No debemos olvidar, por otra parte, que en la Unién Europea, el
seguro de caucién esta dentro de los denominados seguros de «grandes
riesgos», y que dentro de los mismos lo que prima es la libertad de pacto
y, solo subsidiariamente y para lo no acordado, la legislacién en vigor.

3.8. LA NOVACION

Es muy frecuente que las obligaciones cuyo cumplimiento garantiza el
asegurador, tengan modificaciones a lo largo de la duracién del contrato.
En ocasiones, las modificaciones son de naturaleza tal que podria hablarse
de que se ha creado «otra» obligacién.

La mayoria de los cddigos civiles recogen la existencia de lo que se
denomina «novacién». Por la novacién se extingue la obligacién antigua
y con ella todos sus accesorios como, por ejemplo, la fianza. Asi se recoge
en algunos cédigos al decir que «la prérroga concedida por el acreedor al
deudor, sin consentimiento del fiador, extingue la fianza».

Estamos hablando hasta ahora de la denominada «novacién extintiva,
pero no es la tinica que recogen los codigos civiles, ya que junto a ella
existe la denominada «novacién modificativa», que se da cuando subsiste
la misma obligacién antigua, con modificaciones’.

Fl alcance practico de que se trate de una novacién extintiva o modi-
ficativa es muy grande, en cuanto que la obligacidn serd la misma u otra y,
por tanto, en este caso numerosos extremos serdn diferentes para ella de
lo que habrian sido para la primera.

La novacion extintiva requiere:

1.° Una obligacién, verdaderamente existente, que se extingue.

2.° Una obligacién nueva, que verdaderamente nace, obligacién que,
«siendo otra», ha de discrepar en algo de la antigua.

3.2 La existencia de animus novandi, es decir, el deseo expreso o tacito
de extinguir una obligacién y dar lugar al nacimiento de otra, y

7 ALBADALEJO, MANUEL, Derecho Civil, José Matia Bosch Editor, Barcelona 1997,
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ello por dos razones. La primera porque se correrfa el riesgo de
admitir la extincién cuando no fuese seguro que se habia produ-
cido, y la segunda, porque ante la duda hay que inclinarse por el
menor efecto («modificacién» en lugar de «extinciény).

La novacion modificativa se da cuando en un contrato:

1. Se varia su objeto o sus condiciones principales.
2.° Se sustituye al deudor.
3. Se subroga a un tercero en los derechos del acreedor.

En todos estos casos se «introducen cambios» en una obligacién que,
aunque modificada, «contintia viviendo». |

¢Qué ocurre con el seguro de caucién que.garantiza el cumplimien-
to de obligaciones que han podido novarse o modificarse? Es un hecho
clerto que en la practica totalidad de los contratos, las obligaciones cuyo
cumplimiento garantizamos, sufren modificaciones a lo largo de la vida del
mismo. ¢Supone esto la posibilidad de que el asegurador pueda considerar
que la fianza se ha extinguido?

La respuesta no es facil, ya que las situaciones en las que el fiador
pueda encontrarse son muy diferentes y, por otra parte, en muchos pafses
se discute sobre la accesoriedad del seguro de caucién respecto de la obli-
gacién principal, cuyo cumplimiento garantiza.

Es obvio que dicha accesoriedad no existe en las garantias indepen-
dientes y son también numerosos los autores que han afirmado el caracter
auténomo del seguro de caucién, aunque para un amplio sector doctrinal,
la obligacién del asegurador tiene caracter accesorio.

Los propios asegurados, por lo general organismos dependientes de
la Administracién Piiblica del Estado, son conocedores de que los con-
tratos van a sufrir modificaciones, fundamentalmente prorrogas tacitas
o expresas, por el plazo de ejecucién o de duracién del contrato, y asi
lo recogen en la legislacién sobre los contratos de las administraciones
ptblicas, para que dichas modificaciones no supongan la extincién de la
fianza. También la doctrina asume como normales las modificaciones de
las obligaciones en la contratacién pablica, sin que las mismas supongan
la extincién de las fianzas, antes al contrario, afirman que dichas modifi-
caciones supondran en muchas ocasiones prorrogar también la duracién
de la fianza.

L.a Camara de Comercio Internacional, en sus URCB, Reglas para
Fianzas Contractuales, establece categéricamente en su Articulo 6 que
la modificacién de la obligacién contractual no supone la extincién de la
fianza (véase Capitulo 15).
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No obstante lo dicho, el asegurador deberd extremar la precaucién
cuando le sea ejecutada una fianza, y conozca que se han producido mo-
dificaciones «sustanciales», tan sustanciales que de haberlas conocido de
antemano le hubiera llevado a denegar el otorgamiento de la fianza. Po-
dria ser éste el caso de una fianza que se emita para un contrato que tiene
una duracién prevista de, digamos cuatro afios, y que, debido a prérrogas
concedidas por el asegurado, llega a durar diez afios, o contratos en los
que se garantiza la ejecucién de, digamos, unos pabellones deportivos y
en su lugar se decide construir aulas para un colegio... sin notificarselo al
afianzador. No sera facil que se acepte que ha habido una novacién extin-
tiva pero, en determinados casos, este argumento serd licito esgrimirlo. No
sera este el caso de las mil y una pequefias modificaciones que los contra-
tos cuyo cumphmuento garantiza eI asegurador, experimentan durante la
duracién de los mismos.



4.1. CONSIDERACIONES GENERALES

Dada la finalidad del seguro de caucién —sustitucién de una garantia
real o caucién propiamente dicha—, su campo de actuacién es muy vasto,
pudiendo ser aplicado a todas aquellas relaciones juridicas que exigen un
reforzamiento de su contenido obligacional.

No obstante, es necesario hacer una precisién: excluimos el andlisis de
los llamados «seguros de infidelidad» —o «seguros de malversacién»—, de
gran arraigo en los paises sudamericanos y anglosajones, ya que éstos, al te-
ner por objeto la cobertura de los perjuicios econémicos ocasionados como
consecuencia de una acto de infidelidad o falta de honradez de personas que
estan unidas por un vinculo laboral, se identifican con el aseguramiento de
obligaciones de no hacer, o de «comportamiento negativo», no ajustindose,
por tanto, a nuestra idea de seguro de caucién como medio de reforzamiento
de un derecho de crédito en sentido amplio. Ademds, en estos seguros y a
diferencia de lo que sucede en el de caucion, el que ocasiona el siniestro no
es el propio tomador, sino un tercero: el empleado o funcionario.

Consideramos pues, que el seguro de infidelidad constituye un ramo
auténomo, si bien con cierta conexion con los seguros de caucién.

Una vez hecho este inciso, podemos comenzar ya la descripcién del
amplio abanico de posibilidades que ofrece el seguro de caucién, asi como
de las clasificaciones que, basadas en distintos criterios, se han hecho del
mismo. En atencién al origen de la obligacién garantizada, suele distin-
guirse entre seguros de caucién en garantia de obligaciones de origen
legal o judicial y seguros de caucién en garantia de obligaciones de origen
contractual,

En los primeros lo que se pretende es garantizar el cumplimiento de
una obligacién de origen legal o judicial, siendo la ley, o en su caso una

23
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decisién judicial, la que impone la obligacién de prestar tal garantia, En
los segundos se garantiza una obligacién de origen contractual, es decir,
producto de la libertad de contratacién de las partes.

En la prictica, y en atencién no ya al origen de la obligacién garan-
tizada sino al origen de la obligacién de dar garantfa, podemos observar
que la mayoria de los seguros de caucién que se realizan por imposicién
legal se refieren a obligaciones contraidas con la Administracién piiblica
y organismos oficiales, bien como consecuencia de contratos celebrados
con ésta, bien como consecuencia de ciertas operaciones realizadas por el
deudor y de las que derivan obligaciones que son, en general, de caricter
tributarto.

A este Gltimo supuesto pertenecen las garantias en cumplimiento de
las obligaciones de pago de impuestos generados por la realizacién de ac-
tividades de importacién y exportacién, por la fabricacién o comercializa-
cién de determinados productos —como es en el caso de las bebidas alco-
hélicas y el aplazamiento del pago de las precintas— por el aplazamiento
del pago de cuotas a la seguridad social, IVA, u otros impuestos.

Estas @ltimas garantfas de afianzamiento de pago de cuotas o de im-
puestos, se consideran mds peligrosas para el afianzador que el resto ya
que, normalmente, la legislacién que permite solicitar el aplazamiento de
pago de impuestos: requiere al solicitante que acredite una situacién de
tesoreria deficiente que justifique la solicitud del aplazamiento del pago-de
impuestos o de cuotas a la Seguridad Social. Parece obvio que No €s reco-
mendable garantizar una obligacién de pago cuando el que viene obligado
a hacerlo ha declarado previamente que su tesorerfa no le permite hacer
frente a su obligacién en tiempo y forma. Ver en el Anexo 1, un modelo
de este tipo de garantfa.

No obstante, estas obligaciones cuyo origen se encuentra en conduc-
tas realizadas directamente por el deudot, pueden tener, en ciertos casos,
cardcter no tributario. Tal es el caso, por una parte, de las llamadas caucio-
nes judiciales (que nacen principalmente como consecuencia de la inter-
posicién de recursos ante los tribunales y organismos piblicos y aquellas
que revisten caracter penal) y, por otra parte, de las realizadas con motivo
de una concesién administrativa (loterfa nacional, bingos...), o a rafz de la
obtencién de una subvencién o ayuda, prmapa]mente en el dmbito agri-
cola (éste es el caso de las ayudas concedidas por la Unién Europea para
fomentar la exportacion de un determinado producto, o su produccién,
transformacién o almacenamiento, ayudas que responden a una politica
agraria comunitaria).

Han de mencionarse, asimismo, las cauciones en garantia de obliga-
clones que surgen como consecuencia del desempefio de una actividad
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profesional. Pueden sefialarse al respecto las que corresponden a las agen-
cias de viajes; recaudadores de arbitrios y ejecutivos de ayuntamientos y
depositarios de fondos de la Administracién provincial y local; agentes
de seguros; agentes de la propiedad inmobiliaria, concesionarios de gas;
sociedades y agencias de valores que ostenten la condicién de miembro de
alguna bolsa de valores, etc.

4.2. GARANTIAS DE CONTRATO

Atn cuando el seguro de caucién puede garantizar obligaciones surgi-
das de relaciones juridicas muy variadas, es muy frecuente que éste venga
conectado a contratos de ejecucién de obra, suministro o gestién.

Dentro de la dindmica de estos contratos se distingue entre:

¢ Obligaciones que surgen antes de la formalizacién de los mismos
(garantias de oferta o licitacion).

e Obligaciones dimanadas de la propia realizacién del contrato (ga-
rantias de ejecucion, de pago anticipado...).

e Obligaciones posteriores a la ejecucién del contrato (garantias de
mantenimiento).

4.2.1, Garantia de oferta o licitacién

Bajo este titulo se hace referencia a las concesiones o contratos de obra
que se adjudican por medio de un concurso o subasta, siendo necesario
para acceder a los mismos —por exigencia del convocante— que se preste
una garantia. A estas garantias se les denomina en algunos paises «provi-
sionales», en la medida en que van a garantizar la constitucién de otra de
cardcter definitivo que no es sino la que respondera del cumplimiento del
contrato de concesién o de obra propiamente dicho. Otros nombres de
esta garantia son: fianza de seriedad de oferta, fianza de mantenimiento de
oferta, bid hond {en el mundo anglosajon). Esta garantia puede ser presta-
da por medio de un banco (aval bancario), o por medio de un seguro de
caucién.

El importe de esta garantia varia de un pais a otro, pero por lo ge-
neral oscila entre el 2% y el 10% del precio por el que la obra sale a
concurso.

A pesar de la redaccién habitual de las pélizas, que prevén el «in-
demnizar al asegurado en caso de que no formalizase el contrato, o no
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constituyera la fianza exigida como definitiva», no ha de entenderse que
se aseguren dos supuestos diferentes (formalizacién del contrato y cons-
titucién de la garantia definitiva), ya que el riesgo, en ambos casos, es el
mismo: seriedad de la oferta. En efecto, el contrato no quedara formaliza-
do sino cuando haya una identificacién de la oferta y en ésta se incluye la
obligacién de prestar la garantia definitiva. Lo que asegura es, por tanto,
la formalizacién del contrato objeto del concurso o subasta, en cuyo con-
tenido se inserta la obligacién definitiva de prestar fianza.

En cuanto a la extincién de la relacién de garantia, pueden distin-
guirse dos supuestos. Primero, cuando el contrato ha sido adjudicado y el
tomador no ha resultado ser el adjudicatario; en este caso, la garantia se
extingue en el momento de la adjudicacién. Segundo, cuando el tomador
resulta adjudicatatio del concurso o subasta; en este caso, la garantia se
extingue al formalizar el adjudicatario el contrato y constituir la fianza
definitiva —cuando ésta sea exigida por el concedente. Al igual que en el
caso anterior, si se emitié6 documento separado, la garantia se extinguird
cuando éste sea devuelto.

Generalmente, el convocante del concurso o subasta, aparte de la
garantia de licitacién —cuyo objeto es consolidar la serfedad de la ofer-
ta— exige del adjudicatario la constitucién de otra garantia que responda
de la ejecucién del contrato. Cuando se trata de contratos en los que el
convocante es un organismo de la Administracién pablica, la necesidad de
prestar fianzas viene normalmente exigida por ley.

(Anexos 2 y 3, modelos de garantias de oferta en Espana y Chile).

4,2.2, Garantia de ejecucién de contrato

Es aquella que, por imperativo legal o por exigencia del acreedor, se
constituye para garantizar el cumplimiento de obligaciones contractuales.

El funcionamiento de este seguro es el siguiente: el asegurador garanti-
za al asegurado hasta el limite del «capital asegurado», una indemnizacién
en caso de incumplimiento por el contratista de las condiciones del con-
trato de que se trate. Este seguro —perteneciente al tipo de garantias «de
buena ejecucién»— tiene como finalidad cubrir los perjuicios econdémicos
que se causen al beneficiario-acreedor como consecuencia del incumpli-
miento o cumplimiento defectuoso.

Esta garantia, que sc exige, como hemos dicho antes, al ganador del
concurso/licitacién, puede ser emitida también por los bancos (a excep-
cién de algunos paises como México y USA) y su importe varia enorme-
mente ya que algunas legislaciones requieren un importe del 4% (Espafia)
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y otras, del 100% (USA) sobre el precio del contrato. En general, po-
demos decir que el importe més habitual es el 10%/20% del precio del
contrato.

Aunque la garantia se denomina «garantia de ejecucién de contrato»
(también garantia de cumplimiento, de fiel cumplimiento, definitiva, per
formance bond...; segiin los paises de que se trate), lo que realmente garan-
tiza, en casi todos los paises, es el pago de una cantidad preestablecida en
caso de incumplimiento. Fn muchos paises, el asegurador o banco, segtin
sea el caso, ni siquiera tiene la opcién de cumplir la obligacién asegurada,
sino sélo pagar el importe de la garantia.

Lo anterior suele ser muy frecuente en el caso de pafses con garantias
por importes pequefios (entre el 4% y el 20% del precio del contrato),
mientras que en aquellos paises en los que el importe es elevado (Canads,
USA, Panam4 o Colombia, por ejemplo) el asegurador, al producirse el in-
cumplimiento, puede optar entre pagar los dafios y perjuicios producidos
o terminar él mismo el contrato.

En algunos paises (Colombia seria quizas el mejor ejemplo) no es ex-
trafio encontrar garantias que cubren diferentes conceptos en un mismo
documento. Serfa una especie de garantia global o tinica, que ampararia el
fiel cumplimiento, el buen manejo del anticipo, la calidad...

(Anexos 4 y 5, modelos de garantia de ejecucién —definitiva y fiel
cumplimiento— en Espafia y Chile).

4.2.3. Garantia de anticipo

Esta garantfa, también llamada de «pago anticipado» o de «manejo
de anticipo», se solicita en aquellos contratos en los que se prevé un pago
anticipado del asegurado al tomador del seguro.

Es bastante frecuente que en los contratos, sobre todo en los de im-
porte clevado, se establezca la obligacién del asegurado de anticipar una
cantidad a cuenta del precio total del contrato (lo normal es anticipar has-
ta un 30%) y, como contrapartida, la obligacién del tomador de entregar
una garantia, emitida por banco o compaiiia de seguros, de que invertird
en la obra el anticipo recibido.

El importe de esta garantia es siempre del 100% del anticipo recibido,
y por ello suelen ser de importe muy elevado.

(Anexos 6 y 7, modelos de garantia de anticipo en Chile y México).

Es este importe elevado lo que hace estas garantias mas peligrosas que
otras garantias de contrato y por ello ha de extremarse la precaucién en la
suscripcion de este tipo de fianzas.
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Una modalidad del anticipo seria ¢l pago anticipado para realizar
acopio de material. En este caso el dinero que se anticipa lo es para un
fin concreto, el acopio de material, en lugar del anticipo normal que sim-
plemente debe invertirse en la obra. Un ejemplo del anticipo para acopios
podria ser el siguiente: el contratista para la ejecucion de un hospital de
400 habitaciones quiere comprar al inicio de la obra todos los aparatos
sanitarios que utilizard para los 400 bafios/lavabos que tendri que instalar
al finalizar la obra, :

Podria solicitar un anticipo para tal fin y comprar todos los lavabos,
duchas que vaya a necesitar. Ese acopio de materiales lo guardari en sus
almacenes y la garantia que se le pediri por parte del asegurado y que se
Nlamara «garantia para acopios» (ver Anexo 8}, garantizari la incorporacién
de dicho material acopiado a la obra.

4.2.4, Garantia de mantenimiento o calidad

Es habitual en los contratos de obra, suministro o gestion que el ase-
gurado imponga al tomador del seguro la obligacién de que garantice la
calidad o buen funcionamiento de la obra o del servicio prestado. Esta ga-
rantia se identifica con el término «garantia de calidad» en su sentido més
lato, esto es, como respuesta ante defectos de fabricacién provenientes de
la calidad de los materiales o de las actuaciones de los fabricantes. Esta
garantia puede prestarse por medio de un seguro de caucién en concepto
de «fianza de mantenimiento o garantia», en virtud de la cual el asegurado
se cubre de los posibles perjuicios que pudiera sufrir como consecuencia
de la falta de calidad o funcionamiento defectuoso.

La garantia a la que nos referimos ha de entenderse en un sentido am-
plio, ya que puede abarcar, ademés de la falta de calidad de un determina-
do objeto o su montaje defectuoso, la existencia de un servicio adecuado
de mantenimiento.

Este es el caso de la assurance garantie du coating, practicada en Fran-
cia, en virtud de la cual se asegura la reparacién inmediata de los pro-
blemas de corrosién que puedan sufrir los buques, plantas industriales,
camiones cisterna..., la fabricacién de repuestos o de piezas consumibles
y desechables (por ejemplo, 1a de un determinado tipo de cinta de impre-
sién para una miquina de escribir), etc. .

Este tipo de garantias se estipulan, generalmente, por un plazo de
doce meses, aunque en algunos paises como Portugal, puede Hegar hasta
los cinco anos. (Ver en Anexo 9, un modelo de esta garantia).
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4,25, Garantia en sustitucién de retenciones

En muchos paises, la manera en la que el asegurado paga al tomador
del seguro es mediante certificaciones mensuales que reflejan el avance
de la obra o suministro. Muy habitualmente, de estos pagos mensuales el
asegurado «retiene» un porcentaje del monto a pagar, normalmente entre
un 5% y un 10%, a modo de garantia adicional.

Esta retencidén puede sustituirse por una garantia llamada justamen-
te «en sustitucién de retenciones», que permitird al tomador cobrar la
totalidad de la certificacién mensual. El importe de la garantia es igual
al de la retencién que libera. (Ver en Anexo 10, un modelo de esta ga-
rantia).

4.3, GARANTIAS ADUANERAS

Hay una serie de operaciones de trinsito aduanero de bienes o mer-
cancias que requieren ser afianzadas. La mayoria de estas operaciones se
producen por la entrada, y posterior salida, de bienes en un pais.

Normalmente todos los productos que provienen del exterior deben
pagar un impuesto al entrar en el pafs de destino, pero hay una serie de
operaciones en las que ese mismo producto, transformado o no, vuelve a
salir del pais pasado un tiempo. El importador no desea pagar el impuesto
y reclamar posteriormente su devolucidn, y por eso solicita que no le sea
exigido el pago del impuesto. Las autoridades aduaneras admiten, en casi
todo el mundo, sustituir el pago del impuesto por una garantia llamada
«de aduanas» por la que sc asegura a la aduana el pago del impuesto no
cobrado, si la mercancia, por cualquiera que fuera la circunstancia, no sale
del pais.

Entre las operaciones més habituales que requieren la presentacién de
garantias ante la aduana, destacaremos las siguientes:

4.3.1. Transito

Son importaciones que no permanecen en el territorio nacional, sino
que est4n destinadas a otros pafses (sin que por ello adquieran el cardcter
de ser temporales). Por ejemplo, una mercancia que entra en México pro-
cedente de Guatemala y con destino a Estados Unidos.
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4.3.2. Importaciones temporales -

En conexién con el tipo anterior, abarca los supuestos de mercancias
que, una vez importadas, deben permanecer por un determinado tiempo
en el territorio del importador para ser exportadas posteriormente. Por
ejemplo, entra el motor de un vehiculo y una vez instalado en el mismo, el
vehiculo sale del pais.

4.3.3. Trifico de perfeccionamiento

Se identifica con una importacién temporal de transformacién, en el
sentido de que las mercancias en régimen de importacién temporal son
transformadas en el pafs importador para ser de nuevo exportadas como
un producto diferente. Por ejemplo, se importa cacao y se exporta el cho-
colate hecho con ese cacao.

4.3.4. Levante de mercancias

Cabe destacar como otra modalidad de garantia de aduanas, la que
se impone al importador que «levanta» las mercancias, es decir, que las
retira del lugar de llegada y se las lleva sin haber pagado previamente el
correspondiente impuesto. En estos casos la aduana solicita una garantia
que asegure el pago del impuesto no abonado. Se trata en este caso de
una garantia que asegura una obligacién de pago, y no de una garantfa de
obligacién de «hacer», que son las que hemos visto hasta ahora,

En efecto, en las garantias contempladas anteriormente la obligacién
garantizada era que el tomador tenfa que «hacer» algo, una obra, un sumi-
nistro, una inversion correcta del anticipo recibido, una reexportacién. .. y
en caso de incumplimiento de esa obligacién de hacer, el asegurado podia
ejecutar la garantia al asegurador. En el caso de las garantias aduaneras
que mencionamos en este apartado, la obligacién del tomador es justa-
mente la de «pagar» el impuesto correspondiente.

4.3.5. Otras garantias aduaneras

También son operaciones sujetas al deber de prestar garantias:

a) La fabricacion mixta (mercancfa importada que se incorpora a un
producto nacional para su exportacién).
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b) Las importaciones exentas de impuestos en atencién a sus destina-
tarios finales (por ejemplo el ejército).
¢) Los recursos por disconformidad en la aplicacidén de aranceles.

Una caracteristica importante que debe contemplar el suscriptor en
el caso de las fianzas de aduana, es el llamado «riesgo moral». En las
operaciones de aduana que hemos descrito anteriormente, no existe prac-
ticamente dificultad técnica alguna y lo que se esta garantizando es, en la
mayoria de los casos, la salida del pais de un producto que ha entrado en
el mismo sin pagar el impuesto correspondiente. En ocasiones el importa-
dor pudiera tener la tentacién de vender la mercancia aprovechéndose asf
de la no tributacién por la misma, y esa es una decisién que contraviene
las normas de la moralidad empresarial.

Naturalmente no es facil analizar el riesgo moral ya que no es algo
«visible», y tampoco se pueden encontrar referencias al mismo en infor-
maciones comerciales, balances... Sin embargo, el riesgo existe y en la
medida de lo posible hay que intentar detectatlo.

(Anexos 11 y 12, modelos de garantias aduaneras en Espafia y Chile).

4.4. AFIANZAMIENTO DE CANTIDADES ANTICIPADAS PARA 1A COMPRA
DE VIVIENDAS

En la practica totalidad de los paises, los promotores de viviendas finan-
cian la construccién de las mismas a través no sélo de sus fondos propios y
de créditos hipotecarios solicitados a las entidades financieras, sino también
mediante el cobro anticipado de parte del precio de las viviendas, cuando
éstas todavia no estan terminadas, a los compradores de las mismas.

En algunos pafses como, por ejemplo, Espafia; Israel, Chile, Bélgica
e Ttalia entre otros, la legislacion exige al promotor que garantice al com-
prador de la vivienda la devolucién de las cantidades anticipadas mds sus
intereses correspondientes en el caso de que la vivienda no fuera final-
mente entregada por una u otra razén. En otros como Francia, lo que el
asegurador garantiza es la terminacién de la obra. En todos los casos la
prima del seguro debe pagarla el tomador.

Estas garantias pueden ser emitidas por bancos y compatlias de seguros
y, al estar ligadas a la promocién/construccién de viviendas, representan un
porcentaje muy importante de las primas de las compafifas de seguros de
caucién. Por lo general, el riesgo de este tipo de fianzas se considera més
elevado que ¢l de las garantias de licitacion y de ejecucién o cumplimiento,
debido a que en muchas ocasiones el tomador del seguro (el promotor de
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las viviendas) no es al mismo tiempo el constructor de las mismas, sino
que contrata dicha construccién con un contratista de obras al que el ase-
gurador no conoce y cuya posible suspensién de pagos o quiebra pueda
afectar al promotor/tomador del seguro y, en definitiva, al buen fin de la
operacion., '

En momentos de bonanza en el sector inmobiliario, no es facil que
se produzcan incautaciones de pélizas de viviendas, ya que lo normal es
que el valor de estas haya aumentado, a veces considerablemente, desde
la fecha en que el asegurado compré la vivienda, por lo que éste, si llegara
el caso, estard dispuesto a conceder un plazo razonablemente amplio al
promotor para que termine y le entregue la vivienda.

Justamente lo contrario ocurte en épocas en las que el mercado in-
mobiliario estd deprimido y con tendencia a la baja. Aqui puede ocuurir
que el comprador se dé cuenta de que 77 meses después de comprada la
vivienda podria adquitir otra de calidad semejante a menor precio del que
estd pagando, y pudiera estar inclinado a solicitar la devolucién de las can-
tidades anticipadas tan pronto como el promotor incumpla los términos
contractuales en cuanto al plazo de entrega de la vivienda, situacién esta
que se produce en muchas promociones. Por ello, la politica de suscrip-
cién para este tipo de riesgos ha de ser extremadamente prudente.

Este seguro, desconocido en muchos paises, cumple una importantisi-
ma funcién social. Es un hecho cierto que la mayor operacién econdmica
que hace en su vida una persona es, habitualmente, la compra de su vi-
vienda.

En estos momentos en los que los legisladores de la prictica totalidad
de los paises, al menos de los mas desarrollados, intentan proteger al con-
sumidor, serfa muy deseable la introduccién en todas las legislaciones de la
obligacién de los promotores de garantizar las cantidades anticipadas que
los compradores de las viviendas les entregan.

Por otra parte, desde el punto de vista econdmico, una garantia
como la que aqui mencionamos, supondria reforzar la solidez financiera
de un sector tan importante en las economias nacionales como el de la
promocion/construccién de viviendas, ya que los compradores que saben
que las cantidades anticipadas seran garantizadas por bancos o compaiifas
de seguros, serfan menos recelosos a invertir en la compra de viviendas
que aquellos que no tienen dicha garantfa.

(Anexos 13 y 14, modelos de garantias para las «cantidades anticipa-
das en la compra de viviendas en Espafia y Chile).

Ver en Anexo 15, modelo de condiciones especiales para la péliza de
afianzamiento de cantidades anticipadas, que regula las relaciones especi-
ficas entre tomador del seguro y asegurador en este tipo de garantias.
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4.5, (GARANTIAS ANTE ORGANISMOS AGRICOLAS

La Unién Europea, dentro de su politica agraria para los paises que
la conforman, persigue, por un lado, evitar los excedentes agricolas y por
otro conseguit el autoabastecimiento de todos los productos: agricolas
necesarios. Para ello ha establecido una serie de mecanismos y subsidios
que facilitan su objetivo. Mencionaremos los mds importantes de entre
aquellos que requieren la presentacion de garantias.

4.5.1. Ayudas o restituciones a la exportacién

Se trata pot medio de estas ayudas de fomentar la exportacién, nor-
malmente a terceros paises, de productos en los que la UE es excedentaria
interesandole por tanto la venta fuera de la misma de dichas mercancias.
Se fomenta esta exportacién mediante una ayuda que recibe el exporta-
dor y que se cobra normalmente en el momento de la exportacién de
la mercancia, aunque casi siempre es posible solicitar un anticipo de la
misma y, en este caso, es obligatorio presentar una fianza que garantice el
cumplimiento de la obligacién asumida, que no es otro que el de realizar
la exportacién prometida. :

4.5.2. Ayudas a la producciéon y/o transformaciéon

Se trata del supuesto contrario al caso anterior, ya que aquf se trata de
productos agricolas en los que la UE es deficitaria, por lo que se fomenta
su produccién y/o transformacién mediante la concesién de ayudas en este
sentido, La ayuda de la UE puede en algunos casos ser cobrada anticipa-
damente, es decir antes de la produccién/transformacién del producto, en
cuyo caso, la UE exige una fianza en garantia de la devolucién de la ayuda
si no se produjera la razén que la genera.

4.5.3. Ayudas para el almacenamiento

La UE tiene unos organismos de intervencién que compran a los
agricultores/productores, los productos agricolas cuyo precio en el
mercado es inferior al precio minimo que ha establecido la propia
UE. Estos organismos se¢ comprometen a comprar a los agricultores/
productores, a dicho precio minimo, todos los productos sometidos a
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intervencion que éstos no puedan vender en el mercado, o no les inte-
rese por ser el precio del mismo inferior al minimo fijado. En ocasiones
los organismos de intervencién comienzan a comprar estos productos
varios meses después de la recoleccién o cosecha de los mismos, obli-
gando por tanto a los productores al almacenamiento de sus productos
en sus propios almacenes. Este almacenamiento también recibe una
ayuda hasta la venta de los productos al organismo de intervencidn,
ayuda que requiere una garantia de que el producto almacenado no
sera vendido.

(Anexo 16, modelo de garantia ante un organismo agricola en Espafia).

4.6, GARANTIAS PARA PRECINTAS O ESTAMPILLAS ALCOHOLICAS

Los fabricantes de bebidas alcohélicas deben poner en cada botella
que venden una precinta, que no es sino el impuesto sobre el alcohol, que
deben pagar los compradores de las bebidas alcohdlicas. Estas precintas
las adquiere el fabricante de las bebidas en la oficina recaudadora de im-
puestos y puede optar entre pagatlas en el momento de adquirirlas o en
entregar una garantia por el importe de las precintas en las que se com-
promete al pago de las mismas 77 meses mas tarde.

Con esta garantia el fabricante de las bebidas alcohdlicas consigue el
tiempo necesario para la venta de su producto y asi autogenera, con el
precio de venta de las bebidas, la tesoreria necesatia para el pago de las
precintas. Fs, como vemos, una fianza en garantia de una obligacién de
dar, es decir, de pago y por lo tanto de mayor riesgo que alguna de las
contempladas hasta ahora,

4,7. GARANTIAS ANTE TELEVISIONES (TV)

En algunos paises, por ejemplo Espafia, algunas televisiones exigen a
los anunciantes desde el momento de la contratacion del espacio publicita-
rio, una fianza por el 10% del coste de la campaiia publicitaria, por la que
se garanuza la utilizacién del espacio contratado. Postetiormente y antes
de la emision de la publicidad, la cadena de TV de que se trate ofrece al
anunciante la posibilidad del pago por adelantado con un pequefio des-
cuento, o el pago posterior a la emisién de la publicidad, exigiendo en este
caso una garantia por el 100% del precio de la campafia. Esta segunda
garantia es una garantia de pago y tnicamente debe otorgarse en caso de
reconocida solvencia del anunciante.
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Esta fianza, que garantiza una obligacién de pago, al igual que las
mencionadas en el punto anterior, es decir, las garantias para precintas
alcohdlicas, debe cumplir una regla que estimamos muy importante en
este tipo de fianzas en las que lo que se garantiza no es una obligacién de
hacer, sino una obligacién de pagar, y que no es otra que la exigencia de
presentar garantias sea para todos los anunciantes, y no sélo para aquellos
que la TV correspondiente considere, por una u otra razén, que deberfan
afianzar sus obligaciones, ya que esta situacién produciria la antiseleccién,
que siendo negativa en cualquier caso, lo es mucho mas en el caso de la
fianza en garantia de obligaciones de pago.

Ver en Anexo 17, modelo de garantia ante cadenas de televisién para
pago de publicidad.

4.8. (GARANTIAS POR LA DEVOLUCION DEL IVA

Ademis de las clasicas garantfas ante la aduana por el IVA del produc-
to importado, existe un tipo de garantias que el Ministerio de Hacienda
en algunos paises exige a las empresas que solicitan al Estado el pago de
la cantidad que éste les adeuda por ser el IVA soportado superior al re-
percutido.

En estos casos el Estado paga la cantidad y solicita una fianza con
la que se garantiza durante el perfodo de tiempo que dura la inspeccién
fiscal la devolucién de las cantidades indebidamente cobradas en caso de
que las liquidaciones hubieran sido incorrectas.

4.9. GARANTIAS JUDICIALES

Se garantiza a las administraciones ptblicas u organismos judiciales,
el cumplimiento de determinadas obligaciones por parte del tomador del
seguro, como consecuencia de ciertas actuaciones judiciales, aplazamientos
o liquidaciones provisionales, concedidos por la Legislacién. Se incluyen:

® Recursos de reposicion, de alzada y contencioso-administrativos ante
cualquier Administracién publica.

® Recursos ante la Hacienda ptiblica o municipal por disconformidad
con las liquidaciones efectuadas.

® Recursos contencioso-administrativos a cualquier nivel de los tribu-
nales.

o (arantias ante los juzgados para ejecuciones provisionales.
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Las garantias judiciales se emiten de manera habitual por muchas ase-
guradoras de caucién de América Latina, pero sin embargo no es frecuen-
te su emisién por aseguradores europeos.

Para el ascgurador, la suscripcion de este tipo de riesgo es siempre com-
plicada porque es muy dificil prever la duracién de los procedimientos lega-
les v, desgraciadamente, es muy comiin el que estos se prolonguen durante
muchos afios. Por esta razén muchos aseguradores requieren importantes
contragarantias para la emisién de este tipo de garantias judiciales.

Por lo general, el asegurador sélo emite fianzas de tipo judicial para
clientes importantes de otro tipo de garantias que se consideran de menor
riesgo, como las garantias de contrato. Habitualmente, las garantias judiciales
que se emiten son siempre en procesos civiles y nunca en procesos penales.

Ver en Anexos 18 y 19, modelos de garantias judiciales.

4.10. GARANTIAS PARA CONCESIONES

En muchos pafses los gobiernos llevan adelante proyectos de infraes-
tructura de diversa naturaleza (carreteras, redes de ferrocarril...) a través
de contratos que internacionalmente se denominan BOT (Build, Operate
and Transfer), que se formalizan con empresas privadas a las que se deno-
mina concesionarias. .

Este sistema de concesiones permite a los gobiernos de los pafses en
los que se utiliza este modelo de contratacién desarrollar impotrtantes
obras de infraestructuras, desarrollo ferroviario, proyectos hidroeléctri-
cos... sin que los presupuestos del Estado se vean afectados, ya que son
las empresas concesionarias las obligadas a llevar adelante las obras o pro-
yectos de que se trate financidndolos con sus fondos propios, y recibiendo
a cambio el derecho de explotacién de la concesién. El ejemplo mas claro
serfa el de la concesién para la construccién de autopistas en las que el
concesionario, una vez acabada la obra, explota la autopista cobrando du-
rante un periodo de afios que, a veces, llega hasta los 30, un peaje a cada
uno de los automovilistas que circulen por la misma.

En estos contratos, la empresa concesionaria debe, en primer lugar,
¢jecutar la obra de que se trate y posteriormente, una vez terminada la
obra, realiza la explotacién de la misma; asi, por ejemplo, si se trata de una
autopista, la compafifa concesionaria no sélo se encarga del mantenimien-
to de la misma sino también del cobro de los peajes... Todo ello en su
propio beneficio, ya que es asi como resulta pagada por la obra realizada.
Diez, veinte o treinta aiios mas tarde, el concesionario debera transferir la
propiedad de la concesién al Estado.
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La adjudicacién de un contrato de concesién requiere una garantia
que, bdsicamente, es una fianza de cumplimiento ya que lo que se garan-
tiza en ella es que el concesionario cu_rnphra con todas las cond1c10nes
establecidas en el contrato de concesidn.

El mercado asegurador se enfrenta con estas garantias de cumplimien-
to para concesiones a un problema muy importante derivado de la larga
duracién del contrato, que hace dificil, a veces imposible, la suscripcion
de este tipo de riesgos.

A esta dificultad se afiade el riesgo que podriamos denominar «politi-
co» ya que, en muchos casos, el establecimiento del peaje o del precio de
utilizacién de la concesion se establece por la Administracién piblica que
vela por el interés de su ciudadania, pero que en ocasiones puede poner
en riesgo la viabilidad econémica de la concesién.

Ante las dificultades extraordinarias para la emision de este tipo de
garantias, en algunos pafses como, por ejemplo, Brasil, la Administracién
puablica diferencia la garantia de cumplimiento por la construccién de la
obra (autopista, aeropuerto, red ferroviaria...), de la garantia de cumpli-
miento por la explotacién de la concesién, y dentro de ésta permite al
asegurador y al propio concesionario la posibilidad de cancelar a los dos,
tres, cuatro... afios la garantia y sustituitla por una nueva emitida por otro
asegurador o banco. Esta solucién facilita la suscripcién del riesgo, ya que
el asegurador puede asi cancelar su fianza, si lo desea.

Por otra parte, y esta es la gran ventaja, la legislaciéon brasilena esta-
blece que el hecho de que el concesionario no encuentre un nuevo ase-
gurador o banco para emitir la garantia en sustitucién de la que se esta
cancelando, no supone motivo para la incautacién de la garantia anterior.
Naturalmente, este tipo de garantias requieren una suscripcién extrema-
damente prudente, la exigencia de contragarantias... y el acuerdo con los
reaseguradores. '

4.11. (GARANTIAS PARA AGENCIAS DE VIAJES

Las agencias de viajes, por lo general, deben prestar varios tipos de
garantias, la primera de ellas ante la autoridad de la que dependen en
garantia del correcto cumplimiento de las obligaciones legales que le son
aplicables.

Otras garantias que se requieren a las agencias de viajes son las que les
solicitan las compafias ferroviarias o aéreas, garantizando el pago de los
billetes que venden y cobran en su nombre. Aunque estas garantias son
muy comunes en todos los paises, la suscripcién de las mismas debe ser
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extremadamente ngurosa ya que los resultados de las mismas no son muy
positivos por su elevada siniestralidad.

Esta garantia, al igual que las que se mencionan en el punto 4,12 y par-
cialmente las que se mencionan en el punto 4.10, tienen el inconveniente
de ser garantias permanentes, es decir, no estar sujetas a término y, a estos
efectos, nos remitimos al comentario que sobre este tipo de garantias ha-
cemos mis adelante en el Capitulo 6, punto 1.

4.12. (GARANTIAS DE FUNCIONARIOS

Se garantiza a una Administracién piiblica (ministerios, autonomias,
ayuntamientos...), el cumplimiento por parte de los profesionales y de
los concesionarios de licencias administrativas de carcter permanente, €l
correcto cumplimiento de sus obligaciones.

A modo de ejemplo podemos citar los siguientes tipos de garantias:

Recaudadores de contribuciones.
Recaudadores de arbitrios de ayuntamientos.
Recaudadores de ejecutivos de ayuntamientos.
Administradores de fondos mutunos.
Administradores de loteria.

Expendedores de tabaco.

{Anexos 20 y 21, modelos de garantias a funcionarios administradores
de fondos mutuos y administradores generales de fondos en Chile).

4.13. (GARANTIAS DE PRESTACIONES SOCIALES.

Esta garantia se utiliza, fundamentalmente, en Colombia, Venezuela,
USA y Canada (en estos dos ultimos paises se denomma Labour & Mate-
rial Payment Bond).

A través de esta fianza se garantiza a los trabajadores (Colombia y Ve-
nezuela), suministradores y subcontratistas de una obra (USA y Canadd),
que seran pagados por el contratista principal (el tomador del seguro). En
USA, ademis de la garantia de cumplimiento que, como hemos 'menciona-
do anteriormente, se emite por el 100% del precio del contrato, se emite
esta segunda garantia denominada Labour & Material Payment Bond,
también por el 100% de precio del contrato, ddndose asi en la mayoria
de los casos que el porcentaje de las garantias exigidas en ese pais, es del
200% del precio del contrato.
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Debe destacarse como hecho notable que las compaiiias de seguro de
caucién de USA, s6lo cobran prima por una de las dos garantfas emitidas,
ya que parten de la base de la imposibilidad de que ambas scan incautadas
al mismo tiempo. El argumento que se utiliza para justificar esta situacién
es que el primer dia de la vida del contrato el riesgo de la garantia de
cumplimiento seria del 100% pero, sin embargo, el riesgo de la garantia
de Labour & Material Payment Bond seria «cero» al no existir todavia
ninguna obligacién de pago a los trabajadores, proveedores y subcontratis-
tas y, por el contrario, el riesgo del peniiltimo dia de la vida del contrato,
seria practicamente cero en lo relativo al cumplimiento, y podria llegar al
100% en el caso de la garantia de Labour & Material Payment Bond, si el
contratista todavia no hubiera hecho frente la pago a trabajadores, provee-
dores y subcontratistas, En pocas palabras, cuando el riesgo de una de las
dos garantias aumenta, el de la otra disminuye.

La teoria, y probablemente la prictica, demuestra que no siempre la
situacion es como se ha explicado anteriormente, y asi, podemos imaginar
una obra, por ejemplo la construccién de un puente, que cuando esti
pricticamente terminada se derrumba, de tal manera que el riesgo de la
garantia de cumplimiento volveria a ser del 100%, y el de la garantia de
Labour & Material Payment Bond también podrfa ser en ese momento del
100% si el contratista no hubiera todavia hecho frente a ninguno de los
pagos a subcontratistas, proveedores...

Una diferencia fundamental entre el mercado USA y la gran mayoria
del resto de los paises del mundo, es que en USA cuando se produce un
incumplimiento por parte del tomador del seguro, la compafia de seguros
de caucién tiene la opcidén de terminar el contrato por si misma o a través
de un tercero y, normalmente, esa es la decisién que toma el asegurador:
acabar la obra ya que habitualmente el impacto econémica de acabar la
obra suele ser menor que el de la ejecucién de las garantias de cumpli-
miento y de Labour & Material Payment Bond por los dafios y perjuicios
que se determinen.

En el resto del mundo, y salvo excepciones (Canada, Panama y Colom-
bia entre otras), las compafiias de seguros de caucién no tienen la opcién
de cumplir el contrato, e incluso si la tuvieran, probablemente preferirian
pagar el importe de la garantia de cumplimiento, que no olvidemos, como
hemos mencionado anteriormente, suele ser de entre un 4% y un 20%,
antes que contratar a un tercero para terminar la obra incumplida ya que
los gastos en los que se incurrirfan podrian superar el importe de la garan-
tia antes mencionado.
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4,14. (GARANTIAS PARA CLUBS DE PROTECCION

Hay algunos riesgos de armadores de batcos que las compatlias tradi-
cionales de seguros no quieren asegurar. Para solucionar este problema,
hace ya varias décadas, se crearon una especie de mutuas de armadores
para cubrir estos riesgos. Estas organizaciones se llaman «Clubs de Pro-
tecciény» (Protection and Indemnity Clubs —P&I— en su terminologia
inglesa), y la mayorfa de ellos tienen su sede en el Reino Unido.

Entre los servicios que los clubs prestan a sus mutualistas armado-
res, estd la presentacion de fianzas en aquellos casos en que les sean
requeridas, Es relativamente normal que algunos buques causen dafios,
de polucién o de otro tipo, cuando entran o salen de los puertos, o
simplemente cuando navegan por las costas de cualquier pafs. Produci-
do el dafio, o la infraccién legal de que se trate (por ejemplo, derrame
de petréleo...), una autoridad judicial o portuaria del pais en el que
se produce el dafio, suele dictar orden de arresto para el buque, como
garantia de que hari frente a los perjuicios causados. Normalmente
la determinacién de dichos perjuicios suele demorarse en el tiempo y
eso harfa que el buque tuviera que permanecer amarrado en puerto,
a veces durante meses, con enormes perjuicios econémicos para el
armador.

La solucién a este problema, que como decimos es-bastante frecuente,
es la presentacién de una garantia emitida por un tercero, y que sustituiria
asi al embargo del buque. En muchos paises la propia garantia del club
de proteccién es considerada suficiente por las autoridades y sirve para
liberar el buque arrestado, pero en otros muchos paises las autoridades
no aceptan sino la garantia de bancos o compaiifas de seguros. En estas
circunstancias, los clubs, una vez que reciben la notificacién del armador,
se ponen en contacto con un.banco o una compafiia de seguros del pafs
de que se trate, para solicitarles la emisién de la garantia por el importe
que corresponda, entregindoles a su vez el propio club una contragarantfa
por el cien por cien del riesgo.

En estas circunstancias (practicamente es una operacion de fronting
—ver Capitulo 10—) el asegurador podtia estar tentado de no reasegurar
su riesgo, pero es recomendable que lo haga ya que en estas garantias es
muy alta la posibilidad de que sean ejecutadas.

No debemos olvidar que se ha producido un dafio y que lo que hace la
garantia, ademds de posibilitar la salida del buque del puerto, es garantizar
el pago en el momento en que se cuantifiquen los perjuicios ocasionados.
Sélo si resultase que el buque no ha sido el culpable de los mismos, la
garantia no serfa ejecutada.
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Normalmente el requerimiento para proceder al pago por parte de la
autoridad judicial o portuaria, es de caricter perentorio y, a veces, no es
posible recibir del club de proteccién los fondos necesarios para hacer
frente al pago de la reclamacioén con dichos fondos, por lo que el asegura-
dor deberi prestar mucha atencién al importe de la garantia.

Hechas estas observaciones, debemos afiadir que la seriedad de los
clubs de proteccién es publica y notoria, por lo que este tipo de garantias
merecen ser estudiadas con atencion.

Ver ent Anexos 22 y 23, modelos de garantias para clubs de proteccién.

4.15. OTRAS GARANTIAS

En cada pais se exigen otras garantias que no se encuentran entre las
mencionadas anteriormente, Sefialaremos entre ellas, las garantfas para el
pago de alquileres, muy comunes en varios pafses, en los que el afianzador
garantiza ¢l pago del alquiler por el inquilino, o bien, en otra modalidad,
la garantia sustituye a la fianza que normalmente se exige al inquilino, por
importe de una o mis mensualidades. Se trata, como vemos, de fianzas en
garantia de una obligacién de pago.

En algunos paises sc exigen garantias relacionadas con las explotaciones
de madera, que garantizan que los adjudicatarios de la madera producto de
las talas realizadas en bosques comunales, pagaran el importe de la madera
que les ha sido adjudicada. Es otra garantia de una obligacién de pago.

En otros, se solicitan garantfas a las empresas que gestionan los juegos
de azar {casinos, bingos, loterias) que deben garantizar el cumplimiento
de la reglamentacién que les es aplicable y que cubre un amplio espectro
de obligaciones, algunas de hacer, otras de pago... En estas garantfas hay
que analizar de manera especial el riesgo moral que puede representar el
tomador del seguro.

4.16. (GARANTIAS FINANCIERAS

Hay un tipo de garantias denominadas garantias financieras (financial
guarantees en su terminologfa inglesa), que casi todos los aseguradores y
reaseguradores excluyen de su politica de suscripcion.

Durante muchos afios ha existido confusién por saber qué era exacta-
mente una garantia financiera, y en muchos casos las compafifas de seguros
y sus reaseguradores consideraban como garantia financiera a algunas de las
garantias de pago que hemos mencionado anteriormente como, por ejemplo,
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la «garantfa de aduanas por levante de la mercancia, la garantia para pre-
cintas alcohélicas, la garantia ante TV...», incluso las de «pago anticipado».
Para evitar discusiones sobre qué es y qué no es una garantia financie-
ra y eliminar la posibilidad de conflictos entre aseguradores y reasegurado-
tes en los casos en que este tipo de garantia estuviera excluido de los tra-
tados de reaseguro {que es lo que ocurre habitualmente), se decidi6 en el
dmbito de la International Credit Insurance & Surety Association (ICISA)
y de la Asociacién Panamericana de Fianzas (APF), establecer una defini-
cién clara de qué deberian entender todos, aseguradores y reaseguradores,
por garantia financiera. Esta es la definicién (actualmente en revision):

«Por garantia financiera se entiende cualguier fianza, garantia, indemni-
2acion o seguro, que cubra las obligaciones financieras asociadas a cualguier
tipo de préstamo, préstamo personal o linea de crédito, emitida por una
entidad bancaria o de crédito, una institucién financiera o un financiador,
0 emitida o ejecutada a favor de cualguier persona natural o juridica para el
pago o reembolso de dinero prestado o de cualquier transaccion o disposicion
contractual, cuyo principal obfeto sea conseguir financiacion o garamtizar
cantidades debidas por dinero prestados.

En pocas palabras, se esta hablando fundamentalmente de garantias
para la devolucién de préstamos a entidades financieras.

Parece l6gico que si un banco, que no esté obligado a pedir contraga-
rantias a sus clientes, las exige en una operacién determinada, es porque
duda de la solvencia del cliente y, por tanto, para conceder el crédito que
este le requiere, le pide la presentacién de una garantia emitida por un ter-
cero. Seria ilégico que la compafiia de seguros emitiese dicha garantia, es
decir, que asumiese un riesgo que la banca considera malo, como si tuera
mas lista que el propio banco.

Por otra parte, no debemos olvidar que el banco estara cobrando por
las operaciones financieras cuyo cumplimiento exige que esté garantiza-
do, un porcentaje que puede ser 10 o 20 veces superior a la prima que la
compafia de seguros cobraria por garantizar la operacién, algo que en si
mismo es un contrasentido ya que el que corre el 100% del riesgo (el ase-
gurador) cobraria mucho menos que el que hace la operacién financiera
sin riesgo (el banco).

Si hablaramos de las garantias como si tuvieran color, podriamos decir
que las garantias de contrato son de color verde, las garantias de pago de
color 4mbar o amarillo, y las garantias financieras de color rojo. Los colo-
res, naturalmente, identifican el menor y mayor tiesgo de cada una de las
garantias mencionadas.



5.1. INTRODUCCION

El seguro de caucién nace siempre como consecuencia de una obliga-
cion:

* Legal
¢ Reglamentaria.
¢ Contractual.

Esta obligatoriedad de la garantia o caucién facilita su venta pero, por
otra parte, la limita, ya que sélo aquellas empresas o empresarios que- es-
tan sometidos a la obligacién legal o contractual de presentar una garantia
serdn nuestros clientes potenciales.

5.2, DIFERENTES MODELOS DE VENTA DE ESTE SEGURO

En muchos paises (fundamentalmente europeos) la venta de los se-
guros de caucién la realizan directamente las compafias de seguros uti-
lizando para ello su propia red de ventas, es decir, personas en némina
dedicadas a la venta. .

En otros pafses, por el contrario, la venta se hace fundamentalmente, y
en ocasiones exclusivamente, a través de intermediarios, agentes o brokers,
a los que se paga una comisién por su labor de captacién de clientes. Es
el caso de USA, México, Brasil v Colombia, por mencionar tnicamente
aquellos en los que la figura del broker estd mas asentada.

Todos los sistemas son vilidos y, naturalmente, conviven bien entre
ellos, aunque es verdad que la obligatoriedad de la garantia o del seguro de
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caucién, hace que la venta de este seguro a través de intermediatios, sea me-
nos necesaria que en otros seguros donde no existe dicha obligatoriedad.

5.3, CLIENTELA POTENCIAL

Teniendo en cuenta que las garantias mis importantes son las de
contrato, y que los contratos mis habituales son los de obra, suministro
o servicio, diremos que estos son los sectores mds importantes para un
asegurador de caucidn:

e Construccién en el sentido mds amplio.

¢ Suministro de bienes o servicios.

» Construccion de bienes de equipo.

e Agricultura (en aquellos paises en donde existan subsidios agricolas).
® Importacién/Exportacion (garantias aduaneras).

Posiblemente la primera accién de un profesional de la venta de segu-
ros de caucién, serfa preguntarse: ¢A quién exige la ley la presentacion de
garantias? [.a respuesta seria simple:

O A las empresas que contratan con el Estado la efecucion de contra-
tos de obra, suministro o gestién.
En efecto, el Estado promueve obras, compra bienes y requiere ser-
vicios pero, sin embargo, ni ejecuta las obras, ni fabrica los bienes
que consume, ni realiza los servicios que necesita.
Todas estas actividades las realizan empresas que contratan con el
Estado la ejecucién de las mismas, y a las que se les requiere la pre-
sentacién de una fianza que garantice el correcto cumplimiento de
sus obligaciones contractuales.

¢Cémo podemos saber qué empresas o empresarios ejecutan los con-
tratos de obra, suministro o gestion, que promueve el Estado? A través de
los siguientes medios:

a) Mediante las listas de contratistas de obra autorizados. En algunos
paises la Administracién puablica califica a las empresas aptas para
ejecutar obras piblicas. Dicha clasificacién de empresas autorizadas
es piblica y, por tanto, ficil de conocer.

b) Averiguando a través de los anuncios que aparecen en Internet,
periédicos oficiales,... el nombre de las empresas adjudicatarias de
los contratos de obra, suministro o servicio.
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¢) Es rclativamente sencillo conseguir de todos los organismos piibli-
cos una relacion de las empresas que contratan con ellos. Al solici-
tar estas listas, el asegurador no debe olvidar que la contratacién es
piblica y que, por lo tanto, no esti solicitando algo que sea secreto.
De hecho, en muchos de estos organismos se publican en los tablo-
nes de anuncios los nombres de los contratistas adjudicatarios.

d) Las asociaciones de constructores y/o promotores de cada regin
del pais, pueden facilitar al asegurado una lista de los contratistas
asociados que se dedican a la ejecucién de obra piiblica y/o 4 la
promocién de viviendas.

e) El Ejército y la Seguridad Social son los colectivos que més suminis-
tros requieren, y la mayor fuente de informacién de empresas sumi-
nistradoras de bienes al Estado y de empresas ejecutoras de servicios
(por ejemplo los de limpieza de los hospitales o clinicas, de suminis-
tro de armas, de ropa, o de material médico-quiriirgico, etc.).

f) En ocasiones, los bancos no desean consumir la linea crediticia
otorgada a sus clientes en la emisién de fianzas, ya que para ellos

-puede ser mds rentable otro tipo de operaciones como los présta-
mos, las lineas de descuento, las pélizas de crédito... v, por ello, no
estan cerrados a facilitar a las compafifas de seguros los nombres de
sus clientes que necesitan garantias.

g) Las grandes empresas constructoras subcontratan en ocasiones una
parte de las obras que tienen que realizar a empresas locales a las que
requieren fianzas en garantia de la correcta ejecucién de sus contra-
tos. A través de estos grandes contratistas también puede el asegura-
dor conocer qué empresas subcontratistas necesitan garantias.

Para otro tipo de garantias las fuentes de informacién seran diferentes,
asi, por ejemplo, para las garantias aduaneras la via méas importante serd
la de la propia aduana o la de los colegios de agentes de aduanas, quienes
podrin informar al asegurador de los importadores que, por razén de su
actividad, estan obligados a presentar garantias ante la aduana.

5.4. VENTAJAS Y DIFERENCIAS FRENTE A LA BANCA 'Y A OTRAS MODALIDADES
DE AFIANZAMIENTO '

Fl seguro de caucién, como ya hemos mencionado anteriormente, no
es la Gnica forma de afianzamiento que permite la ley ya que en casi todos
los paises (México y USA serian las excepciones mds relevantes) se acepta
también la garantia emitida por un banco asi como el depésito en efectivo
y la entrega de titulos de deuda publica entre otros.



52 EL SEGURO DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA

Por razones ceondémicas habitualmente la empresa obligada a pre-
sentar garantias escoge b1en sea la garantia bancaria o la de compafifa de
seguros de caucion. _

Normalmente la legislacién no establece ninguna diferencia entre una y
otra y los textos de ambas garantias son, por lo general, idénticos. En estas
circunstancias, sexiste alglin argumento a favor de las garantias emitidas por
las companias de seguros de caucién versus las garantias bancarias?

Podriamos decir que existe una ventaja clara, y es la de que el empre-
sario que solicita las garantias a una compafiia de seguros de caucién, no
consume su crédito con la banca.

En efecto, la banca considera a las garantias dentro del limite de cré-
dito que esta dispuesta a otorgar a un cliente y, por tanto, el empresario
que solicita las garantias a través de su banco estd limitando su capacidad
crediticia. Ni que decir tiene que esto es tanto mis importante cuanto mas
necesaria sea para la empresa acudir a dicha financiacién bancaria, Podria-
mos decir, en pocas palabras, que la solicitud de garantias a las compafifas
de seguros aumenta la capacidad crediticia de las empresas.

Los otros campos de competencia entre bancos y compaiifas de segu-
ros, serian el servicio y el precio. Posiblemente si hablamos de servicio,
podemos afirmar que la especializacién de las compafiias de seguros de
caucién posibilitan un mejor servicio al cliente comparado con la banca,
donde la emisién de garantias es uno mds, y no de los mis importantes, de
los servicios que la banca presta a sus clientes,

En relacién al precio de las garantias, naturalmente no se puede estable-
cer ninguna norma general que permite decir que la garantia bancaria es més
0 menos cara que la garantia de compatifa de seguros. Si que es verdad que en
algunos paises existen hébitos de facturacién diferentes entre bancos y com-
paiiias de seguros, que hacen mds favorable la solicitud de garantias a estas
tltimas, pero no es esta una norma que pueda aplicarse a todos los pases.

5.5, EL PRECIO DEL SEGURQ DE CAUCION (PRIMA)

Es la aportacién econémica que ha de satisfacer el tomador del seguro
a la entidad aseguradora en concepto de contraprestacién, por la cobertu-
ra de riesgo que ésta le oftrece.

‘Técnicamente la prima es el coste de la probabilidad media teérica de
que haya siniestro de una determinada garantia. Pero el asegurador no se
limita a cobrar del tomador el precio tedrico medio de esa probabilidad
(prima pura o de riesgo), sino que afiade a la misma una serie de gastos
adicionales tales como:
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«= (Gastos de adminjstracion.

= (Gastos de produccién (comisiones de agentes).

w (Gastos de redistribucién de riesgos (reaseguro).

= Recargo comercial (para obtener un beneficio légico por el capital
que arriesga la empresa aseguradora).

Todos estos recargos convierten la prima pura en prima comercial, y
a esta prima comercial debemos afiadirle los impuestos que correspondan
para obtener la «prima total» que deba pagar nuestro cliente.

Tedricamente la prima debe ser proporcional a la duracién del seguro,
al mayor o menor grado de probabilidad de siniestro... y, naturalmente, a
la suma asegurada.

Normalmente, las compafiias de seguros fijan la prima de sus pélizas
de seguro como consecuencia de estudios actuariales que les permiten el
establecimiento de sistemas predictivos sobre la ocurrencia de siniestros.

En el seguro de caucién también existen estudios estadisticos que per-
mitirfan establecer el precio adecuado a las garantias que se emiten, sin em-
bargo, la practica del mercado y la competencia establecen otros criterios.

Como ya hemos comentado varias veces, las garantias que se solicitan
en un mercado pueden ser emitidas también por los bancos (salvo, como
ya hemos mencionado, en algunos paises como México y USA; en este
ultimo pais los bancos emiten un documento denominado stendby letter
of credit, en castellano «carta de crédito contingente», para obviar la pro-
hibicién de emitir garantias) siendo éstos los principales competidores de
las compafifas de seguros de caucién. Los bancos también cobran a sus
clientes un precio por la emisién de las garantias denominado comisién, y
el precio de las mismas viene marcado por el precio de otros productos y
servicios que los bancos otorgan a sus clientes.

Asi, un crédito personal es més caro que un crédito hipotecario y
ambos, a su vez, son mds caros que el precio de una garantia. El precio
de los productos bancarios viene marcado por diferentes variables y, muy
fundamentalmente, por el costo del dinero.

Las compafiias de seguros que compiten con la banca en la emisién de
garantias, no podrian sobrevivir si establecieran precios mas altos que los
de sus competidores bancarios, y de ahi que las primas de las compafiias
de seguros de caucién sigan la tendencia de las comisiones que los bancos
cargan a sus clientes por las garantias que les emiten.

Qué duda cabe que el precio que finalmente cobra la compatfiia de
seguros de caucién debe ser siempre suficiente para poder hacer frente a
sus gastos y a los siniestros y en la medida de lo posible para generar un
beneficio satisfactorio a sus accionistas.
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En ocasiones, sobre todo con grandes clientes, la banca ofrece precios
muy por debajo del sector asegurador, ¢ incluso muy por debajo de lo que
setia el precio de mercado. Ello es debido a que la relacién entre el banco
y el cliente no se limita a la emisién de garantias, como es habitualmente
el caso de las compailias de seguros de caucién, sino que el cliente utiliza
también otros servicios bancarios (préstamos, cuentas corrientes, domi-
ciliacién de las néminas de los empleados .}, muy rentables en términos
econ6micos para la banca, que puede asi ofrecer condiciones muy venta-
josas en el precio de otros servicios més «marginales» como, por ejemplo,
el de emisién de garantias. Naturalmente en estos casos, la posibilidad del -
asegurador para competir con la banca, es pricticamente nula.

5.6. CANALES DE DISTRIBUCION DEL SEGURO DE CAUCION

Como ya hemos comentado en el punto 5.2. anterior, la venta de los
seguros de caucién se realiza fundamentalmente a través de tres canales:

= |, red directa.
= [.a red agencial.
= T,0s corredores.

Siendo el seguro de caucién siempre una obligacién legal, reglamen-
taria o contractual, para el empresario es muy habitual que las compafifas
de seguros de caucién tengan su propia red de ventas para la captacion
de clientes. En muchas ocasiones, a esta red propia de ventas la compaiifa
afiade una red de agentes, exclusivos o no del ramo de caucién, para que
ofrezcan el seguro de caucién a nuevos clientes o a aquellos que ya forman
parte de su cartera.

Normalmente la figura del agente viene definida por el hecho de ser
un intermediario exclusivo de una tnica compafiia de seguros, es decir, no
puede trabajar ni ofrecer seguros de mis de una compaiifa aunque no es
empleado de ésta, y sus ingresos derivan de las comisiones que recibe por
los clientes que aporta.

En muchos pafses se utiliza de manera generahzada la figura del co-
tredor o broker, intermediario independiente que, a diferencia del agente,
puede trabajar y de hecho debe trabajar con més de una compaiiia de
seguros. El corredor, profesional del seguro, cobra al igual que el agente,
una comisién por su servicio. En algunos paises la funcién del corredor en
el seguro de caucién, que deberia ser exclusivamente la de la captacién del
cliente, se extiende a otros campos entre los que se incluyen la suscripcién
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del riesgo, la entrega de las garantias (jen ocasiones previamente firmadas
en blanco por las compafiias de seguro!), el cobro de las mismas... que
deberian ser exclusivos de las compafifas de seguros. Todas estas funcio-
nes generan el pago de unas comisiones que duplican, triplican ¢ incluso
cuadruplican las de aquellos paises en donde el corredor limita su papel al
de captar al cliente exclusivamente y que dificultan gravemente la conse-
cucién de resultados equilibrados para el asegurador.

No parece una practica muy aconsejable que el corredor asuma fun-
ciones que son propias de las compafifas de seguros, sobre todo aquellas
relacionadas con la suscripcién del riesgo y la emisién de las garantias,
ya que no debemos olvidar que el riesgo y las consecuencias econémicas
de la ocurrencia de siniestros o reclamos, es al 100% de la compania de
seguros y de sus reaseguradores y, por lo tanto, deberfan ser ellos los que
tomaran la decisién de aceptar o no el riesgo y de la emisién o no de las
garantias solicitadas. '

Normalmente las tres redes comerciales conviven, ya que las compa-
fiias de seguros no limitan la captacién de clientes a sélo una de ellas.






6.1, GENERALIDADES. I.A DURACION Y VIGENCIA DE LAS GARANTIAS.
[.AS GARANTIAS ANTE BENEFICIARIOS PRIVADOS.
OTRAS CONSIDERACIONES

El ndmero de garantias que habitualmente se exigen en el mercado
es muy amplio, como hemos visto al enumerar las més habituales en el
capitulo 4, pero no todas las garantias que se solicitan en un mercado son
emitidas por las compafifas de seguros de caucién. Cada compafia y su
reasegurador deben fijar cudl va a ser su politica de suscripcion, es decir,
qué garantias va a emitir, en qué condiciones, y cudles no emitiran.

Comentibamos anteriormente que habia tres grandes tipos de garan-
tias, las de contrato, las de pago y las financieras, y para cada una de ellas
estableciamos un color: el verde, el amarillo y el rojo.

Las garantias de contrato son las que, habitualmente, emiten todas las
compafiias de seguros de caucion en el mundo, y también las que produ-
cen mejores resultados. Se trata de fianzas en garantia de obligaciones de
hacer que normalmente exigen las administraciones ptblicas en los contra-
tos de obra, suministro o servicio cuya ejecucién contratan con empresas
privadas.

Ademis de las fianzas en garantia de obligaciones de hacer, mencio-
nadas en el pérrafo anterior, se da con frecuencia en el mercado otro tipo
de garantias que denominarfamos garantias de pago, en las que lo que la
fianza garantiza es justamente eso: «una obligacién de pago». Las m4s ha-
bituales de las garantias de pago son algunas de las «garantias de aduanas»
que veiamos también en el Capitulo 4 cuando habldbamos de las clases de
garantias mas habituales en los mercados.

Ademis de estas fianzas de aduanas en garantia del pago de los im-
puestos, tenemos, en algunos mercados, otras garantias de pago como

57
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pueden ser las de «precintas alcohélicas, ante TV en garantia del pago de
la publicidad», y algunas otras de menor importancia. En general, pode-
mos decir que las garantias de pago son de mayor riesgo que las fianzas en
garantia de obligaciones de hacer y, por eso, la politica de suscripcién de
aceptacién de estas garantias es mds restrictiva.

Un principio general muy importante para que una compailia de se-
guros de caucién pueda decidir si hace o no este tipo de garantias, al que
ya haciamos referencia al hablar sobre las garantias ante TV, es que estas
garantias de pago sean exigidas bien por una ley, bien por un reglamento,
o bien por un contrato y, por tanto que sean exigibles a todas las empresas
que realicen el tipo de operacién o contrato en los que se requiere garanti-
zar un pago, ya que en otro caso se estarfa hablando de una muy probable
antiseleccion del riesgo.

Un ejemplo referido al mercado espafiol: las fianzas en garantia de
pago de las precintas alcohélicas, se exigen a todos los fabricantes de
alcohol que las adquieren, independientemente .de cuil sea su solvencia
financiera, su volumen de ventas o su nivel de beneficios. Eso significa
que la compafiia de seguros puede escoger, de entre todos los fabricantes,
aquéllos que estime que tienen una mayor solvencia financiera y emitir
fianzas exclusivamente para ellos.

Por tltimo, estdn las denominadas garantias financieras, a las que ya
nos hemos referido anteriormente, y de las que hemos dicho que se en-
cuentran excluidas de la politica de suscripcién por la gran mayorfa de las
compafifas de seguros de caucién y por los reaseguradores, por conside-
rarse muy peligrosas.

La duracién de las garantias y su vigencia

Afiadiremos en este punto un comentario sobre la duraciéon de las
garantias. Normalmente todos los contratos de reaseguro incluyen una
clausula de que las garantias amparadas por el mismo no tendrin una du-
racién superior a cinco afios y, sin embargo, seria mas correcto decir que
ese plazo de cinco afios no es para la vigencia de la garantia sino exclu-
sivamente para la del contrato cuyo cumplimiento se garantiza mediante
una fianza, '

¢Por qué hacemos esa diferencia entre «duracién de la garantia y
duracién del contrato»? Pues porque en muchos paises los textos de las
garantias no llevan fecha de cancelacién y solo puede establecerse ésta en
referencia al contrato cuyo cumplimiento se garantiza. En algunos paises
las garantias incluyen frases del estilo de: «FEsta garantia estard en vigor
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hasta que la Administracién autorice su cancelacién», Es bien sabido que
Ja Administracién no siempre actiia con la diligencia debida en la cance-
lacién o devolucién de las garantias, y que por ello las garantias pueden
en muchas ocasiones extenderse mis alla de los cinco afios y quedar asf,
al menos si se interpreta de manera literal la clausula de los contratos de
reaseguro referida a la duracién de las garantias, fuera del amparo de los
mismos y por tanto en caso de siniestro o reclamo éste recaeria al 100%
en el afianzador que no podria repercutirlo en su reasegurador.

Creemos mucho més l6gico que la duracién que se establece en los
contratos de reaseguro se refiera al propio contrato cuyo cumplimiento se
garantiza, ya que el asegurador en el momento de emitir la garantia puede
y debe conocer la duracién de ese contrato y si ésta es inferior a cinco
afios, sabe que la garantia que emite estard amparada por el contrato de
reaseguro incluso si por cualquier circunstancia la garantia se prorroga
mis alld de los cinco afios.

Al hilo de esta reflexién cabe decir que el afianzador no deberia emitir
garantias sin fecha de cancelacién cuando lo que estd garantizando es el
cumplimento de obligaciones que, en si mismas, son permanentes, es decir
que tampoco tienen fecha de término.

Un ejemplo muy claro de lo que estamos diciendo es la fianza que se
emite para las agencias de viajes en garantia de que cumplirdn la norma-
tiva legal a la que estdn sometidas. Una agencia de viajes puede estar en
activo durante 30, 50, 100 o mas afios, de tal manera que el afianzador que
emite una garantia para una agencia de viajes y en el texto de la misma
no se establece la fecha de cancelacién de dicha garantia, se encontrara
teéricamente obligado de manera permanente, y eso es justamente lo que
hay que intentar evitar.

Dicho esto, en muchas legislaciones se establecen medidas para evitar
la prolongacién sine die de las obligaciones contractuales —maxime si se
contraen intuitu personae—, bien sefialando un plazo méximo de duracion
para las mismas o bien concediendo a los contratantes la facultad de de-
sistimiento o de denuncia unilateral, cuyo empleo no implica abuso en el
ejercicio del derecho.

En relacion con el contrato de fianza en particular, el Tribunal Supre-
mo de Espana reconoce sin vacilar que cuando no se fija un limite concre-
to y temporal determinado de las obligaciones aseguradas («operaciones
futuras») ni de la obligacién de responder del fiador («duracién indefini-
da»), a éste le asiste la facultar de emitir una voluntad de desistimiento.
Asf se deduce de la sentencia del Tribunal Supremo de 29 de abril de 1992
(R] 1992/4470), en la que concluye que «discrepar de esta afirmacién...
supondria una atadura siwe die o a perpetuidad..., lo que a todas luces,
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repugna a los pardmetros de la vinculacién temporal a que se sujeta todo
deudor o responsable...».

«La Doctrina», y dentro de ella el profesor espafiol Angel Carrasco
Perera, al abordar las condiciones de validez y eficacia de la fianza, es
concluyente al afirmar que:

1)

«... el fiador que presta por tiempo limitado una garantia general
estd en condiciones de poner fin a su estado de vinculacién me-
diante una denuncia unilateral del contrato, con efectos para el
futuro. Fsta afirmacién ha de sustentarse en el principio general
de que no puede existir un contrato que obligue indefinidamente
a una persona. El fiador no puede ser obligado a una sociedad de
pérdidas con caricter perpetuo. Semejante principio ha sido, por lo
demis, plenamente reconocido por el Tribunal Supremo para otro
tipo de contratos de duracién indefinida. Se trata, por lo demas, de
un tema pacificamente admitido en Derecho comparado.

(...) Ciertamente, con todo, la denuncia —que sélo produciri efec-

-to cuando llegue a conocimiento del acreedor— tendri anicamente

eficacia con respecto a operaciones futuras».

«Si la fianza general se pacta con duracién indeterminada, su efi-
cacia se supedita, como en todos los contratos de este tipo, a la
concesién al fiador de un derecho de denuncia (...) nada importa
para ello si se ha previsto un maximo de responsabilidad a cargo
del fiadot, pues la fijacién de este maximo de responsabilidad no
comporta para el fiador la obligacién de responder incondicional-
mente hasta el mismo. La denuncia del contrato debe poder liberar

al fiador de la responsabilidad por las deudas futuras (...)».

«No se excluye el derecho de denuncia por la circunstancia de que
el fiador haya recibido retribucién. El acreedor no puede oponer-
se a la denuncia del contrato por considerar que es de mala fe la
misma, acaso por haberse hecho en el momento en que la solvencia
del deudor es mds comprometida; pues precisamente para evitar
este incremento del riesgo es para lo que es procedente el dere-
cho de denuncia. La existencia de esta facultad de denuncia es un
instrumento a favor del fiador, que debe suplir las funciones de
otras instituciones, como puede ser la desaparicién sobrevenida de
la causa o el crecimiento imprevisible del riesgo, pues el fiador se
halla siempre en disposicién de poner fin al contrato mediante una
declaracion unilateral». :
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Tal y como vemos, seria necesaria la comunicacién fehaciente de de-
nuncia o cancelacién de la fianza por tiempo indefinido, para que esta
tuviera efecto, aunque no debemos olvidar que el beneficiario podria, al
menos en una primera instancia, hacer caso omiso a la notificacién de
cancelacién de la fianza, ejecutarla, y si el afianzador rechaza el pago,
requeritlo por via judicial, y a pesar de la sentencia y doctrinas expuestas
anteriormente, nadie podria garantizar al 100% una decisién favorable al
afianzador y, por ello, es recomendable no emitir fianzas sin fecha de can-
celacién en garantia de obligaciones permanentes.

Como resumen, a la hora de suscribir fianzas, siempre que en el texto
de la misma no aparezca una fecha de cancelacién, hay que analizar si la
obligacién cuyo cumplimiento se estd garantizando tiene o no fecha de
término y en caso de que no sea asi hay que rechazar la emisién de estas
garantias.

Las garantias ante beneficiarios privados

Como norma general los aseguradores son mucho mds restrictivos en
la aceptacién de fianzas cuando los beneficiarios de las mismas son empre-
sas privadas en lugar de organismos de la Administracién pablica o local,
Un porcentaje muy importante de las fianzas contractuales que se solicitan
en los mercados tienen como beneficiarios a la Administracién piiblica y
los aseguradores conocen bien las normas de contratacién, los modelos

-de contrato que se utilizan habitualmente, el marco legal que regula la
contratacién piblica... y, por ello, operan de manera activa en este tipo
de garantias.

Sin embargo, cuando el beneficiario de las mismas es una empresa pri-
vada, las circunstancias cambian: el asegurador no conoce, por lo general, -
ni los contratos que se utilizaran, ni las normas de contratacidn, ni si la ne-
cesidad de presentar fianzas es un hecho habitual, o si se est4 solicitando
por una razén especial que él desconoce.

Por otra parte, estadisticamente se demuestra que el nimero de eje-
cuciones de fianzas entre privados es muy superior que el de fianzas ante
organismos publicos, y que las posibilidades de defensa ante estos son
superiores a las de las fianzas entre privados. En éstas los textos de las
fianzas son por lo general mas exigentes para el afianzador y asi no es raro
ver fianzas a primer requerimiento o, incluso, incondicionales. .,

Por todas estas razones la politica de suscripcién es mds conservadora
en el caso de las fianzas entre privados, y cuando se aprueba su emision se
toman medidas adicionales para minimizar el riesgo, como por ejemplo la
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solicitud de entrega del contrato cuyo cumplimiento se ha de garantizar,
asi como el estudio pormenorizado del mismo, examen del texto de la ga-
rantia, analisis del riesgo moral que puede significar el beneficiario. ..

En ocasiones el asegurador se encuentra ante la peticién de fianzas en-
tre privados en las que las caracteristicas del beneficiario las hace, tedrica-
mente, ser de menor riesgo. Nos estamos refiriendo a empresas que siendo
privadas prestan un servicio piblico como, por ejemplo, las empresas que
prestan servicios en el dmbito del suministro de energia eléctrica, agua,
telefonta. ..

Es muy normal que las empresas que prestan estos servicios estén,
por un lado, reguladas por un marco legal que protege al consumidor y
que, por lo tanto, limita de alguna forma su libertad contractual (asi por
ejemplo, algunos contratos suelen requerir la previa autorizacién de las
autoridades de los paises en los que realizan sus actividades) y, por otro,
sus normas de contratacién se asemejan mucho a las de la propia Admi-
nistracién piblica, son conocidas y se aplican a todos los proveedores o
contratistas con los que trabajan.

Otras consideraciones

En otro orden de cosas, el marco legal, la propia experiencia del ase-
gurador, de su reasegurador y de los mercados en los que operan, orienta-
ra la politica de suscripcién de cada asegurador, y asi vemos, por ejemplo,
que mientras que en algunos paises las fianzas ante las aduanas se conside-
ran como un riesgo excelente, en otros, por el contrario, se piensa que son
de mayor riesgo que las fianzas de contrato.

En muchos paises las fianzas que se solicitan son, por lo general, a pri-
mer requerimiento o incondicionales y se obtienen buenos resultados y, en
otros, o estan legalmente prohibidas, o algunos aseguradores excluyen de su
politica de suscripcién este tipo de fianzas por considerarlas de alto riesgo.

Cada compairifa debe tener actualizada su politica de suscripcién, y
debe hacer saber a sus reaseguradores los cambios o modificaciones en la
misma.

6.2. GARANTIAS CONDICIONALES/INCONDICIONALES

A la hora de establecer la politica de suscripcién no es suficiente que
la compatiia de seguros decida si sélo emitird fianzas de contrato o si, por
el contrario, también emitird las garantias de pago..., sino que también
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hay que prestar especial atencién al texto de las garantias y decidir si se
aceptard exclusivamente la emisién de garantias condicionales o si por el
contrario también se emitirdn las garantias incondicionales o a primer re-
querimiento.

En las garantias condicionales la fianza es un contrato accesorio de
otro contrato, el principal, que es el que une al beneficiario (asegurado)
con nuestro cliente (tomador del seguro), y sélo el incumplimiento de ese
contrato principal puede producir la ejecucién de la garantfa. Esta es la
garantfa que aparece recogida en casi todos los cédigos civiles que tienen
como origen el Derecho Romano y son las garantias que se emiten ha-
bitualmente en Europa y en Latinoamérica cuando los beneficiarios son
6rganos de la Administracién pablica o local.

¢Coémo se prueba el incumplimiento? Teniendo en cuenta que para
que un beneficiario pueda ejecutar una fianza condicional tiene que pro-
ducirse el incumplimiento del contrato principal, la respuesta a esta pre-
gunta es de vital importancia. Deberfamos decir que no es facil demostrar
el incumplimiento del tomador del seguro, y ademds debemos afiadir que
el tomador no siempre est4 dispuesto a admitir que ha incumplido.

En estas circunstancias los beneficiarios que quieren ejecutar la ga-
rantfa suelen con frecuencia tener que acudir a Ja via judicial, ya que el
afianzador, sea éste asegurador o banco, ante la dificultad de demostrar el
incumplimiento y la negativa clara de su cliente a reconocer que tal incum-
plimiento existe, suele oponerse a la ejecucién de la garantia.

Esta situacién, que se repite en muchos casos, ha llevado a que en
el mundo de la contratacién privada, y poco a poco también en algunos
paises en la contratacién puablica, los beneficiarios exijan un tipo de fianza
en la que no tengan que probar el incumplimiento, es decir, que no estén
sujetos a condicién alguna. Estas garantias se llaman garantias incondicio-
nales.

Las garantias incondicionales, se llaman también en algunos 4mbitos
profesionales «garantias a primera demanda o a primer requerimiento»,
aunque una y otra expresién no significan la misma cosa.

Que la garantia sea incondicional no quiere decir otra cosa que la
garantia que se emite es independiente del contrato cuyo cumplimiento
garantiza (por eso, la doctrina también las llama garantias abstractas). La
ejecucién de este tipo de garantias no esta sujeta a condicién alguna, de
ahi su nombre «incondicional», y el pago debe hacerse, habitualmente,
tan pronto como es requerido; de ahi también el nombre de «a primera
demanda» o «a primer requerimiento.

Qué duda cabe que este tipo de garantias, consideradas como susti-
tutivas de dinero en efectivo, son de mucho mayor riesgo que las fianzas
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condicionales, y las compafifas de seguros (que no los bancos) rechazan,
por lo general, su emision,

Mientras que en el caso de las garantfas condicionales 0 accesorias,
el siniestro o reclamo de las mismas lo produce el incumplimiento, en las
garantias incondicionales el siniestro se produce por la simple reclamacién
de la fianza.

Es muy normal confundir las garantias incondicionales (también Ila-
madas «a simple requerimiento» o «garantias suicidas» por el riesgo que
suponen) con las denominadas «a primer requerimiento», y sin embargo
no siempre son iguales.

Los términos condicional/incondicional se refieren a las circunstancias
o condiciones que deben producirse para poder incautar una garantia (que
en el caso de las incondicionales es ninguna, es decir, para incautar una
garantfa incondicional, sélo hay que reclamar €l pago), mientras que la
expresién «a primer requerimiento» se refiere a como se haré el pago una
vez que la fianza ha sido ejecutada.

Como quiera que la prictica totalidad de las garantias incondiciona-
les exigen que el pago se hard «a primer requerimiento», es muy comin
creer que una y otra expresién quieren decir lo mismo y, sin embargo, hoy
vemos en los mercados muchas garantias «condicionales a primer reque-
rimiento». JQué quiere decir esta expresidn, «primer requerimiento», en
una garantia condicional? Pues que una vez cumplida la condicién, por
ejemplo, la emisién de un certificado de incumplimiento por un tercero o
la audiencia al contratista y asegurador antes de la rescisién del contrato, y
declarado el incumplimiento y ejecutada la fianza, el pago debe ser al pri-
mer requerimiento, es decir, inmediato y sin p051b1]1dad de excusa alguna
para oponerse al mismo.

Posteriormente al pago, si el contratista o su asegurador creyeran que
la reclamacién y pago no se ajusta a derecho, podrin reclamar judicial-
mente al asegurado la devolucién de las cantidades pagadas, aplicindose
asi el conocido principio de solve et repete: primero paga y después re-
clama. _ _

¢Existe alguna posibilidad de oponerse al pago en las garantias incon-
dicionales? La doctrina y la jurisprudencia estan de acuerdo en que sélo el
fraude manifiesto y abusivo es causa suficiente para oponerse a la incau-
tacion de una garantfa incondicional. Surge aqui la duda sobre qué debe
entenderse por fraude manifiesto, y no es facil encontrar una respuesta a
la misma. Es de sefialar que la jurisprudencia es muy reacia a la admisién
del fraude manifiesto para no desnaturahzar la incondicionalidad de las
garantias.
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- UNCITRAL, organismo de Naciones Unidas, en su Convencién so-
bre Garantias Independientes y Cartas de Crédito Contingentes (stand-by
letters of credit) de 1995, define en qué circunstancias un fiador puede
rechazar el pago de una fianza incondicional, recogidas en el Articulo 19
de dicha Convencién:

«Articulo 19. Excepciones a la obligacién de pago:

1. El garante o emisor de la garantfa, actuando de buena fe, tendrd
derecho a retener el pago frente al beneficiario si queda manifiesto
y claro que:

alguno de los documentos no fuese auténtico o estuviese falsifi-
cado:

basdndose en lo manifestado en la reclamacién o en la docu-
mentacién justificativa, no correspondiese pago alguno;
basandose en la naturaleza y el objeto de la garantia, la reclama-
cién careciese de todo fundamento.

2. Para los fines del apartado c¢) del pérrafo 1. del presente articulo,
las situaciones indicadas a continuacién son ejemplos de supuestos
en los que la demanda carecerfa de todo fundamento:

a)

b)

c)

cuando claramente vy sin lugar a dudas, no se hubiese materiali-
zado la contingencia o riesgo objeto de la garantia que protege
al beneficiario;

cuando un tribunal judicial o de arbitraje hubiese declarado
nula la obligacién del principal/ solicitante, salvo que la garantia
indicase que dicha contingencia estuviese incluida en el riesgo
cubierto por la garantia;

cuando claramente y, sin lugar a dudas, la obligacién subyacente
se hubiese cumplido a plena satisfaccion del beneficiario;
cuando la obligacién subyacente no se hubiese cumplido por
causa de una conducta malintencionada del beneficiario;

en caso de una reclamacién presentada al amparo de una con-
tragarantia, cuando el beneficiario de la contragarantia hubiese
efectuado el pago de mala fe, en calidad de garante o emisor de
la garantia correspondiente a la contragarantia.

3. Cuando concurran las circunstancias descritas en el parrafo 1.
apartados a), b) v c) del presente articulo, el principal/solicitante
tendra derecho a que se dicten medidas judiciales provisionales, de
acuerdo con lo previsto por el Articulo 19»,
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La Camara de Comercio Internacional, como luego veremos en el
Capitulo 15, ha publicado unas normas, llamadas Reglas Uniformes para
Garantias a Primera Demanda que intentan reducir el riesgo de las ejecu-
ciones indebidas.

Las garantias incondicionales gozan de mucho predicamento en la
banca, y es muy normal su uso en la contratacién internacional, donde la
rapidez del trafico mercantil y la necesaria seguridad de los documentos
que se utilizan en este tipo de transacciones, favorecen la utilizacién de las
garantias incondicionales ya que la sencillez de sus textos evitan que éstos
deban ser interpretados por jueces o tribunales, lo que facilita, a su vez, el
pago rapido de las garantias en los casos en que estas son ejecutadas.

El mayor obsticulo para su aceptacién undnime y la mayor critica que
se les hace a estas garantias es la de las posibles ejecuciones indebidas. Ha-
blamos de ejecuciones de las garantias sin que haya causa para ello y como
medio de presién al contratista para que realice trabajos o modificaciones
a los mismos no incluidos en el contrato..., 0 a veces ejecuciones indebi-
das por razones politicas (asi, en Irdn, en los afios ochenta se ejecutaron
de manera indiscriminada garantias incondicionales emitidas por bancos
americanos a favor de compaiiias igualmente americanas que estaban rea-
lizando obras o suministros en aquel pais).

¢Por qué les gusta a los bancos este tipo de garantfas y a las compafifas
de seguros no?

Es posible que una respuesta la encontremos en que los bancos tienen
como principal actividad otorgar préstamos a sus clientes, es decir, darles
dinero, y qué duda cabe que una garantia, por muy incondicional que sea,
supone siempre un riesgo menor que el de dar dinero en efectivo. Por otra
parte, los bancos suelen controlar la cuenta corriente de sus clieates y, en
ocasiones, pueden «adeudar» en dicha cuenta el importe de las garantias
reclamadas casi de manera automatica.

Es un hecho cierto que la banca, cuando actiia como afianzador, quie-
re instrucciones claras y precisas de sus clientes sobre cuidndo y c6mo debe
hacer frente al compromiso que adquiere cuando emite una garantia.

La banca no quiere verse en la situacién de tener que analizar si una
garantia ha sido ejecutada o no correctamente, porque ello le llevaria a
enfrentarse con su cliente, si decide pagar, o con el beneficiario, si decide
rechazar el pago, y en uno y otro caso, podria incurrir en posibles respon-
sabilidades legales. I.a banca prefiere que las garantias sean lo mds simples
posible, y si ademis en el momento de ejecutar la garantia pueden adeudar
su importe en la cuenta de su cliente, mejor todavia.

Las companias de seguros no tienen el capital de los bancos, aunque
cuentan con igual o parecida solvencia si tenemos en cuenta a los reasegu-
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radores con quienes comparten el riesgo, no se dedican a dar préstamos
ni controlan la cuenta corriente de sus clientes. .. y, por eso, no les gusta
comprometerse a pagar sin condiciones las garantias que emiten. Creen
que el pago debe realizarse cuando se ha producido el incumplimiento ya
que ese es el verdadero objeto de la garantia: garantizar el cumplimiento
del contrato y no el de facilitar, en ocasiones, un pago rdpido al beneficia-
rio sin causa que lo justifique.

Pareceria que en las garantfas incondicionales se produce una inver-
sién de la carga de la prueba. En una garantia condicional o accesoria el
beneficiario debe probar por los medios que marca la ley que se ha pro-
ducido el incumplimiento del tomador del seguro, mientras que en una
garantia incondicional es el tomador del seguro, o su afianzador, el que
debe probar, después de haber pagado, que la reclamacién fue indebida y
que por tanto debe reembolsdrsele el pago realizado.

No obstante lo mencionado anteriormente respecto a que a las compa-
fifas de seguros no les gusta emitir garantias incondicionales, es un hecho
que legalmente pueden emitirlas, y que de hecho las emiten, aunque siem-
pre con ciertas restricciones (solo para grandes clientes, ante beneficiarios
que dificilmente harfan una ejecucién indebida de las garantias, a tasas de
prima mds elevadas...).

Como hemos dicho, en el Capitulo 15 veremos la solucién que aporta
sobre este tema de las garantias incondicionales la Camara de Comercio
Internacional.

6.3. (GARANTIAS CON CLAUSULA AL PRIMER REQUERIMIENTO

Como hemos mencionado en el punto anterior, es muy habitual con-
fundir las garantias que llevan incorporadas la clausula de pago «al primer
requerimiento» con las garantias incondicionales abstractas y, aunque es
un hecho cierto que, pricticamente, todas las garantias incondicionales es-
tablecen que el pago de la fianza una vez que ha sido ejecutada se hari al
primer requerimiento, no todas las garantias que incorporan esta cldusula
son incondicionales. .

En efecto, estd siendo habitual en muchos paises, que dentro de los
modelos de garantfas que se solicitan en la contratacién publica, se intro-
duzca la expresiéon de que el pago del afianzador al beneficiario se hara al
primer requerimiento de éste. Como quiera que en muchos contratos de
reaseguro se excluyen del mismo las garantfas incondicionales y/o a pri-
mer requerimiento, como si fueran la misma cosa, ha surgido en muchas
afianzadoras la duda de si podian emitir o no este tipo de fianzas.
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Hoy es un hecho cierto en la doctrina y en el mercado que se aceptan
las garantfas condicionales con cldusula a primer requerimiento y, de he-
cho, son muy frecuentes como hemos dicho anteriormente en la contrata-
cién piblica de algunos pafses.

En la contratacién privada o en el trifico mercantﬂ internacional, es
menos habitual este tipo de garantia, ya que lo que prima es la garantla
incondicional con pago al primer requerumento

¢Qué quiere decir que una garantia sea condicional al primer requerl—
miento? Pues que, tal y como hemos dicho antes, una vez cumplida la con-
dicién que se haya acordado en la garantia, o la que venga establecida en
la legislacion que le sea aplicable, el pago de la la fianza una vez ejecutada
deberi ser realizado «al primer requerimiento» del beneficiario, lo que no
deja de ser una obviedad: cumplida la condicién, el pago debe realizarse
sin demora. ¢Por qué entonces esta cldusula? Por la oposicion sistematica
del contratista a reconocer que ha incumplido y por la oposicién pertinaz,
en ocasiones, de algunos afianzadores a realizar el pago una vez cumplida
la condicién que le obliga a ello. En palabras del profesor Camacho de
los Rios (E! Seguro de Caucién. Estudio Critico. Fditorial MAPFRE 1994),
«no cabe duda de que es siempre preferible no pagar, por mucho que después
pueda repetzrse el pago».

¢Por qué consideramos que la cldusula «al primer requerimiento» que
se recoge en muchas garantias en la contratacién publica, no convierte a
dichas garantias en garantias incondicionales?

Reproducimos aquf los argumentos que se recogen en las sentencias del
Tribunal Supremo de Espafia del 30 de marzo y 9 de abril de 1999, y que
fueron sostenidas por la representacién del Estado espafiol en el caso de la
impugnacién presentada por el sector asegurador contra la disposicién re-
glamentaria que introducfa la cliusula «al primer requerimiento» en los mo-
delos de garantias, y que tenfa como razén de fondo del sector asegurador
el temor de que la clausula «al primer requerimiento» pudiera ser sindnimo
de garantia incondicional que pudiera dar lugar a reclamaciones abusivas:

» «Fl aseguradort, asume el compromiso de indemnizar al asegurado
al primer requerimiento de la Caja General de Depésitos u érgano
equivalente de las restantes Administraciones Piblicas, en los tér-
minos establecidos en la Ley de Contratos de las Administraciones
Pablicas y normas de desarrollo.

® Laexpresién al primer requetimiento «no se utiliza en el precepto de
forma «pura y simple», sino conectada a «los términos establecidos

en la Ley», es decir, puesta en conexién inmediata con el articulo
47.3 de la Ley de Contratos de 1995.
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e Fn mngun caso el precepto priva a la entidad aseguradora de su
condicién de «interesada» en el procedimiento, por cuanto el ar-
ticulo 47.2 de la Ley 13/95, de 18 de mayo, de Contratos de las
Administraciones Piblicas, determina que el avalista o el asegura-
dor seran considerados parte interesada en los «procedimientos que
afecten a la garantia prestada», en los términos previstos en la Ley
30/92».

e La precision de que «el compromiso asumido por el asegurador se
realice al primer requerimiento de la Caja General de Depésitos, de-
termina la hecesidad de acudir a los procedimientos administrativos
especificos de actuacién de este Organismo».

® Del articulo 26.1.¢) del Reglamento de la Caja, resulta con «claridad
meridiana» que debe acreditarse, entre otros trdmites, «la notifica-
cién previa al interesado de la intencién de formular la solicitud de
Incautacién, a efectos de audiencias,

* Resulta, pues, evidente que la audiencia de la entidad asegurado-
ra ——que es sin duda «interesada» en estos procedimientos, por
disponerlo asi segin se ha dicho.en el articulo 47.2 de la Ley de
Contratos— se tiene que producir en todo caso (...), ante el 6rgano
administrativo a cuyo favor se constituyd la garantia de cuya ejecu-
cién se trata». :

Como dice Javier Bergamin, Director de la Asesoria Juridica de MA-

PFRE CAUCION Y CREDITO (Espafia)®:

«Atendiendo a las consideraciones anteriores, impecables, es posible
afirmar que los contratos de seguro de caucién constituidos “a primer re-
querimiento”, en el dmbito de la contratacion administrativa no participan
plenamente del cardcter de garantia auténoma, absivacta o independiente, y
que el peligro de su ejecucién o tncautacion abusiva se ve muy mitigado en
la préctica.

La ley de Contratos administrativos establece, en efecto, que el “incum-
plimiento culpable” del contratista de sus “obligaciones esenciales” constituye
causa de resolucion del contrato, que la resolucién se acordard mediante
procedimiento y conllevard la incautacion de la garantia, y que el asegurador

! Conferencia «El Seguro de Caucidn y el Primer Requerimiento» impartida en la
Universidad de Granada el 12 de noviembre de 2004, dentro del Seminaric que sobre
«Tendencias actuales de los contratos de garantia» se celebrd en esa ciudad con el patroci-
nio de la propia Universidad, la Fundacién MAPFRE Estudios, la Asociacién Panamerica-
na de Fianzas y la Fondation Jean Bastin.



70 EL SEGURO DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA

debe ser considerado como parte interesada en dicho procedimiento a efectos
de audiencia [articulos 111 g), 112.1, 113.4 y 46.2 del Texto Refundido;
y articulos 31, 84.1y 2 y 85.3 de la Ley 30/1992 de 26 de noviembre, de
Régimen Juridico de las Administraciones Piblicas y del Procedimiento Ad-
ministrativo Comiin, ambas en Espafial.

En consecuencia, la Administracion o el asegurado estd obligado por
Ley a incoar e instruir un procedimiento especifico encaminado a probar o a
acreditar no sélo la realidad del incumplimiento del contratista o del toma-
dor del seguro, sino que el mismo afecta a obligaciones “esenciales” y que el
incumplimiento es “culpable” o imputable al contratista.

El Consejo de Estado espasiol, en su Dictamen ndm. 909 de 21 de julio
de 1992 ya advertia que el acuerdo de resolucin del contrato por causa im-
putable al contratista, con las graves consecuencias que ello comporta, “no
puede basarse en meros juicios o afirmaciones que no se vean respaldados
documentalmente”.

Constituye ademds doctrina reiterada del Tribunal Supremo de Espafia
que la omision del trdmite de audiencia de la entidad aseguradora en el
procedimiento administrativo encaminado a acreditar el incumplimiento
del contratista (tomador) y a ordenar la ejecucion del seguro de caucidn,
constituye causa de nulidad vadical del acuerdo de resolucion del contrato v,
por consiguiente, de la incautacion decretada (Sentencias.de 6 de febrero de
1988, 14 de marzo de 1989, 14 de mayo de 1991 y 11 de junio de 2002)».

La ley v su interpretacién jurisprudencial permiten concluir que las
entidades aseguradoras si pueden exigir al asegurado o beneficiario del
contrato de seguro de caucién «a primer requerimiento» la acreditacion
previa del incumplimiento de las obligaciones del tomador del seguro, no
s6lo en via administrativa sino también en via jurisdiccional, en todas sus
posibles instancias.

El contrato de seguro de caucién con cldusula «a primer requerimien-
to» no constituye, por tanto, una garantia incondicional, auténoma o abso-
lutamente abstracta en el 4mbito de la contratacién administrativa.

6.4, GARANTIAS PARA AFIANZAR OBLIGACIONES DE PAGO

Ya hemos mencionado anteriormente que, por lo general, las compa-
fifas de seguros de caucién emiten sélo fianzas en garantia de obligaciones
de hacer, pero dicho esto, debemos apresurarnos a decir que también se
emiten fianzas en garantia de obligaciones de pago, fundamentalmente en
el 4mbito de las fianzas aduaneras.
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La diferencia fundamental entre un tipo y otro de garantfa es que en la
primera de ellas, las fianzas en garantia de obligaciones de hacer, el toma-
dor del seguro ha formalizado un contrato de obra, suministro o servicio, y
su obligaci6n en el mismo es hacer la obra, realizar el suministro o cumplir
el servicio. El no tiene que pagar nada. Todo lo contrario: a él le pagan por
lo que hace, realiza o cumple.

Las fianzas que se exigen en este tipo de contratos (la fianza de licita-
cién, ejecucidn, de pago anticipado...) nunca garantizan que el tomador
tendrd que pagar, puesto que no es esa su obligacién contractual, sino que
cumpliri con su obligacién de hacer la obra, realizar el suministro o cum-
plir con el setvicio contratado.

En las fianzas en garantia de obligaciones de pago ocurre justamente
lo contrario: la obligacién del tomador del seguro es la de pagar. La fianza
de pago mds caracteristica es la fianza de aduanas que garantiza el pago
del impuesto debido a la importacién. El importador, nuestro tomador
del seguro, estd importando una mercancia y dicha operacién lleva incor-
porada la obligacién legal de pagar el correspondiente impuesto. El pago
del impuesto, en muchas ocasiones, sec realiza después del «levante» de las
mercancias, es decir después de que el importador las ha retirado de su
lugar de llegada (puerto, aeropuerto...) y en garantfa de que el importador
hard frente al pago del impuesto, entregard una fianza que, de esta forma,
garantiza una obligacién de pago.

Ya hemos visto en el capitulo 4, al hablar de los distintos tipos de ga-
rantfas, que hay otras fianzas que también garantizan obligaciones de pago
(las de alquiler, las de precintas alcohdlicas...) y que, por lo general, esta
obligacién es de cardcter legal, es decir, viene exigida por una ley, regla-
mento u otra disposicién legal, y se aplica a todas las empresas que reali-
cen ese tipo de operaciones, sin exclusién alguna sea cual sea la solvencia
de la empresa que la realice.

Las compaififas de seguros normalmente consideran que las fianzas en
garantia de obligaciones de pago son de mayor riesgo que las que garan-
tizan obligaciones de hacer y, por ello, extreman las precauciones cuando:
suscriben este tipo de riesgo. Las razones para ello son evidentes: una
empresa puede tener en un momento dado un problema de tesorerfa que
bien pudiera impeditla hacer frente a todas sus obligaciones de pago y, sin
embargo, nada le impediria continuar adelante en su actividad empresa-
rial, sea esta la que fuere. En estas circunstancias, es muy posible que si
dicha empresa tuviera fianzas en garantia de obligaciones de pago, éstas
pudieran ejecutarse, porque la empresa no puede pagar todos sus com-
promisos, mientras que las fianzas en garantia de obligaciones de hacer no
serfan ejecutadas porque la empresa continfia con su actividad normal.
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No es de extrafiar que ante el mayor riesgo que entrafian este tipo de
fianzas, el asegurador esté dispuesto a emitir para una determinada empre-
sa fianzas en garantia de obligaciones de hacer, y no esté, sin embargo, en
disposicién de hacerlo para fianzas en garantia de obligaciones de pago.

Aunque no se trata de una fianza en garantia de una obligacién de
pago, queremos mencionar expresamente que por norma general, las
aseguradoras tienen una politica de suscripcion mds restringida para las
fianzas de pago anticipado que para otras fianzas contractuales como las
de licitacién, ejecucién, mantenimiento...

Como hemos dicho, esta fianza no garantiza una obligacién de pago,
porque lo que realmente garantiza es que el tomador del seguro inverti-
rd el dinero cobrado anticipadamente en el contrato y hara un buen uso
del mismo. El tomador no debe devolver el dinero, tiene que invertirlo
correctamente y sdlo si incumple esta obligacién vendtia obligado a la de-
volucién del anticipo. I.a razén para una suscripcién més prudente, viene
del hecho de que el importe de estas garantias es normalmente muy ele-
vado, No es infrecuente que las fianzas de ejecucién en muchos paises no
superen el 10% del precio del contrato y, sin embargo, las de pago antici-
pado pueden llegar a ser tres o cuatro veces supetior, ya que no debemos
olvidar que garantizan el 100% del anticipo y este, en ocasiones, llega a
superar el 30% del valor total del contrato.

A pesar de esta politica de suscripcién mas restringida en las fianzas
de pago anticipado, ocurre en ocasiones que en caso de incumplimiento
de un contrato por problemas cconémicos del contratista, vemos que la
fianza de ejecucién, o de buen fin, se incauta porque hay un incumpli-
miento, mientras que puede no ocurrir lo mismo con la fianza de pago
anticipado porque en el momento de cese de la actividad por parte del
contratista, éste bien pudiera haber invertido va en la obra todo en anti-
cipo recibido.

6.5. (GARANTIAS FINANCIERAS

Hemos hablado ya en el Capitulo 4 punto 4.16 sobre las garantias
financieras, y poco queda que afiadir. A lo largo de las Gltimas décadas
varias han sido las compatifas que han hecho incursiones en este terreno,
y el resultado final ha sido siempre desastroso. -

Casi todas las compafifas de seguros de caucién son pequefias y su
volumen de primas no llega, en muchos casos, ni al 1% del total de las
primas de seguros en sus respectivos pafses. En estas circunstancias, no es
extrafio que algunas aseguradoras hayan buscado vias de crecimiento en
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mercados no habituales para el seguro de caucién y, dentro de estos el mas
atractivo ha sido el de las garantias financieras.

La historia, de manera reiterada, ha demostrado lo peligroso de este
tipo de garantias, a pesar del atractivo de su importante volumen de nego-
cio y ha visto c6mo se ha producido, m4s tarde o mds temprano, la quie-
bia de las compafias que se han atrevido a adentrarse en este mercado.

Hoy todos los aseguradores y reaseguradores rechazan este tipo de
operaciones que quedan excluidas tanto en la politica de suscripcién de
las compafiias de seguros de caucién como en los tratados de reaseguro,

6.6. LA POLITICA DE SUSCRIPCION

Todas las compafiias de seguros de caucion deben tener su politica de
suscripcién, La misma serd consecuencia de la experiencia de la compafifa
y de las caracteristicas del mercado/pafs en el que opera.

Normalmente la politica de suscripcién no es estdtica ya que, por una
parte, debe incorporar el fruto de la experiencia pero, por otra parte, no
debemos olvidar que este es un ramo del seguro muy sujeto a modificacio-
nes legales que pueden introducir nuevas modalidades de afianzamiento
o anular algunas que ya existan y, por ello, podemos encontrar politicas
de suscripcién muy diferentes segin el pais que analicemos o incluso
dentro del mismo pafs. Asi, en algunos paises las aseguradoras rechazan
la emision de garantias a primer requerimiento, y en otros, sin embargo,
se aceptan sin reservas ya que todas las garantias que se emiten son, por
imperativo legal, a primer requerimiento.

En algunos paises, las fianzas de aduana se consideran como un ries-
go excelente y, en otros, debido al texto de las garantias, se consideran
peligrosas. En algunos paises se emiten con frecuencia fianzas ante bene-
ficiarios privados, y en otros se hace de manera muy restringida. Algunas
companias no emiten, o lo hacen en pocas ocasiones, fianzas en garantia
de obligaciones de pago, y otras las emiten con frecuencia...

El reasegurador debe conocer cudl es la politica de suscripcion de la
compafiia y las modificaciones sustanciales que se produzcan en la misma,
ya que en base a ella establecerd los limites de su part1c1pac1on

Las compaiifas, al establecer su politica de suscripcién, no sélo fljaran
los criterios sobre qué tipos de fianzas emitiran y cudles no, sino también
establecerdn qué pardmetros utilizardn para realizar el andlisis financiero
de sus clientes, asi como otros criterios para el otorgamiento de fianzas,
como por ejemplo, el importe de la linea de clasificacién y su relacién
con los fondos propios del cliente, antigiiedad y experiencia requerida,
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porcentaje de la linea de clasificacién que podra utilizarse para segin qué
tipo de fianzas (por ejemplo, no més del 15% de la linea de clasificacién
puede utilizarse en fianzas de pago anticipado), necesidad de requerir o no
contragarantias, si se ofrecerd a los clientes, o no, la posibilidad de emitir
fianzas en el extranjero {(fronting, ver Capitulo 10).

Dentro de la politica de suscripcion, debera también establecerse por
quién y cémo se aprobardn/denegardn las operaciones/clientes que se
sometan a analisis y las normas de funcionamiento de los comités que, a
dichos efectos, deberan crearse (ver Capitulo 7) fijando diferentes quérum
para la aprobacién de lineas o limites de clasificacion...



~ La suscripcién en cualquier ramo del seguro es siempre un asunto de
la maxima importancia ya que de la misma dependen, fundamentalmente,
los resultados técnicos de la empresa.

Lo primero que tiene que hacer una compafiia de seguros de caucién
ante un nuevo cliente potencial, es decidir si estd dispuesta a darle o no las
fianzas que dicho cliente necesitar en un futuro.

En el capitulo 8 veremos ¢cémo podemos y debemos analizar, desde
un punto de vista econdmico y financiero, a un cliente, y en este capitulo
analizaremos cémo se deben tomar las decisiones sobre admisién o no de
nuevos clientes y por quién.

Hay ramos del seguro, sobre todo los que cubren «riesgo masas,
como el automévil, el hogar... que son ramos de «tarificacién», es decir,
ramos en los que el riesgo se conoce muy bien, por ser comiin a millones
de personas, y a los que aplicindoles unas pocas variables se puede llegar
ficilmente a establecer el precio del seguro, la tarifa. Por el contrario, hay
otros ramos en los que la bondad del riesgo no deriva exclusivamente de
una buena tarificacién, sino que es mds importante la previa seleccién de
clientes y la correcta suscripcién.

El ramo de caucién es uno de los casos miés claros de la importancia
de la seleccién de clientes, ya que si se hace correctamente, la siniestrali-
dad «puede» llegar a ser nula. Algunos incluso dicen que la siniestralidad
«debe» ser nula y de no ser asi es que se ha producido un fallo en la se-
leccién del cliente ya que en este seguro los siniestros no son producto del
azar, sino del deterioro de la situacién econémica del cliente, y eso es algo
que, teGricamente al menos, un buen suscriptor debe intentar prever.

En el seguro de caucién lo que el asegurador garantiza, porque asi
lo pide una ley, o un reglamento, o un contrato, es que alguien, al que
denominaremos «el tomador del seguro», cumplird con sus obligacio-

75
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nes legales, reglamentarias o contractuales, y ese cumplimiento depende
siempre de la capacidad técnica y financiera del cliente y, por ello, la
compafifa debe tener profesionales capaces de predecir si sus clientes
retinen esas capacidades necesarias para poder cumplir con sus obliga-
ciones.

¢Coémo se deben tomar esas decisiones, y por quién?

La primera recomendacién es que la suscripcidn en el ramo de caucién
ha de hacerse de manera centralizada, es decir, en un solo lugar y siempre
por personas con capacidad y preparacién para ello.

Al contrario que en otros ramos del seguro, en el seguro de caucién
los clientes no lo son de un solo riesgo que se renueva anualmente, sino
que mantienen unas relaciones permanentes con el asegurador, con quien
tienen un nimero mayor o menor de fianzas en vigor, que se van emitien-
do y cancelando sin una periodicidad establecida.

Parecerfa l6gico que esas decisiones de aprobacién de lineas de cla-
sificacién y de emisién/cancelacién de fianzas, requiriesen, en aras de la
agilidad en la respuesta, una toma de decisiones descentralizada y, sin em-
bargo, debemos afirmar que la préctica aconseja justamente lo contrario,
y por varias razones entre las que destacaremos que el perfil profesional
que requiere el suscriptor de una compaifiia de seguros de caucién, tanto
para realizar los andlisis como para la toma de decisiones, hace dificil, si
no imposible que se puedan tener suscriptores de riesgos en todas las ofi-
cinas que la compafifa tiene abiertas y, ademds, la centralizacién permite,
por otra parte, la especializacion de suscriptores por sectores de actividad,
importes. .. algo que no serfa posible con una suscripcién descentralizada,
donde el nimero de decisiones a tomar no permitiria la necesaria especia-
lizacién y experiencia que debe tener un suscriptor profesional.

Por otra parte, el control del ciimulo de riesgos también se facilita si
todas las decisiones sobre aprobacién de lineas de clasificacién y sobre
emisién de operaciones se realizan desde un tnico sitio.

Estas decisiones de suscripcion centralizadas podtian suponer tedri-
camente una ralentizacién en la toma de decisiones y en la comunicacién
de las mismas al cliente, con lo que se estaria poniendo en peligro el éxito
final de la gestién comercial que, en este ramo, requiere gran rapidez en
las respuestas al cliente pero, sin embargo, hemos de decir que los medios
de comunicacién disponibles hoy en dia, garantizan la rapidez necesaria
para que no haya, en la prictica, diferencia alguna entre la toma de deci-
sién centralizada y la que se hace 7» situ.
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Pareceria imposible que con este sistema de suscripcién y emisién
centralizada, es decir, realizada por, relativamente, un néimero reducido
de personas, pueda haber compafifas de seguros de caucién capaces de
emitir 200, 500 o mds garantias cada dia. Aquf hemos topado con la pri-
mera y quizds méds importante de las decisiones que tiene que tomar el
asegurador de caucién: ¢debe éste analizar todas y cada una de las fianzas
que le solicitan sus clientes que emita, es decir analizar y tomar 200, 500 o
mds decisiones cada dia, o, por el contrario, lo que debe analizar, es decir
suscribir, no son las fianzas que sus clientes le piden, sino a sus propios
clientes?

Silo que queremos es una respuesta muy ortodoxa de lo que se debe-
ria hacer, tendrfamos que decir que lo mas técnico serfa suscribir primero
a los clientes de manera individualizada, para saber si tienen la capacidad
técnica y econémica para llevar a feliz término sus contratos, y luego todas
y cada una de las fianzas que no solicitan, es decir, analizar todos los con-
tratos u obligaciones cuyo cumplimiento vamos a garantizar.

¢Es eso posible? La primera parte, analizar a los clientes, no sélo es
posible sino que es inexcusable, sobre todo el andlisis econémico-finan-
ciero que es el que realmente estd al alcance del asegurador; la segunda, el
andlisis individual de cada contrato/fianza es, si hablamos de compafifas
de seguro de caucion, medianas o grandes, imposible.

Imposible por razones de tiempo (las fianzas hay que emitirlas en un
plazo de horas desde que el cliente nos las solicita y no es posible tomar
200, 500 o mas decisiones al dia} y por razones de economia, ya que la
compafiia necesitaria tal niimero de suscriptores para analizar todos los
contratos, que el costo harfa ruinoso la actividad, o encareceria la prima de
tal manera que la compafiia que lo hiciera quedaria fuera del mercado.

En estas circunstancias, ¢cdmo debe suscribir los riesgos el asegura-
dor de caucién de tamafio mediano o grande?

La respuesta es mas sencilla de lo que pudiera creerse. La mayoria de
las empresas que son clientes potenciales de un asegurador de caucién, es-
tdn especializadas en un mismo tipo de actividad, asf los constructores de
obra publica realizan contratos con la Administracién para hacer carrete-
ras, puentes, dragados...; los fabricantes de equipos médicos quirtirgicos,
suministradores a los organismos, piblicos o privados, de asistencia sanita-
ria, estdn especializados en la realizacién de dichos equipos. I.as empresas
de servicios, como por ejemplo los de limpieza o restauracién, cuentan con
el personal y la maquinaria especializada para llevar a cabo sus tareas...

Es decir, las empresas clientes del asegurador de caucién; hacen una
y otra vez el mismo tipo de actividad, pero es que ademas; jlo hacen ante
el mismo o parecido tipo de asegurado!: normalmente un organismo de
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la Administracién piiblica o local y, para mayor abundamiento, el estudio
del riesgo viene facilitado porque las normas de contratacién tienen origen
legal o reglamentario y son, por lo general, uniformes, con cldusulas prees-
tablecidas y por todos conocidas.

Al hilo de lo que comentamos en el parrafo anterior, se deduce que es
muy importante para el desarrollo del negocio de manera sana y equilibra-
da, que los suscriptores y el personal técnico-administrativo encargado de
recibir las peticiones de emisién de garantias, conozca petfectamente el
marco legal en el que se desarrolla la contratacion publica de obras, sumi-
nistros o servicios, y de igual manera, la legislacién relativa a operaciones
de importacién y exportacién que requieran la presentacién de garantias,
asi como las decisiones judiciales que hacen necesario. aportar las garan-
tfas. Igualmente es importante que el personal conozca bien los modelos
de contratos que habitualmente firma la Administracién con las empresas
con las que contrata, y especialmente las cldusulas relativas a las garantias
y obligaciones que éstas amparan, las de penalizacién por retrasos en la fi-
nalizacién del contrato y las de prérroga del mismo. Mas importante atn,
es el conocimiento de los diferentes textos y alcance de las garantfas que
se exigen legal o contractualmente y la jurisprudencia disponible sobre
todos estos temas,

En las circunstancias mencionadas el asegurador puede obviar en la
mayoria de los casos el andlisis individualizado de todas las fianzas y con-
tratos, y limitarse al analisis profundo del cliente.

Naturalmente esta afirmacién no anula la conveniencia de que el ase-
gurador analice de manera individualizada las fianzas que garanticen el
cumplimiento de contratos de importes elevados, las de larga duracién,
las de los clientes con poca experiencia, o las de aquellos sometidos por
cualquiera que sea la causa a un seguimiento especial... o todas aquellas
que por una u otra circunstancia entienda el suscriptor que merece la pena
un estudio y aprobacién individualizada.

Ademis de las fianzas ante organismos de la Administracién pablica
o local, a las que nos referfamos en los dos parrafos anteriores, hay otro
tipo de fianzas que si requieren generalmente de una suscripcién indivi-
dualizada. Nos estamos refiriendo a las fianzas a favor de beneficiarios
privados, en las que habitualmente los contratos cuyo cumplimiento hay
que garantizat, no son conocidos por el asegurador, por lo que este debe-
ria analizarlos para saber hasta dénde alcanza el compromiso de su cliente.
En estos casos, también es conveniente el andlisis y aprobacién individua-
lizado de los textos de las fianzas, ya que con frecuencia nos encontramos
en el mundo de la contratacién privada con fianzas incondicionales que
incrementan las posibilidades de ejecucién indebida, o con fianzas por
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montos mucho mas elevados que los que habitualmente se requieren en
el mercado, o que amparan obligaciones que normalmente no se cubren
con la fianza. ..

Hay otro tipo de fianzas, por ejemplo, las de concesiones, las judi-
ciales, las de los clubs de proteccién, las de afianzamiento de cantidades
anticipadas para la compra de viviendas... que, bien por su duracién, bien
por su importe, bien por el riesgo superior que representan, también de-
ben analizarse y aprobarse de manera individualizada.

¢Existen excepciones a la necesidad de anilisis individualizado mencio-
nado en los dos dltimos parrafos?

Si. Hay grandes empresas privadas que realizan sus contrataciones de
obra, suministro o servicio con sistemas equiparables a los de la Adminis-
tracién publica {(contratacién mediante subasta o concurso, modelos de
fianza conocidos, porcentaje de las fianzas iguales o semejantes a los de la
contratacién piblica, normas de contratacién conocidas y pblicas...) y en
las que, por ello, el asegurador puede aplicar los mismos criterios que para
el caso de las fianzas ante beneficiarios pablicos.

En otros casos, como por ejemplo cuando se trata de fianzas para
grandes clientes de reconocida solvencia, el asegurador también puede
obviar el analisis individualizado de todas las fianzas, sobre todo de las
de importe reducido, ya que la confianza en la calidad técnica y en la
solvencia financiera del cliente/tomador del seguro, hace que el anilisis
individualizado no sea un requisito imprescindible,

Sélo de esta manera una compafifa de seguros de caucién puede emitir
en 24 horas las 200, 500 o mas fianzas al dia que le son solicitadas, ya que
es impensable que una compafia pudiera analizar todos y cada uno de
los contratos que debe afianzar, asi como revisar todos los textos de las
garantias que va a emitir.

Necesitaria para ello, como ya hemos apuntado antes, un nimero de
empleados, que ademis deberian ser cualificados como para al menos po-
der valorar juridica y econdmicamente un contrato y el texto de la fianza,
que harfa desde un punto de vista estrictamente econémico, no rentable
el seguro de caucién y, de no tener ese importante nimero de empleados
no podria dar el servicio que le permitiera competir en el mercado eficaz-
mente.

Ni que decir tiene que si hablamos de compafiias de seguros de cau-
cién pequefias, o de reciente constitucién, los criterios y formas de actua-
cién a la hora de la suscripcién v emision de las fianzas, seran muy dife-
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rentes a los expuestos antetiormente. En estos casos no existe problema, y
por ello debe hacerse siempre, para analizar individualmente todos y cada
uno de los contratos, ademds de, como es obvio, el anilisis de la solvencia
econémica y técnica (en este caso hasta donde ello sea posible) del cliente,
que habri de ser previa a la emisién de la primera de las fianzas que nos
haya de solicitar.

7.1. CLASIFICACION Y RECLASIFICACION DE CLIENTES

Cada compafiia debe establecer quién realizara el anélisis técnico
financiero de los clientes y cémo se tomarin las decisiones. Tal y como
acabamos de mencionar, es muy dificil analizar y suscribir todas y cada
una de las fianzas y contratos cuyo cumplimiento los clientes tienen que
garantizar y, por ello, lo que normalmente hacen las compafiias profesiona-
les es analizar/suscribir a los clientes, no las fianzas o los contratos.

En el préximo capitulo se comentan las dificultades, a veces insalva-
bles, con las que se encuentra el asegurador de caucién para realizar el
analisis de la capacidad o idoneidad técnica de sus clientes para llevar a
cabo sus actividades empresariales y, por el contrario, la teérica facilidad
para analizar al cliente desde un punto de vista econémico/financiero,

Antes de emitit la primera de las fianzas que el cliente nos solicita, el
asegurador de caucién debe haber tomado ya la decisién de si emitira o
no fianzas para ese cliente, de qué tipo y por qué cuantia individual y acu-
mulada. Es decir, como hemos dicho, suscribir el cliente, no la fianza o el
contrato cuyo cumplimiento va a garantizar.

La practica de muchos aseguradores aconseja que la suscripcién de
los clientes se haga de manera colectiva, es decir por més de una persona
y no individualizada. El principio de que ven mas cuatro ojos que dos, es
totalmente aplicable en la toma de decisiones de suscripcion en el ramo
de caucion.

Es recomendable la creacién de uno o mds comités de suscripcién para
la toma de decisiones, y éstas, las decisiones, nunca seran, por lo general,
aprobar esta o aquella fianza, sino otorgar una linea o un limite, o cupo de
clasificacién para la emisién de fianzas, y dentro de dicha linea, limite o
cupo, se emitirdn posteriormente las fianzas que el cliente vaya solicitando
dentro de los pardmetros acordados en la concesion de la linea de clasifi-
cacion, y con o sin analizar individualmente cada uno de los contratos y de
las fianzas que deberemos emitir, segiin lo explicado anteriormente.

El comité, o los comités si se crea mds de uno (bien pudiera haber
un comité para analizar clientes que soliciten lineas de clasificacién de
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importe reducido y otro para clientes cuya linea de clasificacién supere un
importe determinado) deberd establecer sus normas de actuacién, fijando
el nimero de personas que lo/s compondria/n, el quérum para que esté
correctamente constituido, el quérum para la toma de decisiones (se re-
comienda o bien unanimidad o porcentajes muy elevados de votos a favor
para que las lineas de clasificacidn se consideren aprobadas), qué docu-
mentacion habri de entregarse a los miembros del comité, periodicidad de
las reuniones, quién hard de presentador/introductor de cada uno de los
expedientes que se pasan a aprobacién por el comité. ..

Es recomendable que el presentador del expediente de su opinidn
sobre el cliente, escrita o verbal, asf como cudl cree él que debe ser la de-
cisién que el comité debe tomar, ya que habri dedicado mds tiempo que
ningtin otro a analizar al cliente que se somete a aprobacién. Naturalmente
esa opinién no sera vinculante pero si una buena referencia.

De las decisiones del comité se levantarin actas que serdn entregadas
al departamento que corresponda para dar de alta al cliente ¢ iniciar el
proceso de firma de la péliza que regulard nuestras relaciones con el mis-
mo, instruyendo al cliente en el procedimiento para la solicitud de emisién
de fianzas, cancelacién de las mismas, facturacién y pago de recibos...
A partir de la firma de la péliza, el cliente ya estard en disposicién de soli-
citarnos la primera de las garantias que quiere que le emitamos.

Una ventaja afiadida de la suscripcién mediante el otorgamiento de
lineas de clasificacién al cliente, es la eliminacién de la urgencia en la toma
de decisiones.

No olvidemos que la fianza es una obligacién legal o contractual y que,
por ello, cuando contactamos hoy con un potencial cliente, que Ileva en el
mercado 3, 10, 20 0 mds afios, debemos saber que desde hace exactamente
ese mismo nitmero de afios, alguien, otro afianzador (banco o compaiifa
de seguros) le estd emitiendo las fianzas que necesita y que, por lo tanto,
si lleva 20 afios trabajando con otro afianzador bien podri esperar cinco o
diez dfas mas antes de empezar a trabajar con nosotros.

El suscriptor debe tener a su disposicién cuantos datos de su cliente
estime necesarios, y no debe tener reparo alguno en solicitarselos. Bajo
ningin concepto se debe tomar una decisién relativa a la concesidon de
una linea de clasificacién a un cliente sin tener todos los datos que se
estimen imprescindibles a disposicién del suscriptor, o del comité de
suscripcion. _

No debe aceptarse la negativa del cliente a aportar sus datos y menos
atin tomar decisiones que impliquen la asuncién de riesgos por el asegura-
dor sin haberlos solicitado. Incluso en aquellos casos en los que el cliente
tenga notoriedad puablica, o sea cliente importante de otros seguros en los
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que también opera el asegurador, hay que solicitar datos como los balan-
ces y cuenta de pérdidas y ganancias de los @ltimos tres afios.

Desaconsejamos vivamente [a delegacién o apoderamiento para la
suscripcién de riesgos a personas no cualificadas profesionalmente para
analizar correctamente la situacién econémico-financiera de un cliente.
Cada compafifa debe establecer un proceso para la suscripcién y seguirlo
en todos los casos.

Fl devenir empresarial es siempre incierto y, por ello, la linea de clasi-
ficacién que otorguemos a un cliente no puede ser de duracién indefinida.
La compaiifa debe revisar, reclasificar, al cliente por lo menos una vez al
afio salvo que el conocimiento de noticias alarmantes obliguen a acortar
ese plazo y a tomar decisiones con cardcter inmediato.

El comité analizara de esta manera a empresas que se someten a clasi-
ficacién por primera vez junto a otras que pasan a reclasificacion.

Hay que establecer mecanismos para tener la seguridad de que todas
las empresas seran reclasificadas por lo menos una vez 4l afio, incluso a
través de medios informéticos que impiden la emisién de nuevas garantias
si el cliente no ha sido reclasificado en ese plazo. Naturalmente ello obliga
al asegurador a solicitar la actualizacién de datos econémicos a sus clien-
tes, a tenovar los informes de agencias profesionales... aunque es cada
vez una practica mas frecuente que las empresas envien motu propio la
actualizacién de sus datos a sus proveedores financieros.

7.2. LINEAS DE CLASIFICACION

Como ya liemos dicho reiteradamente, el comité de clasificacién o de
suscripcién, por lo- general, aprueba o deniega la concesion de lineas de
clasificacién y no fianzas ni contratos individuales.

La linea de clasificacién no se debe limitar a fijar sélo la cifra que
represente el limite maximo de riesgo acumulado que la compaflia quiere
tener con un cliente, sino que a su vez, debe determinar todos otros aque-
llos criterios que se le deben aplicar al cliente de que se trate.

Debera asi fijar, de acuerdo con la propia politica de suscripcion de
la compafifa, qué tipo de fianzas se emitirdn para ese cliente, si se le debe
pedir 0 no que aporte, y en qué casos, copia de los contratos que vamos
a garantizar, si habra un limite mdximo por fianza, si se le emitirdn fian-
zas tanto ante organismos publicos como ante empresas privadas, si debe
aportar contragarantfas de terceros..

No liay que olvidar por otra parte que en ocasiones los propios trata-
dos de reaseguro hacen distinciones entre unos y otros tipos de fianzas, y
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asi podemos ver tratados que imponen algunas restricciones a las fianzas
que tedricamente implican un mayor riesgo como pueden ser las de pago,
las judiciales...

Los comités de suscripcién deben indicar si la linea que otorgan lo es
para todo tipo de fianzas, sin restricciones, es decir «abiertay o si, por el
contrario, la linea de clasificacion sélo lo es para un tipo de fianzas, por
ejemplo, las contractuales pero no las de pago, o incluso si la lihea aproba-
da lo es excepcionalmente para una sola operacion {podria ser el caso de
un contrato especialmente importante, cuya fianza es por un importe que
supere ampliamente la linea de clasificacién que se le otorgari al cliente en
circunstancias normales v, por ello, se le aprueba una linea para esa ope-
racién concreta, linea que una vez finalizado el contrato de que se trate y
devuelta la fianza, quedard cancelada autométicamente).

Las lineas de clasificacién facilitan el tratamiento informatico del
cliente, la emisién casi automitica de las fianzas y su cesién al reaseguro
correspondiente. En efecto, una vez que el cliente solicita la emisién de
una fianza al departamento de emisi6n, éste debe comprobar que existe
una linea de clasificacién aprobada y que dicha fianza encaja perfectamen-
te dentro de los pardmetros indicados en el acta en donde se recoge la
aprobacién de la linea.

Comprobados estos datos la emisién, sin mas requisitos previos (salvo
que por su importe, duracién... haga necesaria su aprobacién individuali-
zada) es automatica. :

7.3. EL DOSSIER DEL CLIENTE

Para poder analizar correctamente a un cliente hay que tener una serie
de datos bésicos y minimos imprescindibles, sin los cuales el analisis o no
serfa posible o no serfa completo.

Es normal que todas las compafifas de seguros tengan lo que se deno-
mina la «solicitud de seguro», documento que en algunas legislaciones for-
ma parte de la péliza y que es de gran importancia que esté correctamente
cumplimentada. Puede haber més de un tipo de solicitud ya que hay tam-
bién mas de un tipo de cliente, y no a todos se les piden los mismos datos
o se les requieren los mismos documentos.

Es practica habitual tener, en los seguros de caucién, una solicitud
para los clientes personas juridicas, los mds; y otra para las personas fi-
sicas, pero también hay determinado tipo de clientes, por ejemplo los
promotores de viviendas, que por ¢l tipo de actividad que realizan deben
aportar otro tipo de documentos, como la licencia de obras, informacién
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sobre los seguros contratados... que sin embargo no son necesarios para
otros clientes.

Normalmente la solicitud se firma una tnica vez durante la relacién
entre el asegurador y su cliente y, por eso, es importante que esté firmada
y correctamente cumplimentada.

En la solicitud el dliente nos dara sus datos petsonales relativos a
nombre, direccién, fecha de constitucién. .. pero, ademds, deberi aportar
otros que serdn de gran utilidad como sus accionistas mas importantes y el
porcentaje de capital que tienen, sus directivos y miembros del consejo de
administracién o directorio ..

La compafiia podra pechr otros datos que por su experiencia sean de
gran utilidad, como puede ser el detalle de los bienes inmuebles propie-
dad de la compafiia, con indicacién de sus datos registrales (importante si
se van a solicitar contragarantias reales), obras mds importantes realizadas
para conocer la experiencia del cliente, otros afianzadores con los que
trabaja en ese momento..,

Ademis de los datos mencionados el cliente deberi aportar la informa-
cién econdémica que permite realizar el correspondiente analisis financiero
y, entre ellos, los més importantes sin duda los balances y cuenta de pér-
didas y ganancias auditados de, al menos, los filtimos tres afios, cuando se
trate de personas juridicas, o de la declaracién del impuesto sobre la renta
y el patrimonio cuando se trate de personas fisicas.

En este dltimo caso, también deber4 solicitarse el balance y la cuenta
de pérdidas y ganancias de la actividad principal del solicitante durante los
altimos tres afios y es importante sefialar que la solicitud deberia ir firma-
da, si el solicitante estd casado, conjuntamente con su cényuge, salvo que
el régimen econdémico del matrimonio fuera el de separacién de bienes.

Los mismos requisito indicados hasta ahora, deben pedirse a los con-
tragarantes si los hubiera. :

Cuando el solicitante es una persona juridica o fisica que act(ia en base
a una concesién o licencia administrativa, por ejernplo las agencias de vigje,
deberdn hacer entrega de una fotocopia de la concesién o licencia en base
a la cual estd funcionando.

Sigue siendo una practica habitual en algunos paises, aunque afortu-
nadamente cada vez en menos, que los clientes o bien se niegan a aportar
los datos, fundamentalmente los de naturaleza econémica, o bien entregan
copias de balances y cuentas de pérdidas y ganancias que, o no estdn au-
ditados, ya que no siempre es obligatorio que asi sea, o no son los fiscales,
es decir, los utilizados para liquidar el impuesto de sociedades, sino sim-
plemente unas hojas en blanco, normalmente sin ni siquiera membrete,
y que las entregan con el comentario adicional de que esos son los datos
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«reales» de la empresa y no los balances presentados al fisco, en los que
por razones impositivas declaran pérdidas, disminuyen las ventas, incre-
mentan los gastos...

- El asegurador no puede acéptar esa situacién ya que su decisién debe
tomarse sobre documentos que sean oficiales, es decit, que impliquen
al menos un compromiso del cliente. Si por cualesquiera que fueran las
circunstancias no fuera posible acceder a balances auditados u oficiales,
es imprescindible que los balances que nos entreguen figuren sellados y
firmados y, atn asi, es recomendable extremar las precauciones a la hora
de la aprobacién de las lineas de clasificacién, porque un cliente que no
declare sus datos con exactitud a la Hacienda publica de su pais, bien
pudiera estar haciendo lo mismo con el asegurador, m4s atin cuando lo
que intenta es que se le otorgue una linea de clasificacién y sabe que para
ello debe mostrar una situacidn financiera saludable, que bien pudiera no
tener en ese momento.

A todos estos datos que se recogen o que se entregan junto con la
solicitud, el asegurador debe afiadir cuanta informacién pueda conseguir
por otros medios, como noticias de prensa especializada, acceso a datos
sobre cumplimiento de obligaciones de pago, letras, pagarés... y, muy fun-
damentalmente, informes comerciales conseguidos bien sea a través de la
banca o por medio de agencias profesionales de informacién que nos per-
mitirdn conocer, a veces incluso antes de contactar con el propio cliente,
cuil es su comportamiento habitual en los pagos, la opinién del mercado
y de sus proveedores sobre él, posibles reclamaciones judiciales en las que
se encuentra inmerso. ..

El andlisis de esta informacién de terceros sobre €l cliente (no olvi-
demos que la anterior nos la ha facilitado €l propio cliente) es de gran
importancia y, ademds, debe actualizarse de forma periédica.

7.4. CLIENTES ESPECIALES

Hay algunos clientes que por razones de tipo juridico deben conside-
rarse como especiales. El caso mds normal es el de las Joznt Ventures o las
Uniones Temporales de Empresa (UTE), entidades juridicas de cardcter
coyuntural, y normalmente de corta duracién, que se establecen entre dos
o mds personas fisicas o juridicas con objeto de realizar un proyecto o
contrato determinado. No es infrecuente que en estos casos alguno de los
componentes sea de nacionalidad extranjera.

En estos casos la legislacién suele, por lo general, establecer la respon-
sabilidad solidaria de todos los componentes y no debe haber problemas
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para la aprobacién de este tipo de clientes cuando todos sus componentes
estan ya aprobados por el asegurador, o cuando sélo lo esté ya alguno de
los componentes de la unién temporal y su linea de clasificacién es mas
que suficiente para emitir la/s fianza/s que necesite la UTE en la que par-
ticipa. Si el cliente nos parecia bueno por st mismo, la UTE afiade a su

solvencia la de los otros componentes ya que cada uno de ellos asume el
100% del riesgo.

Es relativamente frecuente en el caso de las UTE sobre todo cuando
la obra es en el extranjero, que el cliente del asegurador de caucién, que
responde solidariamente junto a los otros componentes de la UTE ante
el beneficiario, intente limitar su responsabilidad ante el asegurador al
porcentaje de su participacién en la UTE. Esto hay que evitarlo hasta

~ donde se pueda, pero si el asegurador se viera en la situacién de tener que

aceptarlo, deberia hacerlo sobre la base de que sea cual sea el componente
de la UTE que causa el incumplimiento que da lugar a la ejecucién de la
fianza, su cliente pagari la parte que le corresponde de la fianza ejecuta-
da, y no podri excusarse en que el incumplimiento se debié a otro de los
componentes de la UTE para no pagar su parte, incluso cuando el inicio
de su actividad en el contrato todavia no se ha producido.

Imaginemos una UTE para la construccién de una linea de metro en la
que también se contempla el suministro de trenes y vagones. La UTE estd
formada en un 60% por el constructor y un 40% por el suministrador y
fabricante de los bienes. El asegurador de caucién ha emitido la fianza por
el 100% de su importe ante el beneficiario y ha recibido el compromiso
de reembolso del 60% por parte del constructor y del 40% por parte del
suministrador. Pues bien, si se produjese un incumplimiento durante la
fase de la construccién, que llevase aparejada la rescisién del contrato con
incautacién de la fianza, el suministrador vendria obligado a rembolsar
al asegurador el 40% de la cantidad pagada, y no podria negarse a dicho
reembolso aduciendo que él atin no habfa iniciado su parte del contrato.

En cualquier caso, y tal y como se ha dicho antes, el asegurador debe
intentar que la garantia de reembolso de las cantidades que pudiera verse
obligado a pagar si la fianza fuese incautada, sea del 100% por cada uno
de los integrantes de la UTE.

No es infrecuente en ¢l caso de UTE con participacién en la misma
de compafifas de mis de un pafs, que haya varios aseguradores, cada uno
garantizando, via fronting (véase Capitulo 10 sobre esta forma de garantia)
a la compaiifa de su propio pais. El asegurador local que emite la fianza en
el pafs en que se celebra el contrato, suele retener el riesgo correspondien-
te a la empresa o empresas locales que participan en la UTE, recibiendo
una contragarantia, via fronting, de cada una de las comparifas colegas
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extranjeras, por el porcentaje de participacién de cada uno de los compo-
nentes extranjeros de la UTE.

Son situaciones que pueden resultar incémodas para el asegurador
local en caso de incumplimiento, ya que posiblemente le serd ejecutada la
fianza al 100% y el tendr4 que ir repercutiendo o recuperando la parte no
retenida de cada uno de las compafifas colegas extranjeras de las que ha
recibido un fronting y, por ello, es recomendable la participacién en este
tipo de operaciones solo cuando la solvencia de los miembros de la UTE y
de las compaiifas colegas que nos darin el fronting, sea incuestionable.

De nuevo recordamos que una manera de evitar, o al menos aminorar,
estos problemas, serfa conseguir de todos y cada uno de los miembros de
la UTE, la solidaridad entre ellos ante el asegurador, al igual que la tienen
ante el beneficiario.

En algunas circunstancias, por ejemplo, cuando ninguna de las compa-
fifas que componen la UTE supera el 50% de participacion, serd posible
negociar con el reasegurador lider que las UTE tengan la consideracién
de clientes independientes de las empresas que la forman, es decir, que el
importe de las fianzas emitidas para la UTE no se incorpora al ciimulo de
riesgo de las compaiifas que la componen, sino que queda como ciimulo

de la propia UTE.






Es verdad que, puesto que lo que normalmente se garantiza con la fianza
es una obligacién de hacer, podria pensarse que lo mis 16gico para una co-
rrecta suscripcién del riesgo serfa analizar, desde un punto de vista técnico, si
nuestro cliente, o potencial cliente, retine la capacidad técnica de llevar ade-
lante ¢l proyecto cuyo cumplimiento vamos a garantizat. Ocurte, sin embargo,
que las empresas que necesitan fianzas pertenecen a sectores muy diversos.
Asi, tenemos empresas de construccién, ingenierfa, promotoras, empresas
electrénicas, de telefonfa, de construccién naval o aerondutica, del sector de
armamento, quimicas, manufactureras... y seria —es, de hecho— imposible
poder encontrar suscriptotes que sean expertos en todos estos sectores.

Por otra parte, un andlisis de la capacitacién técnica de una empresa
para llevar adelante un proyecto, tomarfa un tlempo excesivamente largo
en un mundo, el de la fianza, en que se trabaja siempre sin margen de
tiempo.

Por otro lado el importe de las primas no cubrirfa los gastos que se
generarfan con cste tipo de estudios y, por tltimo, el resultado que obtu-
viéramos con ese anilisis técnico no nos garantizaria que nuestro cliente
va a cumplir con sus obligaciones contractuales, ya que ain estando téc-
nicamente capacitado para realizar el contrato, puede tener problemas
econémicos que le impiden realizatlo.

Es verdad que el suscriptor cuenta con un dato muy significativo para po-
der analizar técnicamente a una empresa: la experiencia de ésta. Una empresa
que lleva funcionando correctamente en el mercado 10, 20, 30 o mas afios, y
que ha hecho obras o suministros en el pasado semejantes a los que hard en
el futuro, podemos presumir que tiene la capacidad técnica para cumplir los
compromisos que adquiere.

A sensu contrario, una empresa de reciente constitucién no contara
con esa expetiencia y, por ello, el anilisis técnico se hace mas necesario.

89
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Aqui habria que conocer quiénes son los accionistas y los directivos para
saber si ellos, aunque no la empresa que han creado o en la que trabajan,
si re(inen esa experiencia que nos permita conocer que nuestro cliente tie-
ne la capacidad técnica necesaria. Si ese no fuera el caso, lo mds recomen-
dable es rehusar el riesgo salvo que la solvencia econémica de la empresa
sea incuestionable,

¢Qué puede 0 qué debe hacer el suscriptor de riesgos de una empresa
de seguros de caucién para tomar su decisién?

Hay estadfsticas que demuestran que mds del 90% de las suspensiones
de pagos o quiebras de las empresas, se deben no a problemas de tipo
técnico, sino a la incompetencia de sus dirigentes. Naturalmente que hay
también otras razones, como la evolucién general de la economia, la escasa
demanda, la inflacién... pero ninguna es tan importante como la mencio-
nada anteriormente.

Cuando una empresa suspende pagos y, més atn si quiebra, la con-
secuencia que se deriva de ello es el incumplimiento de sus obligaciones
contractuales, y a continuacién, si el buen fin de esas obligaciones estaba
garantizado, la incautacién de las fianzas, es decir, el siniestro.

Lo que realmente esta al alcance del suscriptor es analizar el balance y
la cuenta de pérdidas y ganancias, es decir, el anilisis econémico financiero
de sus clientes, para poder conocer la situacién en la que se encuentra la
empresa, asi como su posible evolucién. En otras palabras para poder pre-
decir si la continuidad econémica de la empresa estd o no garantizada.

El andlisis econémico financiero no es una ciencia exacta pero, hecho
por profesionales y puesto en combinacién con otros datos conocidos por
el suscriptor (situacién econémica general, situacién del sector empresa-
rial al que pertenece nuestro cliente, datos de la propia empresa que se
analiza, como: afio de constitucién, accionistas, informes comerciales...)
permite la toma de decisiones basada en criterios objetivos. A este analisis
econémico financiero dedicamos las siguientes pdginas, con la indicacién
de que trata simplemente de dar unas nociones muy bésicas que el alumno
interesado deberd ampliar acudiendo a la abundante bibliografia que exis-
te sobre este tema.

8.1. CONCEPTO Y SIGNIFICADO DEL BALANCE

El balance constituye uno de los elementos bésicos dentro del marco de
informacién de la empresa, y consiste en un conjunto de datos debidamen-
te ordenados, representativos del valor que, en un momento dado, tienen
los distintos componentes de la situacién patrimonial de la empresa.
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- Al igual que lo harfa cualquier persona, una empresa que quiera cono-
cer cudl es su situacién patrimonial en un determinado momento, tendrd
que evaluar los distintos elementos que incluyen de una forma positiva o
negativa en dicha situacion.

Asi, comenzari evaluando por un lado los bienes y derechos de los
que es titular y, por otro, aquellos elementos que afectan en un sentido
negativo a su riqueza, esto es, las deudas en que haya incurrido.

La diferencia existente entre el valor de estos dos grupos de elementos,
bienes y derechos de que es titular por un lado, y deudas por otro, serd la
situacién patrimonial neta de la empresa, esto es, lo que la empresa vale.

Pues bien, el balance no es mas que un documento en el que aparece
reflejado, por una parte, el valor de todos. los bienes y derechos pertene-
cientes a la empresa, es decir, lo que la empresa «tiene»; por otra, el im-
porte de todas las deudas de las que la empresa debe responder, es decir,
lo que la empresa «debe» y, por dltimo, la diferencia entre ambos valores
que representa la situacién patrimonial neta.

En la terminologia contable, todos los elementos, es decir, bienes y
derechos evaluables econémicamente que influyen positivamente en la si-
tuacién patrimonial de la empresa, se engloban en el balance bajo la deno-
minacién de activo. Los otros elementos que afectan en sentido negativo
a la situacién patrimonial, esto es, las deudas, aparecen agrupados bajo la
denominacién de pasivo.

Puede parecer raro que el capital y las reservas aparezcan en el pasi-
vo, es decir, dentro de las deudas de la empresa, pero mirando el balance
desde otro prisma podemos encontrar un sentido 16gico a esta ubicacién.
Podriamos decir que en el activo se encuentran todos aquellos bienhes en
los que la empresa ha invertido los fondos puestos a su disposicién y que
en el pasivo aparecen todos aquellos conceptos representativos de los
otigenes de donde han procedido dichos fondos. Pongamos un ejemplo
sencillo, a través del siguiente balance de situacién.

BALANCE
Activo Pasivo

Edificios 120 Capital 150
Maquinaria 100 Reservas 100
Existencias 180 Créditos bancarios 240
Clientes 250  Proveedores 220
Caja y Bancos 60

710 710
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Esta empresa ha recibido de sus accionistas 150, ha generado reservas
(beneficios no distribuidos) de 100, los bancos le han prestado 240 y sus
proveedores le han entregado bienes a crédito por valor de 220.

¢Qué ha hecho la empresa con todo este dinero que se ha puesto a su
disposicién? Pues ha invertido 120 en edificios, 100 en maquinaria, tiene
180 en existencias, sus clientes le deben 250 y en caja y bancos tiene 60.
Analizado desde este punto de vista, ya no nos parecera raro que ¢l capital
y las reservas figuren en el pasivo al lado-de las deudas.

Por otra parte, si consideramos a la empresa como una persona juridica
independiente de los accionistas, podriamos imaginar una situacién en la que
éstos, los accionistas, deciden disolver la entidad. En ese momento, y una vez
pagados todos los acreedores, la sociedad «debetia» a sus accionistas el saldo
restante que, de no haber tenido pérdidas, serfa al menos igual al capital, y
por eso mismo no es de extrafiar que aparezca en el pasivo.

8.2. OBJETIVOS DEL BALANCE

Posiblemente el mas importante de los objetivos del balance es el de
informat, por un lado a los propios accionistas, por otro a los posibles inver-
sores, y también a los acreedores de la empresa (bancos, proveedores, obli-
gacionistas...), sin olvidarnos de los que por una u otra razdén pudieran estan
interesados en el seguimiento de la empresa como, por ejemplo, los analistas
financieros, los suscriptores de compafifas de seguros de caucién...

No es la informacién el tnico objetivo del balance, ya que el anilisis
del mismo permitird a sus accionistas fijar sus metas y estrategias y tomar
las decisiones que permitan el logro de las mismas o corregir las decisiones
que se produzcan. '

8.3. ESTRUCTURA DEL BALANCE
Normalmente, el balance se presenta en dos columnas, derecha e iz-
quierda. La de la izquierda representa el activo y la de la derecha el pasi-

vo, aunque, en ocasiones, aparece una debajo de la otra, el activo encima
y el pasivo debajo.

¢Coémo se ordenan las diferentes partidas del activo?

Como normal general en el activo las partidas se ordenan de menor a
mayor liquidez, es decir, segin su dificultad/facilidad para convertirse en
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dinero. Asf, la Gltima de las partidas es la caja, que es ya dinero, y la pri-
mera la de edificios y terrenos que, aunque pueden convertirse en dinero,
lo normal es que tengan un caricter permanente.

Los principales grupos de partidas del activo son:

1. Activo fijo, también llamado inmovilizado, en el que se recogen las
siguientes partidas, que han de permanecer en la empresa mas de
doce meses:

1.a.

1.b.
l.c.

1.d.

Inmovilizado inmaterial: patentes, marcas...

Inmovilizado material: terrenos, edificios...

Inmovilizado financiero: inversiones de cardcter permanente
en otras empresas. ..

Gastos amortizables: gastos de constitucién...

2. Activo circulante, en el que se recogen las siguientes partidas, que
han de permanccer en la empresa menos de doce meses.

2.a.

2.b.

Existencias: son productos terminados, productos semi-termi-
nados, en proceso de fabricacién, materias primas, material de
consumo. ..

Realizable: recogen los bienes o derechos en los que la empresa
invierte fondos pero que no forman parte ni del «disponible»
ni de las existencias. Entre ellas se encuentra la que quizis es
la mas importante de las partidas del balance, la de «clientes»,
que refleja la parte de las ventas de la empresa a sus clientes
cuyo cobro atin no se ha realizado. Esta partida de «clientes»
es justamente la que justifica el seguro de crédito, que cubre
las pérdidas finales que el asegurado tenga como consecuencia
de la insolvencia definitiva de sus «clientes». Otras partidas
del «realizable» serfan: deudores, anticipos a proveedores...
Disponible: caja y bancos. Las empresas necesitan disponer
de dinero en efectivo para cumplir con sus compromisos de
pago, v ese dinero se encuentra fundamentalmente en cuentas
corrientes bancarias y, en menor medida, en la caja de la com-
pania. '

Hay otras divisiones posibles del activo, por ejemplo la de activo fun-
cional (bienes necesarios para el desarrollo de la actividad empresarial) y
activo extrafuncional o social (no directamente necesarios para la actividad
de la empresa como, por ejemplo, viviendas para los empleados) pero la
mds comun es la que hemos desarrollado anteriormente.
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¢Coémo se ordenan las partidas del pasivo?

Normalmente de menor a mayor exigibilidad, aunque un pais tan sig-
nificativo como Estados Unidos utiliza exactamente el sistema contrario:
de mas exigible a menos exigible,

Siguiendo el critetio general, diremos que el capltal es el pasivo menos
exigible; de hecho al capital y a las reservas se les considera «no exigi-
bles».

El capital es la aportacidn que hacen los accionistas y su importe
se divide en acciones, en un nimero que depende del valor «nominal»
unitario de cada una de ellas. Cada una de las acciones representa una
parte alicuota del capital. Las acciones pueden venderse, facilitando asf las
entradas y salidas de inversores. El mercado donde se venden o compran
acciones es la bolsa de valores, aunque pueden realizarse transacciones de
acciones fuera de dicho mercado.

El capital puede ampliarse con nuevas aportaciones, es decir, mediante
la emisién de nuevos titulos o acciones y la entrada de dinero. En oca-
siones, el capital puede incrementarse sin que haya nuevas aportaciones,
mediante el traspaso de parte de las reservas (beneficio no distribuido)
al capital. Desde un punto de vista econdmico esta segunda operacién se
trata de un traspaso contable.

Se denomina capital propio a la suma del capital mas las reservas. En
ocasiones, se denomina este concepto como «fondos propios», «qo exi-
giblex», «patrimonio neto..,» y representa la diferencia entre el activo (lo
que la empresa tiene) y todas las deudas de la empresa (lo que la empresa
debe).

Las reservas son beneficios obtenidos por la empresa, no distribuidos
a los accionistas, que asi, prefieren guardarlo, «reservarlo» para un mo-
mento futuro. Las reservas son de diferente tipo y asi encontramos:

= Reserva legal
= Reserva estatutaria
= Reserva voluntaria

La reserva legal est4 representada por un porcentaje que marca la ley
como de obligada dotacién, cuando el beneficio de la empresa supere un
determinado porcentaje {asf, por ejemplo, la Ley de Sociedades Anénimas
espafiola establece en su Articulo 214 que la empresa deberi destinar el
10% de sus beneficios a reservas, hasta alcanzar el 20% del capital).

La reserva estatutaria es aquella que los propios accionistas acuerdan
hacer en sus propios estatutos.
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La reserva voluntaria, como su propio nombre indica, es aquella que
voluntariamente hace la empresa, a través de su junta de accionistas.

Hay otras reservas de entre las que destacaremos la «reserva por prima
de emisién de acciones», que es aquella que se genera cuando en una am-
pliacién de capital, es decir, en una nueva emisién de acciones, el suscrip-
tor, comprador de las mismas debe abonar por cada nueva accién el valor
nominal de ésta mds un sobreprecio o prima que representa el «plus» del
valor real de la accién, ya que el valor real de la empresa es superior al que
indica su capital. ' ‘

Exigible. Todas las empresas solicitan créditos, bien sea a las entidades
financieras con las que trabajan, bien sea a sus proveedores. Mientras que,
tal y como vefamos antes, el capital y las reservas representan los «fondos
propios» que los accionistas han puesto en la empresa, y como tales for-
man lo que se denomina «no exigible», el «exigible» representa las deudas
que la empresa tiene.

Normalmente el criterio que se sigue para clasificar al «exigible» es
el del plazo de exigibilidad, a largo plazo o a corto plazo, pero no es este
el tinico criterio y asi, por ejemplo, podemos clasificar al «exigible» por
el origen de la deuda, en financiero (bancos, instituciones financieras...)
y empresarial (acreedores, proveedores...). En este curso seguiremos el
primero de los criterios, es decir, el plazo de exigibilidad.

Antiguamente no se ponian los autores de acuerdo en cuil es el plazo
que determina que una deuda deba ser clasificada como de «corto plazo»,
de «largo plazo» o, incluso, de «medio plazo». Algunos pensaban que las
de largo plazo era cualquier deuda de mds de un afio y otros, sin embargo,
elevaban ese niimero a cinco afios.

Hoy el criterio que se sigue pricticamente en todo el mundo es ¢l de
que las deudas a mas de un afio son «largo plazo» y el de las de menos de
un afio son «corto plazo», aunque puede variar segin el sector en el que
trabaje la empresa. Asi para una concesionaria, el corto plazo puede ir
hasta los cinco afios, y para una constructora a los dos afios.

Normalmente la empresa solicita créditos a largo plazo para financiar
su activo fijo. Teéricamente, podia incrementar su capital pero esto no es
siempre posible y, a veces, ni siquiera aconsejable.

El «exigible a largo plazo» mis habitual es el crédito bancario, pero no
es el finico ya que estdn también la emision de bonos, las obligaciones, la
deuda subordinada...en los que el acreedor es una persona fisica o juridi-
ca que ha adquirido en el mercado financiero alguna de las «obligaciones»
que la empresa ha puesto en circulacién.

Mientras el accionista ve remunerado su capital con los dividendos
que la empresa distribuye, el acreedor, bien sea de un crédito bancario
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o de una obligacién, recibe un interés por el dinero que da a la empresa.
Otra diferencia entre accionista y acreedor es que; en caso de pérdidas o
de liquidacién de la empresa, el accionista no puede exigir la devolucién
del dinero que en su dia aportd (de ahi que se le llame «no exigible»),
mientras que el acreedor tiene siempre derecho al reembolso de su crédito
mds los correspondientes intereses (aunque la empresa puede suspender
pagos o quebrar y, en uno y otro caso, es muy posible que no cobre la
totalidad de su crédito).

Muchos de los créditos a largo plazo, sobre todo si son de larga dura-
cién (mds de cinco afios) que conceden las entidades financieras, suelen
llevar como garantia una hipoteca.

El «exigible a corto plazo» (pasivo circulante), tal y como hemos
dicho, estaria formado por todas aquellas deudas que tiene la empresa
y cuya duracién es inferior aun afio. Al igual que en el caso del exigible
a largo plazo, podemos encontrar aquf deudas con entidades bancarias
por créditos de tesoretia, descubiertos en cuenta (es decir, saldos ne-
gativos en la cuenta corriente) y, muy especialmente, el «descuento co-
mercial» (letras, pagarés...) operacidn financiera en la que la entidad de
crédito asume el crédito antes del vencimiento del mismo, subrogandose
en los derechos del acreedor y entregando a éste el importe de la deuda
con un pequefio «descuento» (de ahi su nombre) que seria el precio de
su setvicio.

El acreedor consigue de esta manera disponer de su crédito antes del
vencimiento, es decir, antes de que éste sea exigible a sus deudores. Fl riesgo
del acreedor no desaparece por el descuento que realiza, ya que si el deudor
no hiciera frente al pago, la entidad financiera se dirigird contra el acreedor
exigiéndole a éste el pago del crédito no pagado por el deudor.

Es importante sefialar que las cantidades descontadas aparecen en el
activo, en la cuenta de disponible, ya que el movimiento contable que se
produce es una entrada en «caja o banco» y en el pasivo como exigible a
corto plazo bancario. La cuenta de clientes permanece inalterada en las
operaciones de descuento cuando éstas son «sin recursos», es decir, cuando
el banco puede adeudar en la cuenta del cliente el importe de la cantidad
descontada si el deudor del crédito no lo abona. .

Otras operaciones financieras, como el factoring, o el descuento «con
recurso», permiten deducir de la partida de «clientes» el importe factori-
zado o descontado, ya que se produce realmente un «traspaso» del riesgo
del cliente a la empresa de factoring o a su banco. En ocasiones, podemos
ver en la informacién adicional que se recoge en las memorias, detalles so-
bre estos movimientos y otros como, por ejemplo, el importe de las fianzas
constituidas que tiene la empresa en vigor...
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Una partida muy importante del «exigible» es la de proveedores, que
refleja las deudas que la empresa tiene como consecuencia de no pagar
al contado los bienes que adquiere. El trifico mercantil moderno hace
que las compras no se paguen al contado, sino en plazos de 30, 60, 90...
dias.

En caso de la adquisicién de bienes de equipo que pasardn a integrarse
en el activo fijo de la empresa, lo normal es que el plazo de pago al pro-
veedor supere el afio, y la deuda pasa a ser considerada como de «latgo
plazo».

Acreedores. Esta partida refleja un concepto similar a la de proveedo-
res que acabamos de ver, ya que representa las deudas de la empresa por
los servicios que solicita (por ejemplo, abogados externos, teléfono...} que
sc abonan normalmente a mes vencido.

Otras partidas que se engloban dentro del «exigible» podrian ser las
deudas con la seguridad social, los anticipos recibidos de clientes (es muy
normal que la empresa que es, por ejemplo, fabricante de bienes de equi-
po de precio elevado, solicite a su cliente un pago anticipado a cuenta del
precio final del bien).

Resultados. Cada afio, la empresa cierra su ejercicio, contabiliza sus
ingresos y sus gastos y arroja un resultado que puede ser una pérdida o un
beneficio.

Los ingresos de la empresa pueden provenir de su actividad ordinaria
(la venta de sus productos, intereses de sus depésitos...) o por el con-
trario, de actividades extraordinarias {por ejemplo, la venta de un bien
inmueble o de unas acciones).

~ Los gastos también puede ser causados por las actividades ordinarias
de la empresa (sueldos, compra de materias primas, alquileres...) o por
razones extraordinarias (pérdida en la venta de un bien mobiliario o in-
mobiliario...).

La diferencia entre los ingresos ordinarios y los gastos ordinarios con-
forman el «resultado de explotacién» y el «resultado financiero». A esta
cifra habra que afiadir la que resulte de la diferencia entre los ingresos
extraordinarios y los gastos de idéntica naturaleza, que se denominaria
«resultado extraordinario». El conjunto de ambos resultados constituye el
resultado final de la empresa.

Es importante sefialar que si el resultado es positivo, su importe debe
figurar en el pasivo del balance, incrementando el valor neto del mismo.
-Por el contrario, si el resultado fuera de pérdida, la cifra puede aparecer
o bien en el pasivo, con signo negativo o entre paréntesis, y su importe
aminora los fondos propios de la entidad (esto es lo mds habitual), o bien
en el activo disminuyendo su valor neto.
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Las pérdidas permanecerin en el balance, bajo la denominacién de
una cuenta: «pérdidas de ejercicios anteriores» hasta que se regulatricen
bien sea con reservas ya constituidas, bien con beneficios futuros.

Amortizaciones. Mencién especial merecen las amortizaciones que,
normalmente, se reflejan en el inmovilizado. La amortizacién, como dicen
José Antonio Fernandez e Ignacio Navarro en su libro: Cémo interpretar
un balance'.

La amortizacién es la:

«Constatacion contable de la pérdida de valor de los elementos que se
amortizany,

Sus fines son los siguientes:

® Reflejar contablemente la pérdida de valor de los bienes que se
amortizan. '

® Permitir en todo momento conocer el valor neto de dichos elementos.

* Repartir durante los afios de vida atil de los elementos que se amor-
tizan, el coste producido por la depreciacién de los mismos,

* Permitir la imputacién a los productos de dicho coste.

® Detraer de los beneficios, la parte correspondiente de amortizacién
que, compensando la pérdida de valor del inmovilizado, haga que el
capital de la empresa, por lo que a esto respecta, permanezca cons-
tante (es decir, evitar la descapitalizacién).

La amortizacién debe ser considerada como un coste de produccién al
igual que lo es la némina o cualquier otro gasto, ya que la pérdida de valor
experimentada por los bienes del inmovilizado se debe normalmente, en
su mayor parte, a su uso en el proceso productivo.

Ahora bien, a diferencia de los otros gastos, es un coste que no ori-
gina desembolso en el momento de producirse, ya que éste tuvo lugar al
realizar la inversion. En efecto, el pago que se hizo en el momento de la
inversion se considera como coste, cuando ya no se puede contar en el
Activo con el valor que originé dicho desembolso. Pongamos un ejemplo:

© supongamos que se invierten 1.000 euros en una miquina que cada afio

pierde un 10% de su valor debido al desgaste producido por su funciona-

.miento. En cualquiera de los afios de vida de la maquina se puede hacer

la siguiente reflexidn: un dia la empresa convirtié 1.000 euros de caja en
una méiquina cuyo precio de compra fue de 1.000 euros y este afio, debido
al uso que se ha hecho de la misma, la empresa no puede contar en su

I J. A, FeRNANDEZ I. NAVARRO, Cério interpretar un balance. Ediciones Deusto, S, A.
Pp- 29,30y 31.
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activo con un 10% del valor de dicha mdquina, como contrapartida de un
10% de la salida total de caja que se produjo en su dia. Por tanto, entre
los costes que se han producido este afio, se debe considerar esta pérdida
de valor del 10%. :

Si, como decimos, la amortizacién refleja la pérdida de valor del Inmo-
vilizado, su contabilizacién, en principio, se harfa cargando a los costes de
produccién y abonando a aquél el importe de la depreciacion. Pero este
método de amortizacién directa «contra la misma cuenta de inmovilizado»,
no suele ser frecuente.

Lo normal es que en el balance aparezcan separadamente, el llamado
valor bruto del inmovilizado y la amortizacién acumulada. De esta forma
se consigue una mayor informacién en el balance, ya que permite en todo
momento, la comparacién del valor inicial de los bienes con la parte que
se ha perdido de dicho valor, debido a su envejecimiento y, por diferencia,
la obtencién del valor neto de los mismos. _

Desde el punto de vista de su presentacién, en el balance se utilizan
dos sistemas fundamentalmente.

El primero consiste en presentar en el activo el valor inicial del inmo-
vilizado (inmovilizado bruto) y en el pasivo la amortizacién acumulada
hasta la fecha del balance. El segundo, por el contrario, presenta la amor-
tizacién en el activo, como deduccién del valor inicial de los bienes que
se amortizan.

Cualquiera de los dos sistemas citados es vilido y tiene idéntico
significado. La ventaja del segundo radica en que, al estar deducida la
amortizacién en el activo, queda autométicamente reflejado el valor neto
del inmovilizado y (suponiendo que la valoracién del resto de las partidas
del balance sea correcta) se obtiene el valor real del activo y pasivo, en
tanto que con el primer sistema ambos apareceran sobrevalorados por el
importe amortizado.

La amortizacién que aparece en el balance, suele referirse tnicamente
a aquellos elementos del inmovilizado material susceptibles de ser amor-
tizados.

Esto no quiere decir que no se amorticen ciertos elementos del inmo-
vilizado inmaterial, sino que habitualmente se emplea para ellos el sistema
de amortizacién directa, abonando la depreciacién a la propia cuenta de
inmovilizado. Se debe al menor interés existente respecto a la conserva-
cién del valor inicial, y lo ya amortizado de estos activos, ya que no se trata
de bienes reales que formen parte del potencial productivo de la empresa,
sino de meros conceptos representativos de desembolsos, que por no ser
justo considerarlos como gasto de un solo ejercicio, se conservan inmovi-
lizados para repartirlos entre varios de ellos.
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Finalmente, aunque no vamos a tratar de los principios que deben
presidir el régimen de amortizaciones ni del calculo de su cuantia, si que-
remos apuntar que debe ponerse especial cuidado en la determinacién de
los mismos, tratando siempre de basar su calculo en los criterios objetivos
que contemplen la distinta naturaleza de los bienes y su pérdida de valor
por ¢l uso, el transcurso del tiempo o la obsolescencia como consecuencia
de los avances de la técnica, asi como los preceptos que sobre este tema
aparezcan en las leyes fiscales».

Otras informaciones:

Como hemos indicado anteriormente, las empresas suelen recoger en
sus memorias informacién adicional que resulta de gran interés para el
analista. En el caso concreto del suscriptor de seguros de caucién, es par-
ticularmente relevante la informacién que, cada vez con mis frecuencia,
aparece sobre las fianzas en vigor que tiene constituida la empresa, a veces
con indicacion también de quién es el garante.

ANALISIS ECONOMICO-FINANCIERO DE UNA EMPRESA

El andlisis econémico-financiero de una empresa se realiza a través del
analisis del balance y puede realizarse desde dos puntos de vista:

o Andlisis estdtico: estudia la situacién de la empresa en un momento
determinado. :

o Andlisis dindnrico: estudia la situacién de la empresa en momentos
diferentes, permitiendo ver como evoluciona ésta.

Bl andlisis financiero permite conocer:

» La solvencia de la empresa, €s decir, su capacidad de pago o liquidez.

o La capitalizacion de la misma.

o El endeudamiento con bancos y acreedores, y de ah1 su independencia
financiera.

Como es légico, la empresa debe hacer frente a sus compromisos eco-
némicos, seglin éstos sean exigibles y, para ello, el activo y el pasivo deben
estar equlhbrados.

Antes de iniciar el andlisis de una empresa, debemos tener la seguri-
dad de que los datos que analizamos son fiables y, por ello, los balances
deberfan ser auditados, al menos los de cierre del ejercicio.

Los analistas que van a hacer la suscripcion deben conocer perfec-
tamente los diferentes sectores econémicos ya que, por ejemplo, no es
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lo mismo analizar una empresa industrial que una empresa comercial, y
tampoco una gran empresa que una pequefia empresa.

Lo normal para empezar el andlisis es calcular los porcentajes que
suponen cada uno de los grupos patrimoniales en los que hemos dividido
el activo y el pasivo y, a partir de eso, presentar el balance de una manera
grafica, con un rectangulo dividido en dos partes:

ACTIVO PASIVO

El equilibrio del balance requiere que el activo fijo sea financiado por el capi-
tal propio y por el exigible a largo plazo, ya que lo contrario significarfa que una
parte del activo fijo se estd financiando con exigible a corto plazo y esta situacién
llevarfa a la empresa, para poder hacer frente a sus compromisos de pago, a liqui-
dar parte de su activo fijo o, en el peor de los casos, a suspender pagos.

Dicho esto, podria expresarse graficamente un balance equilibrado de
la forma siguiente:

ACTIVO. PASIVO
Activo fijo Capitales propios .
fo g Capitales
Activo fijo per%lanentes
Activo circulante fijo | Exigible a largo plazo
Acti Realizable ,
'Ctglo + Exigible a corto plazo I{asll\lrlo
circulante DiSpOﬂiblE circulante

Esta estructura financiera nos permite ver si un balance esta o no
equilibrado, pero no responde a la pregunta de la relacién que debe exis-
tir entre el activo fijo y el activo circulante. Esta pregunta no tiene una
respuesta Ginica, ya que dependeri de la ubicacién de la empresa en un
sector econdmico u otro.
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A riesgo de ser simplista, podemos dividir a las empresas en indus-
triales y en comerciales. En las primeras tiene mayor importancia el activo
" fijo, y en las segundas el activo circulante.

Teéricamente este podria ser un balance tipo de una empresa industrial:

ACTIVO PASIVO
Activo fijo No exigible
\ g
Existencias lEx1g1b1e a
argo plazo
A_cti;zlo b Realizable
creutnte Exigible a
o corto plazo
Disponible Pasivo circulante

Si fuéramos a una empresa comercial verfamos que el activo fijo es
mucho menos importante, ya que, por lo general, no necesitan «producir»
o «fabricar» y también por ello la mayoria de sus créditos son a corto pla-
zo, ya que no tienen que financiar activos fijos.

Fl grifico tipo de un balance una empresa comercial podria ser como este:

ACTIVO PASIVO
Activo fijo No exigible
\
Existencias Exigible a largo plazo
Activo . ]
circulante Realizable Pasivo
— Exigible a corto plazo | t &iculante
Disponible
/
Los ratios

Hasta ahora hemos analizado ¢l balance desde el punto de vista de
cifras absolutas, y ahora vamos a hacetlo por medio de ratios. Los ratios
no pueden contemplarse de manera aislada, sino que hay que comparar-
los con los ratios de la misma empresa en afios anteriores, para ver su
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evolucién, y con los ratios sectoriales para poder apreciar si la empresa
se comporta como la media de las empresas de su mismo sector.

Hay multitud de ratios y también de libros donde poder estudiarlos en
profundidad. Nosotros vamos a analizar algunos de los principales ratios que
debe manejar un suscriptor para hacer correctamente su labor profesional.

Q Ratio de endeudamiento. Indica la cantidad de deudas que tiene la
empresa ¥, por lo tanto, su dependencia de los capitales ajenos. Se expresa
de la siguiente manera:

Deudas totales

Total pasivo

No es facil determinar cuél debe ser el coeficiente de este ratio, ya
que dependeri del tipo de empresa, de su tamafio, su rentabilidad... pero
podemos decir que para un buen niimero de tratadistas un ratio bueno,
éptimo incluso nos atreveriamos a decir, seria que el ratio estuviera entre
el 05 yel 0,6.

Por encima de estas cifras cabria pensar que la empresa estd endeuda-
da y, por lo tanto, con poca autonomia financiera.

Este ratio puede expresarse al revés, es decir

Fondos propios

Total pasivo

y se denomina ratio de autonomia. Es la otra cara de la misma moneda.

Q Ratio de estabilidad. Nos indica cémo se esti financiando el activo
fijo y se expresa de la siguiente forma:

Capitales permanentes

Activo fijo

El ratio, segtin los tratadistas mas convencionales, deberia ser 1 o
superior a 1, ya que por debajo de esta cifra la empresa estd financiando
su activo fijo con exigible a corto plazo, situacién esta que como hemos
indicado anteriormente puede, en algunos casos, llegar a ser muy peligro-
sa. Naturalmente este ratio puede verse desde el lado contrario, es decir,
¢c6mo se esté financiando el activo circulante? Lo expresarfamos asi:

Exigible a corto plazo

Activo circulante
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El resultado de este ratio deberia ser, de nuevo segln los tratadistas
mds convencionales, 1 o preferiblemente inferior a 1, ya que, de otra ma-
nera, la empresa estaria financiando el activo circulante con capitales a
largo plazo, por lo general més onerosos para la empresa.

QO Ratio de liguidez. Una de las cosas que mis interesa al analista o
suscriptor es poder saber si la empresa que analiza es capaz de hacer fren-
te a sus compromisos a corto plazo ya que, de otra manera, su continuidad
no estaria garantizada. El ratio se expresa asi:

Activo circulante

Exigible a corto plazo
(Pasivo circulante)

Los autores mds cldsicos piensan que si la empresa no quiere tener
problemas de liquidez, este ratio tendria que ser bastante superior 4 1,
ya que no debemos olvidar que una parte del activo circulante no es real-
mente fdcil de liquidar (o llamabamos activo circulante fijo) v, por ello,
no siempre podremos contar con él para hacer frente a los compromisos
de pago a su vencimiento. Este hecho nos lleva, a su vez, a otro ratio: el
ratio de tesorerfa.

Q Ratio de tesoreria. Este ratio, que algunos denominan de «acidez»
es el que nos permite ver mejor la capacidad de pago inmediata que tiene
la empresa, es decir, su solvencia, y se expresa asi:

Realizable + Disponible

Exigible a corto

Su resultado debetia ser, al menos desde un punto de vista ortodoxo,
aproximadamente 1, ya que si es menor significaria que la empresa no
cuenta con «liquidez» para hacer frente a sus obligaciones de pago a muy
corto plazo.

Naturalmente los ratios no son una ciencia exacta y una empresa pue-
de tener, en un momento determinado, una situacién de iliquidez que pue-
de solucionar ficilmente con una prérroga de sus proveedores habituales,
o con un crédito de caja que le ayude a aliviar su situacién.

Como conclusién podemos decir que uno de los objetivos del ana-
lisis de balance es predecir la capacidad de una empresa para cumplir
sus obligaciones. El analisis tradicional se ha centrado en el concepto de
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«fondo de maniobra» y en diferentes ratios que relacionan el activo circu-
lante (o partes del mismo, por ejemplo, restando las existencias) con el pasi-
vo circulante. El fondo de maniobra suele definirse como la diferencia entre
el activo circulante v el pasivo circulante. Sobre los valores de estos ratios se
llegaban a conclusiones sobre la mayor o menor probabilidad de la suspen-
sién de pagos. Serfan afirmaciones del tipo de que si la suma del realizable y
el disponible no supera el pasivo circulante, la empresa podria encontrarse
en suspensién de pagos:

Este enfoque se encuentra superado en la actualidad:

a)

En primer lugar, porque resulta demasiado simplista. Este tipo de
andlisis debe relacionarse con la operativa del circulante de la em-
presa. De modo resumido, depende de 3 factores:

— FEl saldo de existencias: que determina el periodo de existencias
en almacén (en empresas distribuidoras) o el periodo de fabrica-
cién-manufacturacién {(en fabricantes). Debe ser financiado por
la empresa.

— El saldo de clientes: que determina el plazo de cobro. También
debe ser financiado, es decir, conceder un plazo de cobro mds
largo normalmente favorece un incremento de las ventas, pero
provoca un incremento del saldo de clientes y exige una mayor
finaneiacion.

— Fl saldo de proveedores: que determina el plazo de pago. Esta par-
tida juega a la inversa, proporcionando financiacién a la empresa.

Si el plazo de pago supera a la suma del periodo de existencias
y del plazo de cobro, la empresa no necesitaria disponer de un
fondo de maniobra positivo (es decir, activo circulante inferior
al pasivo circulante), sino que podria funcionar de modo muy
estable con este «desequilibrio». Esta circunstancia ocurre de
modo generalizado en algunos sectores como, por ejemplo, en
la distribucién de alimentacién.

En segundo lugar, porque lo demuestran los modelos estadfsticos
multivariantes que se estin generalizando para aprovechar las uti-
lidades que proporcionan las tecnologfas de la informacion. Estos
modelos suelen otorgar un mayor poder predictivo a otro tipo de
ratios, como los que ponen en relacién los recursos generados (be-
neficios EBITDA —Earnings Befote Interest, Taxes, Depreciation
and Amortization—, conocido tradicionalmente en Espafia como
«Beneficio Bruto Operativo») con las obligaciones a corto plazo.
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En todo caso, el anilisis del circulante y del fondo de maniobra,
complementado con la informacién del sector, sigue proporcionando
conclusiones ttiles sobre posibles problemas de liquidez, pero sin que sea
posible determinar a priori cudles deben ser los valores exigidos a deter-
minados ratios.

Por dltimo diremos que no hay que olvidar que la duracién de las fian-
zas es muchas veces de varios aftos, ficilmente cinco, y por ello el anilisis
del balance que el suscriptor debe realizar debe ser extraordinariamente
profundo, ya que debe ser capaz de predecir la posible evolucién de la
empresa. Esta circunstancia no s¢ da de la misma manera en el seguro de
crédito, donde las obligaciones de pago que se garantizan no superan, por
lo general, los seis 0 nueve meses. )

Es recomendable que el anilisis financiero sea realizado por profesio-
nales y, en la medida en que esté justificado, especializados por sectores
(distribucién, construccién...) ya que de esta manera el analista sabrd dis-
tinguir claramente un balance de una promotora inmobiliaria del de una
constructora, o el de una constructora que contabiliza por contrato cum-
plido y otro que lo hace por el método de porcentaje de realizacién...



En cualquier tipo de contrato es importante la documentacién que lo
acredita y la que da lugar a la formalizacién del mismo. Igual ocurte en
los contratos de seguros y, muy especialmente, desde el punto de vista del
asegurador, en el seguro de caucién, ya que no debemos olvidar que en
éstos el asegurador tiene el derecho de repeticién contra el tomador del
seguro en el caso de que se produzca un siniestro, y ese derecho podria
verse dificultado si los documentos en los que se ampara no estuviesen
correctamente cumplimentados y en poder del asegurador.

Vamos a examinar en este capitulo los documentos imprescindibles en
la relacién tomador del seguro, asegurado y asegurador.

9,1, LA SOLICITUD DE SEGURO

Ya hemos hablado de manera amplia de la solicitud de seguro en el
capitulo 7.3. El dossier del cliente, por lo que ahora nos limitaremos a
reproducir un ejemplar de una solicitud de seguros sefialando que no es
nada mds que un ejemplo y que cada compafifa debera, segin la costum-
bre del mercado, el tipo de operaciones cuyo cumplimiento va a afianzar,
la legislacién aplicable, etc., establecer sus propios modelos de solicitud.

Sélo nos falta afiadir que, en algunos paises, la solicitud forma parte de
la péliza de seguros y, por ello, es muy importante la correcta camplimen-
tacién de la misma y que venga firmada por persona con poder bastante
para ello.

Sefialar también como importante la dltima de las cliusulas que se
recoge en la solicitud que se incluye a continuacién a modo de ejemplo, y
que dice:

107
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«Fl solicitante declara bajo su responsabilidad que los datos consigna-
dos en esta solicitud, asi como los documentos aportados son veridicos y
exactos v, en base a ellos, solicita una clasificacion de... euros.»

Tl porqué de esta frase es que si ¢l dliente no dijera la verdad o diera
datos o documentos falsos en la solicitud con el propésito claro de enga-
fiar al asegurador, podria, en su caso, ser demandado en su dia por delito
de «falsedad en documento privado». De ahi la importancia de que la

solicitud vaya siempre firmada por el cliente y, naturalmente, por persona
con poder suficiente hacerlo.

SOLICITUD DE SEGURQ DE CAUCION
PERSONA JURIDICA
Datos del solicitante:
1. Nombre: ...oovveecerenrrnes VOOV
2. DHLECCION: ...ooevereinrerrenierreesaee et st rrsae s e cerereeareaniene
3. Teléfono: ....ceevevvrenecnens, Fax: v CLE: e,
4. PAgIna Web: ..o s

5, Fecha COMSTTUCION: wovievereerectrseeeerreeesereestessseessrisssssneseiesessessnsssnersee

6. Nombre de la persona o personas para contactar en relacién a esta

SOLICIEUA 1 vttt es st et esas

7. ODbjeto s0cal: .ovvivoireeiriecirenicieiei e, rereeesareenes
8. Consejo de Administracion: ...........oeeeveee. S UUURTUTORRN
9. Accionistas principales y participacién en el capital: ......cccoveenenne
10. Empresas en las que participa: .o

11. Bancos y Entidades de Crédito con las que opera, indicando ni-
L0 A€ AGEIICIAS: «vuvvvrrersiveeesesnirieieiearertrseie et easessersass e sanesansaroes
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12. Banco en el que domiciliardn las facturas de......coovevieeneeneee
(nombre del asegurador). -

13. Importe de las garantias (avales bancarios o seguros de caucién)
propias o ajenas que tiene actualmente constituidas la empresa:

Asegurador o banco Limite de riesgo

................................................................................................................
................................................................................................................
................................................................................................................
R EABAs4 I EEREAEETAs I tP R ARSI A s de et r R et R T PP R R R RNy RN Y N Py P T P PPy
................................................................................................................
................................................................................................................
................................................................................................................

................................................................................................................

14. Tipo de garantias mds frecuentes que nos solicitarn:

15. Se acompaiia fotocopia de la auditoria completa asi como de la
cuenta de pérdidas y ganancias de los tres dltimos ejercicios o, en
su defecto, fotocopia de la declaracion del impuesto de socieda-
des (tres dltimos ejercicios).

16. Se acompafiari a esta solicitud fotocopia de la escritura de la dlti-
ma ampliacién de capital realizada, si ésta no viniera recogida en
el tltimo balance entregado.

17. El Solicitante declara que los datos reflejados en esta Solicitud de

Seguro son veraces, y en base a ellos SOLICITA UNA CLASIFIL-
CACION DE: ..ot et see e sssse s EUROS.

EL SOLICITANTE
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9.2, LA POLIZA DE SEGURO (1)

La péliza {(en otros paises denominada contragarantia, propuesta, con-
trato de indemnizacién) es el contrato que regula las relaciones entre el
asegurador y el tomador del seguro, segtin vefamos en el capitulo 3 cuan-
do representdbamos las relaciones entre las partes de esta forma:

Contrato

Beneficiario Tomador del Seguro

Garantia

Asegurador

En algunos pafses la péliza se firma una tnica vez y a la misma se le
incorporan las garantias que se emitirdn a su amparo. Parece mas operativo
este sistema que el de formalizar una péliza por cada garantia que se emite.

El contenido de la péliza

La péliza regula muchos aspectos, como por. ejemplo el pago de las
primas, los riesgos excluidos, cuidndo se entiende producido el siniestro,
los tribunales y la jurisdiccién competente para dilucidar controversias en-
tre tomador del seguro v asegurador y, fundamentalmente, el derecho de
repeticién que en el ramo de caucién siempre tiene el asegurador contra
el tomador del seguro una vez ocurrido el siniestro.

Ese derecho de repeticién no hace sino recoger lo que muchos cédi-
gos civiles, que tienen su origen en el Cédigo Civil de Napoleén, regulan
cuando establecen con esta o parecida redaccién que «el gue paga por el
principal obligado tiene derecho a repetir contra éstey.

Uno de los problemas mds importantes con los que se enfrenta el
asegurador es el rechazo del siniestro por parte del tomador del seguro.

{1) Ver en Anexo 24, modelo de Péliza de Seguro de Caucién.
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En no pocas ocasiones el tomador no reconoce el incumplimiento de su
obligacién contractual y, por tanto, considera no ajustada a derecho la
incautacién de la fianza y puede poner al asegurador en la dificil situacién
de tener que pagar al beneficiario en contra de la opinién de su cliente o
rechazar la ejecucién de la fianza y enfrentarse al beneficiario.

- Esta situacién es mucho mis complicada cuando la fianza incautada es
una fianza incondicional o una fianza de pago al primer requerimiento, en
las que el asegurador se ha comprometido a pagar de manera cuasi auto-
matica, y su cliente, el tomador, le pide que no lo haga.

El problema ha quedado solucionado para muchas aseguradoras con
la inclusién de un articulo en la péliza en el que el asegurador se arroga
la decisién sobre si el siniestro debe o no ser aceptado. Aunque las redac-
ciones no siempre serdn coincidentes en la forma, el fondo es el mismo:
evitar que el tomador pueda oponerse a que el asegurador sea el que tome
la decisién de pagar o no un siniestro y que esa decisién no perjudique su
derecho de repeticién contra el tomador incluso cuando este no estuviera
conforme con el pago del siniestro.

Esta es una de las redacciones m4s habituales de este articulo:

«PAGO DE LA INDEMNIZACION.

1. La compafia queda autorizada para efectuar el pago de las cantida-
des que le sean requeridas hasta la suma asegurada en el plazo que
fije el asegurado, sin necesidad de notificacién previa al tomador
del seguro ni de que éste muestre o no previamente su conformi-
dad, y sin detenerse a considerar si el requerimiento de pago es o
no justificado o procedente ni si el tomador habrd de hacer ulte-

- riormente alguna objecién sobre el particular, quedando asimismo
exenta de la obligacién de tener que impugnar u oponerse a la
ejecucion de las garantias,

2. No obstante lo dispuesto en el apartado 1 anterior, la compafia
se reserva los derechos a plantear las reservas y objeciones que el

~ tomador del seguro le comunique y traslade por escrito junto con
la documentacién en que el tomador fundamente su oposicién al
pago v 4 impugnar, en su caso, la ejecucién de las garantias.»

El asegurador no solo debe poder garantizar su derecho de aceptar o no
el siniestro, sino que también deberia poder reclamar al tomador del seguro
que le anticipe las cantidades para hacer frente al pago del siniestro. A estos
efectos, el derecho al reembolso o al anticipo de las cantidades que le hayan
sido reclamadas al tomador se regula con cldusulas del tenor siguiente:
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«DERECHOS DE ANTICIPO Y DE REEMBOLSO. RECLAMA-
CION JUDICIAL.

1.

El tomador del seguro se obliga a anticipar o a poner inmediata-
mente a disposicién de la-compafifa las cantidades que le sean re-
queridas a esta tltima por lo asegurados o, en su caso, a resarcir o
reembolsar de inmediato a la compafiia de todo pago o desembolso
que ésta efectte a los asegurados como consecuencia de las garan-
tias prestadas, en el plazo maximo de diez dias naturales, bastando
para ello el simple requerimiento de la compaiifa.

Transcurridos diez dias naturales desde que la compafiia requiera el
pago al tomador del seguro sin que el anticipo o el reembolso fuera
realizado, la compafia podra exigirlo judicialmente por cualquier pro-
cedimiento pertinente, y especialmente por via ejecutiva, a cuyo efecto
se considerara titulo ejecutivo la presente péliza, pudiendo justificarse
el saldo liquido debido por el tomador del seguro con los documentos
acreditativos del requerimiento de pago efectuado por el asegurado a
la compania o del pago o pagos efectuados por la Compafifa al asegu-
rado, o con certificacién expedida por la compaiifa e intervenida por
fedatario piblico, con referencia a sus libros mercantiles.

. Las cantidades que el tomador del seguro adeude por razén de

lo establecido en este articulo devengaran a favor de la compa-
fiia, desde que fueren debidas, el interés legal del dinero mis dos
puntos porcentuales, que igualmente podra ser exigible en via
efecutiva,

. El tomador del seguro o su causahabiente no podrd oponer a la

compafifa, para no proceder al anticipo o al reembolso a que se
refiere este articulo, las objeciones por él alegadas o que pudiere
formular frente al asegurado.»

Una vez pagado el siniestro, la compafifa podra subrogarse en los dere-
chos y acciones que contra el tomador del seguro tuviese el asegurado por
razén del siniestro. Dicha subrogacién se recoge en cldusulas como esta:

«SUBROGACION.

La compafiia, una vez pagada la indemnizacién, podra ejercitar los
derechos y acciones que por razén del siniestro correspondieran al asegu-
rado frente a las personas responsables del mismo, hasta el limite de la in-
demnizacién, a cuyo efecto tanto el tomador del seguro como el asegurado
deben facilitarle dicha subrogacién.»
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Es posible que el asegurador pudiera encontrarse en una situacién en
la quie, sin haberse producido ningiin siniestro con un tomador concreto,
supicse, por ser hototio, que su situacién econdmica estd muy deteriorada
y que los siniestros llegaran tarde o temprano. En estas circunstancias, an-
tes de que se haya producido el siniestro, el asegurador no tendria derecho
alguno contra el tomador puesto que nada le ha sido reclamado por cuen-
ta de este y bien pudiera ser que otros acreedores ya estuviesen actuando
contra el patrimonio del tomador por otras deudas que ya pudieran estar
impagadas, circunstancia ésta que luego hara sumamente dificil 1a recupe-
racién con cargo al patrimonio del tomador del seguro, de lo pagado por
el asegurador. '

Para facilitar la accién contra el tomador, incluso cuando aiin no se ha
producido siniestro alguno, no es infrecuente ver en las pélizas clausulas
como la que se refleja a continuacién:

«LIBERACION DE GARANTIAS. PROMESA DE PRENDA.

1. El tomador del seguro y sus causahabientes se obligan formalmente a
liberar o relevar a la compafia de las garantias prestadas por orden y
cuenta de aquél, al amparo de esta péliza, en los siguientes casos:

a) Concurrencia de justa causa, legal o contractual, para la resolu-
cion del contrato de seguro.

b) Incumplimiento por el tomador del seguro de cualquiera de
las obligaciones contraidas en virtud de la presente péliza y, en
especial, de las obligaciones relativas al pago de la prima —sea
Gnica, primera o siguientes—.

¢) Requerimiento del asegurado a la compafia para el pago de la
totalidad o parte de la suma asegurada.

d) Notoria incapacidad técnica o econémica del tomador del segu-
ro para el cumplimiento de las obligaciones legales y/o contrac-
tuales aseguradas.

e) Instancia de declaracién de quita y espera, concurso de acreedo-
res, o quicbra, por o contra el tomador del seguro o su/s fiador/es
solidario/s, o si por uno u otro/s se solicitase expediente de sus-
pensién de pagos, o si aquél o éstos cesaren en las actividades
propias de su negocio o industria. '

f) Mandamiento de ejecucién o decreto de embargo sobre bienes
del tomador del seguro o de cualquiera de su/s fiador/es que
representen, al menos, el 25 por 100 de la cuantia de sus patri-
monios netos respectivos, individualmente considerados.
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g) Negativa del tomador del seguro o de su/s fiador/es a aportar a
la compafia sus estados financieros y la informacién precisa para
examinar la evolucién de su situacién financiera y patrimonial.

h) Disminucién de la cifra de recursos propios del tomador del
seguro o de su/s fiador/es en, al menos, el 25 por 100 de su
cuantia.

i) Fallecimiento del tomador del seguro o de su/s fiador/es.

Si cualquiera de las circunstancias expuestas concutre en alguno de
los fiadores, el tomador del seguro podri evitar la relevacién obli-
gatoria de las garantias prestadas al amparo de esta péliza ofrecien-
do un nuevo fiador de solvencia demostrable que, a satisfaccion
plena de la compafifa,

. Si se produjera cualquiera de los supuestos previstos en el apartado 1

precedente, €l tomador del seguro o quien le suceda por cualquier
titulo deberi acreditar fehacientemente a la compafifa la cancelacién
de las garantias prestadas en el plazo miximo de diez dias naturales
a contar desde la fecha de recepcién del requerimiento de releva-
cién que la compafia le remita por carta certificada con acuse de
recibo o por cualquier otro medio de notificacién hdbil en Derecho.
En defecto de la obligacién anterior, el tomador del seguro vendra
obligado en dicho plazo a constituir a favor de la compaiiia garantia
prendaria sobre efectivo o valores admitidos a negociacién en mer-
cados organizados reconocidos oficialmente y/o, en su defecto, otra
garantia real, a satisfaccion expresa de la compafia, por un importe
igual al de las sumas aseguradas por la péliza hasta la cancelacién
plena de las garantias prestadas, momento en el que la compaia
procederd a su vez a la liberacién de las contragarantias que se
hubieran constituido al amparo de este articulo. A estos efectos, si
tal prenda se constituyese sobre valores cotizados en bolsa, éstos
se valoraran por el 80 por 100 del precio medio de su cotizacién
durante el trimestre precedente; vy si se constituyese sobre titulos
de renta fija, éstos se computaran por el 90 por 100 de su valor
nominal.

. Si el tomador del seguro o su causahablente no procediera dentro

del plazo expresado a la relevacion de las garantias o no constitu-
yese la prenda y/o contragarantias reales suficientes a juicio de la
compafia hasta cubrir las sumas aseguradas, quedardn expeditas
para la compafiia cuantas acciones legales le asistan para proceder
contra el tomador o quien le suceda por cualquier titulo y exigirle
por via judicial el cumplimiento efectivo de-dicha obligaciémns.
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Este articulo, en resumen, obliga al tomador a liberar al asegurador
de todas las garantias prestadas cuando sea notoria su incapacidad técnica
o econémica; o cuando haya reducido sus fondos propios en mds de un
25%. De no producirse la liberalizacion, la compaiiia, a tenor del articulo
transcrito, puede iniciar con cardcter inmediato acciones legales, incluida
la via judicial, para exigir el camplimiento de dicha liberalizacién.

No es inhabitual que las compaiiias de seguros de caucién lo sean a su
vez de otros ramos, como por ejemplo ¢l de seguro de crédito, algo muy co-
miin en Europa, o de otros seguros de dafios como ocurre frecuentemente
en Latinoamérica, y pudiera ocurrir que el asegurador tuviera derecho a ser
reembolsado por el tomador en el seguro de caucién y, al mismo tiempo, ser
deudor del mismo tomador por otros seguros o conceptos, Para evitar pagar
al tomador y no recuperar del mismo lo que por otra parte debe al asegura-
dor, es prudente establecer en la péliza un articulo del tenor literal siguiente:

«COMPENSACION.

Si como consecuencia de la garantia prestada, la compafiia tuviera
que pagar al asegurado todo o parte de la suma asegurada, el tomador del
seguro, autoriza irrevocablemente a la compaiifa para cobrar la cantidad
satisfecha al asegurade en concepto de indemnizacién con cargo a las su-
mas de dinero que la compafiia pudiera deber al tomador del seguro por
cualquier concepto, concediéndole éste a aquélla cuantas facultades sean
precisas a los solos efectos de su compensacion.»

Es muy frecuente que entre las funciones de los agentes o corredores
esté el cobro de los recibos de prima, aunque la prudencia aconseja que
no se haga asi. Para evitar posibles desviaciones o fraudes por este concep-
to serfa conveniente contar en la péliza con un articulo como este:

«La compania sélo queda obligada por los recibos librados por sus
representantes autorizados legalmente.

Cualquier pago de prima efectuado a un mediador de seguros no
surtir efecto frente a la compafifa y no se entendera realizado a ésta
salvo que, a cambio, dicho mediador entregue al tomador del seguro
el recibo de prima correspondiente emitido por la compafifa.»

El hecho de que la compafifa conceda lineas de clasificacién o limites
de riesgos para fianzas, nunca debe suponer la obligacién de emitir todas
y cada una de las garantias que le pide el tomador, ya que debe reservarse
el derecho, una vez analizado el riesgo o cualquier otra circunstancia, de
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poder rechazar su emisién. Para ello, es muy recomendable que se mcluya
en la péliza un articulo como el que sigue:

«FORMALIZACION DE GARANTIAS

1. Fl tomador del seguro deber4 solicitar por escrito a la compafifa cada
garantia a formalizar y concretar en la solicitud las obligaciones legales
y/0 contractuales que pretenda sean objeto de cobertura por el seguro,
con antelacién suficiente a su toma de efecto. Si el texto de la garantia
viniera impuesto por el posible asegurado, el tomador del seguro ven-
dra obligado a adjuntar su contenido integro con la solicitud.

2. La compaiiia no se encuentra obligada a prestar las garantias que
el tomador del seguro le proponga, por lo que le asiste y se reserva
el derecho de estudiar separadamente cada operacién y, una vez
calificada, admitirla o rechazarla.

3. Sila compania acepta la operacion propuesta, pactara y concretara
con el tomador del seguro las condiciones aplicables a la garantfa
relativas a su texto o contenido, a la prima y demis conceptos de
aplicacién, vigentes en cada momento. Las condiciones pactadas
quedaran fijadas en la garantfa, por un lado, y en la aplicacién co-
rrespondiente, que formardn parte integrante de la péliza y se en-
tregardn simultaneamente por la compafia al tomador del seguro.

4, El tomador del seguro deberi constatar en el momento de la recep-
cién de la garantia que las condiciones en que se emite la misma,
y en especial su texto o contenido, coinciden con las pactadas, y
podra solicitar a la compafifa la subsanacién de las posibles diver-
gencias existentes con anticipacion suficiente al vencimiento del
plazo de su presentacién ante el asegurado para que, si procediera,
la compafiia pueda subsanarlas. '

La simple presentacién o entrega por el tomador del seguro de la
garantia prestada por la compafia ante el asegurado conllevari la
conformidad de aquél respecto de las condiciones establecidas en ¢l

certificado individual de seguro v en la aplicacién correspondlente
5. El tomador del seguro estd obligado a remitir a la compafifa copia

del contrato regulador de la obligacién u obligaciones garantizadas
inmediatamente después de la formalizacién del contrato y, en todo
caso, cuando le sea requerida expresamente por la compafiia.

En estos apartades la compafiia exige, primero que el cliente le solicite
por escrito todas y cada una de las garantias que quiere que le emita el
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reaseguradot, adjuntindole ademis el texto de la garantia. En la practica
la compafifa de seguros, cuando las fianzas son ante la Administracién .
Piblica, y el texto es conocido, exime a su cliente de esta obligacién de
aportar ¢l texto de las garantfas.

En el apartado 2, la compafiia se reserva el derecho de emitir o no la
garantia independientemente de que el cliente tenga su clasificacién en
vigor. Este apartado permite a la compafifa evitar posibles controversias,
incluso juicios con su cliente, si se niega por cualquler razén a emitir la
garantia solicitada.

Es de especial relevancia lo mencionado en el apartado 4 de este ar-
ticulo, sobre todo lo que aparece subrayado, ya que en alguna ocasién el
cliente pudiera reclamar a la compafifa dafios y perjuicios si el texto de la
garantia prestada fuera rechazado por el beneficiario y este rechazo pro-
dujera, por gjemplo, la cancelacién de la oferta presentada o un retraso
notable del pago de un anticipo. Con este apartado 4, el riesgo antes men-
cionado queda eliminado.

En ocasiones, el tomador quiere que el asegurador de por cancelada la
garantia sin la devolucién fisica de la misma, pero es una prictica peligrosa,
a menos que la garantia lleve fecha de caducidad, a partir de la cual quedaria
automdticamente cancelada. Si asi no fuera serfa conveniente establecer cudn-
do se entiende cancelada la garantia, con un articulo de la péliza como este:

«CANCELACION DE GARANTIAS.

A todos los efectos previstos en la presente péliza, incluso los del
pago, para la cancelacién de cada garantfa serd necesaria la devolucién a la
compafifa del documento original en que se formalizé o, en su defecto, la
entrega de un documento firmado por el asegurado que acredite en forma
fehaciente y a entera satisfaccion de la Compafiia su cancelacién efectiva.»

El seguro de caucién dentro de la Unién Europea se enmarca dentro
de lo que en la legislacion europea se denomina «grandes riesgos». Las
consecuencias de la calificacién del seguro de caucién como «gran riesgo»
reviste una importancia especial en la practica pues implica que la relacién
contractual entre el tomador y el asegurador debe regirse, en cuanto a la
determinacién de sus derechos y obligaciones, por la péliza de seguro, sin
que la misma deba sujetarse con cardcter imperativo al contenido de las
disposiciones o preceptos de la legislacién sobre los contratos de seguros.

El legislador de la Unién Europea interpreta de esta forma que el
tomador del seguro, que retine la condicién de empresario, cuenta con
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la posibilidad de un asesoramiento juridico-financiero suficiente para
valorar e incluso negociar las condiciones contractuales ofrecidas por el
asegurador y el contenido de la péliza de seguro. O, dicho de otro modo,
que frente a los contratos de seguro que tienen por objeto la cobertura
de riesgos denominados «de masa» (automéviles, hogar) —en los que el
tomador merece especial proteccién por encontrarse ante contratos de
simple adhesién—, la intervencién de las autoridades administrativas de
control sobre el contenido de las condiciones contractuales del seguro de
caucién debe ser minima.

La interpretacién se ajusta a la realidad si se considera que el grueso
de los capitales asegurados o los grandes ciimulos de riesgo cubiertos por
todas las compafifas aseguradoras especializadas en el ramo de caucién
corresponden a garantias emitidas por orden de «grandes empresas».

Es importante subrayar que el legislador no considera la concurren-
cia 0 no de la condicién de empresario o profesional en el asegurado o
beneficiario de las garantias emitidas al amparo de una Péliza de seguro
de caucién para calificar ésta, la péliza, como «gran riesgo», o en orden
a la defensa de sus derechos mediante la aplicacién imperativa o no de la
legislacién relativa a los diferentes contratos de seguro.

La Ley viene a reconocer que la proteccién de derechos debe brindar-
se, en caso necesario, al tomador, pues en el seguro de caucién, dice Javier
Bergamm1 Director de la Asesoria Juridica de MAPFRE CAUCION Y
CREDITO (Espafa), coexisten diversas realidades especificas del ramo
que es preciso subrayar:

— El tomador es el cliente del asegurador y persona distinta del ase-
gurado o beneficiario de la garantia que se emite al amparo de la
péliza de seguro.

— Sélo existe un tomador en cada pdliza de seguro, mientras que
pueden aparecer muchos o tantos asegurados como fianzas o
garantias se emitan como consecuencia de la suscripcién de una
misma poliza.

— Los asegurados no intervienen en la negociacién de la pdliza de se-
guro, no la suscriben o consienten, por lo que no asumen en virtud
de la misma obligacién alguna con el asegurador, ni siquiera tienen
por qué conocer o invocar su contenido para ejecutar las garantias
prestadas a su favor en virtud de la pdliza.

— La relacién contractual que vincula al asegurador con el asegura-
do se sustenta o viene determinada por el documento de garantia

' Vid. JAVIER BERGAMIN, Op, cit.
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que obra en su poder, titulo Gnico o suficiente para proceder a su
gjecucion o exigir el pago de la indemnizacién en caso de incum-
plimiento de la obligacién garantizada.

— El asegurado, ademis de no soportar directamente un coste eco-
némico por la emisién a su favor de la garantia, es quien impone
o exige en la prictica al tomador del seguro, y en consecuencia al
asegurador, el modelo o las condiciones en que debe emitirse la
caucién o garantia individual.

Las realidades expuestas, facilmente constatables en el trafico mer-
cantil y también en el 4mbito de la contratacién administrativa, permiten
sostener con cardcter general que el asegurador no tiene capacidad en la
practica para imponer al asegurado el alcance o los efectos de la garantia.
Por el contrario, es el asegurado quien suele determinar las condiciones
o el texto de la caucién —incluso por mandato administrativo—, pues le
asiste siempre el derecho a no aceptarla o a no suscribir el contrato con el
tomador si considera que la garantia ofrecida no satisface sus expectativas
legitimas o que no protege suficientemente sus intereses en caso de incum-
plimiento de las obligaciones que se pretenden garantizar.

Parece evidente que el alcance de la garantia, o los derechos del
asegurado o beneficiario en caso de siniestro o incumplimiento de la
obligacién asegurada, no puede hacerse depender de las condiciones
establecidas en la péliza de seguro o pactadas exclusivamente entre el
tomador y el asegurador, por la sencilla razén de que el asegurado no es
parte en la péliza: No la suscribe o consiente, ni tiene por qué conocer
su contenido.

9.3. LA GARANTIA O FIANZA

Es el vinculo entre asegurador o banco y beneficiario. En muchos
paises se llama fianza, o incluso también péliza, pero en este caso no hay
que confundirla con la pdliza que hemos visto en el epigrafe anterior, ya
que aquélla era el contrato que regulaba las relaciones entre asegurador y
tomador del seguro.

Hay numerosas clasificaciones o definiciones posibles sobre la garan-
tfa o fianza: por su naturaleza juridica, por el riesgo que ampara, por su
relacién con el contrato principal (el que une al beneficiario/asegurado
con ¢l tomador del seguro) pero todas ellas las hemos analizado ya en los
capitulos anteriores (en el 4 «Clases de garantias», y en el 6 al hablar de la
suscripcion).
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El texto de la garantia viene casi siempre establecido por el benefi-
ciario (y en muchos paises suele ser idéntico para bancos y compaiifas
de seguros) a veces incluso de forma reglamentaria, de tal manera que ni
el tomador del seguro ni el asegurador participan en su redaccién. Esto
ocurre siempre que la fianza tiene como beneficiario a la Administracion
pablica o local, ya que en la contratacién privada el tomador puede y debe
negociar cuil es el texto de la fianza que se le exige. Son raras las ocasio-
nes en las que el asegurador puede participar a la hora de determinar cual
debe ser el texto de una garantia. Su opcién es la de aceptar o rechazar su
emisién segiin esté conforme o no con el mismo.

9.4. CONTRAGARANTIAS

Como ya hemos comentado anteriormente, el asegurador tiene, en
caso de siniestro, el derecho a repetir, es decir a ser reembolsado, por el
tomador del seguro por las cantidades que hubiese pagado al asegurado.

Este derecho, reconocido en los cédigos civiles y en todas las polizas
de seguros de caucién, puede mejorarse con la peticién al tomador del
seguro de que aporte garantias que refuercen su compromiso u obligacién.
A esas garantias adicionales las llamamos en nuestro negocio «coniraga-
rantias». .

Es habitual que cuando el asegurador duda de la solvencia financiera
mis que de la capacidad técnica de su cliente, el tomador le exija a éste la
presentacion de garantias adicionales que refuercen su solvencia.

En muchos paises, fundamentalmente de América Latina, es practica
comiin la exigencia de contragarantias. El mercado financiero y asegura-
dor las pide y los clientes estdn dispuestos a otorgarlas sin practicamente
oposicion.

En otros mercados, quizds mds maduros o mis competitivos, es muy
dificil obtener contragarantias porque el mercado no las solicita y los
clientes/tomadores del seguro se oponen, salvo en las circunstancias que
luego veremos, a otorgarlas.

Hay muchas contragarantias posibles, pero las mis habituales, aun-
que quizis no las mds eficaces, al menos tedricamente, son las garantias
personales, es decir las garantias en las que un tercero, habitualmente los
duefios o accionistas del tomador del seguro, se comprometen con el ase-
gurador a reembolsar a éste si no lo hace el tomador del seguro.

Cuando una empresa pequefia, propiedad de una o dos personas, soli-
cita al asegurador que le otorgue una linea o clasificacién para la emisién
de fianzas, es muy normal que su solvencia sea considerada insuficiente
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por el asegurador y, por ello, este requeriri al propietario de la empresa
que haga lo que él mismo est4 pidiendo al asegurador: que avale o que
afiance a su empresa. Si el propio duefio no quiere contragarantizar a su
empresa, podtia pensarse que no confia en ella, ya que esa contragarantia
s6lo le compromete en el caso de que su empresa incumpla alguno de
los compromisos contractuales contraidos, le sea ejecutada la fianza y no
responda ante el asegurador. Malo serfa que éste que no es el duefio de
la empresa y que, por tanto, no la controla, estuviera dispuesto a hacer lo
que no quiere hacer el propio duefio: garantizar a su empresa.

Hay casos en los que parece légico que el propietario de una empresa
no quiera aportar su garantia personal. Estamos pensando en casos en los
que los fondos propios y, por ende, la solvencia de la empresa que nos
solicita una linea de clasificacién, supera de manera notable el importe del
limite solicitado. Casos en los que la experiencia de largos afios de activi-
dad garanticen el buen hacer del empresario

Otra situacién en la que es muy normal la solicitud de contragarantias,
es el caso de las empresas de tamafio mediano y pequefio que tienen como
accionista (inico o principal a otra empresa, ésta si de tamafio y solvencia
importante. Cuando el solicitante no retine al cien por cien las condiciones
de solvencia que pide el asegurador, es normal que éste requiera la contra-
garantia de la empresa matriz.

No obstante lo mencionado anteriormente en algunos mercados
fundamentalmente europeos, ni siquiera en circunstancias como las men-
cionadas, es facil la obtencién de contragarantias. FI cliente parece que
siempre tiene la opcién de conseguir que otro banco o asegurador le de
la linea de clasificacién para fianzas que necesita, sin tener que aportar
garantias adicionales.

No hay que olvidar que esos mismos clientes que solicitan lineas de
clasificacién para fianzas, también necesitan lineas de crédito en las que el
banco exigira, ahf con mucha mayor presién, la aportacién de garantias, y
bien pudiera ser que si los bienes de las empresas o los de los propietarios
de éstas, estuviesen comprometidos en contragarantias para otras activida-
des (como las de garantizar lineas de clasificacién de fianzas) el banco po-
dria considerarlos insuficientes para poder otorgar el crédito solicitado.

Qué duda cabe que una contragarantia es un elemento positivo para la
concesién de una linea o clasificacién para fianzas, pero no debe nunca ser
el tnico elemento para ello. No hay que olvidar que nuestra obligacién de
pago al beneficiario/asegurado de la fianza en caso de siniestro, normalmente
tendri caracter inmediato o cuasi inmediato, mientras que el reembolso de
la cantidad pagada puede tropezar con dificultades de todo tipo que nos
obliguen a su reclamacién por via judicial, ya sea al tomador o a su contraga-
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rante, o a ambos, con la consiguiente incertidumbre sobre el resultado final v,
en cualquier caso, con una demora en el tiempo de recuperacién importante.

En el caso de las contragarantias de personas fisicas hay que intentar
conseguir, cuando estén casadas, la firma del cényuge, ya que de otro
modo podria ocurrir que en el momento de querer hacer efectiva la con-
tragarantia, el cényuge que no ha firmado hiciera valer, si el matrimonio
tiene, como es lo habitual, régimen econémico conjunto, que él es propie-
tario del 50% del patrimonio y que no ha dado su consentimiento para
comprometerlo. Es lo que en algunas legislaciones se denomina «terceria
de dominio» y puede poner en riesgo la posibilidad de ser reembolsado
por el contragarante.

En el caso de contragarantias de personas juridicas, es decir, en el
caso mds habitual, cuando una empresa avala a su filial, también podemos
encontrarnos en algunos paises con trabas legales. Asi ocurre con algunas
legislaciones que establecen que para que una empresa pueda emitir avales
o garantias, debe estar incluida tal actividad, la de avalar o garantizar, en el
objeto social de la empresa y eso es algo que normalmente no ocurre. En.
estos casos no basta que el apoderado que firma en nombre del avalista,
nos acredite que tiene un poder suficiente que incluye la facultad de avalar
de la manera mas amplia ya que no podria hacerlo si no estd prevista esta
actividad en el objeto social de la empresa. Cuando ésta es pequefia y de
pocos accionistas, el problema puede solucionarse con relativa facilitad,
celebrando una Junta Universal de accionistas en la que se modifica el ob-
jeto social pata incluir en el mismo la posibilidad de avalar a terceros, pero
en otros casos (que son la mayoria) en los que el nimero de accionistas es
grande, las dificultades pueden ser insalvables y el asegurador debe saber
que la contragarantia que ha recibido, quizas no es vélida.

¢Cémo deben formalizarse las contragarantias? ¢Debe exigirse una
contragarantia individualizada por cada fianza que sea solicitada al ase-
gurador?, o ¢Debe formalizarse a través de una contragarantia tinica que
ampare bajo la misma todas las garantfas que se emitirdn en un futuro
para el mismo tomador?

Posiblemente, desde un punto de vista estrictamente juridico, lo mds
conveniente seria formalizar las contragarantias fianza a fianza, ya que asi
no habria duda de que las mismas estarfan amparadas por la contragaran-
tia. Sin embargo, este sistema es muy poco practico ya que nos obligaria a
solicitar la firma de los contragarantes continuamente, paralizando asf la
emisién de las fianzas.

No olvidemos que en muchos pafses estas contragarantias se intervie-
nen por notarios u otros fedatarios piblicos que no siempre estdn dispo-
nibles el dia y hora en los que se les necesita
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Nuestra recomendacién es la de solicitar y formalizar la contragarantia
una Gnica vez, con todas las tutelas necesarias para saber que luego no po-
dré ser puesta en cuestién. Ni que decir tiene que este sistema, igual que
otros que hemos mencionado anteriormente (firma de una sola péliza con
el tomador, aprobacién de lineas o clasificaciones para fianzas que evitan
el anilisis y aprobacién individualizada de cada una de las fianzas que nos
solicitardn nuestros clientes) facilita en la prictica que la compania de se-
guros pueda prestar un servicio de emisién a sus clientes tan 4gil, rdpido y
eficaz como exige el mercado, y todo ello sin menoscabo de las necesarias
precauciones que el asegurador debe tomar.

Como hemos dicho al inicio de este epigrafe, hay muchos tipos de
contragarantias, ademds de las que ya hemos mencionado. Entre las
mas habituales estan las garantias reales como la prenda o la hipoteca,
que si bien en algunos paises no se solicitan, sobre todo la hipoteca,
ya que los gastos que lleva aparejada su constitucién primero, y su
anulacién después, la hacen impensable, en otros son moneda comiin.
ya que su formalizacién es, por un lado sencilla y barata, y por otro su
eficacia esta fuera de toda duda aunque su ejecucién sea morosa en el
tiempo. _

Existe en todos los mercados, como es l6gico v deseable, una com-
petencia para captar clientes y para ser mds atractivo hay quien opta por
reducir las tasas de prima, es decir el precio, o por flexibilizar los niveles
de exigencia de contragarantias. Si tuviésemos que elegir entre uno y otro,
optarfamos por el primero. Véase en Anexos 25 y 26, modelos de contra-
garantias globales para personas fisicas y juridicas respectivamente.

9.5. EL RECIBO DE PRIMA. LA FACTURA

Las compatias de seguros de caucion expiden un recibo para el cobro
de la prima correspondiente a cada fianza que emiten. Lo més correcto
e id6neo para el asegurador serfa que ese recibo se hiciera por todo el
periodo de duracién de la fianza e incluso que se pudiera cobrar al mis-
mo tiempo de entregar ésta, pero, sin embargo, la realidad que impone el
mercado y la competencia normalmente es otro, aunque en algunos paises
(EEUU, Colombia, Israel) se ha conseguido facturar por todo el periodo
en el momento de emitir la fianza. Como decimos, esto es la excepcién y
no la regla, ya que lo normal es que el recibo inicial de prima no cubra
todo el perfodo de duracidn de la fianza. En algunos mercados esta practi-
ca viene impuesta porque el asegurador desconoce, cuando emite la fianza,
cuanto durard ésta.
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Por ejemplo en Espaiia, las fianzas ante la Administracién publica y
local, indican que «la garantfa estara en vigor hasta que la Administracién
no autorice su cancelacion», lo que implica, de hecho, no conocer cuinto
durari la fianza.

Como consecuencia de esta indefinicién respecto al vencimiento de
la fianza o, en ocasiones, debido a las condiciones de competencia del
mercado, el recibo inicial cubre habitualmente un perfodo de un afio pero
tampoco es raro que se facture solo un trimestre, lo que hace que una
fianza deba facturarse entre una y cuatro-veces al afio, y asf sucesivamente
por los afios de vigencia de la misma. Esto significa que una empresa de
seguros de caucién que emita entre 25.000 y 35.000 fianzas al afio deba
expedir, si factura trimestralmente, unos 100.000 recibos (no todas las
fianzas duran mas de un afio, y algunas como las de licitacién, suelen can-
celarse a los 3/6 meses de su emisién).

A esa cifra de recibos anuales debemos afiadirle la que se produce
como consecuencia de la refacturacién de las fianzas emitidas en afios an-
teriores, ya que no debemos olvidar que la duracién media de las fianzas
puede alcanzar los tres afios. Eso quiere decir que a los 100.000 recibos
anuales por las fianzas emitidas en el ejercicio, hay que afiadirle otros
200.000 o 300.000 de las fianzas emitidas en afios anteriores, que aiin per-
manecen en vigor y que se refacturan anual o trimestralmente, segiin sean
las condiciones de pago acordadas con el cliente.

A este problema de emisién masiva de recibos, se le une en algunos
pafses lo que se denomina el «el extorno de prima», es decir, la devolu-
cion del dinero pagado por haberse facturado y cobrado por un periodo
* superior al de la duracién real de la fianza. Un ejemplo: si una fianza se
emite con cobro anual y el cliente nos devuelve la fianza a los 9 meses y 10
dias, la compafifa deberfa extornarle, es decir, «devolverle» el dinero de
la prima cobrada correspondiente a 2 meses y 20 dias, ya que durante ese
tiempo la fianza no ha estado en vigor y se ha pagado por ello. Esto quiere
decir que a la emisién de miles de recibos de prima, algunas compafifas
afiaden miles de recibos de extorno de prima.

Normalmente las compafiias disponen de un departamento de gestién
de cobros para contactar con los clientes y solicitar el pago de los recibos
de prima pendientes de cobro. Teniendo en cuenta que hay clientes que
piden fianzas a diario, o casi a diario, todos los dias estarian recibiendo
llamadas del departamento de cobros solicitindoles el pago, y a nadie se le
escapa que eso, cobrar, ademas de suponer una gran carga de trabajo y un
costo notable en salarios de las personas que se dedican a dicha actividad,
es totalmente anticomercial ya que a nadie le gusta que constantemente le
reclamen el pago de cantidades adeudadas.
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Podria pensarse que el cliente pagara sus recibos sin que nadie le lla-
me para recordirselo pero, desgraciadamente, todavia no hemos llegado
en muchos pafses a esa situacion.

¢Cémo solucionar este problema? Algunas compafifas han puesto en
accién lo que podria denominarse la factura mensual. En este documento,
que se emite una sola vez al mes para cada uno de los clientes, se recogen
todos los recibos correspondientes a las fianzas solicitadas durante el mes
anterior, més los recibos correspondientes a fianzas emitidas en el mismo
mes en afios anteriores que todavia estén en vigor y que por ello se refac-
turan, menos los extornos correspondientes a fianzas emitidas en afios an-
teriores y que nos han sido devueltas por cancelacién en el mes que refleja
la factura, produciéndose el derecho del cliente a recibir, en su caso, una
devolucién por el dinero pagado en exceso.

Estos tres conceptos:

A Recibos correspondientes a fianzas emitidas en el mes.

A Recibos correspondientes a fianzas que se refacturan en el mes de
que se trate.

O Menos extornos que se devuelven en ese mes.

Arrojan una tinica cantidad a pagar por el cliente o, en su caso, a de-
volver por el asegurador, mensualmente. Esto quiere decir que la compafifa
de seguros solo emitird doce facturas al afio por cliente y éste solo debera
hacer frente al pago de doce facturas en lugar de los miles de recibos de
prima, de refacturaciones y de extornos antes mencionado. La simplicidad
administrativa y el ahorro de tiempo y, por ende, de costos, es enorme.

Una recomendacién adicional es la de exigir a los tomadores, como
condicién sine gua non, la domiciliacién bancaria de las facturas.

9.6. EL CONTRATO

Aunque muchas veces lo que el asegurador garantiza es el cumpli-
miento de una obligacion legal o reglamentaria, que no necesariamente
estd plasmada en un contrato (asi por ejemplo, las fianzas de aduanas o las
judiciales), lo mas habitual es que la fianza garantice el cumplimiento de
una obligacién contractual, es decir, que haya un contrato (de obra, sumi-
nistro o servicio) entre asegurado y tomador del seguro.

Parece totalmente ldgico, y lo es, que el asegurador conozca y analice
las cldusulas y los compromisos que adquiere el tomador del seguro en el
contrato cuyo cumplimiento va a garantizar.
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Nos encontramos de nuevo con un problema prictico de gran impor-
tancia. Habitualmente los clientes solicitan que las fianzas le sean emitidas
y entregadas en un brevisimo lapso de tiempo, normalmente no superior a
24 horas. Hay compafiifas, como hemos dicho, que emiten facilmente 200,
300, 500 o mds fianzas al dia y eso supondria examinar ese mismo nimero
de contratos, y tomar la decisién correspondiente cada dia (amén de archi-
varlos hasta la cancelacién de las fianzas).

La compafifa de seguros probablemente se colapsatia y no seria capaz
de dar un servicio rdpido y eficaz. El cliente no querria tener la incerti-
dumbre de no saber si el asegurador le emitird o no la fianza que el necesi-
ta con urgencia Es verdad que la compafifa podria contratar profesionales,
internos o externos, para analizar todos esos contratos, pero el costo de
personal que deberia soportar serfa enorme y la compatfiia se veria obliga-
da, o bien a subir el precio de su prima —y ser poco competitivos en pre-
cilo—, o su cuenta de pérdidas y ganancias se veria seriamente afectada.

A este problema, y como solucionarlo en la practica, ya nos hemos
referido en el capitulo 7, al que nos remitimos.

9,7. OTROS DOCUMENTOS DEL SEGURO DE CAUCION

Como es légico, cada compafiia tendri sus modelos de cartas comer-
ciales, de acuse de recibo de siniestros, etc. Un documento que puede
tener importancia es aquel por el que la compafifa comunica al cliente la
aprobacién de una linea de clasificacién por un determinado importe. En
estos casos es recomendable que ademds de comunicar a nuestro cliente
qué lineas le hemos aprobado, introduzcamos un péarrafo que diga algo
del tenor siguiente: «no obstante la aprobacion de la linea de clasificacién
para flanzas antes mencionada, la compariia se veserva el derecho a emitir o
no las garantias cuya emisién le sea solicitada por lo que le asiste el devecho
de estudiar separada e individualmente cada operacion, y una vez analizada
admitirla o rechazaria». _

De esta forma evitarfamos tedricas y posibles demandas que algiin
cliente, al que le rechazdsemos la emisién de una o més garantias, pudiera
interponernos, aduciendo ante el juez que ha sufrido dafios y perjuicios
al ver rechazada la emision de la garantia, sin tiempo para reaccionat.y
pedirsela a otro asegurador o banco, cuando confiaba en base a la carta
de comunicacién de aprobacién de la linea que la aseguradora habia ad-
quirido el compromiso de emitir todas las fianzas que, en su conjunto no
superasen el limite de la linea de clasificacién.
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E/! fronting

10.1. ¢QUE ES EL FRONTING Y EN QUE SITUACIONES ES NECESARIO?.

El mundo de las garantfas, tanto bancarias como de compafias de
seguros, estd globalizado desde hace mas de 30 afios. Con relativa y cre-
ciente frecuencia, los clientes del asegurador necesitan fianzas fuera de
su pais, ya que les han sido adjudicados contratos o se presentan a con-
cursos mas alla de sus fronteras. Estas fianzas, normalmente, también
se las solicitan a su asegurador local, aunque éste no puede emitirlas
directamente.

A la actividad de emision de garantias en el exterior, se la conoce en
el mundo asegurador como fronting, Dicha actividad ha sido creciente de
manera exponencial y es hoy una realidad diaria en nuestro negocio.

En las operaciones de fronting los bancos y las compafifas de seguros
prestan un servicio de emisién de garantias para sus clientes mds alld de las
fronteras de su pafs y, para ello, utilizan los servicios de compaiiias colegas
con sede en el pais en el que se celebra el contrato. La compania emisora
de la garantia se denomina compafiia fronting y cobra una comision de la
compafifa «instructora» con base en las primas (generalmente entre un
5% y un 15%), ademis de cualquier otro gasto que genere la emisién de
la garantia (impuestos, notario...).

La compaiifa que solicita la emisién de la garantia a la compaiiia fron-
ting se denomina compafifa «instructora» y debe garantizar a la compafia
fronting que quedard indemne de cualquier contingencia que se derive de
la emisi6n de la garantia solicitada, '

En las garantias normales, que también se llaman directas, que emiti-
mos en nuestros propios paises, la relacién entre las tres partes que inter-
vienen en la operacién es la siguiente:

127
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Contrato

Tomador del Seguro/

Asegurado/
9 Contratista

Beneficiario

Poliza de seguro

Garantfa de caucién

Asegurador/Afianzador

En las operaciones de fronting, también llamadas garantias indirectas,
interviene una cuarta parte que es el banco o compafiia de seguros del
pais local, ya que normalmente es una exigencia del beneficiario que el
contrato sea garantizado por una institucion local. En este caso, la relacion
de las partes es como sigue:

Beneficiario Contrato Contratista
israelita A( ) argentino
Fi 12 Péliza/Contrato
anza . de fronting
;_Asegli_lrador : Asegurador
I::ggfg% - argentino

. Instructor
Contragarantia .

o Fianza 2.2

En el ejemplo que ponemos, un contratista argentino ha formalizado un
contrato con un beneficiario israelita y, de acuerdo con dicho contrato, la
garantia debe ser emitida por un banco o compafiia de seguros israelita.

Fl contratista argentino, que probablemente no conoce a ningiin ban-
co ni compafiia de seguros en Tsrael, se dirige a su banco o compafiia de
seguros local, solicitindole que pida a un banco o compafiia de seguros
israclita la emisién de la garantia (fianza 1.°) requerida contractualmente,
emitiendo, al mismo tiempo, el banco o compania de seguros argentina,
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una segunda garantia (fianza 2.°) (realmente una contragarantia) a favor
del banco o compaiiia de seguros israelita, relevindole de cualquier res-
ponsabilidad econémica que pudiera asumir como consecuencia de la
primera garantia.

En la actualidad, las compafias que actilan como fronting no reasegu-
ran, es decir no ceden el riesgo en todo o en parte a sus reaseguradores,
las fianzas que emiten {fianza 1.?)como operaciones de fronting. La razén
es clara: no cobran prima por ello (tan solo cobran una comisién, llamada
«comisién de fronting», que le paga la instructora) ya que la fianza que
realmente se factura es la que emite la instructora (fianza 2.%) que, muy
probablemente, tendra incluidas este tipo de operaciones en su contrato
de reaseguro v, por lo tanto, cederi el riesgo de las operaciones de fronting
a sus reaseguradores en la forma habitual.

Esto quiere decir que, a diferencia de lo que ocurre con el resto de
las fianzas que emite, la compafiia fronting, en las operaciones de fronting
solo cuenta con el respaldo de la compaiiia instructora pero no de su rea-
seguro, al que no le puede ceder el riesgo porque no cobra prima por él,
y porque tedricamente no existe, ya que a través de la garantia segunda el
riesgo se traslada en su totalidad a la instructora.

La ventaja de hacer estas operaciones a través de compafifas de segu-
ros en lugar de a través de bancos, es que, habitualmente, éstos cobran
dos veces: una, el banco que hace el fronting, por la primera garantfa y,
otra, el banco instructor, por la segunda, mientras que las compafiias de
seguros —al menos hasta la fecha y tal y como hemos dicho— solo factu-
ramos por la segunda garantia que es la que realmente y en Gltimo término
soporta el riesgo.

Este hecho no sélo representa una reduccién importante del costo de
estas operaciones, sino que facilita de manera notable, su administracién,
ya que el cliente {en nuestro ejemplo la compafifa argentina) a favor del
cual se emite la garantia, debera pagar la prima a la compafifa «instructo-
ra», es decir a su afianzador habitual en su propio pais, como si se tratara
de una garantia mds.

Si en la teoria la solucidn técnica al problema es, como vemos, poco
complicada, la prictica, sin embargo, nos indica que el fronting es un
negocio mucho mis peligroso que la emisién de garantias directas en tu
propio pais. Y es mis peligroso tanto para la compafiia fronting como para
la compafiia «instructora» y, por ello, tanto una como otra deben extremar
las precauciones y tomar algunas medidas para minimizar estos riesgos.
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10.2. LOS RIESGOS DEL FRONTING Y COMO AMINORARLOS

En estas operaciones hay que tener muy claro que la compania fron-
ting es la responsable directa ante el beneficiario, y que bien pudiera
ocurrir que si la garantfa fuera reclamada (fianza 1.2) y el beneficiario
fuera un beneficiario importante y habitual de la compatia fronting, ésta
podria tener motivos, entre otros la presién/amenaza del beneficiario, para
querer hacer frente al pago de la misma sin intentar buscar los recursos
legales, si los hubiera, para oponerse a la ejecucidn; es decir, la compafiia
afianzadora que hace el papel de instructor esti a expensas de la decisién
que, en cada momento, tome la compatiia fronting, y eso, qué duda cabe,
agrava el riesgo, ya que incluso si la compafifa «instructora» viera que la
reclamacién es totalmente injustificada, no podria impedir que la compa-
fifa fronting quiera hacer frente al pago de la misma, previa reclamacién
a la compafiia «instructora» del 100% de su importe en base al respaldo
que previamente le habra otorgado (fianza 2.# del cuadro).

Habitualmente, esta 2. fianza o contragarantia se documenta a través de
una garantfa incondicional, irrevocable y a primera demanda, lo que deja a
la compafiia «instructora» totalmente en manos de la compafiia fronting.

(Se adjunta al final de este capitulo modelo de «(arantia e Indem-
nizacién para operaciones de fronting», realizado por la Asociacién Pa-
nameticana de Fianzas y la ICISA, cuya utilizacién es recomendada a los
miembros de ambas asociaciones).

¢Existe algin modo de evitar esta situacién?

Hay una forma, ademds muy practica e incluso muy sencilla: invitar
a la compafifa fronting a participar en el riesgo mediante la retencién
por cuenta propia. de un porcentaje no muy pequefio {seria suficiente un
20% —aunque todo es objeto de negociacién—), de tal manera que de
producirse una reclamacidn, la compafifa fronting tendria un interés di-
recto en mitigar sus efectos cuando ello fuera posible. Para ello hay que
intentar establecer acuerdos previos con compafifas colegas de diversos
paises y facilitar la docurmentacién minima necesaria sobre los clientes que
habitualmente solicitan fianzas en el exterior, de tal manera que cuando
surja la necesidad de solicitar un fronting, las decisiones sobre retencién y
cesion de riesgos entre la entidad instructora y la compafifa fronting estén
ya totalmente acordados para asi poder facilitar el servicio a los clientes de
la «instructora» con la mayor prontitud, sin tener que esperar a alcanzar
acuerdos puntuales con la compaiiia fronting,
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No debemos olvidar que en las operaciones de fronting, tanto la com-
pafifa «instructora» como su cliente estdn actuando en un pafs extranjero,
y la capacidad de una y otro de actuar como lobby y de maniobrar para
evitar la ejecucién de la garantia, es muy reducida por no decir nula. De
ahi que las posibilidades de una ejecucién, ya sea debida o indebida, son
mucho mayores que las de las garantias que el asegurador emite en su pro-
pio pafs para el mismo cliente, lo que refuerza la necesidad de tomar las
precauciones que hemos comentado anteriormente.

Otra precaucién no menos importante en las operaciones de fronting,
es tener perfectamente documentado el derecho de la compafiia instruc-
tora a repetir contra su cliente en caso de ejecucién de la garantia, ya que
no debemos olvidar que técnicamente la fianza habri sido emitida por
otra compafiia, la compaiiia fronting y que, tedricamente, la compafiia ins-
tructora no estaria amparada por el derecho de repeticién salvo que éste
estuviera perfectamente previsto y documentado.

Bien es verdad que una vez ejecutada la fianza 1., la compaiifa fron-
ting ejecutard la fianza 2.° que ha sido emitida por la «instructora» y, por
tanto, seria esta 2. fianza la que permitirfa a la compafifa instructora recla-
mar a su cliente, el tomador del seguro.

El contrato de fronting entre la compafiia instructora y su cliente, el
tomador del seguro (se adjunta un modelo como Anexo 15) recoge tam-
bién una circunstancia que se da muy frecuentemente en las operaciones
de fronting y que no es otra que la existencia de una compafiia filial del
cliente, establecida en el pais en el que se va a ejecutar el contrato y que
es quien formalmente firmara y ejecutara el mismo. No es infrecuente
que esta compahia filial sea de reciente constitucién y que su estructura
financiera sea, a veces, cuestionable. Justamente por estos motivos es muy
importante obtener la contragarantia del cliente para las operaciones de
fronting que solicite, en las que actiie como tomador del seguro una com-
pafifa filial suya en el extranjero.

Vamos a mirar ahora la misma situacién desde la otra orilla:

¢Qué ocurre en el caso de que nuestra compafiia actie
como compaiiia fronting?

Seria el caso de una compaiifa, que recibe de otra compaiifa colega «la
instructora» la peticién de emitir una garantia {fianza 1.%) para un cliente
suyo con su respaldo al 100% instrumentado a través de una garantia
(fianza 2.%). En estos casos el riesgo fundamental para la compafia fronting
se deriva de la posible falta de solvencia de la compafifa «instructora» que,



132 EL SEGURQ DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA

de ocurrir una reclamacién (siniestro) de la garantia serfa la tnica via que
la compafia fronting tendria para recuperar el importe que se le reclama.

En la practica, la compafia «instructora» asumiria el papel equivalente
a un Unico reasegurador de la compafiia fronting por el 100% del riesgo.
Si la compafifa «instructora» no fuera solvente por cualquier circunstancia
(por ejemplo, porque no tuviera el reaseguro necesario), podriamos en-
contrarnos que ocutrida la reclamacién, la compaiifa instructora dilataria
o, simplemente rechazaria ¢l pago de la misma, y la compania fronzing se
veria obligada ante el beneficiario a realizar el pago sin poder recuperat-
lo de la compafifa instructora, ni cederlo a su reaseguro ya que, hasta la
fecha, estas operaciones se hacen sin reaseguro por paite de la compafiia
fronting porque ésta sélo actiia como intermediaria, y con la contragaran-
tia de la «instructoras.

¢Como evitar esta situacion?

En teoria parece sencillo: hay que analizar la solvencia de las compa-
fifas colegas, que actian como instructoras, con mucho rigor, de la misma
manera que si se tratara de uno de nuestros clientes, y me atreveria a decir
que incluso, si cabe, con mas rigor, ya que en el caso de los clientes habi-
tuales las garantias que emitimos para ellos son compartidas con nuestros
reaseguradores mientras que en el caso de la garantia que emitimos como
compafiia fronting para una compafiia «instructoras, todo el riesgo esta
soportado por ésta.

Una vez analizada la solvencia de la instructora, y si fuera posible tam-
bién del cliente que llevard a cabo el contrato, deberemos decir si 0 no a
la compaiiia colega, algo que parece facil en la teorfa, pero que es mucho
mis dificil en la prictica ya que el mundo de las garantias es un mundo
pequefio donde muy frecuentemente las relaciones de compaferismo y
corporativismo, a veces de muchos afios, con compafifas colegas, hacen
dificil el decirle que no vamos a emitir la fianza que nos est4 solicitando,
mis aln en los casos frecuentes, en los que esa misma comparfiia que nos
pide que actuemos como fronting suyo, ha sido fronting de nuestra com-
pafifa cuando hemos actuado como instructora en contratos celebrados en
su pafs por clientes nuestros, Pero hay que hacerlo.

Ademis de este problema, hay otros que pueden surgir de la falta de
claridad y precisién en los documentos que la compafifa «instructora» nos
remite (o de la interpretacién incorrecta de los mismos por una u otra de
las partes), por ejemplo el texto de la fianza, la duracién de la misma, asi
como de la formalizacién incorrecta del documento de contragarantia que
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la compaiifa «instructora» debe firmar con la compafia fromting... Que a
nadie le quepa la menor duda de que si hay una ejecucién de la garantia
emitida por la compafiia fronting y resultara que el texto de la garantia, o la
duracién, no fuese exactamente la solicitada en su momento por la compafifa
«instructora», o ésta asi lo interprete y crea que no se han seguido sus ins-
trucciones, habra un problema a veces de dificil solucién. Una recomenda-
cién que nos permitimos dar es que la compafia fronting remita, por e-mail
o por fax, una copia de la garantfa emitida, «antes de su entrega al cliente o
al benef1c1ar10» a la compafiia «instructora» para requerir el 0.k. de ésta.

Desde hace muchos afios, tanto la Asociacién Panamericana de
Fianzas, como la ICISA —International Credit Insurance & Surety As-
sociation— tienen un modelo de contragarantia para las operaciones de
froniting cuyo uso nos permitimos recomendar y que aparece recogldo en
el punto 10.3 de este capitulo.

El mayor riesgo de la compafiia «instructora» y de la compafiia fron-
ting en la emisién de estas garantias justificaria que las primas a cobrar
en estos casos fueran notablemente mayores que las que aplicamos a las
garantias emitidas en nuestro propio pais.

El fronting, que técnicamente es una operacién sencilla, puede llegar a
convertirse en un problema serio cuando la garantia emitida es por una ci-
fra importante y es ejecutada por el beneficiario. En ese momento, la com-
pania fronting va a reclamar el importe ejecutado y tanto el cliente como
la compafia «instructora» van a poner, muy probablemente, objeciones al
pago, objeciones que en muchos casos estaran bien fundamentadas pero
que en otros no son sino maniobras dilatorias del pago que podtian poner
en una situacién muy dificil a la compafiia fronting, ya que ésta se encon-
trara presionada por el beneficiario a realizar el pago que se le reclama.

De ahi que el documento de contragarantia (fianza 2.%) de la compaiifa
instructora a favor de la compafifa fronting debe ser clarisimo en su inter-
pretacion, y dejar siempre el tema de la decisién de pagar o no pagar la
reclamacién a la compahia fronting, que debe quedar siempre indemne de
cualquier decisién que tome el beneficiario sobre la garantia.

¢Dénde se hace la emisiéon del recibo de prima?
¢Dénde se cobra? ¢Cuiando debe cobrarlo?

Hace afos el fronting se instrumentaba como si fuera una operacién
de reaseguro facultativo tradicional, de tal manera que la compafifa fron-
ting emitia una garantia y cedia el 100% del riesgo y de las primas a la
compania «instructora» que aparecia asi como un reasegurador. La com-
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pafifa fronting emitia el recibo de prima, lo cobraba en su pas y transferia
su importe, deducida la comisién a la compafiia «instructora». En un es-

quema, las relaciones entre las partes serian:

Contrato Contratista

Beneficiario .

{israelita) ‘\( = (argentino}
Fianza Pdliza

}('Eom_leaﬁia Asegurador
“ronting argentino

(israelita) - > Instructor

Caontrato de Reaseguro
Facultativo

Este sistema, que todavia se aplica en algunas partes, tenia muchas
dificultades, entre otras, el cobro de la prima al contratista ya que, nor-
malmente no disponfa de fondos necesarios en el pais en el que estaba
ejecutando el contrato y ni siquiera tenfa una relacién comercial con la
compafifa fronting.

Por otra parte, y como podemos ver en el esquema que acabamos de
reproducir, no existirfa un vinculo directo entre la compafiia «instructora»
argentina y su cliente, también argentino, por lo que podria encontrarse la
compafia «instructora», en el caso de que la fianza fuera ejecutada, que su
cliente le dijera que esa fianza no la ha emitido ella sino la compaiifa fron-
Hug y que, por tanto, no podemos reclamarle ninguna cantidad. Natural-
mente esto es algo facilmente evitable, exigiendo a nuestro cliente la firma
de un contrato como el que aparece al final de este capitulo, quedando las
relaciones entre las partes como se indica en el cuadro siguiente:

L Contrato Contratista
Beneficiario !
(israelita) A< )I {argentino)

. - I Contrato
Fianza Pdliza | de fronting
Aseglgrador | Asegurador
israelita argentino
{fronting) - > nstructor

Contrato de Reaseguro



EL FRONTING : 135

Ademads de este problema, surge siempre la discusién sobre cual
debe ser la tasa de prima a aplicar, ¢la de la compafiia fronting, o la de la
compafiia «instructora?». Por otra parte, no es facil saber para la sustruc-
tora cuando la fianza esta cancelada, o si estdn o no pagadas las primas,
perdiendo asi el control de la operacién. En algunos paises, incluso hay
problemas de transferencia de fondos y la compafiia «instructora» puede
tardar meses en recibir las primas.

Otro problema muy comiin, es el hecho de que en muchos paises para
actuar como reasegurador, que es el papel que juega en estc esquema la
compafiia instructora, es necesario estar dado de alta como tal en el pais
donde se hace la operacidn y, en ocasiones, ello supone el depésito previo
de unos fondos determinados. Por razones obvias (la compafifa instructora
normalmente sélo es aseguradora y no reaseguradora) la instructora no
estard dada de alta como reaseguradora y, por ello, no podrla actuar como
tal, haciendo imposible el fronting segin este esquema.

Todos estos problemas derivaron hacia un nuevo modelo de instru-
mentar las operaciones de fronting que es, tal y como ya hemos dlChO al’
inicio de este capitulo como sigue:

Contrato Coritratista

Beneficiario .
israelita A( T - argentino
. Péliza/Contrato
a

Fianza 1. de fronting
Asegurador v Asegurador
lsraell_ta - argentino
Fronting Instructor

Contragarantia
o fianza 2.2

En esta nueva situacion, la garantia que se factura es la garantfa 2.2, y la
facturacién la hace la compafifa instructora con la ventaja afiadida de que
es quién tiene las relaciones habituales con su cliente y, por lo tanto, es ella
quien establece la tasa de prima, forma de pago... con su cliente habitual.

La compahia «instructora» debe remitir a la compafiia fronting la co-
misién acordada (normalmente entre un 5% y un 15% de la prima) como
pago de sus servicios.

La compaiiia froniing en este esquema no emite actualmente recibo
alguno por la fianza 1.2, salvo que, por obligaciones legales de su pafs, deba
hacetlo. En este caso, el recibo de compatfifa fronting seria exactamente por
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el mismo importe que la comisién-de fronting que va a cobrar de la compa-
fifa «instructora». La compatfiia fronting no formalizaria ningitn documento
con el cliente, ya que es la compafiia «instructora» la encargada de hacetlo.

Este sistema es mucho mis 4gil que el anterior, ya que en el mismo
la compafifa «instructora» emite para su cliente una garantia més de las
muchas que emite para ese mismo cliente en su propio pafs, con la tinica
peculiaridad de que el beneficiario en lugar de ser un organismo de la Ad-
ministracién pdblica de su pais, serd una compafiia colega en el extranjero
(la compaiifa fronting).

Un riesgo que no hay que minusvalorar, ya que puede poner en serias
dificultades a las compafifas fronting es que quiebre el cliente de la com-
pafifa «instructora», y como consecuencia de ello se ejecute la fianza 1.2,
es decir, la emitida por la compaiifa fronting, y que cuando ésta quiera
reclamar en base a la fianza 2.* a la compafiia «instructora» ésta, a su vez,
también esté quebrada, o que simplemente no pague. En estas circuns-
tancias, y teniendo en cuenta lo que hemos dicho antes sobre la falta de
reaseguro y las razones para ello que tiene la compania fronting, la pérdida
deberi asumirla al 100% la propia compafiia fronting.

Es posible que para evitar situaciones como las mencionadas, la com-
paiiia fronting pudiera exigir a la «instructora» que su reasegurador lider
le hiciera llegar, por cualquier via fiable, un documento en el que indique
que conoce y aprueba la operacién de fronting que ha sido solicitada por
la compafiia «instructora» y que dicha operacién se encuentra amparada
por el contrato de reaseguro en los términos establecidos en el mismo (y
que deben especificarse), y que autoriza a la compafifa fronting a dirigirse
directamente, en caso de siniestro, a los reaseguradores del tratado de la
compafifa #nstructora (esta cldusula se denomina en la terminologia rease-
guradota cut through). Fs necesario comentar que algunos reaseguradores
pueden rechazar la inclusién de este tipo de cldusulas, aunque creemos
que en el caso que estamos mencionando son muy aconsejables.

No seri facil conseguir esta autorizacion y, por ello, algunas compafiias
piensan con razén que el fronting supone un riesgo adicional que no quie-
ren cotrer ni como compaflia «instructora» ni como compafiia fronting,
y por ello declinan realizar este tipo de operaciones, lo que, a su vez, les
hace ser menos competitivas porque otras compafiias si lo hacen.

¢Existe alguna forma razonable de realizar operaciones de fronting ha-
ciendo que sus riesgos no sean peores que los de las fianzas normales? Es un
hecho que el fronting que es un magnifico setvicio para los clientes, es hoy una
actividad cuestionada y con un desarrollo pricticamente estancado en muchos
paises, y no tiene visos de que esta situacién pueda cambiar a corto plazo.
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La razén fundamental que justifica esta situacién (en el sector asegu-
rador, ya que en el sector bancario estas operaciones no se consideran de
mayor riesgo sino, al contrarie, un riesgo excelente), es la extrema fragi-
lidad en la que se encuentra la compafifa fronting por su papel en estas
operaciones en las que pricticamente no recibe compensacién econémica
(la comisién de fronting podemos considerarla como insignificante), a
cambio de correr un riesgo que, por las razones que hemos explicado en
las paginas anteriores, puede llegar a ser muy serio.

Posiblemente la mejor solucién setfa actuar en estas operaciones como lo
hace la banca, es decir, permitir que la compafifa fronting facture una prima y
la cobre y la ceda a su cuadro de reaseguro por la garantia que emite, es decir,
por la fianza 1%, al igual que la compafifa «instructora» lo hace por la fianza 2.2

Con esta propuesta, estas son las ventajas que tendria la compafiia
fronting:

e Recibe de la compafiia «instructora» la solicitud para emitir una
fianza para uno de sus clientes. Junto a esta solicitud, la compafifa
«instructora» deberd remitir toda la informacion que la compaiifa
fronting le solicite sobre la operacidn, sobre ¢l cliente de la instruc-
tora y sobre la propia «instructora».

e Suscribe el riesgo de la operacién como si fuera un negocio suyo
directo, pero sabiendo que la operacién lleva la contragarantia de la
compaiiia «instructora».

o Cobra una prima a tasa privilegiada, es decit, la que cobra a sus mejo-
res clientes en su pafs (tiene una contragarantia de la compafifa «ins-
tructora» que mejora de manera extraordinaria la calidad del riesgo).

o Cede el riesgo a su reaseguro habitual, como si de una fianza normal
se tratase. Deberfa informar a su reasegurador sobre esta cesién al
tener caracteristicas que la hacen diferente (el cliente es extranjero,
la prima es mas reducida, es un fronting...} y que al reaségurador le
gustarfa conocer, y por ello la cesién de estos riesgos deberia hacerse
a través de un reaseguro facultativo.

Con esta manera de operar, esta seria la situaciéon de la compafiia
fronting:

¢ Antes:

— Casi no cobraba por emitir la fianza (sélo la pequefia comision
de fronting).

— En caso de siniestro no tenia reaseguro, sdlo la contragarantia
de ]a «instructora», y eso —ya lo hemos analizado— puede su-
poner un gran riesgo.
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¢ Ahora:

— Cobra una prima por la fianza 1. que emite, a la tasa que se
acuerde.

— Tiene la contragarantia de la «instructora».

— Tiene a su reaseguro v, en caso de no poder ejecutar la garantia
de la instructora su riesgo quedaria en los mismos limites que el
de las fianzas que emite para sus propios clientes en su propio

-

pais.

Si est4 claro que este nuevo sistema de hacer el fronting supondria
una grandisima mejora para la posicion de la compafifa fronting den qué
situacién quedaria la «instructora»? ¢hay forma de mejorar su posicién en
estas operaciones?

Ya hemos dicho antes que la posicién de la compania «instructora» es
mds débil que la que tiene cuando emite fianzas ante beneficiarios pabli-
cos o privados en su propio pais. Comentdbamos que en las operaciones
de fronting perdia el control de las mismas, ya que la decisién de pagar o
no la fianza 1.* que, a su vez, acciona la ejecucién de la fianza 2.2, estd en
manos de la compaiifa fronting.

También deciamos que tanto la «instructora» como su cliente pierden
su capacidad de lobby por actuar fuera de su pais, y por tltimo, en estas
operaciones, paga una comision, la comisién a la compafifa fronting, que
reduce su margen de beneficio.

Pareceria l6gico, por las razones mencionadas, que una fianza emitida
en una operacién de fronting tuviera, como hemos dicho, un precio supe-
rior al de una operacién normal y, si asi se acordase entre el cliente y la
«instructora», ésta (que, como hemos dicho antes, incluso bien ha podido
llevar a la compafifa de seguros a tomar la decision de no hacer estas ope-
raciones ni como fronting ni como instructora, dejando asi de prestar un
excelente servicio a sus clientes, y de facturar por el mismo) tendria en el
esquema que estamos desarrollando las siguientes ventajas sobre la forma
de operar en fronting actualmente:

m Cobra a su cliente una tasa de prima ligeramente superior a la habi-
tual (por ejemplo un 10% mis).

m Se ahorra la comisién de fronting ya que no se la paga a la compafiia
fronting, por cobrar ésta ya una prima.

m Da.un servicio a sus clientes de emisién de fianzas en el extranjero
que, de otra forma, no daria. '
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En resumen, la compatfiia instructora:
¢ Antes:

— No ofrecia el servicio del frounting ni a sus clientes ni a sus cole-
gas v, por lo tanto, fortalecia a sus competidores y a los bancos.

e Ahora:

— Ofrece el servicio de fronting, muy apreciado por sus clientes.

— Cobra por ello mas prima y se ahorra la comisién de fronting.

— Se ofrece a actuar como fronting para otras companias, para asi
acceder a un mercado interesante.

En esta nueva modalidad de realizar el fron#ing surge la duda de si
pueden reasegurarse tanto la fianza 1.* que emite la fronting, como la fian-
za 2." que emite la «instructora», ya que podria pensarse que estamos ante
un solo riesgo (o paga la fronting y lo cede a su reaseguro, o paga la «ins-
tructora» y no la cede al suyo, pero nunca las dos), y es un principio basi-
co del reaseguro que no puede reasegurarse el mismo riesgo dos veces.

La respuesta a esta duda es muy clara: el riesgo para la compafifa
fromnting no es el mismo que el de la companifa «instructorax, es decir, nos
encontramos con dos riesgos diferentes y, por ello, esta plenamente justi-
ficada la facturacion de la fianza 1.2 y de la fianza 2.* y la cesién de ambas
al reaseguro. _

Aungque como hemos indicado al inicio de este capitulo, probablemen-
te la compafiia «instructora» tendrd incluidas en el tratado de reaseguro la
cesidén de estas operaciones de fronting que, por lo tanto, se cederian de
manera automdtica al reasegurador, seria muy conveniente que si la opera-
cién de fronting se va a instrumentar de la manera que estamos sugiriendo,
la «instructora» informara a su reasegurador de la realizacién de estas ope-
raciones de fronting y de su cesién al tratado. Hablamos de informar de la
0perac1on y no de solicitar autorizacién para realizarla.

El riesgo para las compamas fronting e «instructora» es el siguiente:

Para la compaiiia instructora: el incumplimiento del contratista, segui-
do por la ejecucién de la garantia 1.* y por la ejecucién de la garantia 2.2,

Para la compaififa fronting: el incumplimiento del contratista, seguido
por la ejecucién de la fianza 1.% y por la falta de pago de la garantia 2.* por
parte de la compafiia instructora.

El riesgo de la compafiia fronting es de mucha mejor calidad que el
riesgo de la compafiia instructora, ya que aftade a todas las caracteristicas
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del riesgo de la compafia instructora la falta de pago de esta dltima, y
por eso la prima que cobra la compafifa fronting debe ser infetior a la que
cobra la instructora. _

Es muy importante resaltar que lo que realmente estd garantizando el
reasegurador de la compafia fronting no es la falta de pago de la compa-
fifa «instructora», sino el incumplimiento del contratista, la ejecucién de la
garantia 1.* y, «ahora si, pero s6lo en este momento y en estas circunstan-
cias», la falta de pago de la compaiia «instructora». Quiere esto decir que
el reasegurador de la compafiia fronting no debe considerar que esta ga-
rantizando el riesgo de impago de una institucién financiera/aseguradora
(que habitualmente es una cobertura que el reasegurador no otorga y que
cuando lo hace lo es en condiciones de precio muy supetior, por conside-
rar el riesgo financiero como riesgo elevado), ya que bien podria darse el
caso de que quebrase la institucién financiera/aseguradora, que hace de
«instructora», sin que tuviera ningiin efecto econdmico ni para la compa-
fia fronting ni para su reasegurador, porque, como hemos visto, «el riesgo
de la compafiia fronting requiere como condicién previa y necesaria» el
incumplimento del contratista y la ejecucion de la garantia 1.%, y sdlo en-
tonces entraria en juego el riesgo de la institucién financiera/aseguradora
que actda como instructora.

Existe también la posibilidad de que se pueda producir un siniestro,
tanto para el reasegurador de la compafiia fronfing como para el reasegura-
dor de la compania instructora. Ese serfa el ejemplo: incumple el contratis-
ta, se ejecuta la garantia 1.%, y cuando la compaiiia fronting va a ejecutar la
garantia 2.2, la compafiia «instructora» ha quebrado; la compaiiia fronting
paga la garantia 1.% y la cede a su reasegurador, iniciando en ese momento
la reclamacién de su crédito contra el administrador judicial de la quiebra
de la compafifa «instructora»; este administrador intenta recuperar del
reasegurador de la compaiiia «instructora» la parte del crédito cedido;
el reasegurador de la compafiia «instructora» paga al administrador de la
quiebra, pero ese dinero no va a la compafiia fronting, y a través de ella a
sus reaseguradores en la parte que les corresponda, sino que queda dentro
del activo con el que se hari frente al pago de la «masa de acreedores».
En un momento posterior, la compafia fronting, como uno mas de los
acreedores, recibird todo, parte o nada del crédito reclamado.

En este ejemplo, remoto pero posible, el reasegurador de la compafiia
fronting habri pagado a éste la parte del riesgo cedida, y el reasegurador
de la compania «instructora» habri pagado al administrador de la quiebra
la parte del riesgo cedido por la compafifa «instructora» sin que dicho
pago pueda garantizarse que vaya finalmente a parar a las manos de la
compaiifa fronting, y de sus reaseguradores.
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Vemos asi que no solamente hay dos riesgos, sino también la posibili-
dad tedrica, pero que también puede ser real, de dos siniestros y que, por
tanto, estd mds que justificado el cobro de la prima por la garantia 1.6y
por la garantfa 2.2, y la cesi6n a los reaseguradores de la compatiia fronting
y de la compafifa «instructora» de sus respectivos riesgos.

Habtia una {6rmula para reducir el riesgo de que el dinero pagado
por el reaseguro de la compafiia «dnstructora» no fuera a parar a manos de
la compatfifa fronting y a través de ésta a sus reaseguradores. La férmula
serfa un cut through por el que la compafiia «instructora» autorizaria y
darfa instrucciones previas a las operaciones de fronting a sus reasegura-
dores, a hacer el pago derivado de un sinfestro (que no seria otro que el
del incumplimiento del contratista y de la propia compafiia «instructora»)
directamente a la compaiifa fromting, con lo que la pérdida final en estas
operaciones quedaria circunscrita a la retencién neta en el riesgo por parte
de la compafifa instructora.

Un posible obstdculo para esta modalidad de fronting es que los rease-
guradores de la compafifa fronting estimasen que la tasa de prima que ésta
cobra es muy baja, pero no hay que olvidar que para la compafiia fronting
existe una contragarantia de la compania «instructora» que mejora de ma-
nera extraotrdinaria la calidad del riesgo.

La mayor dificultad en este planteamiento es la posible oposicién del
cliente a pagar ese exceso de prima que le supone, por un lado, pagar a la
compaflia fronting y, por otro, a la compafiia «instructora», pero creo que
esta situacién esta plenamente justificada por el mayor riesgo que tienen
las operaciones de fronting comparadas con las operaciones en los merca-
dos internos, y por el excelente servicio que estas operaciones le suponen.
Por otia parte, no debemos olvidar que es asi, con doble pago, cémo fun-
ciona la banca cuando hace su fronting.

Podria pensarse que con este esquema que acabamos de explicar, lo que
se mejora sustancialmente es la posicién de la compafiia fronting y no tanto la
de la «instructora», sobre todo en lo referente a la situacién, ya explicada, en
la que se encuentra la «instructora» cuando se ejecuta la fianza 1.2, Decfamos
que en estos ¢asos, la «instructora» no podtia oponerse a dicha ejecucién, ya
que esa decisién y facultad solo la tiene la compafifa fronting y ésta con una
garantia de la «instructora» por el 100%, probablemente estaria mis inclinada
a reclamar su pago a la «instructora» que a plantear litigios con el beneficiario.

La mejor manera de que la compaiiia instructora confie y sepa que
la compafiia fronting actuard con todo rigor en el caso de reclamaciones
indebidas por parte del beneficiario, serfa que la compafia fronting par-
ticipara directamente en el riesgo de manera que, ocurrido el siniestro, se
viera afectada en su cuenta de resultados.
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¢Cémo conseguiriamos este efecto? Reduciendo el porcentaje de la
fianza 2.2, es decir, la de la compafiia «instructora» a la compafifa fronting.
Por lo general, esta 2.% fianza de la «instructora» a la fronting es por el cien
por cien del riesgo, y bien podria acordarse de que ese porcentaje quedase
reducido al 80%, 85% 6 90% (naturalmente este asunto quedaria sujeto
a la libre decisién de la «instructora» y de la fronting en cada una de las
operaciones) con lo que, en caso de siniestro, la compatiia fronting, si la
reclamacién fuera indebida, tendria mucho mayor interés por defender la
posicién de la compafifa «instructora» ya que, en definitiva, también ella
se veria afectada econémicamente en el porcentaje no contragarantizado.

Esto supondria a su vez que la compafifa fronting incrementase la pri-
ma que debe cobrar (tiene una contragarantia de la «instructora» pero ya
no es por el 100%, es decir, tiene més riesgo y cobra mis por ello) y que
la compatifa «instructora» la reduzca (no garantiza el 100% del riesgo sino
un porcentaje menor, es decir, reduce su riesgo y cobra menos por ello).

Como es légico, el establecimiento de preacuerdos entre compafifas
fronting e «instructoras» y los reaseguradores de ambas serfan primordia-
les para poder actuar con la maxima agilidad, ya que sin ello el fronting
no serfa posible.

10.3. DOCUMENTACION DE LAS OPERACIONES DE FRONTING

1. Modelo de garantia de la compafia «instructora» a la compafiia
fronting acordado por la International Credit Insurance & Surety
Association (ICISA) y la Asociacién Panamericana de Fianzas.

2. Modelo de contrato (péliza) entre el asegurador y el tomador del
seguro que ampara las operaciones de fronting para el propio to-
mador o sus filiales.
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1. FRONTING
PANAMERICAN SUREFY ASSOCIATION
OICISA
INTERNATIONAL CREDIT
INSURANCE & SURETY
ASSOCIATION

Formulario modelo para operaciones de fronting

Para la compania instructora

Espacios en blanco o descripciones en color azul: estdn disefiados para
que la «compafia instructoras los complete o inserte las estipulaciones
que correspondan y para que estampe su firma.

Para la compariia emisora [compasiia fronting]

En caso de reclamacién, la «compafiia emisora» [compafiia fronting)
debe formular su demanda en virtud de lo dispuesto en la garantia e in-
demnizacién para operaciones de fromting en un formulario basicamente
similar al que se incluye como anexo, el que debera estar impreso en su
papel membrete.

Espacios en blanco o descripciones: estan disefiados para que la «com-
pafifa emisora» [compafiia fronting] los complete o inserte las estipulacio-
nes que correspondan y para que estampe su firma.
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GARANTIA E INDEMNIZACION PARA OPERACIONES

DE FRONTING DIRIGIDA A LA COMPANIA EMISORA
[COMPANIA FRONTING]

De nuestra consideracién:

Los abajo firmantes, ........cccooveeeimencrnecrmrecnneerioenns {nombre completo),
la «Compafiia Instructora», confirmamos haber solicitado a ustedes,
................................................... (nombre completo), la Compafifa Emisora

[Compafia Fronting], emitir bajo nuestra completa responsabilidad la
Garantia / Fianza cuya descripcion detallada se consigna a continuacién
(la Fianza).

. TIPO de FANZa: ..ot
. Importe de la Fianza: (en niimeros y en letras) ........cooeevvcvenvcnnnn.
o ABANZAAO: e st s
. Beneficiarion i ceieiiseescecieiseienis st
Descripcién del contrato/obligacion: .......cvcivveeeicinneneesneeninearinnen.
Importe del contrato (si correspondiere) .......coevvevviveivrreerieoreeseasoronns
. Texto de 1a FIaNZa: ..coieveriieieriieieesiiei e ssss s

. Fecha de finalizacién del contrato / FECha w...oveeeerrreerceseeeoreecererne.
de cumplimiento de las obligaciones
{(«Fecha de cumplimientom}: ......cccoeviveeeeenensie et an s

9. Vigencia de la Fianza/Garantia: Desde (dia/mes/afio) ..........ccceveernnnee
(se aclara, no obstante, que la presente ................ hasta ......ceeceveeenene
(dia/MES/ATI0) .voveeeevevirceiereeicireeeee e s e [OTT
Garantia e Indemnizacién para Operaciones de Fronting permanecera
en vigencia y serd exigible hasta que el Beneficiario libere la Fianza
y ustedes reciban el pago de las sumas que les fueren adeudadas en
virtud de la presente).

10. La Fianza deberi ser entregada a.................... eeere ettt benaes

0~ ON MR W N e

11. Honorarios por Fromting:.....cuviiicvsicivnciisississiininn
12. Observaciones eSpeciales:.........oovreerirererenerscrenessresecseenenen.
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EN CONTRAPRESTACION POR LA FIRMA DE ESTA FIANZA

Los abajo firmantes (nombre completo de la compaiiia....), nos com-
prometemos en forma incondicional e irrevocable a garantizatles el pago
de cualquier reclamacién y obligacién en razén de la mencionada Fianza
y a indemnizarlos y mantenerlos indemnes contra las mencionadas recla-
maciones y obligaciones, tanto antes como después de la Fecha de Cum-
plimiento.

Quedan ustedes autorizados a liquidar todas las reclamaciones y obli-
gaciones a su exclusiva discrecién. Toda decisién que tomen con respecto
a cualquier reclamacién u obligacién en razén de la mencionada Fianza
sera definitiva y vinculante para nosotros, y si se les exigiera el pago de
alguna suma en relacion con la misma o si certificasen por escrito haber
recibido una reclamacién o demanda en virtud de la Fianza, NOS COM-
PROMETEMOS a pagar o a transferirles fondos de disponibilidad inme-
diata a su primer requerimiento consignado por escrito en un formulario
basicamente similar al que se incluye como Anexo, el que deberi estar im-
preso en su papel membrete (requerimiento éste que serd prueba conclu-
yente de nuestra responsabilidad). Dicho pago o transferencia de fondos
se efectuari sin necesidad de mas pruebas o condiciones vy sin objeciones,
y comprenderd la suma total que hayan abonado o certificado de que les
fue reclamada o demandada, pero sin exceder el importe maximo global
de .o (en letras) y {en nUmMeros)......ccoecvvvvrrennen, y, ademis,
los costos, gastos y pérdidas (incluyendo sin restricciones la pérdida de
intereses) que hayan sufrido o incurrido en forma directa y debidamente
justificada en relacién con la Fianza.

Confirmamos que estdn ustedes facultados para formular una o mds
demandas en virtud de esta Garantia e Indemnizacion para Operaciones
de Fronting sujeto al limite global de responsabilidad consignado anteriot-
mente.
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Se entiende y acuerda que:

(i)

(i)

(i)

Ninguna tolerancia en materia de tiempo, renuncia, indulgencia,
condonacién, modificacién o variacién de la Fianza perjudicari
o limitara las responsabilidades que hayamos asumido para con
ustedes en virtud de esta Garantia e Indemnizacién para Opera-
ciones de Fronting.
Sin que por ello se limiten o reduzcan nuestras obligaciones para
con ustedes conforme a lo sefialado anteriormente, se compro-
meten a informarnos de inmediato y sin demoras tan pronto
como se les notifique o reciban una reclamacién en virtud de la
Fianza, al tiempo que se comprometen a devolver esta Garantia ¢
Indemnizacién para Operaciones de Fronting a nuestras oficinas
en cuanto:
(a) hayan sido relevados de su propia responsabilidad en virtud
de la Fianza, y
(b) todas las sumas adeudadas y pagaderas en virtud de la pre-
sente hayan sido saldadas en su totalidad.
La presente Garantfa ¢ Indemnizacién para Operaciones de
Fronting sc regird por (las leyes del pais en el que se haya cons-
tituido la Compafiia Emisora [Compafia Fronting]) o (las leyes
del pais que figura en el domicilio consignado mas arriba) y nos
sometemos irrevocablemente 4 la jurisdiccién no exclusiva de los
mencionados tribunales.
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IMPRIMIR EN EL PAPEL. MEMBRETE DE LA COMPANIA EMISO-
RA [COMPANIA FRONTING] woovvveececsarerereererenns (nombre completo,
domicilio y referencia de la compatiia emisora [compafiia fronting]) ........
DEMANDA DE GARANTIA E INDEMNIZACION PARA OPERA-
CIONES DE FRONTING

PALA: ooeeeeeereeereiereesscere e seaenenans (nombre completo, domicilio y referencia
de la compafiia INSEIUCIOLa) ...eevueeerrcnicicrisineeieirerecisonenes '
Ref.: Garantia e Indemnizacién para Operaciones de Fromting con fecha
(ooreeeerereersenseseesssnsnens ) (la «Garantfa e Indemnizacién para Operaciones de
Fronting») emitida por ustedes a nuestro favor en relacién con una fianza
/ garantia (la «Fianza») por la suma de ......ccoverecrrnncnnece, {(en niimeros) ..,
.............................. (en 1etras) ....ccocvvevsiienrivinsinenns, €mitida en nombre del
ereeraes .. (Afianzado) ......oecveveeeeen. a favor del ....oocoveerirircrnnen,
(Beneflclano) .............................

Nos remitimos a la Fianza y a los fines de la Garantia e Indemnizacién
para Operaciones de Fronting CERTIFICAMOS QUE

(i) hemos abonado la suma de ....(en NAMeEros) .......cocoeevevvriencee (en letras)
......................... dispuesta en la misma, O

(ii) hemos recibido una reclamacién o demanda en virtud de la Fianza
por la suma de (en nUMEros).....cc.coes wveveec (en letras)......... y adjunta-
mos una copia de la mencionada reclamacién o demanda.

Y/0

(iif) hemos incurrido o sufrido costos, gastos y/o pérdidas en relacién con
la Fianza por la suma de... (en nimeros)......(en letras)........ cuyo deta-
lle consignamos a continuacién:.....(inserte la descripcién detallada de
los costos, gastos y/o pérdidas incurridas o consignadas en un anexo

de la demanda).

En virtud de lo antedicho, POR LA PRESENTE SOLICITAMOS el pago
de la suma de ..(en ndmeros)...(en letras)...... , debiendo dicha suma ser abo-
nada o transferida en fondos de disponibilidad inmediata en (inserte mone-
da) a nuestra cuenta bancaria cuyos datos consignamos a continuacién:

Nombre del Banco: ..ot ceeecsiressesses e sssssesssesesssesessserssnns
Domicilio del Banto: .ottt e be s eve e
Nombre de la cuenta bancaria: ........cccvveeeeerivncveeesscseeeee s,
Nimero de la cuenta bancaria: .....cccccivvveviiiireir s,
Cédigo bancario / Cédigo de clasificacion: .......oooeveecorrerscccnmnnnicninncenne.
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Firmado por: ..c.oveceveureneeesiineneeciesieenes Firmante Autorizado (Compafiia
Emisora [Compania Fronting])

Firmado por: «..ccccvermmrecncmnirmmrrsiicisennn, Firmante Autorizado (Compafifa
Emisora [Compatia Fronting])
CARTA DE LA COMPANTIA INSTRUCTORA A LA COMPANIA
FRONTING

Sirvanse hacernos llegar su confirmacién de que la Fianza ha sido firmada
y enviarnos copia de la misma.

AUtorizado €0 NOMDBIE A w..eveeeieeeeeeeeee ettt eee e et eeeeeer e e e e eeeseeasearesereeases

Lugar y fecha .ooveveeeieececeeee s Ceerer et ereaeae e annaerone

Firmante Autorizado Firmante Autorizado
(Compaiifa Instructora) {(Compaiifa Instructora)
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2. FRONTING

MODELO DE CONTRATO (POLIZA) DE FRONTING
ENTRE LA COMPANTA DE SEGUROS, SU CLIENTE
COMO FIADOR Y LA FILIAL DE ESTE COMO

TOMADOR DEL SEGURO
En Madrid, 2 .coveeeey de e de mil novecientos noventa y
REUNIDOS
DE UNA PARIE, DON .......cccceceesrvvevnrenn, nacido el ............. s rererenrnares
(estado civil) .cooeeeeneen. , de nacionalidad .......ceoverrevrninnnnns , con domicilio en
................................... , Calle iy 1 e, ¥ CON
N.LE
DE OTRA, DON ..o ,nacido el ..o ) rereeereereeereeas
(estado civil) .ceervnene. , de nacionalidad .......ccccoeeveveenininnens , con domicilio a
e5t0s efectos €N wviiiieciiieeesiverienre e s €Al e ,
0° e ,yeon NLLE L
Y DE OTRA, DON ... ,nacidoel ................ ) eereererssenneas
(estado civil) cuureevnnnnen , de nacionalidad ............cocoovveemneee. , conn domicilio en
................................... , Calle o erevens ey T i, Y CON
NILE e
INTERVIENEN
DON ...ovoevriecrremeerinen. , en nombre y representacion de .........coenveeceecenc ,
con domicilio social €n ...vvnvrvrromrnres , calle v n° ... ,
inscrita en el Registro Mercantil de ....cccoeeeiceiininnnecee, , al Tomo ............. ,
Folio ......... ,Hoja ......... , Inscripcion ......... , v con CIF ndmero ............ (en
adelante, «..vecirvvrereerienenan, R » 0 «el Tomador del Seguro»).
Se halla facultado para este acto en virtud de la escritura de ......cccoeveueunnnenec.
.. elevada a puablico el dia .................. ante el Notario
de o D ......................................... con el niimeto ............. de su
Protocolo, inscrita en el Registro Mercantil de .......occcoevimrineeisnnnvccrnnn. ;
al Tomo ........... , Folio ........... , Hoja ..o , Inscripcién ...........

DON .ot ssscreiesssssssesssne , en nombre y representacién
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de (nombre del asegurador .........coceeevenrnnnee. ..v.), con domicilio social
<1 SRR vivieneenenennsy inSCrita en el Registro Mercantil de
........................... rerimseseresrisnesiennen (€0 10 sUCesivo «la Compaiiiax).
Acredita su representacién mediante la escritura de poder otorgada a su
favor el dia ............ ante el Notario de .......cocvvvvennee. D
................................................ bajo el nimero ................ de su Protocolo e
inscrita en el Registro Mercantil de Madrid, al Tomo ..........., Folio ........... ,
Hoja ........... , Inscripcion ...........

Y DON oottt eetstsees s ssssssss s sesnnes , en nombre y representa-
CLON A€ woveeeeeeereseeeereeessreeeerseereennes teeerrearenrensennes, cON domicilio social en
............................. L €alle v, IDSCTLA
en el Registro Merca.ntﬂ de ...................... al Tomo ............ , Foho ............ ,
Hoja ............. , Inscripcidn ................ , ¥ con CIF nmero .......cccoveeemnene

(en adelante, «El Fiador»}. Se halla facultado para este acto en virtud de

.......................................................................

Los sefiores comparecientes manifiestan que sus facultades no han sido
revocadas, suspendidas ni limitadas y, en la representacién que ostentan,
se reconocen reciprocamente la capacidad legal necesaria para el otorga-
miento del presente contrato, a cuyo efecto

EXPONEN

L Que e viene siendo requerida para la cons-
titucién de diversos tipos de garantias de cumplimiento de sus obliga-
ciones legales o/y contractuales contraidas o a contraer ante terceros
fuera de Espafia en el desarrollo de su actividad internacional, como
contratista en diferentes paises del mundo.

II. Que «la Compafiia» podria estar en disposicién de asegurar directamen-

te el cumplimiento de obligaciones qUE .....ovveveeveeervcenrienreniienes tuviera
contraidas o pudiera contraer en algunos paises, o de solicitar en su
defecto la emision de garantias qUE ........oocvcvvveenenerenrnnsicisronis requiera

o precise a otras compafias aseguradoras autorizadas para operar en el
pais donde deban ser constituidas y de asegurar o reasegurar en estos
casos parcial o Integramente cada opetacién si la propia Compaiiia lo
estimase necesario a efectos de su emisién u otorgamiento.

ITI. Que, en consecuencia, la Compania de una parte y el tomador del
seguro y el Fiador de otra acuerdan formalizar el presente contrato
de solicitud de garantias y de contragarantia con afianzamiento, que
‘se regird por las siguientes
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ESTIPULACIONES

PRIMERA. Acuerdo bisico

1. El presente contrato tiene por objeto:

a) Regular las relaciones que surjan entre las partes con motivo de las
garantias que en lo sucesivo puedan prestarse al amparo de este
convenio por orden y cuenta del tomador del seguro ante terceros
que radiquen fuera de Espafa y, en particular,

b) Asegurar el cumplimiento efectivo por el tomador del seguro y su/s
Fiador/es de todas las obligaciones y responsabilidades que con-
traigan con «la Compaiifa» en virtud de lo dispuesto en el presente
documento por la emisién de las garantias que el tomador le solicite
o requiera, con total independencia de que las garantias sean presta-
das a su favor directamente por la Compafiia o, a solicitud de ésta,
por otras entidades aseguradoras autorizadas para operar en el pais
donde deban ser constituidas. Consiguientemente, las obligaciones
que al tomador y al/los Fiador/es impone este contrato y las que
deriven del mismo resultardn exigibles por la Compafifa indepen-
dientemente de que ésta actile como asegurador o reasegurador en
las operaciones de garantia que se formalicen y de la participacién
que, en su caso, pudiera aceptar en el reaseguro de las mismas.

2. El tomador del seguro, en €l caso de ser garantizado conjuntamente o de
concurtrir en Consorcio o asociacién con otras personas responde solida-
riamente frente a la Compania del cumplimiento de todas Jas obligacio-
nes derivadas del presente contrato y de todas y cada una de las garantfas
prestadas al amparo del mismo, salvo pacto expreso en contrario.

Una vez emitida la garantia y mientras ésta se encuentte en vigor o no sea
cancelada, el tomador responderi frente a la Compaiia en la misma pro-
porcién consignada en la solicitud, aunque con posterioridad a su emisién
pudiera variar al alza o a la baja el porcentaje de su participacién en el
Consorcio o asociacién

SEGUNDA. Durscion del contrato

1. Fl plazo de duracién del presente contrato es de un afio, prorrogable taci-
tamente por petiodos iguales. No obstante, cualquiera de las partes podrd
oponerse a su prérroga mediante comunicacién escrita notificada a la otra
con al menos dos meses de antelacién a la fecha de conclusién de la anua-
lidad en curso.
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L]
Sin perjuicio del vencimiento o de la posible resolucién o extincién del
contrato, todas las acciones y derechos establecidos a favor de la Com-
pafifa en el presente documento permanecerin en vigor, sin limitacién
de tiempo, mientras el tomador del seguro no proceda a la cancelacién
plena de todas y cada una de las garantias prestadas al amparo de este
contrato por la Compafiia o, a solicitud de ésta, por otras entidades ase-
guradoras extranjeras. En consecuencia, todas las obligaciones que el
tomador del seguro contraiga con la Compafiia en virtud de este acuer-
do resultardn exigibles hasta que aquél no acredite fehacientemente a
ésta la cancelacién de todas las garantias constituidas mediante la de-
volucién de los documentos originales en que se formalizaron o, en su
defecto, mediante la entrega de cualquier otro documento firmado por
el asegurado que acredite en forma fehaciente y a entera satisfaccién de
la Compafiia la cancelacién efectiva de las mismas y la liberacién de las
responsabilidades indemnizatorias de la entidad aseguradora que las
hubiere prestado.

TERCERA. Formalizacién de garantias

1.

El tomador del seguro debera solicitar por escrito a la Compafiia cada
garantia a formalizar y concretar en la solicitud las obligaciones legales
o/y contractuales que pretende sean objeto de la garantia con antela-
cién suficiente a su toma de efecto. Si el texto de la garantia viniera im-
puesto por el posible asegurado o beneficiario, el tomador del seguro
vendri obligado a adjuntar su contenido integro con la solicitud.

. La Compafiia no se encuentra obligada a prestar ni a solicitar en su

caso a otras entidades aseguradoras extranjeras la prestacién de todas
las garantias que el tomador del seguro le proponga, por lo que le asis-
te y se reserva cl derecho de estudiar separadamente cada operacién y,
una vez calificada, admitirla o rechazarla.

. El tomador del seguro concretara con la Compania cada garantia a for-

malizar, en su caso, mediante un documento separado denominado de
aplicacién que se incorporara al presente contrato como anexo, en el
cual se fijardn las condiciones relativas a las primas y demas conceptos
aplicables a cada operacién, vigentes en cada momento, y al texto de la
garantia a prestar.

. El tomador del seguro deber4 constatar en el momento de la recep-

cién de la garantia que las condiciones en que se emite, y en especial
su texto o contenido, coinciden con las pactadas, y podra solicitar a la
Compafia la subsanacién de las posibles divergencias existentes con
anticipacién suficiente al vencimiento del plazo de su presentacién ante
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el asegurado o beneficiario para que, si procediera, la entidad asegura-
dora emisora pueda subsanarlas.

La simple presentacién o entrega por el tomador del seguro de la ga-
rantfa prestada ante el asegurado o beneficiario conllevara la confor-
midad de aquél respecto de las condiciones establecidas en su texto o
contenido y en el documento de aplicacién correspondiente.

. El tomador del seguro est4 obligado a remitir a la Compafiia copia del

contrato regulador de la obligacién u obligaciones garantizadas inme-
diatamente después de su formalizacién v, en todo caso, cuando le sea
requerida expresamente por la Compafiia.

CUARTA. Primas

1.

Las operaciones de garantfa devengarin a partir de la fecha de su for-
malizacién y hasta su cancelacién efectiva, las primas que se hubiesen
pactado en cada caso, en cuyo recibo se incluirdn los recargos e im-
puestos legalmente repercutibles en el tomador del seguro.

Las primas se calculardn aplicando sobre la suma asegurada o el im-
porte maximo garantizado -sobre la cuantia de la obligacién principal
mis la de las obligaciones complementarias y subsidiarias que puedan
derivarse del incumplimiento de dicha obligacién principal- el por-
centaje establecido en concepto de tasa de prima en el documento de
aplicacién correspondiente a la garantia. Si dicho importe estuviera ex-
presado en divisas, la prima se aplicard sobre el contravalor en pesetas
que resulte de la cotizacién oficial en el Mercado de Divisas al cambio
vendedor el dia de su liquidacién.

El tomador del seguro deberi proceder al pago de las primas devenga-
das y liquidadas directamente a la Compafia en las condiciones y pla-
zos establecidos en el documento de aplicacién correspondiente a cada
garantia emitida, salvo que en dicho documnento se pacte expresamente
que las primas sean abonadas por el tomador del seguro a la entidad
aseguradora extranjera que en su caso hubiera prestado la garantia.
Todos los gastos que pudieran originarse a causa de la adquisicién de divi-
sas y su remesa posterior a la entidad aseguradora extranjera que hubiera
prestado la garantia, en su caso, correrdn a cargo del tomador del seguro.

QUINTA. Liberacion de garantias. Promesa de prenda

1.

El tomador del seguro y sus causahabientes se obligan formalmente
a relevar a la Compafiia y a las entidades aseguradoras extranjeras de
las garantias prestadas por orden y cuenta de aquél, al amparo de este
documento, en los siguientes casos:
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a) Concurrencia de justa causa, legal o contractual, para la resolucién
del presente contrato.

b) Incumplimiento por el tomador del seguro de cualquiera de las obli-
gaciones contraidas en virtud del presente contrato y, en especial, de
las obligaciones relativas al pago de la prima -sea tnica, primera o
siguientes-. »

¢) Requerimiento del asegurado a la entidad aseguradora que hubiera
prestado la garantia para el pago de la totalidad o parte de la suma
asegurada o garantizada.

d) Notoria incapacidad técnica o econémica del tomador del seguro

" para el cumplimiento de las obligaciones legales y/o contractuales
aseguradas o garantizadas.

e) Instancia de declaracién de quita y espera, concurso de acreedo-
res, 0 quiebra, por o contra el tomador del seguro o su/s Fiador/es
solidario/s, o si por uno u otro/s se solicitase expediente de suspen-
sion de pagos, o si aquél o éstos cesaren en las actividades propias
de su negocio o industria.

f) Mandamiento de ejecucién o decreto de embargo sobre bienes del
tomador del seguro o de cualquiera de su/s Fiador/es que represen-
ten, al menos, el 25 por 100 de la cuantia de sus patrimonios netos
respectivos, individualmente considerados.

g) Negativa del tomador del seguro o de su/s Fiador/es a aportar a
la Compafifa sus estados financieros y la informacion precisa para
examinar la evolucién de su situacién financiera y patrimontal,

h) Disminucién de la cifra de recursos propios del tomador del seguro
o de su/s Fiador/es en, al menos, el 25 por 100 de su cuantia.

i) Disolucién y fallecimiento del tomador del seguro o de su/s Fiador/es.
Si cualquiera de las circunstancias expuestas concurre en alguno
de los Fiadores, el tomador del seguro podra evitar la relevacién
obligatoria de las garantias prestadas al amparo de este contrato
ofreciendo un nuevo Fiador de solvencia demostrable que, a satis-
faccién plena de la Compania, garantice solidariamente las obliga-
ciones contraidas por el tomador en el presente contrato.

. Si se produjera cualquiera de los supuestos previstos en el apartado 1

precedente, el tomador del seguro o quien le suceda por cualquier
titulo deberi acreditar fehacientemente a la Compafiia la cancelacién
de las garantias prestadas en el plazo maximo de diez dias naturales
a contar desde la fecha de recepcién del requerimiento de relevacion
que la Compafifa le remita por carta certificada con acuse de recibo o
por cualquier otro medio de notificacién habil en Derecho. En defecto
de la obligacién anterior, el tomador del seguro vendra obligado en
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dicho plazo a constituir en favor de la Compafia garantia prendaria
sobre efectivo o valores admitidos a negociacién en mercados organi-
zados reconocidos oficialmente y/o0, en su defecto, otra garantia real,
a satisfaccién expresa de la Compafifa, por un importe igual al de las
sumas aseguradas hasta la cancelacién plena de las garantias prestadas,
momento en el que la Compafifa procedera a su vez a la liberacién de
las contragarantias que se hubieran constituido al amparo de esta esti-
pulacién. A estos efectos, si la prenda se constituyese sobre valores co-
tizados en Bolsa, éstos se valoraran por el 80 por 100 del precio medio
de su cotizacién durante el trimestre precedente; y si se constituyese
sobre titulos de Renta Fija, estos se computaran por ¢l 90 por 100 de
su valor nominal.

3. Si el tomador del seguro o su causahabiente no procediera dentro del
plazo expresado a la relevacidén de las garantias o -no constituyese la
prenda y/o contragarantias reales suficientes a juicio de la Compafiia
hasta cubrir las sumas aseguradas, quedarin expeditas para la Compa-
fifa cuantas acciones legales le asistan para proceder contra el tomador
o quien le suceda por cualquier titulo y exigirle por via judicial el cum-
plimiento efectivo de dicha obligacién.

SEXTA. Pago de la indemnizacién. Derechos de anticipo
y de reembolso

1. I.a Compafia y las entidades aseguradoras extranjeras que hubieran

prestado garantias al amparo de este contrato quedan autorizadas
para efectuar el pago de las cantidades que les sean requeridas hasta la
suma asegurada en el plazo que fije el asegurado, sin necesidad de la
conformidad previa del tomador del seguro ni de su/s Fiadot/es y sin
detenerse a considerar si el requerimiento de pago es o no justificado
o procedente ni si el tomador habra de hacer ulteriormente alguna ob-
jecién sobre el particular, quedando asimismo exentas de la obligacién
de tener que impugnar u oponerse a la ejecucidn de las garantias.
No obstante lo dispuesto en el parrafo anterior, Ia entidad emisora de la
garantia se reserva el derecho a plantear las reservas y objeciones que el
tomador del seguro le comunique por escrito junto con la documenta-
cién en que el tomador fundamente su oposicién al pago y a impugnar,
en su caso, las resoluciones de ejecucién de las garantias.

2. El tomador del seguro, su/s Fiador/es y sus respectivos causahabientes
se obligan expresamente a poner inmediatamente a disposicién de la
Compafifa las cantidades que sean requeridas por los asegurados o be-
neficiarios de las garantias o, en su caso, a reintegrar de inmediato a la
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Compania las sumas abonadas a tales asegurados, en el plazo maximo
de diez dias naturales, bastando para ello el simple requerimiento de la
Compafiia acompanando copia-de la reclamacién del asegurado o del
escrito de ejecucién de la garantia o de los documentos acreditativos
del pago o pagos realizados al asegurado.

A estos efectos, la Compafifa estard legitimada activamente para efec-
tuar dicho requerimiento y seguir los procedimientos legales que sean
oportunos por todos sus tramites hasta conseguir el cumplimiento
efectivo de esta obligacién, ain cuando el escrito o la resolucién de
gjecucion de la garantia vaya dirigido a la tercera entidad aseguradora
que hubiera prestado efectivamente la garantia.

En el caso de que las garantias se hubieren emitido en moneda ex-
tranjera, el tomador del seguro o su/s Fiador/es habran de anticipar
o reintegrar a la Compafiia el contravalor en pesetas de las cantidades
debidas o abonadas al asegurado, al cambio vendedor que rija en el
Mercado de Divisas el dia en que la entidad aseguradora que hubiere
emitido las garantias haya de efectuar o hubiere efectuado el pago a los
asegurados o beneficiarios de las mismas.

Todos los gastos que pudieran originarse por la adquisicién de las divi-
sas y su remesa posterior al pafs que corresponda, en su caso, seran de
cuenta del tomador del segure o de su/s Fiador/es.

. El tomador del seguro y su/s Fiador/es no podran oponer, para no

hacer el anticipo o el reembolso a que se refiere esta estipulacién, las
objeciones que el tomador pudiere formular o hubiere formulado fren-
te al asegurado.

. Transcurrido el plazo de diez dias a que se refiere el apartado 2 de esta

estipulacién sin que el tomador del seguro ni su/s Fiador/es hubieran
procedido al anticipo o al reintegro de la cantidad reclamada, ésta de-
vengari a partir de dicha fecha a favor de la Compafiia el interés legal
del dinero mis dos puntos porcentuales, y quedarin expeditas para
la Compafiia cuantas acciones legales le asistan para proceder contra
el tomador del seguro y su/s Fiador/es y exigirles por via judicial el
cumplimiento efectivo de dicha obligacién, pudiendo justificarse el
saldo liquido debido por el tomador del seguro y su/s Fiador/es con la
simple presentacion de este documento junto con el requerimiento de
pago del asegurado o con la carta o documento acreditativo del pago
realizado al asegurado.

El reintegro o reembolso de las cantidades satisfechas por la entidad
aseguradora que hubiere prestado las garantias podri ser exigido espe-
cialmente por la Compafiia en via ejecutiva, a cuyo efecto se considera-
r4 titulo ejecutivo el presente contrato.
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5. El anticipo o reintegro de la suma reclamada realizado por el tomador
del seguro o su/s Fiador/es, bien a la Compafifa o a la entidad asegura-
dora que hubiera prestado la garantia, tendra iguales efectos liberato-
rios para el tomador y su/s Fiadot/es, cesando en dicho momento toda
responsabilidad frente a la otra, siempre que le hubiera hecho saber
por medio fehaciente la realizacién de dicho pago en el momento de
efectuarlo.

6. Fl tomador del seguro, una vez efectuado el anticipo o reembolso re-
querido por la Compaiifa, quedara en libertad para reclamar al asegura-
do, por su propia cuenta, la restitucion o devolucién de las cantidades
que considere indebidamente reclamadas por el asegurado y pagadas
por la entidad aseguradora que prestd la garantia.

SEPTIMA. Ejecucién de la prenda

Si como consecuencia de los establecido en la Estipulacién Quinta, aparta-
do 2, se hubiera constituido la prenda de efectivo y la entidad aseguradora
que hubiere prestado la garantia tuviera que efectuar el pago de todo o
parte de la suma asegurada, la Compaiiia queda facultada expresamente
para proceder al reembolso de las cantidades satisfechas al asegurado con
cargo a las cantidades depositadas en prenda.

Si se hubiera constituido la prenda sobre valores y/u otra garantia real, la
Compaiifa queda facultada asimismo para venderlos o para ejecutarlas en
la forma pactada en los contratos de pignoracién y/o de garantia corres-
pondientes, a partir de [a fecha en que el asegurado requiera el pago total
o parcial de la suma asegurada, aplicando el producto al resarcimiento de
las cantidades que se hubiesen satisfecho al asegurado.

OCTAVA. Compensacion

Si como consecuencia de las garantias prestadas, la Compafiia tuviera
que hacer frente al pago de las cantidades garantizadas requeridas por el
asegurado, bien en su condicién de asegurador o indirectamente como
reasegurador de la operacidn, el tomador del seguro, sin perjuicio de lo
pactado en la estipulacién anterior, autoriza irrevocablemente a la Com-
pania para recobrar la cantidad satisfecha al asegurado en concepto de
indemnizacién con cargo a las sumas de dinero que la Compafiia pudiera
deber al tomador del seguro por cualquier concepto, concediéndole éste
a aquélla cuantas facultades sean precisas a los solos efectos de su com-
pensacion.
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NOVENA. Gastos e impuestos

Son de cargo del tomador del seguro o de su causahabiente todos los
gastos, impuestos y tributos establecidos o que se establezcan en el futuro
que se deriven directa o indirectamente de este contrato y de la formali-
zacién y depésito de cada una de las garantias que se emitan al amparo
del mismo, asf como los gastos y costas judiciales y extrajudiciales que la
Compafifa tuviera que desembolsar para exigir y obtener el cumplimiento
de lo pactado, incluso los honorarios de Letrado y de Procurador aunque
su intervencién no fuere preceptiva.

DECIMA. Obligaciones de los fiadores

El/los Fiador/es, sin perjuicio de la responsabilidad personal e ilimitada
del tomador del seguro y con independencia de cualquier otra garantia
propia o de terceros que aquél hubiera aportado o pudiera aportar en el
futuro, garantiza/n solidariamente con el tomador del seguro y también
entre si todas y cada una de las obligaciones y responsabilidades que por
cualquier concepto puedan deducirse para el tomador del seguro como
consecuencia de este contrato. El/los Fiador/es renuncia/n expresamen-
te a los beneficios de orden, excusion y division y a cualquier otro que
pudiera/n corresponderle/s, y aceptan desde ahora cualquier retraso en
el pago de la deuda que la Compafiia pudiera conceder o tolerar, sea
cual fuere la forma en que se instrumente, sin que ello produzca el efecto
extintivo de la fianza establecido en el articulo 1.851 del Cédigo Civil.
Asimismo, se obliga/n a constituir la prenda prevista en la Estipulacién
Quinta de este contrato («Liberacién de Garantfas. Promesa de Prendax),
dentro del plazo de diez dias naturales a partir de que fuese/n requerido/s
para ello por la Compafifa mediante carta certificada con acuse de recibo
o por cualquier otro medio de notificacién habil en Derecho.

La Compafifa queda autorizada expresamente por el/los Fiador/es para
que, una vez vencida la obligacién, pueda actuar, en su caso, en la forma
indicada en la Estipulacién Octava («Compensacién») respecto a fas can-
tidades que la Compafiia pudiera deberle/s por cualquier concepto.

DECIMOPRIMERA.- Notificaciones.

Las partes designan a efectos de notificaciones y requerimientos relacio-
nados con el presente contrato los domicilios que, como suyos, figuran en
la comparecencia mientras no se comuniquen fehacientemente el cambio
de los mismos.
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DECIMOSEGUNDA. Informacién

El tomador del seguro se compromete a informar a la Compafifa de cualquier
citcunstancia que pueda determinar el vencimiento anticipado de este contra-
to, asi como de cualquier hecho que pueda significar una disminucién de su
solvencia o de su capacidad para cumplir las obligaciones objeto de garantia.

El tomador del seguro y su/s Fiador/es obligan a remitir a la Compafifa
durante la vigencia de este contrato las Cuentas Anuales individuales, y en
su caso consolidadas, de cada ejercicio, asi como cualquier informacién
relativa a su situacién econémico-financiera que la Compafifa razonable-
mente le pueda solicitar,

DECIMOTERCERA. Legislacion aplicable

El Tomador del seguro y la Compafia declaran, a los efectos previstos en el
articulo de la Ley de Contrato de Seguro, que €l presente contrato tiene por
objeto la cobertura de los denominados Grandes Riesgos v se rige, al amparo
del principio de la autonomia de la voluntad del articulo del Cédigo Civil,
por sus propios términos contractuales y, supletoriamente, en todo cuanto
no esté regulado expresamente en el mismo, por lo dispuesto en la Ley de
Contrato de Seguro y demds legislacién que resulte de aplicacién,

DECIMOCUARTA. Jurisdiccion

Los intervinientes, con renuncia a su fuero propio, se someten expresa-
mente a la jurisdiccién de los Juzgados y Tribunales correspondientes al
domicilio del tomador del seguro para cuantas cuestiones litigiosas pu-
dieren derivarse de este contrato. Sin perjuicio de lo anterior, si en virtud
de cualquiera de las obligaciones objeto de garantia se hubiese pactado la
sumisién a Juzgados y Tribunales distinto de los expresados anteriormen-
te, ya sean nacionales o extranjeros, el tomador del seguro, en lo relativo a
tales obligaciones, acepta expresamente dicha sumisién jurisdiccional.

En prueba de conformidad, las partes firman el presente contrato en tan-
tos ejemplares de idéntico tenor como intervinientes, en el lugar y fecha
indicados en el encabezamiento, entregindose y recibiendo cada parte
copia del presente documento.

El Tomador del Seguro El/los Fiadot/es «La Compaiiia»
(poner nombre completo)
PP s PP i PP






11.1. DEFINICION Y FUNCIONES DEL REASEGURO

Hay variadas formas de definir lo que es el reaseguro, pero quizi la
mds simple es la que lo designa como un acuerdo por el que un asegura-
dor transfiere una parte de su riesgo a otro asegurador. El reaseguro es,
por tanto, un mecanismo que permite que una aseguradora, denominada
reasegurador asuma una parte (excepcionalmente todo) del riesgo tomado
por otra aseguradora, denominada cedente.

Con este proceso se limita la responsabilidad asumida originalmente
por una aseguradora, sin intervencién ni conocimiento de la persona fisica
o juridica asegurada. La responsabilidad del asegurador frente al asegura-
do es independiente de estos acuerdos, por lo que la quiebra de un rea-
segurador no exime al asegurador del cumplimiento de sus obligaciones
para con el asegurado.

Sin duda el reaseguro supone un coste para la cedente por lo que cada
entidad, en funcién de sus razones técnicas y financieras, debe adaptar los
programas de reaseguro a sus necesidades.

Funciones técnicas

® Dispersién del riesgo. Es una necesidad bésica de la industria del
seguro. Existen otros instrumentos, pero solo el reaseguro, sin li-
mitaciones nacionales, permite una difusién técnica y geogrifica
optima.

* Ampliacién de la capacidad del asegurador divecto. La cantidad y vo-
lumen individual de los riesgos que se ofrecen al asegurador directo

! Este capitulo ha sido realizado integramente por M.* Teresa Cruz, Subdirectora de
Suscripcién de Caucion y Crédito en MAPFRE RE.
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es tal que no podria mantenerse en el mercado si no dispusiera de la
capacidad adicional que otorga el reaseguro.

e Flexibilidad en la suscripcion. El reaseguro permite equilibrar la car-
tera del asegurador directo. Mediante la combinacién adecuada de
los riesgos retenidos se puede lograr una mayor homogeneidad en
la calidad y en la cantidad.

o Tratamiento de cimulos. El reaseguro otorga proteccién cuando
existe la pos1b1.hdad de que un solo siniestro pueda afectar simulté-
neamente a varios riesgos asegurados.

» Mejora de las bases técnicas. Es sabido que la institucién del seguro
descansa técnicamente en la aplicabilidad de la Ley de los Grandes
Numeros. Fl reaseguro permite estudiar y establecer el compor-
tamiento de grandes masas de riesgos homogéneos, facilitando el
conocimiento de los riesgos v la existencia de tarifas vélidas.

o Equilibrio de resultados. Con el reaseguro se logran diluir ciertas
pérdidas que en el momento de la ocurrencia hubieran hecho des-
aparecer a la compafifa de seguros, a mds o menos plazo.

Funciones financieras

® Reservas. Con el reaseguro se amortigua el impacto que el creci-

miento en primas de los aseguradores directos podria tener sobre la
estructura financiera de su compaifiia, ya que la obligacién de cons-
tituir reservas técnicas podria amenazar su solvencia en caso de un
fuerte crecimiento.
Los reaseguradores permiten a las cedentes la retencién de dep031~
tos sobre las primas cedidas y, a veces, sobre las reservas de sinies-
tros pendientes que contribuyen a descargar financieramente a las
cedentes y garantizar el mantenimiento de su solvencia en niveles
satisfactorios. Las cedentes obtienen, ademds, rendimientos finan-
cieros de tales dep6sitos.

o Comisiones. El reasegurador paga a las cedentes unas comisiones
sobre el negocio que le cede reduciendo de esta forma la cuantia
de los gastos, tanto internos como externos. Con ello también se
contribuye a la estabilidad financiera.

¢ Otros. A veces, la cedente participa en los beneficios de sus reasegu-
radores, lo que supone una minoracién de sus gastos. Ademis, una
condicién corriente en los contratos es la contribucion inmediata
del reasegurador en los pagos de siniestros cuando su importe su-
pera una determinada cantidad, mejorando con ello la gestién de
tesoreria de la compafifa directa.
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Funciones de gestién

Ademais de las consideraciones técnico-financieras anteriores, el rease-
guro influye en el desenvolvimiento de las entidades y del mercado:

= Da a las cedentes de pequefia dimensi6n la posibilidad de competir
con las grandes.

= Es un instrumento muy Gtil cuando se trata de realizar fusiones o
transferencias de carteras.

= Permite el intercambio de negocio en general entre aseguradores
directos, y la reciprocidad practicada sobre negocios muy homo-
géneos, que constituyen una buena via para la diversificacién y el
aumento equilibrado de las retenciones.

ALTERNATIVAS AL REASEGURO

Aunque existen algunas alternativas, su valor practico es escaso, pues
ninguna aporta la variedad de soluciones y ventajas del reaseguro. Veamos
algin ejemplo:

e Asegurar sélo la parte del riesgo que la cedente puede asumir. Con
ello, se estaria limitando su propio crecimiento, su indice de gastos
seria superior y, ademds, no daria el servicio adecuado a sus clientes.

o Coasegurar. Es probablemente la mejor alternativa, pero la adminis-
tracidén es muy costosa y de.dificil control técnico en su conjunto.

¢ Equilibrar las aceptaciones. La cedente puede preparar un progra-
ma de aceptaciones por ramos y sumas aseguradas que técnicamente
garantice su estabilidad. Pero en la prictica este plan se ha mostra-
do inviable.

11.2. PRINCIPIOS DEL REASEGURO

Como forma de seguro que es, el reaseguro se atiene a los mismos
principios que aquél. La forma en que opera es, en términos generales, la
siguiente:

1. Interés asegurable

Ha de existir un interés asegurable, en este caso reasegurable, que co-
mienza en el mismo momento que para la cedente, pues la responsabilidad
empieza para ambos en el mismo momento en que se emite la pdliza.
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2. Mdxima buena fe

En esta actividad, la maxima buena fe es esencial, absoluta y debe ser
estrictamente observada. En esta relacidn, el reasegurador cuando acepta
un contrato obligatorio entrega pricticamente a la compaiiia cedente un
cheque en blanco. La confianza que esto supone s6lo puede ser alimenta-
da por la observancia prictica de este principio a lo largo del tiempo por
parte de la cedente.

La informacién es vital para el mantenimiento de esta confianza. La
cedente ha de proveer al reasegurador de informacién completa y fidedig-
na del negocio cedido.

Si es bajo la forma de reaseguro facultativo, esta informacion es es-
pecialmente valiosa por cuanto el reasegurador decidird sobre su parti-
cipacién a la vista de esta informacién. Si es bajo la forma de tratado, el
reasegurador deberi ser informado de la inclusién de riesgos agravados y
de cualquier desviacién de lo establecido.

En cuanto a la informacién general sobre los negocios aceptados, es
preceptivo que la cedente aporte informacién fiable sobre la valoracién de
siniestros, reservas, estadfsticas, etc.

3. Indemnizacion

Los contratos de reaseguro tienen el caricter de contratos de indem-
nizacion.

4. Solidaridad de intereses (comunidad de suerte)

Es generalmente aceptado que las suertes de cedente y reasegurador
corren parejas. Esto significa que cuando se produce una circunstancia
que perjudica o beneficia a uno también debe hacerlo al otro. O en otros
términos, que la cedente y reasegurador deben compartir por igual los
beneficios y las pérdidas.

Aungue este principio es aplicable a toda clase de reaseguro, en los
contratos de exceso de pérdidas se producen situaciones que benefician
s6lo a una de las partes. Esta circunstancia es sabida por las dos partes
contratantes (se estudia en detalle en el capitulo correspondiente).

11.3, FORMAS DEL REASEGURO

Las formas de reasegurar estdn en permanente evolucién. No obstante,
existe un ctiterio general aceptado por todo el mundo. Segiin este criterio,
dividiremos las formas en Propotcionales y No Proporcionales:
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PROPORCIONAL
* Obligatorio

— de cuota — Cuota parte
— de cantidad  — Excedente
— de capacidad — Facultativo obligatorio

e Facultativo

NO PROPORCIONAL
¢ Obligatorio

— individual — Exceso de pérdida
— de ocurrencia — Exceso de pérdida
— agregado — Stop loss

e Facultativo

Fl reaseguro proporcional es aquél en el que la participacién del rea-
segurador guarda la misma proporcién en el riesgo, las primas y los sinies-
tros. En el no proporcional, en cambio, el reasegurador percibe una prima
en forma de porcentaje sobre las primas de la cartera protegida, mientras
que su participacién en los siniestros se hace de acuerdo con unas normas
preestablecidas.

Fl reaseguro obligatorio se canaliza por medio de contratos o tratados
(el mas comin es, en el ramo de caucién, el cuota parte) en los que se es-
tablecen las condiciones técnicas, econémico-financieras y administrativas
que regulan la cesién de los riesgos. Normalmente uno, o dos, reasegura-
dores asumen el papel de «reasegurador lider» que es quien negocia con
la cedente en nombre de todos los reaseguradores.

Fl reaseguro facultativo no precisa de la existencia de contratos pre-
vios, ya que las condiciones se establecen dependiendo de cada proyecto.

Los contratos de reaseguro cubren amplios grupos de podlizas, que
pueden ir desde toda la cartera de la compafiia a una parte localizada de
ella. En la mayor parte de los contratos, una vez establecidas las condicio-
nes, todas las pélizas que caen bajo el acuerdo quedan cubiertas hasta su
cancelacion.

El facultativo, sin embargo, cubre por lo general riesgos individuales y
especificos, y cedente y reasegurador deben negociar las condiciones por
cada negocio. Reciben precisamente el nombre de facultativo porque el
reasegurador tiene la facultad de aceptar o rehusar el negocio que se le
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propone y porque la cedente tiene la facultad de decidir con quién rease-
gura y en qué condiciones,

El reaseguro facultativo obligatorio supone una férmula intermedia
por la que la cedente puede o no ceder el riesgo, pero el reasegurador
estid obligado a aceptar lo que la cedente le ceda. En algunos casos
muy especiales se puede dar la férmula contraria: el obligatorio facul-
tativo. En estos contratos, la cedente estd obligada a ceder el riesgo
al contrato, pero su aceptacion depende de que el reasegurador lider
acepte el riesgo. Normalmente, el acuerdo del reasegurador lider obli-
ga al resto de los reaseguradores del contrato. Se trata de un sistema
de control para evitar la entrada en el contrato de riesgos excluidos o
mal tarificados.

En cualquiera de los dos casos, el beneficio para la cedente radica en
disponer de una mayor capacidad automitica, que evita la biisqueda de
capacidad facultativa, mucho mas costosa.

Como ya hemos indicado, el reaseguro estd en permanente evolu-
cién, a la busqueda de formas que se adapten lo mejor posible a las
nuevas circunstancias de los mercados: nuevos riesgos, variaciones en
las composiciones de las carteras, etc. Por todo ello, los reaseguradores
prestan una especial atencién al desarrollo de nuevas formas, disefiando
condiciones y cliusulas que se ajusten a las necesidades de las asegura-
doras directas.

11.4. TRATADOS PROPORCIONALES

Un tratado de reaseguro es un acuerdo entre cedente y reasegurador
por el que la primera se compromete a ceder y el segundo a aceptar deter-
minados riesgos siempre que se cumplan las condiciones convenidas entre
ambos, recogidas en un contrato de reaseguro.

El tratado se convierte asi en un cheque en blanco que el reasegurador
pone en manos de la cedente, puesto que sélo ella conoce los riesgos que
se ceden al contrato. El reasegurador tiene conocimiento de la evolucién
del tratado a través de las cuentas que recibe. De ahi que el tratado reciba
el calificativo de «ciego».

Las modalidades de los tratados proporcionales son:

¢ Cuota parte
¢ Excedente
® Facultativo obligatorio
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1. Cuota parte

Es aquél tratado en el que el reasegurador participa en una porcién fija
de todos los riesgos asumidos por la cedente. Las participaciones se estable-
cen en base a un tanto por ciento de cada riesgo contratado por la cedente.
Tal porcentaje sirve de base para la distribucién de primas y siniestros,

Por tanto, la caracteristica esencial de esta modalidad es que ambas
partes participan en todos y cada uno de los riesgos de la cartera.

El cuota parte es un tipo de tratado especialmente indicado cuando
se pretende proteger una cartera contra los aumentos en la frecuencia de
siniestralidad puesto que el reasegurador va a asumir una parte de todos y
cada uno de los siniestros.

Entre las virtudes mas destacadas para la cedente se encuentra la de
la simplicidad administrativa. En efecto, se trata de una forma extraordi-
nariamente simple de administrar, puesto que las cuentas giran sobre toda
la cartera.

Tiene cste sistema, sin embargo, un inconveniente técnico para la
cedente, al no optimizar su retencién. En otras palabras, la cedente se ve
obligada a ceder una parte del riesgo que podria, y quizds desearfa, con-
servar dentro de su retencion.

En lo que respecta al reasegurador, el cuota parte tiene un atractivo
muy especial por cuanto es Ja modalidad en la que mejor se desarrolla el
principio de la comunidad de suerte entre asegurador y reasegurador. El
reasegurador, ademads, participa en los resultados de base de la compaiiia
cedente. También se produce un equilibrio de resultados entre cesién y
retencién.

2. Excedente

El reaseguro de excedente se denomina también de cantidad porque la
retencién de la cedente se establece en forma de una cantidad sobre cada
riesgo. En algunos ramos esta cantidad puede variar a tenor de la calidad
del riesgo, facilitando asi a la cedente mayor proporcién de los riesgos
buenos y menor en Jos malos.

Ello es posible porque la retencién de la cedente se fija por medio de
una escala o «tabla de plenos», cuyo objetivo es precisamente el de discri-
minarla segiin la calidad de los riesgos, medida generalmente en funcién
de las tasas o tipos de riesgo.

Asi, por ejemplo, para negocios con tasa de prima mds baja, que en
toda légica se corresponderdn con los mejores, la cedente puede fijar un
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pleno de retencién mayor, de forma que nos podemos encontrar que en el
mismo tratado la cedente retenga un pleno de 100.000 EUR para negocios
con una determinada tasa y un pleno de 150.000 EUR para negocios con
tasa inferior. '

De igual manera, puede fijar un pleno de retencién mayor en el tipo
de negocio mds saneado.

La retencién basada en la tabla de plenos se adapta perfectamente
a los deseos de cualquier compafifa cedente, esto es, conseguir una re-
tencién homogénea en calidad y cantidad con un grado de equilibrio
muy alto, que se corresponde con una de las necesidades primarias de
la compafifa. En definitiva, se obtiene una retencién extraordinariamente
individualizada tanto en cantidad como en calidad de todos y cada uno de
los riesgos. De ello resultan, por el contrario, unas proporciones cedidas
muy desiguales.

La capacidad del excedente se fija como un mdltiplo y se establece de
acuerdo con varios parametros: las necesidades de la entidad, el tipo de
cartera, la clase de negocio, las expectativas de crecimiento, etc. En resu-
men; cartera y politica de suscripcién.

Al fijar la capacidad otorgada a la cedente en funcién de la cuantia del
pleno, el reasegurador debe buscar el equilibrio de la tabla, es decir, neu-
tralizar las desviaciones producidas por el desequilibrio de la porcién ce-
dida, buscando asi la realizacién del principio de la comunidad de suerte.

El gran inconveniente de esta modalidad es, sin duda, la complejidad
administrativa que conlleva, pues las cesiones son individuales, aunque los
medios informaticos actuales han aliviado enormemente este problema.

3. Mixto: cuota parte-excedente

Se trata de una férmula utilizada a veces por cedentes que inician
su actividad. Favorece el crecimiento de la cartera y las posibilidades de
contratacion, de forma que se vaya creando un volumen de primas que les
permitird hacer incrementos de retencién en el futuro, aduefidndose de
una porcién cada vez mayor del cuota parte.

4. Facultativo obligatorio

Fs un contrato esencialmente de capacidad que refleja directamente
la confianza del reasegurador en una compatfifa. Es la Ginica razén para la
existencia de esta modalidad, ya que no se trata de una forma técnica de
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reaseguro, pues de antemano se acepta la existencia de un desequilibrio
bastante grande y la no retencién de la cedente.
Para ella supone una ventaja por cuanto elimina tareas administrativas
del facultativo puro y permite una respuesta mas rapida a los clientes.
Una desventaja adicional para el reasegurador, desde el punto de vista
facultativo, es que pierde precisamente su facultad de analizar los riesgos.

SU APLICACION

La primera regla a tener en cuenta es que las cesiones en el ramo de
caucion, a cualquler modalidad de contrato proporcional, deben hacerse
siempre por afo de suscripcién. Esto es, cuando se emite una fianza y se
cede a un contrato de reaseguro, ésta debe permanecer en el mismo hasta
su total extincion.

Los reaseguradores llevaran, por tanto, siempre el mismo porcentaje
y su recolocacion por causas extraordinarias debe ser aceptada por todos
los participantes en el cuadro de reaseguro.

Si un reasegurador decide no renovar su participacién en un contrato,
permanecera igualmente obligado por todas las fianzas adn en vigor, sus-
critas en los afios en los que estuvo activo.

Puede suceder que a alguno de los reaseguradores le sobrevengan
serias dificultades que obliguen a la cedente a cancelar su participacién.
En ese caso, la cedente puede optar por retener el porcentaje liberado o
buscar un reasegurador que sustituya al primero. Esto puede ser factible
cuando se trata del contrato del ejercicio en curso, pero imposible cuando
se trata de contratos anteriores. No obstante, el reasegurador sigue man-
teniendo su responsabilidad, aunque la posibilidad de recuperar siniestros
de su parte serd mas dificil cudnto peor sea su situacién.

De lo dicho anteriormente se deduce la importancia de contar con
reaseguradores sélidos y fiables. Y no s6lo desde el punto de vista econé-
mico, sino también de permanencia, que acompafien a la cedente en los
afios buenos y en los malos.

Debido a las caracteristicas propias del ramo, la modalidad de con-
trato utilizada por excelencia es el cuota parte, ya que permite una buena
distribucién de los riesgos v, como hemos comentado mas arriba, protege
mejor la cartera de la cedente ante una eventual frecuencia de siniestros,
algo muy importante en un ramo, de largo plazo, como es el de caucién.

No hay que olvidar que los siniestros raramente llegan en los dos pri-
meros afios de suscripcion de la fianza, sino que lo hacen mis tarde y, a
veces, mucho mds tarde. FHablamos incluso de periodos superiores a cinco
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afos. Y estos siniestros pueden ser punta, esto es un solo siniestro de gran
envergadura, o la suma de muchos siniestros pequefios por el deterioro,
por ejemplo, de un determinado sector.

Fn un contrato de cuota parte con buenos resultados continuados, es
habitual que la cedente quiera quedatse con una porcién mayor de su ne-
gocio, pues de alguna forma siente que esté regalando a los reaseguradores
una buena parte de su prima. Lo 16gico serfa incrementar su retencion,
pero no siempre es posible por problemas de capacidad.

Teniendo en cuenta que en un perfil tradicional del ramo de caucién,
la mayoria de los riesgos caen en los rangos de menor importe, la solucién
que encuentran muchas cedentes es la de tener un contrato de cuota parte
con una capacidad limitada y una retencidn alta, y un contrato de exce-
dente con capacidad mucho mayor y retencién limitada.

Esta solucidén, sin embargo, no agrada tanto a los reaseguradores por-
que el excedente resulta ser un programa desequilibrado con alto riesgo y
baja prima.

Es preferible acomodar las condiciones del contrato cuota parte a sus
resultados y permitir a la cedente tener una retencién variable en funcién
de las capacidades necesitadas.

Deciamos cuando hablgbamos del excedente que la retencién de la
cedente en este tratado se fija por medio de una tabla de plenos, medida
en funcién de las tasas o tipos de riesgos. Esto es usual en otros ramos,
pero no en caucién, donde el pleno de retencién acordado es el mismo
para cualquier tipo de fianza y cualquier tasa de prima, pues lo contrario
serfa muy complicado desde el punto de vista administrativo y, ademas,
incrementaria atin més el desequilibrio.

Sin embargo, el contrato de cuota parte permite més ficilmente una
retencién variable en funcién del tipo de fianza y asi algunas cedentes
retienen un porcentaje en las fianzas més tradicionales y otro diferente
—habitualmente mayor— en las consideradas mas peligrosas, con objeto
de ayudar a su inclusién en el contrato.

Lo que hemos dado en denominar contrato mixto: cuota parte/
excedente es una férmula 1til para compafiias que comienzan su actividad
y se ven obligadas a retener un porcentaje muy pequefio, mientras que
necesitan una capacidad suficiente para poder dar servicio a sus clientes.
Se establece un cuota parte con un determinado importe y por encima del
mismo un excedente, donde la cedente retiene muy poco e incluso nada.
Es usual que en estos casos, los riesgos cedidos al excedente sean con-
trolados por el reasegurador lider. En principio se trata de contratos de
transicién, que terminan convirtiéndose en cuota parte con el desarrollo
de la compaiiia.
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Por ultimo, tenemos el facultativo obligatorio, contrato cada vez miés en
desuso en el ramo de caucién. En realidad, se utiliza este contrato para incluir
en él lo que debetia ser negocio facultativo puro, peto da a la cedente la po-
sibilidad de contar con una capacidad automitica que obliga al reasegurador.

A veces, se pactan los riesgos que seran incluidos en este tipo de con-
trato, de forma que el reasegurador tiene la posibilidad de decidir qué
quiere cubrir, como si se tratase de un facultativo puro, y la cedente cuen-
ta con la capacidad automitica que le interesa. Esto parece una buena {6r-
mula, pero como hemos dicho anteriormente se trata de un contrato muy
desequilibrado, pues las capacidades suelen ser muy elevadas y el alimento
de primas muy €scaso, ya que se ceden a este contrato los grandes riesgos
de la cedente, quien ademas no suele retener nada.

CONDICIONES TECNICAS DE LOS CONTRATOS
PROPORCIONALES

1. Tipo de contrato

Lo primero que debemos reflejar es el tipo de contrato que queremos
cubrir: cuota parte, excedente o facultativo obligatorio.

2, Vigencia

Como norma general se establece una vigencia anual, aunque, a ve-
ces, en compafifas recién constituidas, se admite otra duracién para hacer
coincidir la fecha de vencimiento con la finalizacién del afio fiscal. En los
contratos se establece también una fecha de aviso de cancelacién, con fre-
cuencia tres meses antes del vencimiento.

3. Tipo de negocio

En este apartado es necesario describir:

» El tipo de negocio cubierto bajo el contrato, especificando el ramo
y, dentro de €, el tipo de fianzas amparadas.

= La procedencia del negocio, esto es, si se cubriran también negocios
en coaseguro o aceptados en reaseguro por la cedente.

» Ta duracién maxima de las fianzas, aunque mds conveniente adn,
serfa indicar la duracién maxima de los contratos para los que se
emiten las fianzas.

(Ver Capitulo 6 «La duracién de las garantias y su vigencia»).
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4. Ambito territorial

Usualmente en el ramo de caucién el 4mbito territorial es el propio
pais origen de la cedente y sus intereses en el extranjero. Esto altimo es lo
que denominariamos fronting (ver capitulo anterior) y en la préctica sig-
nifica que si hablamos de una cedente francesa, por ejemplo, el contrato
cubriria también fianzas emitidas via fronting en el extranjero para empre-
sas francesas. Si la compafiia cedente tiene ademiés alguna agencia en el
extranjero, el ambito territorial se extendera también al pais de la misma.

5. Capacidad

La fijacién de la capacidad requerida constituye una decisién de
enorme importancia, que puede influir en el cuadro reasegurador, en las
condiciones econémico-financieras y en la carga de trabajo de reaseguro
en la compatiia.

Un punto importantisimo a tener en cuenta en el ramo de caucién es
gue la capacidad establecida serd la maxima por cliente por todas las fian-
zas en vigor cedidas a ese tipo de contrato, con independencia del afio en
que se hayan suscrito.

Asi, si en el afio 2007 se establece una capacidad de 2.000.000 EUR en
un contrato de cuota parte, un cliente que tenga consumidos 1.500.000 a
31 de diciembre de 2006, tan sélo dispondra de 500.000 el dia 1 de enero
de 2007, aunque en esa misma fecha haya entrado en vigor el contrato de
2007 con nuevos reaseguradores.

Sin embargo, esto no significa que la cartera en vigor se pase de un
afio al otro, pues como ya hemos dicho anteriormente, las fianzas deben
siempre permaneces ligadas al cuadro de reaseguro del afio en que se emi-
tieron.

Para fijar la capacidad, se debera considerar:

o Composicion de la cartera. Es necesario hacer un anilisis de la com-
posicién de la cartera en términos de exposicién, de manera que el
contrato ofrezca cobertura a la mayor parte de los riesgos, aunque
esto no significa incluir todos y con ello producir un desequilibrio.
Cada vez con mas frecuencia, las cedentes incluyen en los contratos
de cuota parte una relacién de clientes especiales, a los que se da
una capacidad mayor. Esta relacién contiene un nimero limitado
y nombrado de riesgos y con ello se evitan las colocaciones faculta-
tivas manteniendo el cuota parte como dnico contrato. Esta es, sin
duda, una buena solucién que facilita el manejo administrativo, da
mayor operatividad a la cedente y mantiene todas las bondades de
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un contrato cuota parte. Sin embargo, tiene una contrapartida: un
reasegurador decidido a tomar un porcentaje determinado sobre la
capacidad base puede verse obligado a reducir su participacién en
el contrato si, calculdndola sobre la capacidad especial, excede sus
propias posibilidades.

» Politica de suscripcion. Las caracteristicas de los riesgos (fianzas) a
los que la cedente quiere acceder, las normas de actuacién para la
aprobacién de las lineas de clasificaci6n, y sus planes de expansién
—nuevos mercados o nuevas dreas— también influirdn directamen-
te en la capacidad que se establezca para un determinado contrato.

» Nivel de primas. El nivel de primas que se espera recibir también
tiene una relacién directa con la capacidad, pues es el elemento que
hara mas o menos equilibrado el contrato. No hay una propotcién
fija a la que atenerse, pero un contrato donde la capacidad supere
mis de cuatro veces las primas, debe considerarse ya como desequi-

librado. '

6. Retencion

La fijacién de la retencién por parte de la cedente es una decisién muy
delicada, pues va a influir directamente en su cuenta de resultados. Es un
tema susceptible de ser considerado desde diversos angulos, pero las va-
riables bdsicas a considerar son:

® Patrimonio. Hay una relacién directa entre patrimonio y retencidn.

Cuanto mayor es el patrimonio de una aseguradora, més capacitada
estard para hacer frente tanto a desviaciones en la frecuencia como a
la ocurrencia de un siniestro importante. Y, por tanto, cuanto mayor
el patrimonio, mayor puede ser la retencién.
En muchos paises (Brasil, México...), la retencién mé4xima viene fija-
da legalmente por un porcentaje sobre el patrimonio, para proteger
a la aseguradora de un exceso de riesgo al que no pudiera hacer
frente,

o Calidad y composicién de la cartera. El estudio de la siniestralidad de
la cartera y de sus fluctuaciones debe contribuir a fijar ¢l porcentaje
sobre la capacidad que la cedente estd dispuesta a arriesgar, sobre la
base de que la retencién estd en funcién inversa a la siniestralidad.
El porcentaje que se retenga serd también , segtin este punto, un in-
dicador de la confianza que la cedente tiene en su propio negocio.

® Volumen. La dimensién alcanzada por una aseguradora condiciona
su capacidad para retener negocio. La dimensi6én hace referencia no
s6lo al niimero de riesgos, sino también al tamafio de los mismos.
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* Liguidez. No sélo el patrimonio de la cedente afecta a su retencién,
también lo hace la capacidad para hacer frente a los desembolsos
que exigen el crecimiento o un alto nivel de gastos.

¢ Otros. Hay otros factores que también ejercen su influencia, tales
como la actitud més o menos conservadora de la cedente o las cos-
tumbres del mercado. '

Si tuviésemos que emitir una recomendacién podriamos decir que la
cedente, al fijar su retencién, deberfa pensar que el limite maximo de pér-
dida que razonablemente podria perder si quebrase su principal cliente
y le fueran ejecutadas todas las fianzas, no deberfa superar el beneficio
normal del ejercicio ni ser superior al 10% de su capital mas reservas.

CONDICIONES ECONOMICO-FINANCIERAS
DE LOS CONTRATOS PROPORCIONALES

1. Comision

Se puede utilizar también el término; compensacién de gastos. El ob-
jetivo de esta condicién es que el reasegurador abone a la cedente una co-
misién sobre las primas que recibe, como compensacién por los gastos de
captacién del negocio y mantenimiento de la cartera. Para fijarla, influyen
factores de mercado y fundamentalmente de calidad del negocio.

Hay dos sistemas de comision:

» Comisién fija. Cuando se establece un porcentaje sobre el total de
las primas cedidas.

= Escalonada (o variable) cuando se fija una escala de tantos por ciento
en funcién de la tasa de siniestralidad registrada. Y asi, por ejemplo,
podemos establecer una comisién méxima del 35%, para una sinies-
tralidad igual o inferior al 50%, y una minima del 25% para una
siniestralidad igual o superior al 70%. En este ejemplo hemos tomado
una reduccién de un punto de comisién por cada dos de siniestrali-
dad. La comisién a escala se complementa con una provisional que
permita a la cedente enviar las cuentas en los perfodos establecidos,
sin tener que esperar los datos definitivos de siniestralidad.

La comisi6n fija tiene la ventaja de permitir a la compafifa cedente pre-
supuestar sus ingresos por este concepto, de una forma bastante aproxi-
mada, pero tiene el inconveniente de no premiar la calidad de la cartera.

Es imposible determinar una comisién estdndar para el ramo de cau-
cién pues, como ya hemos dicho antes, puede haber grandes diferencias
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entre distintos mercados y, desde luego, los resultados de la cedente son
definitivos a la hora de fijar esta condicién. El rango puede ir desde un
20%, hasta el 42%. Por encima de este porcentaje, los resultados deberfan
ser excelentes,

2. Participacion en beneficios

Por esta cldusula, la cedente participa de los beneficios obtenidos por
el reasegurador y usualmente se aplica cuando existe una comisién fija, ya
que seria el elemento que premiaria la calidad de la cartera. No obstante,
en la prictica también se ve en contratos con comisién escalonada.

La participacién en beneficios puede ser también fija o escalonada de-
pendiendo de la siniestralidad y, lo mismo que en el caso de la comisién,
es imposible determinar un porcentaje estindar para el ramo de caucién.
Aqui el margen puede variar entre el 15% y el 50%.

Lo habitual es que el cilculo se haga con arrastre de pérdidas a ex-
tincién. Esto significa que la pérdida que pudiera haber un afio se lleva a
los resultados del afio siguiente, y sucesivos. El reasegurador pagara con
cargo a esta clausula sélo cuando los resultados acumulados del contrato
sean positivos.

Dado que, como ya hemos comentado, los siniestros en el ramo de
caucién no suelen aparecer en los dos primeros afios, la primera cuenta de
participacién en beneficios debe hacerse, como mucho, al segundo afio,
pero desde luego nunca al primero, ya que los resultados de la primera
anualidad no significan nada.

3. Participacion en pérdidas

Si la compaiiia cedente participa de los beneficios del reasegurador,
parece 16gico que participe también de sus pérdidas. En la practica, sin
embargo esta cldusula no se utiliza en el ramo de caucién. Hasta ahora, la
penalizacién por unos malos resultados, se hace con cargo a la comisién,
pero hay que tener en cuenta que existe esta otra posibilidad.

4, Cartera

En algunos negocios es usual que a la finalizacién de un ejercicio, to-
das las pélizas en vigor se traspasen, en la proporcién que corresponda, al
nuevo contrato. Es lo que se conoce como «entrada de cartera de primas».
Esta operacién va emparejada con la «retirada de cartera de primas», que
consiste en la operacién inversa, es decir, en el cargo al reasegurador de
las primas no vencidas en la fecha del cierre. Con esto se le libera de la
obligacién de responder por los siniestros producidos por esas pélizas.
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Una operacién semejante se hace con los siniestros: al inicio del contra-
to se le abona al reasegurador el importe de la reserva de siniestros pendien-
tes. Esta operacién se llama «entrada de cartera de siniestros» y, por ella,
el reasegurador acepta hacerse cargo del pago de los siniestros pendientes
en la proporcién que le corresponda. Al cierre del ejercicio, al igual que
con las primas, se hace una «retirada de cartera de siniestros», que libera al
reasegurador de las obligaciones de los siniestros pendientes.

En algunos casos, la clausula de «entrada y retirada de cartera de si-
niestros» especifica que, de existir algtin siniestro de gran importancia,
éste quedari a cargo de los reaseguradores del afio de ocurrencia hasta su
liquidacién definitiva. '

Los contratos del ramo de caucién no deben tener entrada ni salida
de cartera, ni de primas ni de siniestros, ya que las pélizas en vigor a la
finalizacion del ¢jercicio, no se pasan al contrato de la nueva vigencia, sino

~que, como ya hemos comentado, permanecen siempre ligadas al contrato

del afio de suscripcién de las fianzas.

5. Cuentas y pago de saldos

En todos los contratos ha de figurar la frecuencia con la que la cedente
presentard las cuentas al reasegurador (normalmente se hace de forma tri-
mestral) y se estableceri un perfodo para el pago de los saldos por ambas
partes {pago de primas y siniestros).

6. Stniestros al contado

Con objeto de ayudar a la cedente a mantener sus presupuestos.de
tesoreria, en los tratados se sucle pactar el pago al contado de la partici-
pacién del reasegurador en los siniestros, por encima de una determinada
cantidad, ¢n lugar de pagarlos incluidos en el saldo de las cuentas.

7. Borderds

Entre la informacién que la cedente da al reasegurador acerca de los
negocios cubiertos por el tratado estdn los llamados «borderds». Se trata
de un documento en el que se relacionan los riesgos que se ceden, figuran-
do el nombre del riesgo, el niimero de péliza, el periodo de la misma y las
primas devengadas por cse perfodo.

En la practica, ni en los tratados del ramo de caucién ni en ningtin
otro ramo se establece normalmente el envio de borderés, ya que supone
una complejidad administrativa tanto para la cedente como para el rease-
gurador. Excepcionalmente pueden solicitarse cuando se trata de un «fa-
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cultativo obligatorio» con clientes nominados, que —como hemos explica-
do anteriormente— en realidad est4 sustituyendo a un facultativo puro.

En este apartado se establece el periodo de envio de las cuentas y de
su pago. La tendencia es hacerlo trimestralmente.

8. Depdsitos e intereses

El sentido de esta condicién, es el de ayudar a la cedente a hacer fren-
te a la cobertura de las provisiones técnicas. Estas provisiones son reservas
que la cedente hace por sus riesgos en vigor.

La cedente retiene por este concepto una parte de las primas del rea-
segurador, que debe devolver al afio siguiente a su establecimiento, y asf
sucesivamente.

Hay varias razones por las que una cedente quiere incluir esta condi-
cidn en sus contratos:

* Ts una forma de garantia en caso de quiebra, insolvencia y simple
incumplimiento del reasegurador. _

e Mantiene en su poder unos fondos adicionales por los que obtiene
unos ingresos financieros.

e Simplemente es una obligacién legal de su pais.

Como es de suponer, el reasegurador no es favorable a esta condicién,
ya que también él prefiere retener esos fondos en su poder.

OTRAS CONDICIONES DE LOS CONTRATOS PROPORCIONALES
1. Derecho de informacion

Da al reasegurador la posibilidad de revisar los documentos que la
cedente posee relativos al negocio cedido en el contrato.
2. Cambio en la politica de suscripcion

Esta cldusula previene a la cedente de hacer cambios en su politica
de suscripcién sin informar al reasegurador, al entender que esto puede
suponer una agravacion de los riesgos.

3. Cancelacion en circunstancias especiales

En el caso de que cualquiera de las dos partes (cedente/reasegurador)
entrara en dificultades o se viera imposibilitada para cumplir sus obliga-
ciones hacia la otra, el contrato se puede dar por cancelado con efecto
inmediato.
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4, Confidencialidad

Cada vez con mis frecuencia las cedentes estan solicitando esta cldusula
en los contratos, por la que el reasegurador se obliga a mantener la confiden-
cialidad de toda la informacién que obtenga en relacién con el contrato.

5. Arbitraje

Teniendo en cuenta lo largo y costoso que puede llegar a ser un proce-
so judicial, en la mayor parte de los contratos se contempla la posibilidad
de solucionar las discrepancias entre cedente y reasegurador, de una forma
mds amistosa por via de un arbitraje. '

6. Jurisdiccion

Por si finalmente una disputa acaba en los Tribunales, es necesario
establecer el lugar de competencia de los mismos. Usualmente el lugar se
corresponde con la ciudad en donde la cedente tiene su sede.

CLAUSULAS ADICIONALES

1. Exclusiones

Aqui figuraran todos aquellos riesgos expresamente excluidos del con-
trato. Algunas de las exclusiones mds usuales son las siguientes:

Tratados de reaseguro aceptados por la cedente.

Pérdidas o dafios ocasionados por guerra, invasion, actos de enemi-

gos extranjeros, hostilidades y operaciones bélicas, motin, conmocién

civil, sublevacién militar, rebelién, insurreccién, revolucién, poder

militar o usurpado o cualquier acto de persona o personas actuando

en nombre de o en conexidn con alguna organizacién cuyo objeto sea

el derrocamiento o presidn de cualquier gobierno de jure o de ipso

por medio de terrorismo o cualquier otro medio violento.

» Riesgos nucleares y atomicos. _

» Fianzas que garanticen el cumplimiento de contratos por encima de
un determinado periodo (usualmente 5 afios).

= Garantias de crédito.

® Garantias financieras. Existen muchas discusiones acerca de lo que

debe entenderse por una garantia financiera, motivo por el que dos

de las mas importantes asociaciones de aseguradotes y reasegurado-

res de caucién y crédito (ICISA y PASA) han elaborado la siguiente

definicién:
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«Se entiende que la expresion Garantia Financiera comprende toda
fianza, garantia, indemnizacién o seguro que cubra obligaciones fi-
nancietas asociadas a cualgquier tipo de préstamo, préstamo personal
o linea de crédito o leasing, emitida por una entidad bancaria o de
crédito, una institucién financiera o un financiador, o emitida o efe-
cutada a favor de cualguier persona natural o juridica para el pago o
reembolso de dinero prestado o de cualguier transaccién o disposicion
contractual, cuyo principal objeto sea conseguir financiacion o garan-
tizar cantidades debidas por dinero prestadon.

Ademas de éstas, cada mercado tiene sus propias exclusines.

2. Definicién de riesgo

Es necesario incluir en los contratos del ramo de caucién una cldusula
que defina lo que se considera un riesgo, sobre todo teniendo en cuenta . .
que la capacidad del contrato se otorga precisamente «por riesgo». La
clausula mas utilizada, y probablemente la més completa, es la siguiente:

«Serd considerado un solo riesgo cualquier firma o compasiia individual.
Sin embargo, cuando algunas firmas o compasiias individuales forman un
Grupo, dicho Grupo debe ser considerado como un solo riesgo.

Se considerardn pertenccientes a un mismo grupo las entidades que cons-
tituyan una unidad de decision, porque cualguiera de ellas controle o pueda
controlay, directa o indirectamente, las decisiones de las demis.

Se entenderd, en todo caso, que existe control de una entidad dominada
por otra dominante cuanto concurra alguna de las sigutentes circunstancias:

a) Que la entidad dominante disponga de la mayoria de los derechos de
voto de la entidad dominada, bien divectamente bien mediante acuer-
dos con otros socios de esta wltima. '

b) Que la entidad dominante tenga dervecho a nombrar o a destituir a
la mayoria de los miembros de los drganos de gobierno de la entidad
dominada, bien directamente, bien a través de acuerdos con otros
socios de esta ultima.

o) Que al menos la mitad mds uno de los consejeros de la entidad domi-
nada sean consejeros o altos directivos de la entidad dominante o de
otra entidad por ella dominada.

A efectos de lo previsto en los apartados anteriores, a los derechos de
voto, nombramiento o destitucion en ellos mencionados, se anadirin
los que la entidad dominante posea, a través de las entidades domina-
das, 0 a través de otras personas que actilen por cuenta de la entidad



180 EL SEGURO DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA

dominante, o de otras entidades por ellas dominadas.

En cualguier caso, el Reasegurador aceptard que la Cedente bubiera
podido considerar como riesgos separados a aquellas firmas y compa-
fitas de las que no dispusiera, a pesar de aplicar criterios rigurosos de
suscripcion, de la suficiente informacion acerca de vinculos con otras
firmas o compariias para las cuales va se bubiese asumido riesgo.

Se entiende y se acuerda también que el Reasegurador aceptard su res-
ponsabilidad en los riesgos resultantes de agrupacién de acuerdo con
los criterios anteriormente expresados aungue éstos pudieran superar
los limites del Tratado.

Quedarin en todo caso excluidas de aplicacion de estos criterios las
empresas estatales y las que perteneciendo a la misma gran Corpora-
cién demuestren absoluta independencia en su actividad v gestion.

Si independientemente de los criterios anteriores existiese alguna
duda, la Cedente serd el dinico juez de lo que se constituye un solo
riesgos. ' '

Como se deduce de la definicién, esta clausula trata de impedir que
se consideren como riesgos diferentes aquellos que estdn estrechamente
relacionados, de tal forma que las dificultades de una de las empresas del
grupo arrastre a las otras. :

La experiencia ha demostrado una y otra vez que el efecto dominé en
los grupos es una realidad.

La cedente vy el reasegurador quieren controlar en la medida de lo
posible la pérdida maxima que pudieran llegar a tener con motivo de la
insolvencia de sus clientes, para lo que es necesario considerar la acumu-
lacién de un mismo grupo de empresas.

Atin hay algiin mercado que se tesiste a incluir esta cldusula en sus
contratos, entendiendo como riesgo a cada simple empresa juridica. Sin
embargo, debemos considerar estos casos como excepciones; excepciones
que no son del agrado de los reaseguradores.

3. Errores v omisiones

Es muy habitual encontrar en los tratados de reaseguro una cléusula
con esta denominacién, que normalmente dice «Los ertores u omzisiones
involuntarios cometidos por el reasegurado (la cedente) no liberarin al
reasegurador de las responsabilidades contraidas. Tales errores y omisiones
deberin ser enmendados de forma inmediata una vex conocidos».

Se adjunta modelo de condiciones generales y particulares de un con-
trato cuota parte de caucién (Anexo 27).
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11.5. REASEGURO FACULTATTVO

El reaseguro facultativo es aquella modalidad en la que Ia cedente es
libre de ceder o no un determinado riesgo y el reasegurador es libre de
aceptar 0 no. Es la modalidad més antigua de reaseguro, ya que los prime-
ros acuerdos de los que se tiene noticia son precisamente facultativos,

Para muchos, es la modalidad mas técnica, precisamente por la in-
dividualizacién de las aceptaciones que conlleva, aunque también es la
féormula més cara.

En el apartado 11.3. Formas de reaseguro, deciamos que el reaseguro
facultativo puede ser proporcional o no proporcional. Sin embargo, en el
ramo de caucién es bastante excepcional encontrarse con un facultatwo
no propotcional,

Habitualmente se recurre al reaseguro facultativo por dos motivos:

¢ Para colocar los riesgos que excedan la capacidad de los contratos
obligatorios. Por lo general, son contratos desequilibrados al tratar-
se de los mejores clientes de la cedente —los que tienen la tasa de
prima mds baja— mientras que las capacidades pueden llegar a ser
muy elevadas.

Con frecuencia, la cedente no retiene nada en estos negocios, al
tener su maxima reten(:lon por cliente ya comprometida en el cuota
parte y/o excedente.

e Para colocar los riesgos excluidos de los contratos obligatorios. En
estos casos, si es conveniente que la cedente retenga una parte del
riesgo, pues es la manera de demostrar a los reaseguradores la con-
fianza que tiene en el negocio.

Para aceptar un facultativo, los reaseguradores deben estudiar el riesgo
especifico que se les esta ofreciendo, y este es el gran valor que tiene esta
modalidad de reaseguro para ellos: que les petmite calibrar la politica de
suscripcién de las cedentes, su nivel téenico, su agresividad, etc.

Aqui no existe la figura del reasegurador lider, por lo que cualquier
modificacién debe ser aprobada expresamente por todos los reasegurado-
res participantes.

Habitualmente los reaseguradores participan en los facultativos como
un servicio hacia sus cedentes, pero en algiin caso se utiliza también como
puerta de entrada a los contratos obligatorios en los que se quiere partici-
par. Todo ello sin perder nunca de vista la exigencia técnica necesaria.

El aspecto negativo es, sin duda, la carga de trabajo administrativo que
conllevan estos contratos.
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Tipos de cobertura

En el ramo de caucién los facultativos pueden solicitarse:

= Para colocar una operacién especifica. La cedente solicitard a los

Y

reaseguradores cobertura para cada uno de los proyectos que ex-
cedan la capacidad de los contratos obligatorios. El reasegurador
sabrd exactamente para qué contrato se emiten las fianzas, el im-
porte, duracién, etc,

Una vez acabado el proyecto y canceladas las fianzas, la capacidad
se extinguird también automdaticamente, no pudiéndose utilizar
para otros negocios. Otra de las ventajas que tiene este sistema es
que el reasegurador tiene la seguridad de que la capacidad conce-
dida va a utilizarse.

Para obtener capacidad adicional disponible en cualquier momen-
to. Es lo que llamamos una «linea abierta» o un «cupo». En este
caso, el reasegurador, después de analizar los datos del cliente,
concederi una capacidad bajo unas determinadas condiciones, que
podra ser utilizada cuando la cedente lo necesite. Se desconocen
los proyectos a los que se va a aplicar y no hay seguridad de que se
utilice en su totalidad.

La gran ventaja de esta férmula es que la cedente tiene la posibilidad
de reaccionar de inmediato ante un cliente cuanto le solicite fianzas
que superen la capacidad de los contratos, ya que a veces la rapidez
de 1a respuesta es determinante para hacer o no la operacién.

La duracién de estas capacidades facultativas es anual, pudiéndose
renovar al cabo de este perfodo.

Como es 16gico, las cedentes sélo solicitan estos facultativos para
aquellos clientes que vayan a necesitar esta cobertura adicional,
pues los reaseguradores no quieren dar capacidad ociosa que des-
pués podrian necesitar para otra cedente,

Colocacién de los negocios facultativos

Es necesario dar una informacién lo mds completa posible acerca del
cliente y del negocio que se quiere colocar, de forma que permita al rease-
gurador tener todos los elementos necesarios para el estudio del negocio.
Ello evitard, ademds, la pérdida de tiempo que supone tener que estar
solicitando informacién adicional imprescindible.

Una oferta facultativa deberfa llevar siempre la siguiente informacién:
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1. Datos del cliente

» Nombre exacto de la empresa para la que se solicita la capacidad.

» Fecha de constitucién.,

m Actividad.

» Accionistas.

m Balances y cuentas de pérdidas y ganancias auditados de los tltimos
tres anos.

2. Datos de la operacion

# Tipo de cobertura. Aqui habra que especificar si se solicita una linea
o cupo o, por el contrario, una cobertura para un proyecto concreto,
en cuyo caso hay que explicar detalladamente de qué se trata.

» Tipo de fianzas (de cumplimiento, pago anticipado, etc.).

= Importe. Si se trata de un cupo, se reflejara la capacidad solicitada,
adicional a los contratos obligatorios que pudiera tenerse, Si se trata
de una operacién especifica, hay que detallar el importe de cada una
de las fianzas, explicando qué porcentaje se lleva a los contratos y
qué porcentaje ird cedido facultativamente.

» Efecto y duracién prevista de los contratos cuyo cumplimiento se va
a garantizar con las fianzas.

» Beneficiario.

» Contragarantias. En caso de existir contragarantfas de terceros, es
necesario adjuntar sus datos econémicos actualizados.

» Retencién de la cedente. Es necesario saber la retencién de la ceden-
te en el cliente v en el facultativo concreto que estd ofreciendo.

3. Condiciones econdmicas y adntinistrativas

» Tasa de prima.

= Comisién de reaseguro. El porcentaje de comisién dependerd de las ca-
racteristicas del mercado y de la tasa de prima aplicada, pero igual que
en los contratos obligatorios la banda de oscilacién es mds amplia, en los
facultativos se mueve siempre muy cerca del 25% y siempre es fija.

» Borderds. Las cesiones facultativas se acomparian siempre de borde-
r6s en los que se debe especifiar:

— Nombre del riesgo.
— Nimero de fianza.
— Afio de suscripcion.
— Periodo cedido.

— Importe.
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— Prima.

— Comisién.

La cedente fijara el periodo de envio de los borderds. Usualmente
es trimestral.

» Cuentas. Ademas de los borderés, la cedente enviard en el periodo
que se fije —también en este caso suele ser trimestralmente— deta-
lle de las cuentas.

m Siniestros al contado. Por lo general, en los facultativos cualquier
importe de siniestro se solicita al contado. :

Como se ve, los aspectos econdémicos de los contratos facultativos
son bastante simples, pues en realidad tan solo constan de primas-
comisiones-siniestros. '

4. Comentarios de la cedente

Es importante que junto con toda la informacién detallada anterior-
mente, la cedente envie unas lineas con comentarios adicionales que, a
veces, son decisivos para la participacién de los reaseguradores.

Entre esta informacién deberia figurar la experiencia que la cedente
tiene con el cliente y algin comentario acerca de su posicién en el mer-
cado y su situacién financiera. Fsto Gltimo es especialmente importante
cuando los datos econémicos no son buenos o han sufrido algiin deterioro
que necesita ser explicado.

(Se adjunta modelo de oferta y nota de cobertura, como Anexo n.° 28).

11.6. TRATADOS NO PROPORCIONALES

El reaseguro no proporcional es un acuerdo por el que el reasegurador
se obliga a compensar a la cedente el importe de los siniestros en exceso
de una cantidad (o tanto por ciento) estipulada, que corre a cargo de la
cedente, Por tanto, la responsabilidad no guarda relacién o proporcidn
con las primas, sino que obedece a los acuerdos pactados entre cedente y
reasegurador sobre su participacién en el importe de los siniestros.

El reaseguro no proporcional se diferencia del proporcional en que
la base del reparto de responsabilidades entre cedente y reasegurador se
establece sobre siniestros y no sobre suma asegurada, de tal manera que el
reasegurador se compromete a indemnizar a la cedente cuando el importe
de un siniestro supone una cantidad fijada previamente (prioridad) y hasta
un limite maximo (limite de cobertura).
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Otras caracteristicas que lo diferencian del proporcional:

No proporcional Proporcional

* Responsabilidad Individual Compartida
* Comunidad de suerte  No necesariamente Necesaria
* Primas reasegurador Seglin tasas acordadas  Parte de la cartera
* Liquidacién Efectivo En cuenta
* Comision No hay Si hay
* Objetivo Simple y técnico Muiltiple, técnico-

‘ financiero
* Coste Precio Parte de las primas

Ventajas del reaseguro No proporcional

a) Para la compaiia cedente.

— Estabilizacién de los resultados y proteccién frente a los sinies-
tros graves que pudieran afectar a su capacidad financiera.

— Retencion por la compaiiia de una proporcién mis elevada de
las primas suscritas.

— Menores gastos administrativos.

b) Para el reasegurador.

— Las primas de reaseguro son establecidas por el reasegurador
en funcién de la cobertura ofertada y calidad de negocio.

— Tl cobro de las primas son establecidas anticipadamente, lo que
genera un flujo de caja importante para ¢l reasegurador.

— Las pérdidas por cobertura pueden estar limitadas a un impor-
te maximo anual.

Modalidades
Las modalidades de los tratados no proporcionales son:

e Exceso de pérdida (XL, excess of loss).

O Por evento.
— Catastréfico.

— Working.
O Por riesgo.

e Exceso de siniestralidad (stop loss).
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1. Exceso de pérdida (XL)

En esta modalidad, la cedente fija su retencién en forma de cantidad
deducible por siniestro.

Hablamos de exceso de perdlda por evento cuando se pretende cu-
brir varios riesgos afectados por un solo siniestro. Si la prioridad fijada es
superior a la retencién de la cedente por unidad de riesgo, lo llamamos
«catastréficon, y si la prioridad es igual o menor que la retencién de la
cedente por unidad de riesgo, lo denominamos «workings.

Y hablamos de exceso de perchda por riesgo cuando el reasegurador
paga cualquier pérdida de un riesgo individual que supera una cantidad
fijada previamente.

2. Exceso de siniestralidad ( stop loss)

Esta modalidad protege a la cedente de un desvio de su siniestralidad,
cediendo a los reaseguradores una parte de la misma. Asi, el reasegurador
pagar4 si las pérdidas netas agregadas de la cedente exceden, durante un
afio, una cantidad o una cierta proporcién, de las primas susctitas fijadas.

SU APLICACION

Con excepcién del mercado norteamericano, no es nada habitual que
en el ramo de caucién se utilice el reaseguro no proporcional como tinica
proteccién de reaseguro.

Para empezar, €l reaseguro no proporcional funciona normalmente
en base a la fecha de ocurrencia de siniestros y no al afio de suscripcion.
Esto significa que el reasegurador respondera por los siniestros acaecidos
durante el afio en que estd vigente el contrato, no importa cuando se haya
suscrito el riesgo, y quedari liberado a la cancelacién de dicho contrato.

Como ya hemos dicho repetidamente, el seguro de caucién es un ne-
gocio a largo plazo donde lo normal es que los siniestros no leguen antes
de dos afios. La cedente no puede correr el riesgo de quedarse sin cober-
tura para fianzas que ya estdn en vigor.

El reasegurador, por otra parte, no es muy favorable a aceptar nego-
cios que ya estan iniciados.

Las caracteristicas del ramo, en resumen, aconsejan un contrato pro-
porcional. Sin embargo, el no proporcional es ampliamente utilizado para
proteger la retencién de las cedentes.

En efecto, un gran niimero de cedentes compran una proteccién en exceso
de pérdida. Con respecto a sus contratos proporcionales, esto les permite:
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» Incrementar su retencién, lo que implica un mayor aumento de pri-
mas retenidas.

» Lograr un mayor equilibrio responsabilidad/primas.

» Incrementar la capacidad.

» FEstabilizar los resultados frente a siniestros importantes.

El exceso de pérdida habitual es por el riesgo, entendiendo por riesgo
todas las fianzas que se emitan para una misma empresa o grupo de empresas.

Atendiendo a la definicién que hemos hecho de exceso de pérdida por
evento, es ficil comprender que en el seguro de caucién es pricticamente
imposible encontrat este tipo de cobertura, pues dificilmente el incumpli-
miento de diferentes clientes se debe a un hecho comiin,

La férmula de stop loss, aunque factible, tampoco es practica comiin
en este ramo,

CONDICIONES TECNICAS
1. Prioridad o deducible

Es la parte del siniestro que la cedente asume. Su cuantificacién esta
en funcién de los mismos elementos que la retencién en un contrato pro-
porcional, es decir, la cedente para fijarlo tendta en cuenta su patrimonio,
volumen de primas, politica de suscripcién, etc,

El importe de esta prioridad deberd guardar un cierto equilibrio con el
importe total que se pretenda cubrir, y aunque no hay una norma fija, no
deberia ser inferior al 10 6 15% de la cobertura. Naturalmente, el hecho
de que el contrato cuenta con limites especiales para algunos clientes hara
bajar este porcentaje.

2. Capactdad o limites

Es la parte del riesgo a cargo del reasegurador. Asi en un XL de 20 millo-
nes en exceso de 3, la cobertura a cargo del reasegurador es de 20 millones.

Cuando se trata de proteger la retencién de la cedente en un contrato
proporcional, lo normal es que la capacidad mis la prioridad sea igual a la
retencién, pero puede suceder que la cedente ponga un limite inferior si
considera que hay pocas probabilidades de tener un siniestro al 100%.

3. Estructura

Los contratos no proporcionales suelen tener una estructura formada
por tramos, también llamados capas ({ayer en la terminologia inglesa). Un
ejemplo:
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1.e Tramo: 2.000.000 en exceso de 500.000 (2.000.000xs 500.000). -
2.2 Tramo: 2.500.000 en exceso de 2.500.000 (2.500.000xs 2.500.000).

Esta estructura viene determinada por el limite que se quiera cubrir v,
sobre todo, por el perfil de la cartera.

Los tramos bajos son los mas expuestos y, por tanto, los que tienen
mayores posibilidades de siniestralidad.

4. Reinstalaciones

Es la reposicién automadtica de la cobertura consumida. Mientras
que en el contrato proporcional el reasegurador cubrird su porcentaje
tantas veces como riesgos se vean afectados, en el no proporcional se ha
de establecer el niimero de veces que la cobertura puede verse afectada
al 100%. Es a lo que llamamos reinstalaciones y dificilmente supera el
ndmero de dos.

Las reinstalaciones suponen un coste adicional para la cedente cuando
es necesario reponer la cobertura.

5. Tasas

La tasa es el precio de la cobertura en términos relativos, puesto que
sc expresa en forma de un tanto por ciento sobre las primas protegidas.
Es preciso subrayar la diferencia entre tasa y prima, conceptos ambos pre-
sentes en los contratos no proporc1onales pero de dlstlntas significacién
y repercusiones.

La tasa puede ser fija o variable:

» Tasa fija. Es una tanto por ciento ﬁ]o sobre las pr]mas protegidas y
la f6rmula generalmente aplicada en el ramo de caucién.

» Tasa variable. Se fija en funcién de la siniestralidad real experimen-
tada por el contrato. Est4 limitada por un maximo y un mfnimo con
un factor de ajuste que permite al reasegurador resarcirse de sus
gastos y obtener beneficios cuando la siniestralidad se sittia entre el
miximo y el minimo acordados. _ '

Cuando hay tasa variable no se estipulan reinstalaciones porque el
precio adicional que supondria la reinstalacion va implicito en la
variabilidad de la tasa, aunque la responsabilidad maxima del rea-
segurador pueda limitarse en forma de mdximo agregado.

Hay varios métodos para el calculo de la tasa, basados en la experien-
cia de la siniestralidad (burning cosz), en la exposicion real del reasegu-
rador (Exposicién) y en el perfodo de recurrencia de los siniestros (pay

back).
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CONDICIONES ECONOMICO-FINANCIERAS

1. Prima minima

Es la expresién, en valor absoluto, del precio minimo que la cedente
pagari por la cobertura proporcionada por el reasegurador.

2. Prima de depésito

Es la cantidad fijada como pago o transferencia de fondos que la ce-
dente hace al reasegurador como adelanto del precio establecido en el
contrato. Se suele pagar en un plazo o en varios. Supone generalmente e
80% de la ptima definitiva estimada.

3. Prima minima y de depdsito

Es la confluencia en uno solo de los dos conceptos anteriores, y el
utilizado habitualmente.

OTRAS CONDICIONES Y CLAUSULAS ADICIONALES

(Se adjunta modelo de condiciones generales y particulares de un con-
trato en Exceso de Pérdida de Caucién en el Anexo 29).

Ademds de las ya mencionadas en los contratos proporcionales, es con-
veniente anadir la cldusula de «Ultima Pérdida Neta» (Ver Anexo 29C),
definiendo lo que significa, y la de «Lineas Netas Retenidas» (Ver Anexo
29D), por la que se delimita la responsabilidad del reasegurador.

De manera excepcional pueden encontrarse en algunos tratados otras
cldusulas, y entre ellas destacariamos la:

Clausula de obligaciones extracontractuales
La redaccién de esta clausula suele ser del siguiente tenor:

«Fl presente Contrato protegerd a la Compaiiia contra cualguier obli-
gacion extracontractual que estuviese dentro de los limites previstos por el
miIsmo.

Las Obligaciones Extracontractuales se definen como aquellas responsa-
bilidades que no estuviesen cubiertas por cualquier otra cldusula del presente
Contrato y que pudiesen dimanar de la tramitacion de una reclamacion rela-
cionada con alguna de las transacciones previstas por el presente, incluyendo,
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entre otras, pero no limitindolas a ellas, las responsabilidades que pudiesen
surgir por los motivos siguientes: la Compariia no llegara a un acuerdo de
indemnizacién que estuviera dentro de los limites previstos por la péliza; por
negligencia, actuacion fraudulenta o mala fe, supuesta o real, en el rechazo
de una propuesta de acuerdo, o en la preparacién de la defensa o celebracidn
del juicio por una demanda presentada contra su asegurado o reasegurado, o
en la preparacicn o tramitacion de un recurso resultante de dicha demanda.

La fecha en que la Compasita incurriere en dichas Obligaciones Extra-
contractuales se consideraria, en todo caso, la fecha de la pérdida original.

No obstante, la presente cldusula no serd aplicable cuando la pérdida
bubiese incurrido a causa de la actuacion fraudulenta de un miembro del
Consejo de Administracion o un directivo de la Sociedad que actuara de
forma individual o conjuntamente con otras personas, 0 que estuviera en
connivencia con otra persona o sociedad, o con otra organizacion o parte in-
teresada en la presentacidn, defensa y/o resolucion de cualgquier veclamacion
cubierta por el presente».

Creemos que esta cldusula es sumamente recomendable para las ce-
dentes, porque les puede dar proteccién en caso de situaciones imprevisi-
bles (por ejemplo, ser demandado por el tomador del seguro...).



12

A ” [ | ] -
f.y IS N I8 '_':"ﬁ.":“:’_" F1 '.,'ﬂ LT

12.1. CONSIDERACIONES GENERALES

La calidad del asegurador, en cualquier ramo, se mide por su actua-
cién a la hora del siniestro, que vendria a ser algo asi como el servicio
postventa en otros negocios o productos. El asegurador que actia con di-
ligencia y profesionalidad, paga los siniestros cuando debe, es decir, 1o més
pronto posible una vez que se han producido y el pago es procedente. Lo
mismo ocurre en el seguro de caucion: el asegurador/garante debe pagar
los siniestros tan pronto esté obligado a ello.

No descubro ningan secreto si digo que algunas compaiifas de segu-
ros en ocasiones, pocas, tienen la tentacién —a veces irresistible— de no
pagar o, mds bien, de pagar tarde y, si se puede, menos. Esta situacién
quizas es més reiterativa en el seguro de caucién (jy también en el sector
bancario cuando actian como garantes!) ya que en este caso el garante,
asegurador o banco, siempre va a encontrarse con la situacién de que
su cliente, habitualmente un contratista, pero puede ser también un
importadot/exportador, un suministrados de bienes..., le va a decir que
no ha incumplido la obligacién legal o contractual garantizada y que, por
lo tanto, la reclamacién es indebida y debemos rechazarla.

El garante se encuentra asi en la situacién en la que el beneficiario
{que, no lo olvidemos, habitualmente serd un organismo de la Adminis-
tracion piiblica) le reclama la fianza y su cliente le pide que no le pague.
El garante normalmente desconoce, en el momento de la reclamacién,
qué ha ocurrido, y no suele tener otra fuente de informacién que la que
le proporcione su propio cliente. Por otra parte, si paga se puede encon-
trar con la resistencia de su cliente a devolverle el importe de lo pagado,
pero si no cumple ante el beneficiario, su propio nombre e imagen puede
quedar dafiada.

191
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La situacién de los bancos es, en este tipo de situacién, mds favorable
que la de las compafiias de seguros, porque tienen el control de la cuenta
corriente de su cliente, y si éste tiene fondos suficientes, lo mas normal
serd pagar la reclamacién y adeudar en ese mismo momento su importe en
la cuenta corriente de dicho cliente, el fiado.

Las aseguradoras no tienen ese recurso de los bancos y, por ello, no es
infrecuente que demoren el pago hasta tener mds informacién y poder ast
decidir si procede o no el pago. Naturalmente hay quien siempre busca
razones para oponerse al pago, en lugar de analizar profesionalmente si
éste es procedente, perjudicando asi no sélo su nombre, sino también el
de la industria aseguradora.

En estas circunstancias es fundamental en el ramo del seguro de cau-
cién, la «definicién de siniestro» por un lado, y la «fecha de ocurrencia»
del mismo, por otro.

12.2. DEFINICION DE SINIESTRO,

En las fianzas incondicionales el siniestro ocurre cuando se produce
la reclamacién de la fianza, mientras que en las fianzas contractuales o
accesorias, el siniestro se produce por el incumplimiento del tomador del
seguro de sus obligaciones legales o contractuales. Por ello, es frecuente
encontrarnos en las pdlizas que regulan las relaciones entre tomador del
seguro y asegurador, una definicién de siniestro del siguiente tenor:

«Se entiende por siniestro el incumplimiento por el tomador del seguro
de sus obligaciones legales y/o contractuales, cuyas consecuencias dolosas
para el asegurado sean objeto de cobertura por la poliza».

Sin embargo, y a pesar de esta definicidn, el asegurador no conoce
normalmente cuando se produce el incumplimiento —presunto o cier-
to— hasta que se le reclame el pago. Y eso puede ocurtir meses o afios
después del incumplimiento.

En el momento de la reclamacién, el asegurador no dispone habi-
tualmente de informacién o documentacién que puedan acreditar el
cumplimiento o incumplimiento de la obligacién, sino que depende de la
colaboracién del tomador del seguro que, en muchos casos, puede estar
desaparecido o declarado en concurso de acreedores.

En estas circunstancias, es consecuente que tomador y asegurador fijen
bilateralmente como fecha de ocurrencia del siniestro ¢l dia en que éste
reciba el requerimiento de pago, pues puede que el asegurado, a pesar del
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incumplimiento cierto de la obligacién asegurada, nunca ejecute la garan-
tia —por la concurrencia de alguna causa extintiva de la obligacién del
tomador: compensacion de saldos entre acreedor y deudor o por la cadu-
cidad del plazo para la incautacién establecido en la propia garantia, etc.

Por ello, es también habitual que asegurador y tomador establezcan
en la péliza que:

«Se entenderd producido el siniestro cuando el asegurado requiera al
asegurador el pago de la totalidad o parte del capital asegurado a causa del
incumplimiento de sus obligaciones...».

Ya hemos explicado en el epigrafe anterior que no es infrecuente la
postura del tomador del seguro rechazando que se haya producido un in-
cumplimiento, y la dificil situacién en la que se encuentra el asegurador ya
que como deciamos, por un lado el beneficiario, que no olvidemos puede
ser y suele ser un organismo dependiente de la Administracién piiblica, le
reclama y le insta al pago de la fianza ejecutada y, por otro, su cliente, €l
tomador, se opone a que lo haga aduciendo que no ha incumplido y que
por lo tanto la reclamacion es injustificada.

No debe extrafiar que en estas circunstancias el asegurador incluya en
la Péliza que regula sus relaciones con el tomador del seguro, una clau-
sula que le ponga a salvaguarda de esta situacién y que podria ser de este
tenor:

«El asegurador queda autorizado para efectuar el pago en el plazo que
fire el asegurado, sin necesidad de gue el tomador muestre 0 no su conformi-
dad y sin detenerse a considerar si el tomador habrd de hacer ulteriormente
alguna objecion sobre el particular. No obstante, el asegurador se obliga a ha-
cer al asegurado las reservas y objeciones gue el tomador estime pertzrzeﬂre:
tan pronto como éste se las comuniques.

Esta clausula y la que hemos mencionado sobre cuindo se entiende
producido el siniestro disponen, en sintesis, segin Javier Bergamin! que:

 El siniestro debe entenderse producido, en el seno exclusivo de la
relacién contractual entre tomador y asegurado —firmantes de la
péliza—, cuando el asegurado requiera el pago.

* Fl asegurador queda «autorizado» a pagar, pero no obligado al
pago, en el plazo que fije el asegurado.

! Vid. Javier Bergamin, op. cit.
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e FEl asegurador queda facultado a pagar sin necesidad de recabar la
conformidad del tomador y sin considerar si el requerimiento de
pago es justificado o si concurre incumplimiento.

¢ El asegurador puede oponer al asegurado las objeciones del tomador.

Es licito, al amparo de la libre autonomia de la voluntad, acentuada en
los «grandes riesgos», que tomador y asegurador acuerden que, en caso de
incautacién de la garantia, el asegurador pueda pagar sin necesidad de re-
cabar la conformidad del tomador, porque evidentemente éste se opondri
casi siempre al pago y el cumplimiento de la obligacién indemnizatoria no
puede dejarse al arbitrio del tomador.

La finalidad de estas dltimas cldusulas mencionadas tiene caricter me-
ramente procedimental y esta orientada exclusivamente a asegurar el éxito
de la accién judicial de repeticién del asegurador contra el tomador de las
cantidades indemnizadas.

Por ello, las Pélizas de seguro de caucién afiaden habitualmente que
la aseguradora «gueda exenta de la obligacion de tener gue impugnar u opo-
nerse a la ejecucion de las garantias» y disponen que «E! tomador, una vez
gue haya efectuado el referido reembolso, quedari en libertad para reclamar
al asegurado, por su propia cuenta, la restitucion de las cantidades que con-
sidere indebidamente pagadas». En este sentido, es también patente que
el tomador esta en mejores condiciones que el asegurador de defender
sus propios intereses si considera que la reclamacién del asegurado es im-
procedente, pues él mejor que nadie conoce los avatares o las incidencias
surgidas durante la ejecucién de la obligacién o del contrato garantizado.

Desde esta perspectiva, si es posible afirmar que las Pélizas de seguro de
caucién (es decir la relacién entre asegurador y tomador del seguro) se confi-
guran como verdaderas no ya garantias, sino contragarantias independientes
o abstractas a favor del asegurador en caso de ejecucion de las cauciones indi-
viduales emitidas a su amparo, puesto que establecen el derecho o la facultad
del asegurador a pagar, y la obligacion del tomador a rembolsar el importe de
la indemnizacién satisfecha por aquél al asegurado sin necesidad de que se
exija la acreditacién del incumplimiento de la obligacién garantizada,

La Doctrina mercantilista manifiesta su preocupacién y llega a cali-
ficar la posibilidad del pago sin necesidad de verificar la procedencia de
la reclamacién de «abusiva» —profesor Font Ribas— o «espeluznante»
—profesor Gullén Ballesteros— puesto que, en su opinién, implica de-
jar al arbitrio del asegurador la configuracién de los seguros de caucién
emitidos al amparo de la péliza como garantias abstractas o accesorias,
u otorgatle libertad para oponer o no al asegurado las excepciones que
estime convenientes.
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La preocupacién no encuentra justificacién suficiente por las razones
siguientes: .

¢ La Jurisprudencia permite decir que los Tribunales conocen y apli-
can constantemente dichas condiciones contractuales sin que se
hayan pronunciado sobre su ilicitud o caricter abusivo.

® La facultad del garante profesional de pagar, previo requerimiento
del beneficiario, si a juicio de aquél existe obligacién de pago, cons-
tituye una practica bancaria internacional cominmente aceptada

Todas las entidades de crédito convienen con sus clientes, en los con-
tratos de contragarantia o «contraaval», cliusulas del siguiente estilo:

«El BANCO satisfard, en su caso, si a su juicio existe obligacién para
ello, el importe de la obligacion afianzada, previo requerimiento del
acreedor o beneficiario de las garantias, sin que sea preciso el consenti-
miento del CLIENTE, quien desde abora acepia expresamente la pro-
cedencia y legitimidad del pago y renuncia expresamente a lo dispuesto
en el Cédigo Cril, v de manera particular en relacion con los avales
prestados por el BANCO a primer requerimiento, que serdn satisfechos
siempre por el BANCO si a su juicio existe obligacion para ello».

e Fl caricter abstracto o accesorio de las fianzas emitidas por compafifas
de seguro de caucién vendrd determinado exclusivamente por el con-
tenido del documento de garantia emitido por cuenta y orden expresa
del tomador, es decir, por el texto de la fianza, no por la voluntad
unilateral del asegurador, y menos por éste en sede de su ejecucion.

El asegurador, en contra de muchas opiniones, no suele ser partidario
de la prestacién de cauciones «a primer requerimiento», pues no dispone
como los bancos de la posibilidad de compensacién ni de contragarantias
«liquidas», y la colocacion del riesgo en el reaseguro es complicada.

Y en cuanto a la oponibilidad de execepciones al beneficiario, el asegu-
rador, en cuanto garante profesional, ha de conocer y conoce si es posible
o0 no la oposicién de acuerdo con el texto de la garantia, Asimismo, valora
en la prictica las posibles objeciones que le traslada el tomador, y se opo-
ne incluso a la ejecucién si la garantia no es independiente o su texto lo
permite y si considera que se puede acreditar la improcedencia o el caric-
ter abusivo de la reclamacién.

FEn palabras ya citadas del profesor Camacho de los Rios, «no cabe
duda de que siempre es preferible no pagar, por mucho que después pueda
repetirse el pago», a lo que cabria afadir que el asegurador debe prestar al
tomador un servicio de calidad, de emision de garantias y, en lo posible,
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también de asesoramiento, y que el pago del importe garantizado contra la
voluntad del tomador puede conllevar su pérdida como cliente.

4

12.3. ETAPAS DEL PROCESO DE SINIESTRO

Desde el punto de vista contable, ¢l siniestro puede producirse antes
de la reclamacién por parte del asegurado, ya que pueden ocurrir acon-
tecimientos que hagan previsible la incautacion de una fianza. Vamos a
examinar a continuacién las diferentes etapas por las que puede discurrir
el proceso de un siniestro, que van desde el conocimiento oficioso de una
posible incautacién, hasta el cierre del expediente de siniestro.

12.3.1. Conocimiento oficioso de situaciones que pueden dar fugar
a la posible incautacion de garantias

En muchas ocasiones se conoce, bien por la prensa, bien por otro tipo
de informaciones, que el tomador ha incurrido en una situacién (quiebra,
suspensién de pagos, cese de actividad...) que puede desembocar en el
posible incumplimiento de alguna de las obligaciones garantizadas y, en
consecuencia, en la incautacién de alguna garantia.

En estos casos, la legislacién por un lado y la prudencia del asegurador
por otro, aconsejan constituir unas reservas llamadas en la terminologia
inglesa IBNR —Incurred But Not Reported, y en espaniol «siniestros pen-
dientes de declaracién»— que representan un porcentaje del riesgo total
que la compafiia de seguros tiene con el tomador en ese momento. Dicho
porcentaje se establece atendiendo fundamentalmente a la antigiiedad y
tipo de garantias, y al que se viene fijando para clientes del mismo sector,
que se encuentren o se hayan encontrado en una situacién semejante.

Es necesario que cualquier empleado, o incluso agente o corredor que
trabaje en, o para la compafifade seguros y que tenga conocimiento de cit-
cunstancias como las indicadas, lo ponga en conocimiento del correspon-
diente departamento técnico de la compafifa de seguros para que ésta pueda
tomar las medidas pertinentes.

Estas reservas sobre «siniestros pendientes de declaracién», si bien
se encuentran amparadas por la legislacion en un buen namero de
paises, pueden llegar a ser controvertidas ya que los criterios de cons-
titucién de la misma son parcialmente subjetivos y, por ello, pueden
suscitar rechazo de los inspectores de tributos que pueden pensar que
con esta reserva lo que se persigue es la disminucién de los beneficios
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contables de la compaiiia aseguradora y, por ende, de los impuestos a
pagar por ellos,

Por otra parte una politica poco prudente de dotacién de reservas para
siniestros por este concepto puede poner a la compafifa en dificultades ya
que puede haber distribuido como dividendo a los accienistas todo o pat-
te los beneficios netos del ejercicio y luego resultar que éstos no eran tales
porque habia ya siniestros que, no habiendo sido declarados al asegurador,
éste debi6 reservar por conocer hechos que de manera razonable hacian
prever que todas o algunas de las fianzas emitidas para un determinado
cliente desembocarfan en siniestro.

La compaiiia de seguros debe fijar y tener incluso por escrito los cri-
terios de constitucion de reservas por este concepto y ser consecuente con
ellos, sin alterarlos salvo en los casos en que se demuestre que hay razones
para ello. '

12.3.2. Comunicacién de incautacién por el beneficiario

La ocurrencia formal del siniestro se produce al recibir la compafiia
aseguradora una notificacién escrita de ejecucién, total o parcial, de la
garantia por parte del beneficiario.

12.3.3. Investigacién sobre las causas de la incautacién

La siguiente etapa consiste en contactar con el tomador y examinar la
incautacién para dilucidad cudles han sido las causas de la misma. Si es
preciso, se hardn gestiones ante el asegurado para que amplie informacién
acerca de la reclamacién.

12.3.4. Aceptaciéon o rechazo de la incautacién

Con la informacién recabada, la compafifa tiene que decidir, con la
ayuda de su Asesorfa Juridica, si acepta o rechaza la incautacién. Son muy
diversas las razones por las que una compafifa puede rechazar la incau-
tacion de una garantia por parte del beneficiario. Mencionaremos entre
ellas la prescripcidn (ver Capitulo 3, punto 3.7), la novacién del contrato
y la consecuente extincién de la garantia (ver Capitulo 3, punto 3.8}, el no
cumplimiento por el beneficiario de los trimites y procedimientos estable-
cidos legalmente en cada pafs para ejecutar las garantias, el fraude mani-
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fiesto... El afianzador sélo debe rechazar el siniestro si tiene argumentos
s6lidos y claros, ya que el rechazo sistemitico de los siniestros, por muy
tentador que parezca inicialmente, lleva finalmente aparejado el descrédi-
to, no sélo del afianzador, sino de la propia institucién de los seguros de
caucién como forma vilida de garantizar el cumplimiento de obligaciones
legales o contractuales. En este tltimo caso, la Asesoria Juridica tiene que
realizar el recurso correspondiente en la forma establecida por la Ley, bien
se trate de un beneficiario privado o de un beneficiario que sea una Admi-
nistracién Pablica; ademds se procede a la constitucién de las correspon-
dientes reservas de siniestros pendientes de liquidacién o pago, ya que a
pesar del rechazo inicial del siniestro que hace la compafiia, bien pudiera
ocurtir que una vez terminado el procedimiento administrativo o legal de
oposicién a la reclamacién, el resultado del mismo pudiera ser negativo, y
la compafiia tuviera que hacer frente total o parcialmente al siniestro.

El importe de la reserva deberfa seguir los principios de prudencia y
de imagen fiel a los que la compafiia se ve obligada y deberia reflejar la
mayor o menor probabilidad de éxito en el procedimiento emprendido
para rechazar la incautacién.

Teniendo en cuenta que la gestién de siniestros debe estar siempre
centralizada, la apertura o cancelacién del expediente administrativo de
siniestros, se realiza y se gestiona donde se encuentre el departamento
de siniestros de la compafiia, aunque a efectos informativos se conserven
copia de todos los documentos en las oficinas del asegurador situadas en
el lugar de ocurrencia.

12.3.5. Gesiion del siniestro

En el caso de que el siniestro fuera aceptado, se procede al pago al
asegurado de la cantidad reclamada y a continuacién se requerira dicha
suma por via amistosa al tomador.

Si éste paga voluntariamente se procede inmediatamente al cierre del
expediente de siniestro. Si por el contrario se opusiera a resarcirnos del pago
realizado, y se diera ¢l caso, por otra parte bastante frecuente, de que el
tomador fuera insolvente o no hubiera contragarantes, se cerraria el expe-
diente como fallido.

Si tuviera solvencia suficiente o hubiera contragarantes se pasa el ex-
pediente a Asesoria Juridica para que inicie las acciones judiciales oportu-
nas para el cobro de la deuda. Finalizadas las mismas con el recobro (o la
Jmp051b111dad del mismo) de la cantidad pagada, se procede 1gua]mente al
cierre del expediente.
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En el supuesto de que el siniestro fuera rechazado, habra que esperar
el resultado de la oposicién legal planteada. Si se gana, se procede a liberar
la reserva constituida y a cancelar el expediente de siniestro. Si se pierde,
una vez verificado el pago con cargo a la reserva constituida, se procederia
al recobro de igual forma que la establecida en el parrafo anterior.

12.3.6. Procedimiento para la constitucién de provisiones de siniestros
pendientes de declaracion (IBNR)

Tal y como hemos comentado antes, cuando la compafiia tiene conoci-
miento de situaciones como la suspensién de pagos o de hechos equipara-
bles a tal estado legal (desaparicién de la empresa, sobreseimiento general
de sus obligaciones de pago, etc.) de un cliente o tomador de seguro con
riesgos en vigor, debe proceder a la evaluacién de los mismos a efectos
de la constitucién de provisiones de siniestros pendientes de declaracién
(IBNR), de acuerdo con los siguientes criterios:

o Informacion sobre la situacion de los contratos garantizados en fun-
cién de su grado de cumplimiento o ejecucién. Informacién que se
obtiene a través de los siguientes medios:

a) La informacién recabada de los responsables de la propia em-
presa garantizada.

b) De la informacién de las propias oficinas o sucursales de la
compaiifa en las zonas o dreas de ubicacién de la empresa o de
ejecucién de las obras garantizadas.

¢) Informacién de terceros, como agencias de informes o cualquier
otro tercero, relacionado con la empresa o con €l contrato garan-
tizado como por ejemplo subcontratistas.

d) Inspeccién ocular del estado de las obras garantizadas, para co-
nocer si hay actividad en las mismas.

o Antigiiedad de las obligaciones garantizadas y tipos de garantias ewnii-
tidas. Bl periodo de ejecucién establecido en el contrato garantizado
permite determinar el riesgo latente asi como la vigencia o no del
perfodo de garantia del contrato.

De la misma forma, el tipo de garantia prestada y su regulacién
legal permiten establecer si se encuentra todavia en riesgo, asi por
ejemplo, las garantias provisionales de corta duracién (promedio de
tres meses) o las garantias aduaneras con una prescripcién inferior
a la de las obligaciones personales, o bien otro tipo de garantias en
que el propio texto establece plazos de caducidad o, por el con-
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trario, garantias de cardcter global o permanente que dilatan en el
tiempo la probable reclamacién final.

o Posibilidad de la empresa de superar la situacién. En funcién de las cau-

sas que han abocado a la empresa a una situacién econémica de gran
dificultad, e incluso a suspender pagos, la empresa puede presentar una
suspensién de pagos puramente técnica que permita a la empresa seguir
desarrollando y cumpliendo con normalidad sus contratos, o bien des-
embocar, tras una paralizacién de su actividad, en una liquidacién orde-
nada de la sociedad o incluso en quiebra. En ambos casos el asegurador
debe tener en cuenta circunstancias especiales de cesién de obras o
contratos a terceros con o sin incautacién parcial o total de la garantia,
lo que aminoraria e incluso eliminaria en algunos casos el riesgo.
Concentracion del riesgo. El ctimulo total de fianzas en vigor de un
cliente en el momento de la suspensién, normalmente estard muy
disperso en varias obras o contratos que se encontrardn en diferen-
tes etapas de ejecucién, Asi, habra contratos terminados y en perio-
do de garantia, otros casi terminados, otros al inicio de ejecucién...
La compafiia deberd valorar esta situacion para calcular el importe
de la reserva a constituir. En otras ocasiones, la concentracién de la
totalidad o mayor parte del riesgo en un solo contrato o bien en un
tipo de garantias de mayor peligrosidad (a primer requerimiento, las
de aduanas en las que se garantiza el pago del impuesto, precintas
alcohélicas, pago anticipado, garantias ante privados, primer reque-
rimiento, subvenciones, garantias de pago...) deben incrementar el
porcentaje de provisiones a constituir sobre la totalidad del riesgo.
La experiencia. Todos los anteriores criterios se conjugan en funcién
de la experiencia de la compafiia en situaciones similares y para su-
puestos v tipos de garantfa anilogos.

Revisién continua. De forma permanente y en funcién de la informa-
cién posterior o adicional de que se va disponiendo, el asegurador
debe revisar las provisiones inicialmente constituidas, modifican-
dolas a tenor de las mismas y segn el desarrollo de los contratos
garantizados y evolucién de la empresa.

No obstante estas revisiones periédicas una vez, al menos, con caricter

anual, se deben revisar y revaluar la totalidad de las citadas situaciones pro-
cediéndose, en su caso, a incrementar o a anular las cantidades reservadas.

Hay otras provisiones que deben constituir las compafifas de segu-

ros de todo tipo, incluidas las de caucién, algunas relacionadas con los
siniestros y otras con los principios de imagen fiel y de prudencia, que se
examinan en el préximo capitulo.
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Las entidades aseguradoras, entre ellas las aseguradoras de caucién,
como cualquier otra empresa, deben formular un balance y cuenta de
pérdidas y ganancias por cada ejercicio econémico, ejercicio que habitual-
mente coincide con el afio natural.

En muchos paises, ademds de esta informacién anual, las compafifas
de seguros deben presentar a las autoridades de control, informacién tri-
mestral o semestral que debe incluir, ademds, datos estadistico-contables.

Entre los principios contables que deben regir la contabilidad de las
compafiias de seguros destacarfamos el «principio de imagen fiel» y el
«principio de prudencia».

El «principio de imagen fiel» debe conducir a que las cuentas anuales,
formuladas con claridad, expresen la imagen fiel del patrimonio, de la
situacién financiera y de los resultados de la entidad.

El «principio de prudencia» obliga a que Gnicamente se contabi-
licen los beneficios realizados a la fecha del cierre del ejercicio. Por el
contrario, los riesgos previsibles y las pérdidas eventuales con origen en
el ejercicio o en otro anterior, deberdn contabilizarse tan pronto como
sean conocidos.

En consecuencia, al realizar el cierre del ejercicio deberdn tenerse
presentes todos los riesgos y pérdidas previsibles, cualquiera que sea su
origen.

Las legislaciones de seguros establecen la obligatoriedad de constituir
provisiones técnicas, también llamadas reservas, que han de estar consti-
tuidas en todo momento y que se reflejan al cierre de cada ejercicio. Estas
reservas son la expresién contable de las obligaciones futuras a las que
deberi hacer frente la compaiiia de seguros.
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Entre las provisiones més normales que establece la legislacién para las
compafiias de seguros y entre ellas para las de seguros de caucién, se en-
cuentran las;

QO Provisiones de primas no consumidas

Son aquellas que tienen por objeto hacer frente a los riesgos que per-
manecen en vigor al cierre contable de un ejercicio econémico.

Una entidad que suscribiese todas sus pélizas con vencimiento en 31
de diciembre (a cuyo objeto emitirfa en el primer afio recibos proporcio-
nales desde la fecha de efecto del contrato lasta el siguiente 31 de diciem-
bre, y para afios sucesivos emitiria recibos por anualidades completas),
se hallarfa en condiciones de determinar que, al final de cada ejercicio,
cuando efectuase el balance, el resultado del afio serfa, en lineas generales,
la diferencia entre las primas percibidas y la valoracién de los siniestros
producidos, mas los gastos de administracién y produccién.

Sin embargo, esta forma de actuacién no es habitual en el mercado de
seguro; lo normal es que, sea cual fuere el efecto inicial de la péliza, éste
se renueve anualmente, en el mismo dia y mes en el que se suscribié, y la
aseguradora cobre las primas en los respectivos vencimientos anuales.

Este sistema distribuye uniformemente los ingresos de la empresa a
lo largo de todo el afio, pero origina la necesidad de constituir al final de
cada ejercicio una provisién con que hacer frente a los posibles siniestros
que ocurran en el afio siguiente y que afecten a pélizas respecto a las cua-
les ya se ha satisfecho toda la prima de un afo. El importe de dicha provi-
sién constituye la provisién de primas no consumidas.

Estan constituidas por la fraccion de las primas devengadas en el ejer-
cicio que deba imputarse al periodo comprendido entre la fecha de cierre
contable y el término del periodo de cobertura.

Estas provisiones han de calcularse poliza a pdliza, y se calculara a
prorrata de los dfas por transcurrir desde la fecha de cierre del ejercicio
hasta el vencimiento del contrato.

Q Provisiones de riesgos en curso

Es una provisién complementaria de la de primas no consumidas,
concebida para compensar el posible cilculo insuficiente de las primas
aplicadas a un petfodo de cobertura, ya que, en tal supuesto, también la
provisién de primas no consumidas resultaria insuficiente para hacer fren-
te a la siniestralidad imputable a dicho perfodo de cobertura.
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O Provisiones de prestaciones (siniestros)

En general, su necesidad se explica al considerar que, cuando un efer-
cicio econdmico ha acabado (normalmente ¢l 31 de diciembre), hay de-
terminado niimero de siniestros que estan ain pendientes de liquidacién
y los pagos indemnizatorios se efectuardn en el afio siguiente o en otras
anualidades sucesivas.

En tal sentido, los aseguradores deben constituir al final del afio una
reserva equivalente al importe previsto de los siniestros ain no indemniza-
dos. Fl cilculo de estas provisiones se efectuara separadamente, por afios
de ocurrencia de los siniestros.

La provision de prestaciones debera representar el importe total de las
obligaciones pendientes del asegurador derivadas de los siniesiros ocurri-
dos con anterioridad a la fecha de cierre del ejercicio y serd igual a la dife-
rencia entre su coste total estimado o cierto y el conjunto de los importes
ya pagados por razon de tales siniestros.

Dicho coste incluird los gastos tanto externos como internos de gestion
y tramitacion de los expedientes, cualquiera que sea su origen, producidos
y por producir hasta la total liquidacién y pago del siniestro. Los recobros
o cantidades a recuperar por el ejercicio de las acciones que correspondan
al asegurador frente a las personas responsables del siniestro no podrin
deducirse en ningin caso del importe de la provision.

La provisién debera tener en cuenta todos los factores y circunstan-
cias que influyan en su coste final y serd suficiente en todo momento para
hacer frente a las obligaciones pendientes a las fechas en que hayan de
realizarse los pagos.

La provisién de prestaciones estard integrada por la provisién de
«prestaciones pendientes de liquidacién o pago», la provisién de «si-
niestros pendientes de declaracién» y la provisién de «gastos internos de
liquidacién de siniestros».

a) Provision de prestaciones pendientes de liquidacién o pago. En algunos
paises esta provision incluira el importe de todos aquellos siniestros
ocurridos antes del cierre del ejercicio y declarados hasta el 31 de
enero del afio siguiente, o hasta treinta dias antes de la formulacién
de las cuentas anuales, si esta fecha fuera anterior. Forman parte de
la misma los gastos de caricter externo inherentes a la liquidacién de
siniestros v, en su caso, los intereses de demora y las penalizaciones
legalmente establecidas en las que haya incurrido la entidad.

b) Provisiones para siniestros pendientes de declaracion. También lla-
madas «reservas IBNR» (Incurred but not reported), corresponden,
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tal y como hemos mencionado en el capitulo anterior, a la provi-
sién que ha de constituir la compafiia de seguros para hacer frente
al coste de los siniestros realmente ocurridos en cada ejercicio pero
que adn no han sido comunicados a la entidad aseguradora antes
del clerre de las cuentas de dicho afio. :
El calculo de estas reservas se lleva a cabo con base en la experien-
cia que, en ejercicios anteriores y para este tipo de siniestros, tenga
la propia entidad aseguradora.

La provisién de siniestros pendientes de declaracién deberd recoger
el i importe estimado de los siniestros ocurridos antes del cierre del
ejercicio y no incluidos en la provisién de prestaciones pendientes
de liquidacién o pago. Unicamente en el caso de que la entidad no
disponga de métodos estadisticos para el calculo de la provisién o
los disponibles no sean adecuados, dotard esta provisidn aplicando
un porcentaje, que normalmente vendra fijado por ley y que suele
ser del orden del 5%, a la provisién de prestaciones pendientes de
liquida-cién o pago del seguro directo.

c) Provision de gastos internos de liquidacion de siniestros. Ista pro-

vision deberd dotarse por el importe suficiente para afrontar los
gastos internos de la entidad, necesarios para la total finalizacién de
los siniestros que han de incluirse en la provisidén de prestaciones
tanto del seguro directo como del reaseguro aceptado.

Para su cuantificacién se tendra en cuenta la relacién existente, de
acuerdo con los datos de la entidad, entre los gastos internos impu-
tables a las prestaciones y el importe de éstas.

Hay, segiin paises y legislaciones, otras reservas que afectan al sector

asegurador, como por ejemplo la provisién de estabilizacién dentro de la
Unién Europea, que se aplica a las compafifas de seguros europeas y que
tienen como objetivo alcanzar el equilibrio técnico de cada ramo, constitu-
yendo reservas hasta alcanzar un determinado limite, cuando el resultado
técnico es positivo y desdotiandolas en caso contrario.

13,2, MARGEN DE SOLVENCIA

Fl margen de solvencia puede ser definido como el conjunto de recur-

sos constituidos por el patrimonio propio no comprometido (coincidente
en cierta medida con el patrimonio neto contable) que, como minimo, de-
ben tener las entidades aseguradoras, «en todo momentos, para garantizar
econdémicamente al miximo los compromisos con sus asegurados.
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Se trata de patrimonio libre de todo compromiso previsible, no sujeto
ni vinculado a obligacién alguna y deducidos los elementos inmateriales.
Su cuantia minima viene legalmente establecida y se calcula en funcién
del volumen de negocio (primas netas de anulaciones) y del de la sinies-
tralidad media de los tres dltimos ejercicios sociales, en los ramos de No
Vida.

Como su propia denominacitn indica, representa la solvencia marginal
(«al margen» de la general y de la exigible técnicamente —provisiones
técnicas—) que el asegurador debe poseer para poder hacer frente a situa-
ciones de posible siniestralidad futura, que técnicamente no puedan estar
totalmente previstas mediante el correcto cilculo y adecuada cobertura de
las provisiones técnicas.

El margen de solvencia incorpora un mayor grado de garantfa y so-
lidez al conjunto de medidas que establecen, a largo plazo, el equilibrio
técnico-econémico del negocio asegurador.

13.3. OTRAS PROVISIONES

Representan fondos diversos en su causa y cuantia que no tienen, en
general, su origen propiamente en la técnica aseguradora, y que son cons-
tituidos por las entidades de seguros para compensar en el futuro desvia-
ciones anormales, o para aumentar la garantfa de la empresa frente a sus
asegurados o accionistas.

Entre esta clase de provisiones, cabe referirse a las «provisiones de
gestién empresarial; para insolvencias; por depreciacién de terrenos o de
inversiones financieras; y para responsabilidades y gastos».

En este apartado hay que citar las «provisiones para primas pendientes
de cobro» que son aquellas que tienen por objeto hacer frente al riesgo de
impago de las primas emitidas que han quedado sin cobrarse al cierre del
ejercicio.

Estas tiltimas estardn constituidas por la parte de las primas devenga-
das en el ejercicio que, previsiblemente y con base en la experiencia de
afos anteriores de la propia entidad, no vayan a ser cobradas. Su cuantia
se determinard minorando dichas primas en el importe de sus comisio-
nes, asi como en la provisién de primas no consumidas constituida sobre
ellas.






14.1. DIFERENCIAS ENTRE GARANTIAS CONTRACTUALES
Y PENALTY BONDS (FIANZAS MULTA)

Las Administraciones publicas y locales de todo el mundo gestionan
lo que se denomina «la cosa publica», y deben hacerlo tomando todas las
medidas que eliminen o disminuyan los perjuicios que pudieran causar a
los contribuyentes que, al fin y a la postre, son los que con sus impuestos
generan los ingresos que la administracién debe gestionar,

En beneficio de esos contribuyentes, las administraciones ptiblicas
promueven la contratacién piiblica de obras, compran bienes y contratan
servicios que mejoran la calidad de vida de sus cindadanos y, para evitar
los dafios que el incumplimiento de esos contratos de obras, suministros o
servicios producirfan, exigen a las empresas que llevan adelante esos contra-
tos, unas fianzas o garantias, no sélo en el proceso de licitacién o concurso
para la adjudicacién de los contratos, sino también para la fiel ejecucién o
cumplimiento de los mismos y para su mantenimiento. Son las denominadas
fianzas contractuales, de las que hemos hablado en capitulos anteriores.

¢Qué intenta conseguir la Administracién con estas garantias? Lo que
su propio nombre indica, garantizar el fiel cumplimiento del contrato, si
hablamos de la fianza de ejecucién, o garantizar el cotrecto uso del antici-
po si hablados de la fianza de pago anticipado...

Vemos sin embargo, que en muchos paises el asegurador o banco no
tiene la posibilidad, en caso de incumplimiento por parte del contratista,
de cumplir o acabar por si mismo o a través de terceros, la obra cuyo
cumplimiento o finalizacién estd garantizando, es decir, no tiene la posibi-
lidad de garantizar realmente el cumplimiento del contrato a pesar de que
ese sea el nombre del producto que entrega, de acuerdo con la legislacién
de su pais.
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En la mayoria de las legislaciones sobre fianzas de cumplimiento, ob-
servamos que el importe de las mismas es un porcentaje reducido, incluso
a veces muy reducido, del precio del contrato (asi el 4% en Espafia, el

5% en Portugal, el 10% en la mayorfa de los pafses de la Unién Europea
y el Latinoamérica...) y ademis ese importe se considera como cantidad
preestablecida por los dafios y perjuicios que causaria el incumplimiento
del contrato.

Producido el incumplimiento, el papel del asegurador no es el de in-
tentar cumplir el contrato o buscar a quien lo haga, sino pagar el importe
previamente determinado en la garantia. :

En otros, pocos, paises, las fianzas que la administracién pablica so-
licita, alcanza porcentajes mucho miés elevados, en algunos el 100% (Pa-
nama) o el 50% (Canad4) y, en otros incluso mas del 100% (EEUU). En
estos paises el afianzador puede, si el contratista incumple, acabar por sf
mismo o por un tercero el contrato cuyo cumplimiento garantiza, es decir,
la fianza hace lo que su propio nombre indica: garantizar el cumplimiento,
la ¢jecucién del contrato de obra, suministro o gestién o, en su caso, la
reparacién de los dafios y perjuicios realmente causados.

Nos encontramos pues con dos grandes modelos: por una parte los
pafses, la mayoria, en los que la fianza tiene la consideracién de multa,
es decir, aquellos en los que producido el incumplimiento lo que tiene
que hacer el asegurador o banco es pagar la cantidad predeterminada y
punto v, por otra parte, la de los paises en los que una vez producido el
incumplimiento, ¢l asegurador debe optar entre ejecutar el contrato por si
mismo o a través de terceros o, si lo prefiere, indemnizar por los dafios y
perjuicios realmente acaecidos.

Tebricamente, y posiblemente también pricticamente, la segunda de
las opciones (fianzas de porcentaje elevado en las que el asegurador puede
completar el contrato en caso de incumplimiento del contrato), parece la
mis légica para conseguir los fines que se propone obtener con las garan-
tias contractuales, y de hecho viene funcionando con éxito desde hace mas
de un siglo en los Estados Unidos. Si ello es asi, debemos preguntarnos
por qué no se aplica este modelo en el resto de los paises.

Hay varias razones para ello: en primer lugar, los propios contratistas
que trabajan para la administracién se oponen a que los montos de las fian-
zas sean 10 o 20 veces superiores a lo que actualmente se les solicita por el
importante incremento de costes que ello llevarfa consigo y, ademds, por la
posible falta de capacidad en la que podria encontrarse el mercado asegu-
rador y el bancario si las fianzas se elevaran al 100%. De hecho, esta falta
de capacidad para afianzar al cien por cien toda la contratacién publica
supone un freno para el crecimiento de los grandes constructores america-
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nos, que deben moderar su contratacién para adecuarla a la capacidad de
afianzamiento del mercado. El nimero de constructores nortearnericanos
que aparece entre los veinte mayores del mundo es sorprendentemente
bajo si lo comparamos con otros sectores industriales en los que las com-
pafifas norteamericanas copan los puestos entre los mis grandes, y una
de las razones para ello es justamente el sistema de fianzas en los EEUU,
que como veiamos en el Capitulo 4 podria llegar al 200% del precio del
contrato (100% para la fianza de cumplimiento y otro 100% para la fianza
denominada de pago a subcontratistas, mano de obra y suministradores).

Naturalmente no todo es blanco o negro, v asi en el modelo norte-
americano, el contribuyente —razén dltima de ser del sistema de garan-
tias— estd mejor protegido, las compafifas de seguros de caucién, las sure-
ty companies en la terminologia inglesa, tienen un volumen de primas muy
superior y, por otra parte, y al menos tedricamente, las fianzas al 100% y
la opcién de ejecutar la obra en caso de incumplimiento o de indemnizar
los dafios y perjuicios realmente sufridos por el beneficiario, lleva al ase-
gurador norteamericano a realizar un exhaustivo proceso de seleccién, no
s6lo del contratista en si mismo, sino también de las ofertas que pretende
presentar en los concursos o licitaciones de contratacién pablica, que
reduce la presentacién de ofertas anormalmente bajas que, de ser las ga-
nadoras, producirin, por lo general, una mala calidad en la ejecucién del
contrato y de los materiales utilizados en el mismo, ya que el contratista
intentaria por esta via equilibrar el bajo precio al que se ha comprometido
realizar el contrato. No olvidemos que en Estados Unidos el asegurador
se compromete a ejecutar el contrato en caso de incumplimiento de su
cliente, el contratista, y que tendria que hacerlo al mismo precio ofertado
por éste, por lo que si el precio fuera anormalmente bajo, el asegurador
se veria muy perjudicado por el mismo y, por ello, intentara no apoyar las
ofertas, es decir no emitir las fianzas de licitacién, o los bid bonds, para los
clientes que oferten a precios no razonables unp1d1endo asi su presenta-
cién al concurso o licitacién,

Ni que decir tiene que las administraciones piiblicas de todos los
paises intentan luchar contra estas ofertas anormalmente bajas («bajas
temerarias» como se denominan en Lspafia) y en estas circunstancias, el
que el propio asegurador haga de filtro de las mismas es en si mismo muy
positivo. En otros paises en los que no existe este filtro del asegurador, la
propia legislacién establece mecanismos para impedir la adjudicacion de .
contratos a las ofertas con bajas de precio excesivas.

Otra de las razones que explican por qué no se ha extendido mis el
modelo americano de fianzas, lo encontramos en el propio mercado asegu-
rador. [.a mayoria de las compafiias de caucién especializadas, no tendrian
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posibilidad de encontrar reaseguro de calidad para poder multiplicar por
10 o por 20 la cifra de capitales asegurados y, en consecuencia, se verfan
abocadas a limitar su oferta, y adem4s se encuentran conformes con el .
actual sistema de fianzas de reducido porcentaje.

No seria el problema de la capacidad de reaseguro el Gnico que de-
berian afrontar las aseguradoras de caucién en un metcado de fianzas por
porcentajes muy elevados, sino que también habria otros derivados de la
posibilidad de terminar o ejecutar los contratos en los casos de incumpli-
miento por parte de sus clientes, los tomadores del seguro.

El manejo de los siniestros en estas circunstancias, harfan necesarios
profesionales con un perfil diferente al actual, y lo mismo podriamos decir
que ocurtiria a la hora de la suscripcién (no es lo mismo garantizar el 4%
que el 200%), asi como que seria necesario personal especializado en la
inspeccién de obras para poder realizar un seguimiento de las mismas, y
comprobar que progresan adecuadamente...

En definitiva, el seguro se seguiria llamando seguro de caucién, pero
seria realmente otro producto diferente al que hoy conocemos el que se
estaria vendiendo. Las compafiias tendrian que realizar cambios profundos
para amoldarse al mismo, y hoy por hoy parece que nadie est4 a favor de
una modificacién del escenario tan radical, aunque, sin embargo, algunas
compafifas en el sector asegurador abogan por incrementar el porcentaje
de las fianzas a niveles del 30% en lugar del 10% promedio que existe
hoy en la mayona de los paises.

Esta oposiciéon que hemos comentado que tienen los contratistas y los
aseguradores hacia las fianzas segin el modelo americano, es compartida
por los reaseguradores y bancos, por lo que sélo un movimiento decidido
de los beneficiarios en su favor podria cambiar la situacién actual.

En el sistema de fianzas por porcentajes del 50 o 100%, el asegurador
se convierte de facto en socio de su cliente, a quien deberi sustituir o, en
su caso financiar, cuando las cosas no vayan bien.

En el modelo de fianzas de bajo porcentaje, el beneficiario estd incli-
nado a buscar soluciones amistosas con el contratista cuando’ éste tiene
problemas para cumplir con el contrato porque la ejecucién de la fianza
no los resuelve y, a veces, incluso los aumenta ya que normalmente la ¢je-
cucién de la fianza lleva aparejada la rescision del contrato, con obligacién
de convocar un nuevo concurso, realizar una nueva adjudicacién proba-
blemente a un precio superior, etc., en definitiva, retrasos en la ejecucién
del contrato y mayor coste. Ni que decir tiene que esta postura del bene-
ficiario es muy favorable para el asegurador, ya que en muchas ocasiones
la fianza no se ejecuta.
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14.2. DIFERENCIAS ENTRE LA GARANTIA BANCARIA Y LA GARANTIA
DE COMPANIA DE SEGUROS

Los bancos son los competidores de las compafias de seguros en el
ramo de caucién. Con muy pocas excepciones {USA y México entre las
més importantes), la banca emite garantias, con este nombre o con otros
como aval, boleta... para los mismos casos en que lo hace el sector asegu-
rador, y la validez de unas y otras es idéntica salvo algunos casos en los
que se ha detectado alguna discriminacién a favor del sector bancario.

Asi, hemos observado en alguna licitacién que, a la hora de valorar
las diferentes ofertas, el aval bancario puntuaba «mas alto» que la fianza
emitida por compafiia de seguros, y en la contratacién privada hay quien
prefiere la tedrica mayor solvencia de un banco.

Quizés el caso mds preocupante de discriminacién es el del Banco
Mundial, sobre todo por lo que de efecto multiplicador puede suponer.
Este organismo supranacional, entre otros fines, financia diferentes pro-
yectos en paises subdesarrollados o en vias de dgsarrollo, e incluso en
paises desarrollados si se trata de proyectos pioneros y con un impacto
positivo para la poblaci6n.

Pues bien, el Banco Mundial recomienda a esos paises que soliciten
a las empresas que van a llevar adelante los proyectos de que se trate, las
correspondientes fianzas de licitacién, de fiel cumplimiento, de pago an-
ticipado... y todas las garantias, menos una, deben ser bancarias, ya que la
denominacién que el Banco Mundial da a las mismas es la siguiente:

Bid Security (Bank guarantee)

Performance Bank Guarantee (Unconditional)
Performance Bank Guarantee (Conditional)
Performance Bond

Bank Guarantee for Advance Payment

Qué duda cabe que una fianza que se llama Performance Bank Gua-
rantee, Advance Payment Bank Guarantee s6lo puede ser emitida por-un
banco...

Al sector asegurador ya le parecia incorrecto que algunas de las fianzas
fueran incondicionales y/o a primera demanda (a excepcién de la Perfor-
mance Bank Guarantee (Conditional) y de la denominada Performance bond
que sigue el modelo de Fstados Unidos, y que como hemos visto casi no se
emite fuera de ese pais), pero sobre todo le parecia intolerable que un orga-
nismo como el Banco Mundial les discriminase en su papel como posibles
emisores de garantias en proyectos financiados por el propio banco.
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Después de innumerables gestiones, reuniones... los aseguradores
han conseguido una pequefia victoria al aprobar el Banco Mundial que
como Bid Security —que antes se denominaba también Bank Guaran-
tee—, se acepte el llamado Bid Bond emitido por compafiia de seguros.
No ha logrado el sector asegurador ninguna otra modificacién, pero
sigue Juchando por conseguirlo, y decimos que esta victoria es pequefia
porque es bien sabido que en la gran mayoria de los casos, el contratista
solicita la fianza de cumplimiento al mismo afianzador que le ha emitido
el bid bond, y como las aseguradoras no pueden emitir performance bank
guarantees... '

En todos los paises, tanto los avales bancarios como las fianzas de
compatfias de seguros, pagan un pequefio impuesto sobre las comisiones
o primas cobradas y, en algunos casos, €] impuesto no es el mismo para los
bancos que para las compafifas de seguros, y aqui debemos decir que las
discriminaciones, por lo general, favorecen a las compafifas de seguros que
tributan por sus fianzas menos que los bancos por su avales, aunque esta
es una situacién que tiende a desaparecer.

Alla donde los bancos actilan como garantes;, los textos de sus avales,
o bien son idénticos a los de las fianzas de compaiiias de seguros, o las
diferencias son inapreciables.

No debemos olvidar que los textos de las garantias en la contratacién
publica suelen venir impuestos de manera legal (por un decreto, orden
ministerial...), y habitualmente no distinguen entre aval bancario y fianza
de compaiiia de seguros.

Las diferencias mas importantes entre uno y otro producto las encon-
tramos en la prictica y no en la teorfa. En efecto, la banca, por lo general,
es mucho mas proclive que el sector asegurador a la emisién de fianzas,
ante beneficiarios publicos o privados, a primer requerimiento o incon-
dicionales. Incluso nos atreverfamos a decir que la banca prefiere emitir
este tipo de fianzas en lugar de las denominadas accesorias o contractua-
les; que son no sélo las més habituales sino también las que prefieren los
aseguradores.

¢Por qué los bancos quieren emitir un tipo de fianzas que las compa-
fiias rechazan? (véase Capitulo 6). Hay varias razones que podrian justifi-
car la postura de los bancos y que ahora reiteramos:

La primera seria que los bancos se dedican, fundamentalmente, a la
concesién de préstamos, lineas de crédito..., es decir, transacciones eco-
némicas en las que fisicamente dan dinero en efectivo a sus clientes. Ya
hemos comentado que el recelo hacia las fianzas a primer requerimiento
y hacia las incondicionales, era el tiesgo de su ejecucién indebida por un
lado, y su condicién de fianzas en sustitucién de dinero en efectivo por
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otro. No cabe la menor duda de que una fianza incondicional y a primer
requerimiento es mis peligrosas que una fianza contractual y que, en efec-
to, se puede considerar como un sustituto de dinero en efectivo. Si, pero
ino es dinero en efectivo!, y eso es justamente lo que los bancos estan
acostumbrados a dar: chnero en efectivo.

Serfa un contrasentido otorgar un crédito a un chente y denegar el
dia siguiente, a ese mismo cliente la emisién de una fianza 1ncond1c10nal
con el argumento de que tiene riesgo superior a una fianza condicional,
al ser la fianza solicitada sustituto de dinero, el mismo dinero «contante y
sonante» que jhemos dado a ese mismo cliente el dia anterior!.

Hay otras razones que explican las preferencias de la banca por las ga-
rantias a primer requerimiento o por las incondicionales, y una de ellas es
que la banca no quiere entrar a discutir, en caso de ejecucién de la fianza,
si debe pagar, como le exige el beneficiario, o si debe oponerse al pago,
como le pide su cliente. Quiere instrucciones claras sobre c6mo y cuindo
debe pagar, y en este sentido, nada tan claro como la fianza incondicional:
debe pagar cuando le reclamen que lo haga y punto.

No debemos olvidar que es el propio cliente del banco el que solicita
a éste la emisién de la garantia en los términos acordados con el beneficia-
rio, por lo que luego no podtia quejarse de la predisposicién del banco a
pagar si la garantia es ejecutada. En definitiva, estarfa haciendo lo que su
cliente le pidié que hiciera.

Esta postura de la banca es también muy comprensible si tenemos en
cuenta que, normalmente, la banca tiene acceso a la cuenta corriente del
cliente y que la posibilidad de «adeudar» en dicha cuenta y en el mismo
momento, el importe de la fianza que se estd ejecutando, es un hecho
claramente diferencial con la situacién del asegurador en esas mismas cir-
cunstancias. I.os bancos, en el caso expuesto, pagan la fianza con el dinero
de su cliente, el fiado, y los aseguradores lo pagan de su bolsillo y del de
sus reaseguradores.

La predisposicién de la banca a emitir todas las fianzas que le pidan
sus clientes, pone a estas entidades en una posicién de clara ventaja res-
pecto a sus competidores, los aseguradores, que sélo estan dispuestos a
emitir unas fianzas, las contractuales, pero que se resisten a hacer lo mis-
mo con otras, las incondicionales o a primer requerimiento.

La sensacién del cliente es que el banco se fia de él, y estd dispuesto
a satisfacer todas sus necesidades. En resumidas cuentas, el banco piensa
que es su cliente quien debe valorar el mayor riesgo que implica una fianza
respecto a otra, pero él, como banco, conffa en sus clientes mientras que
las compafiias de seguros parecen dar a entender que sélo confian en ellos
cuando las fianzas que estos les solicitan son de las denominadas contrac-
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tuales, es decir, de las de menor riesgo (me fio de ti si el producto que me
pides es de poco riesgo ya que de lo contrario...).

Ni que decir tiene que los clientes, que siempre piensan que las fianzas
que piden nunca les serdn ejecutadas, y que si lo fueran ellos harfan frente
al pago, prefieren la postura de los bancos y critican a las compafiias de
seguros que no confian en ellos.



15.1. REGLAS UNIFORMES PARA GARANTIAS A PRIMER REQUERIMIENTO

La Camara de Comercio Internacional (CCI) (www.iccwbo.org) es una
organizacién privada no gubernamental, que agrupa a miles de empresas
en més de 140 paises del mundo. Creada en 1919, ha sido reconocida
como entidad consultiva ante la ONU, Unién Europea, Organizacién
Mundial del Comercio, OCDE, Fondo Monetario Internacional, etc,

La CCI se mueve en dos grandes campos de actuacién: por un lado el de
la sensibilizacién de las instancias internacionales que afectan al comercio y
a la inversi6n y, por otro, el de ofrecer servicios titiles a las empresas.

En esta segunda faceta, la CCI ha destacado en:

O Recopilar y formular usos mercantiles uniformes para todo el mun-

~ do. Asf lo hace con las reglas sobre créditos documentarios, los
Incoterms, reglas sobre garantias a primer requerimiento, etc.

O Ofrecer la Corte Tnternacional de Arbitraje y

O Los Servicios contra el Crimen Comercial Internacional.

En el caso concreto del papel de la CCI en el mundo de las garantias y
el por qué del mismo, diremos que es debido a que a finales de los afios 80
la CCI observa, por un lado, que el mercado de las garantias contractuales
se encuentra muy diversificado, lo que dificulta la necesaria armonizacién -
en las transacciones internacionales y, por otro, ve con preocupacién que
hay una utilizacién creciente de una fianza, llamada «fianza a simple re-
querimiento» {que hemos denominado en los capitulos anteriores «fianza
incondicional») que representa una clara ruptura del equilibrio contrac-
tual que debe presidir las relaciones entre las partes intervinientes en un
contrato, ya que en dicha clase de fianzas el beneficiario de las mismas las
puede ¢jecutar sin otro requisito que reclamarlas.

215
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La razén para la proliferacién de estas fianzas «a simple requerimien-
to o incondicionales» se debia a que después de la II Guerra Mundial se
hizo muy comtin en los paises arabes y en otros en vias de desarrollo, la
peticién de fianzas para garantizar el cumplimiento de los contratos me-
diante la entrega de dinero en efectivo. Esta situacidn se hizo insostenible
y dio lugar a muchos abusos porque la fianza, es decir, el dinero, no se
devolvia.

La presidn de los contratistas y de sus bancos llevé a la aparicién de
una fianza, la fianza a simple requerimiento, de muy fdcil y rdpida ejecu-
cion.

Esta fianza se considera como un sustituto del dinero en efectivo y, por
lo tanto, adolece también del riesgo de la reclamacién indebida aunque,
natura]mente es menos peligrosa que el depdsito en efectivo.

Estas fianzas son buenas para los bancos cuando actdan como garan-
tes, por las razones que hemos expuesto en el capitulo anterior y, debido
a su sencillez, también para los beneficiarios que, aunque no tienen una
posicion de privilegio igual a la que tenfan con las fianzas eq dinero en
efectivo, siguen garantizindose un pago ripido, practicamente sin discu-
sién alguna posible.

Es hoy cominmente reconocido que algunos beneficiarios han hecho un
uso abusivo de este tipo de fianzas y que, por ello, su utilizacién deberia ser
hecha de manera restringida y solo ante beneficiarios de los que se tenga la
certeza de que no hardn un uso indebido de estas fianzas. El propio Banco
Mundial reconoce el riesgo inherente que tiene este Lipo de fianzas a simple
requerimiento, ya que comenta de las mismas:

«La comunidad de contratistas objeta fuertemente este tipo de fianzas,
porgue las mismas pueden ser ejecutadas (o amenazar gue van a efecutarse)
por beneficiarios, sin justificacién. Los beneficiarios deberian actuar sélo en
caso de incumplimiento de los contratistas, v ejecutar la garantia cuando asi
lo aconseje el ingeniero (independiente) que controla la obra».

‘En estas circunstancias, la CCI pensé que habia que dotar al mercado
conr Instrumentos 4giles, que no tuvieran que ser interpretados por los jue-
ces (las fianzas contractuales cuando son ejecutadas, muchas veces acaban
dirimiéndose en los tribunales, ya que tanto el contratista como los garan-
tes, bancos o compafifas de seguros, suelen poner objeciones al pago) para
conocer si son o no vélidos y, sobre todo, que, al mismo tiempo, limitaran
el riesgo de las reclamaciones indebidas.

La Comision Bancaria de la CCI, junto con exportadores, comprado-
res de bienes o servicios... se reunieron para establecer unas normas sobre
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garantias a primer requerimiento que, por un lado, pudieran utilizarse en
todo el mundo, consiguiendo asi una deseable uniformidad internacional,
al igual que con las normas sobre Créditos Documentarios de la propia
CCl y, por otro, evitaran o disminuyeran al menos el riesgo que las fian-
zas a simple requerimiento suponian y suponen para el contratista y sus
afianzadores.

En 1992 la CCI desarroll6 las Reglas Uniformes para Garantias a
Primer Requerimiento (URDG), publicacién n.© 458, que gozan ya de
una amplia utilizacién, fundamentalmente por parte de bancos y cajas de
ahorto europeos. -

En su Articulo 2 b) establecen que:

«Las garantias som, por su naturaleza, un compromiso distinto del o de
los contratos o condiciones de adjudicacion en los que puedan basarse, y los
garantes no quedan de ningin modo afectados u obligados por tales contra-
tos o condiciones de adjudicacion, incluso si la gavantia bace referencia a los
mismos. El deber de un gavante, segiin los términos de una garantia, es pagar
la(s) suma(s) estipulada(s) en ella, a la presentacion de un requerimiento de
pago escrito y de otros documentos especificados en la garantia que, gparente-
mente, estén conformes a las condiciones de la garantiar.

«Las garantias a primer requerimiento quedan definidas en el Articulo 2 a)
de las URDG que dice: '

«A los fines de las presentes Reglas, una garantia a primer requerimien-
to designa toda garantia, fianza u otro compromiso de pagar, por un banco,
compafiia de seguros u otra entidad, dada por escrito para el pago de una
suma de dinero establecida a la presentacion de un requerimiento de pago
escrito especificado en la garantia».

Observamos que no s6lo los bancos, sino también las compafifas de se- -
guro, aunque a éstas no les gusta emitir garantias a primer requerimiento,
estdn reconocidos como afianzadores para este tipo de garantias.

A diferencia de las fianzas a simple requerimiento, en las que el be-
neficiario no estd legalmente obligado a especificar las razones por las
que ejecuta la fianza, en el caso de las garantias a primer requerimiento,
las reglas de la CCI introducen un mecanismo de defensa que reduce el
riesgo de las ejecuciones indebidas, al establecer que las garantias a primer
requerimiento deben ser ejecutadas de acuerdo con lo previsto en el Arti-
culo 20 de las reglas que dice:

«Todo requerimiento de pago segiin los términos de la garvantia serd hecho
por escrito y documentado con una declaracion escrita gue especifigne:
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i. que el ordenante (el tomador del seguro en la terminologia asegu-
radora) ha faltado a su(s) obligacion(es) segrin el(los) conirato(s) de
base o, en el caso de una garantia de licitacion, a las condiciones de
licitacion, y

ii. en qué ba incumplido el ordenantes.

Este Articulo 20, como dice R. Goode?, ha sido redactado para pro-
porcionar una salvaguardia contra el riesgo de ejecucién indebida de la
fianza, manteniendo sin embargo la rapidez y simplicidad de las fianzas a
simple requerimiento.

Tenemos que ser conscientes de que como la justificacién documental,
muy simple por otro lado, para ejecutar la fianza ha de ser cumplimentada
exclusivamente por el beneficiario, y no por un tercero, el grado de pro-
teccién que otorga este Articulo es necesariamente limitado. Sin embargo,
es cierto que un beneficiario que podria estar dispuesto a reclamar inde-
bidamente la ejecucién de una fianza a sabiendas de que el contratista no
ha incumplido, podtfa sentirse mas inhibido a hacerlo si tuviera que poner
por escrito un hecho que él conoce que es falso.

Como el Articulo 20 que acabamos de transcribir, menciona la necesi-
dad de que el beneficiario manifieste por escrito que ha habido incumpli-
miento, algunos bancos excluyen la aplicacién de este articulo (algo que
se puede hacer perfectamente porque las reglas no son un cédigo que se
aplica como un todo, sino que establecen unas normas de actuacion que
las partes pueden seguir en todo o en parte) porque piensan que les pone
en la situacién de tener que decidir si la reclamacién es o no conforme
a lo establecido y no quieren tener que tomar esa decisién. Ya decfamos
en el capitulo anterior que los bancos se sentian cémodos con las fianzas
incondicionales o a simple requerimiento, y explicibamos el porqué.

A pesar de este Articulo 20 de las «Reglas Uniformes para Garantias a
Primer Requerimiento», los aseguradores siempre han preferido emitir ga-
rantias condicionales —también llamadas accesorias— y asf se lo hicieron
saber a principios de los afios 90 2 la CCL

15.2. LLAS REGLAS UNIFORMES PARA FIANZAS CONTRACTUALES

Ante la presién de los aseguradores, la CCI creé un «grupo de trabajo»
con objeto de preparar unas normas que hicieran las fianzas condicionales
mas atractivas para los beneficiarios, sobre todo los privados y también en

! GOODE, RoY, Guide to the ICC Uniform Rules for Dentand Guarantees. Pubhcac:lon
n°510dela CCI
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la contratacién internacional, ya que éstos las rechazaban con el argumento
de que era muy dificil ejecutar las mismas y tenian, y tienen, razén.

Después de varios afios de trabajo, estas normas sobre fianzas contrac-
tuales, conocidas como Reglas Uniformes para Fianzas Contractuales de
la CCI, fueron aprobadas el 1.° de enero de 1994, con el niimero 536 para
la versién espafiola y el 524 para la inglesa, y tienen como principal logro
el haber establecido un sistema de ejecucién y pago de las garantias que
por un lado las equipara en efectividad a las garantias a primer requeri-
miento, manteniendo, sin embargo, el equilibrio contractual de las partes,
sin privilegiat a una de ellas: beneficiarios, sobre las otras: contratistas y
aseguradores, 0 bancos.

Fl éxito de las reglas depende de su cumplimiento y utilizacién y, des-
graciadamente, en ese terreno y hasta la fecha, podemos decir que la CCI
no ha logrado totalmente su objetivo ya que fuera de Japén, pais en el que
las reglas se han incorporado a la legislacién sobre la contratacién piblica y
por ello se utilizan masivamente, su utilizacién es por ahora muy escasa.

Vamos a detallar Jos articulos mas importantes de las «Reglas Unifor-
mes para Fianzas Contractuales» de la CCI (RUFC).

En primer lugar destacarfamos que en el Articulo 3 (b) se determina
claramente la accesoriedad de la garantfa respecto al contrato cuyo cum-
plimiento garantiza, al decir dicho articulo:

® La respomabz’lz‘dad del Garante frente al Beneficiario, en razén de la
Fianza, es accesoria a lu respomabzlzdad del Afianzado frente al Bene-
ficiario en el Contrato.

o E] Contrato cuyo cumplimiento se garantiza se considerard como parte
integrante de la Fianza.

Por otra parte, en el Articulo 2 se define claramente lo que es el in-
cumplimiento al calificarlo como:

«Toda ruptura o falta de ejecucion del Contrato, o de cualquiera de las
obligaciones del mismo, segiin lo estipulado en el apartado () del Articulo 7,
gtie dé origen a una reclamacin por parte del Beneficiario para el cumpli-
miento del Contrato o para el pago de dafios vy perjuicios o de otras compen-
sactones economicas.

Una novedad muy importante de las «Reglas Uniformes para Fianzas
Contractuales», se recoge en el Articulo 3 (a) (ix) que dice:

«En la Fianza se deberd estipular:

Si el Garante podrd optar entre cumplir el contrato, o pagar el importe
de la Fianza».
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A excepcidén de unos pocos paises (Estados Unidos, Canadd y Panama
entre otros), en ¢l resto, tal y como hemos mencionado en el Capftulo 14,
el garante nunca tiene la opcién de cumplir, en caso de incumplimiento
del principal, por si mismo o a través de un tercero, el contrato cuyo cum-
plimiento garantiza. Es esta pues una novedad muy interesante y que, sin
duda, de ser llevada a la practica, supondria una modificacién sustancial
de las estructuras que actualmente tienen las compaiiias de seguros de
caucién. :
El Articulo 4 de las Reglas determman cuando debe considerarse
ocurtido el vencimiento de las fianzas, estableciendo diferentes supuestos
para el caso de que no se incluya claramente en la propia fianza la fecha
vencimiento:

«Liberacién y extincién de las obligaciones del garante

a) Salvo que se haya dispuesto lo contrario en la Fianza, y sin perjuicio
de lo dispuesto en el apartado b) de ese Articulo 4, la Fecha de Ven-
cimiento serd seis meses postevioves a la dltima fecha para el cumpli-
miento del Contrato o de las Obligaciones Contractuales pertinentes,
segtin corresponda.

b) Sin perpuicio de cualquier disposicién en sentido contrario én la Fian-
za, la Fecha de Vencimiento de una Fianza de Anticipo, una Fianza
de Mantenimiento, una Fianza de Retencién y una Fianza de Licita-
cién serd la que se indica a continuacion:

i. En el caso de la Fianza de Anticipo, la fecha en que el Afianza-
do haya realizado las obras, entregado los bienes, prestado los
servicios o cumplido de algin modo con las Obligaciones Con-
tractuales por un valor, certificado o determinado de acuerdo con
lo establecido en el Contrato, igual o superior al Importe de la
Fignza.

7. En el caso de la Fianza de Mantenimiento, seis meses contados a
partir de la fecha estipulada en el Contrato o bien, si no se esti-
pulara fecha para el vencimiento de las obligaciones de manteni-
miento del Afianzado, el dtimo dia del periodo de garantia o de
responsabilidad aplicable por defectos que indique el Contrato.

i1i. En el caso de la Fianza de Retencion, seis meses contados a partir
de la fecha estipulada en el Contrato para el pago, devolucién o
entrega de todo dinero retenido.

. En el caso de la Fianza de Licitacion, seis meses contados a partir
de la dltima fecha establecida en los documentos.
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¢) Cuando la Fecha de Vencimiento no sea Dia Hibil, la Fecha de
Vencimiento serd el primer Dia Hdbil posterior. En relacién con
estas Reglas, se entenderd por «Dia Hibils todo dia en que operen
normalmente las oficinas del Garante.

d) En la Fecha de Vencimiento se produciré la extincion de la Fian-
za y quedard absolutamente extinguida la obligacion del Garante,
quedando éste eximido de responsabilidad, se le devuelva o no la
Fianza, salvo cualquier reclamacion notificada de conformidad con el
Articulo 7 y, todo ello, sin perjuicio de cualguier término, disposicion
o estipulacion establecida en la Fianza, o en cualquzer otro acuerdo,
en la Legislacion Aplicable.

e) No obstante lo dispuesto en el apartado d) de este Articulo 4, la Fian-
za podrd cancelarse en cualguier momento mediante la devolucidn de
la misma al Garante o mediante la notificacién por escrito, debida-
mente firmada por un representante autorizado del Beneficiario, que
exima al primero de cualquier responsabilidad, esté o no acompariada
dicha notificacién por la Fianza y/0 por cualguier enmienda de la
misma.

) El Garante informard inmediatamente al Afianzado de todo pago

- efectuado conforme a la Fianza, asi como de la cancelacion, libera-
cién o cumplimiento de cualesquiera obligaciones con respecto a la
misma y de toda reduccion de su importe, siempre que no se lo bay
comunicado antes».

En el Articulo 6, sobre Enmiendas y modificaciones al contrato y la
fianza y prérrogas, se dice textualmente en el apartado (a): «la fianza se
aplicard, sufeto a su monto y fecha de vencimiento, al contrato con las en-
mitendas y modificaciones que el Aﬁanzado y el Beneficiario introduzcan el
cualguier momento».

Se establece en este Articulo [a no aplicacién de la novacién (ver Capi-
tulo 3, apartado 3.8) como causa de extincién de la fianza, algo que parece
l6gico ante las habituales modificaciones que experimenten los contratos
alo largo de su duracién, aunque en muchas legislaciones el recurso a la
novacién como motivo para justificar la extincién de la fianza puede, y es
legitimo, utilizarse en algunos casos.

El que sin duda es el Articulo més importante de las Reglas Unifor-
mes para Fianzas Contractuales, es el Articulo 7, en cuyo apartado (a) se
indica:

«Cualguier reclamacion que se formule con relacion a la Fianza deberd
notificarse por escrito al Garante antes de la fecha de vencimientor.
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Es decir, vemos que en este articulo se recoge la misma obligacién
que en el Articulo 20 (a) de las Reglas Uniformes para Garantias a Primer
Requerimiento v, al igual que en dicho Articulo, en el 7 (f) de las Reglas
Uniformes para Fianzas Contractuales se indica que:

«En toda reclamacion se mencionarin brevemente algunos detalles del
Contrato, v se indicard que existio una ruptura o incumplimiento del mis-
mo».

A diferencia de las Reglas Uniformes para Garantias a Primer Requeri-
miento, en el Articulo 7 (g) se establece la obligacién que el garante tiene
de comunicar a su cliente que ha recibido la ejecucién de la garantia, al
decir que:

«Al recibir una reclamacion de parte del Beneficiario, el Garante enviard
al Afianzado una notificacién escrita de tal reclamacion a la mdxima breve-
dad posible y antes de:

a) efectuar pago alguno para satisfacer total o parcialmente dicha recla-
macion, o

b) cumplir con el Contrato o con alguna obligacion contractual estipula-
da en el mismo». '

Este articulo es importante, ya que al ser la responsabilidad del garan-
te solidaria con la de su cliente, el afianzado, podri el garante oponer al
beneficiario las mismas objeciones y derechos que tenga €l afianzado, por
lo que es muy importante conocer la opinién de éste.

Siendo muy importantes todos estos articulos, ninguno lo es tanto
como el Articulo 7 (j):

«Se constderard establecido el incumplimiento:

i Ante la emision de un Certificado de Incumplimiento por un terce-
ro.
ii. Ante la emision de un Certificado de Incumplimiento por parte del
Garante.
iii. Por sentencia o laudo arbitval provenientes de un tribunal con juris-
diccion competenter.

Este Articulo, sobre todo el apartado (i) es la mayor aportacién rea-
lizada por la CCI al mundo de las garantias ya que, por una parte, éstas
mantienen su accesoriedad respecto del contrato principal, pero, por otra,
salvan el mayor obstdculo que los beneficiarios siempre han esgrimido
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contra este tipo de fianzas, que no es otro que la enorme dificultad para
ejecutar estas garantias, dificultad que muchas veces termina en la via ju-
dicial, lo que significa posponer, a veces durante varios afios, la decisién
final sobre la misma. ,

Con este Articulo, una vez que el tercero independiente, nombrado
de comiin acuerdo por las partes al inicio del contrato, ha emitido su
certificado de incumplimiento, el pago del garante se produce de forma
inmediata, casi con la misma rapidez que en los casos de las garantias a
primer requerimiento, sin que este pago cierre al contratista o, en su caso
al propio garante, la posibilidad de acudir a posteriori al arbitraje o a los
tribunales competentes.

Se trataria pues de aplicar la conocida regla de solve et repete, primero
paga y después reclama.

Tan importante es este Articulo 7 (j), que las Naciones Unidas, a través
de UNCITRAIL —Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mer-
cantil Internacional—, en la primera versién de la Guia Legislativa para
Proyectos de Infraestructura Privada (pédrrafo 54) decia:

«Las condiciones de una fianza accesoria exigen normalmente gue el bene-
ficiario demuestre el incumplimiento del contratista y la cuantia de la pérdida
sufrida. Ademds, el fiador dispone asimismo de las excepciones de que pueda
valerse el deudor si se le demanda por incumplimiento del acuerdo. En con-
secuencia, existe el riesgo de que la autoridad contratante se enfrente con una
controversia prolongada al hacer una reclamacion en virtud de la fianza».

A sugerencia de los aseguradores y de la propia CCI, la versién final
de este parrafo (ahora el 115), dice:

«Las condiciones de una fianza accesoria exigen normalmente que el bene-
ficiarto demuestre el incumplimiento del contratista y la cuantia de la pérdida
sufrida. Ademds, el fiador dispone asimismo de las excepciones de que pueda
valerse el deudor si se le demanda por incumplimiento del acuerdo. En con-
secuencia, existe el riesgo de que la autoridad contratante se enfrente con una
controversia prolongada al hacer una reclamacion en virtud de la fianza.

En la préctica, el riesgo puede reducirse, por ejemplo, si la presentacion
de la demanda conforme a la caucion estd sujeta a un procedimiento como
el previsto en el Articulo 7(7) (7) de las Reglas Uniformes para Fianzas Con-
tractuales (RUFC) elgboradas por la Cémara de Comercio Internacional. El
Articilo 7(7)(2) de las RUFC prevé que, a pesar de que haya una disputa o
diferencia entre el solicitante y el beneficiario en relacion con el cumplimien-
to del contrato, 0 de cualguier obligacion contractual, se considerard gue bay
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incumplimiento en lo referente al pago en la caucion de un contrato, cuando
un tercero emita un certificado de incumplimientos.

El dltimo articulo de las Reglas, cl Articulo 8, trata sobre la «jurisdic-
cién y solucién de disputas». Es muy importante que, tanto el contratista
como el beneficiario, o contratista y garante, tengan claramente determina-
do cual ser4 la legislacién aplicable, y cuiles los tribunales competentes.

«Jurisdiccion y solucion de disputas.

a) La legislacion aplicable serd la del pais que las partes eltjan para el
cumplimiento de la Fianza; si no se ba realizado dicha eleccion ex-
presa de legislacion, se aplicard aquélla por la cual se vija el Contrato
principal. Toda disputa o diferencia que en razén de estas Reglas se
suscite con relacion a una Fianza serd dirimida segin la legislacion
aplicable.

b) Toda disputa entre el Beneficiario, el Afianzado y el Garante, o en-
tre cualesquiera de ellos con relacion a una Fianza regida por estas
Reglas, serd dirimida de forma definitiva, salvo acuerdo en sentido
contrario, segin el Reglamento de Conciliacion y Arbitraje de la Cé-
mara de Comercio Internacional por uno o mds drbitros designados
de conformidad con dichas Reglas.

c) Si en la Fianza se excluyera la aplicacién de las disposiciones de ar-
bitraje de este Articulo 8, toda disputa entre las partes de la Fianza
serd divimida por los tribunales del pais que se designa en la Fianza;
si no hubiera tal nominacion, por el tribunal competente del domici-
lio comercial principal del Garante o por el tribunal competente del
pais donde esté ubicada la sucursal del Garante que haya emitido la
Fianza, a eleccion del Beneficiario».

Las Reglas, por otra parte, no son un cuerpo rigido y uniforme que no
admite modificaciones sino que, por el contrario, son muy flexibles, de tal
manera que, al igual que con las URDG (Reglas Uniformes para Garan-
tias a Primer Requerimiento) se pueden aplicar todos o sélo parte de los
articulos, eliminando de esta forma las posibles dificultades que pudieran
surgir entre las partes sobre la conveniencia o no de aplicar las Reglas tal
y como estdn descritas.

La CCI vende los textos de las Reglas, asi como modelos de formula-
rios de garantfas {publicacién n.° 503) redactados conforme a las mismas, y
considero del maximo interés para el profesional de los seguros de caucion
su adquisicién. En espafiol pueden comprarse en iccspain@cambraben.es
y en inglés en pub@iccwbo.org.
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Porcentaje de la fianza respecto al precio de contrato:

Mientras que las fianzas a primer requerimiento, normalmente no
superan el 5/10% del precio del contrato, las fianzas accesorias pueden
llegar hasta el 100%, o incluso mds, como es el caso de Estados Unidos
(aunque en la mayoria de los paises no supera el 10/15%).

En las RUFC no se menciona ninglin porcentaje para la fianza y, sin
embargo, parece existir un consenso en el mundo asegurador de que éste
deberia ser de alrededor del 30%. ¢Por qué el 30%? Fundamentalmente
por dos razones, una para ofrecer un producto atractivo a los beneficia-
rios, y otra porque los afianzadores y los contratistas quieren evitar que
se extienda la fianza modelo americano, es decir del 100% del precio del
contrato que hemos mencionado anteriormente, ya que ello causarfa gra-
ves problemas de capacidad en el sector asegurador

En Japén, cuyo gobierno como hemos dicho ha adoptado las RUFC
como parte de su legislacién, el porcentaje de la fianza de cumplimiento res-
pecto al precio del contrato, es del 30%. Este potcentaje mis elevado que el
promedio actual y que sugerimos para las RUFC, ofreceria ventajas para to-
das las partes. Para los beneficiarios porque, en lugar de una fianza a primer
requerimiento del 5% 6 10%, tendrfan una fianza contractual, accesoria si,
pero de un porcentaje no inferior al 30% vy, al mismo tiempo, la opcién del
garante de poder terminar la obra por si mismo o a través de un tercero.

Los contratistas o afianzados, eliminarian el riesgo de las ejecuciones
indebidas de las fianzas, beneficio éste que también alcanzaria al propio
garante que, ademds, como ya hemos mencionado anteriormente, en caso
de incumplimiento tendria no sélo la alternativa de pagar el importe de las
fianzas, sino también la de finalizar el contrato.

Los textos de las fianzas ante beneficiarios pablicos no se pueden ne-
gociar, y el contratista y su garante deben ajustarse al texto que tenga dis-
puesto el beneficiario. En la contratacién privada, el margen de maniobra
es superior, y se supone que el contratista puede y debe negociar no sélo
el contrato que va a formalizar, sino también la fianza que en garantia del
cumplimiento del mismo se le va a emitir.

El sector asegurador debe estar atento para ofrecer a sus clientes,
como alternativa a las fianzas a primer requerimiento o incondicionales,
que habitualmente son de porcentajes reducidos, fianzas segiin las normas
de las RUFC de la CCI y por porcentajes mds atractivos, del orden del
30% sobre el precio del contrato y, en cualquier caso, si se vieran co-
mercialmente obligados a emitir fianzas a primer requerimiento, intentar
utilizar las URDG de la CCI que le proporcionardn una proteccion ante
reclamaciones abusivas.
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Para un profesional del seguro de caucién, es importante conocer las
reglas y hacerlas conocer a sus clientes. Ambos estardn mejor protegidos
sin menoscabo de los derechos de los beneficiarios.

15.3. OTRAS REGLAS O CONVENCIONES

La propia CCI tiene otras reglas que contemplan aspectos relaciona-
dos con las fianzas y, entre ellas, destacariamos las UCP (Unifor Custorms
and Practice for Documentary Credits), relativas a los Créditos Documen-
tarios, y las mds recientes las ISP (International Standby Practices - «Usos
Internacionales relativos a los Créditos Contingentes»), que se refieren a
una modalidad de garantia muy extendida en los Estados Unidos por la
banca. Como hemos dicho en el Capitulo 14, la banca norteamericana
tiene prohibida por ley la emisién de fianzas, y para sortear dicho obs-
tdculo crearon un producto, la «carta de crédito contingente», o en su
terminologfa inglesa, standby letter of credit, que cubre un espectro mucho
mias amplio que el de las fianzas objeto de este libro. Como tales no son
utilizadas por las compafifas de seguros y realmente tampoco compiten en
el mercado de las fianzas.

Las personas interesadas pueden consultar tanto las UCP como las
ISP, que llevan como niimero de publicacién los signientes: publicacién de
la CCI n.° 500 para las UCP, y publicacién de la CCI n.° 590 para las ISP.

UNCITRAL —«Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional»— publicé una Convencién sobre Garantias In-
dependientes y Cartas de Crédito Contingentes, que regula conjuntamente
las garantias independientes por un lado, y las cartas de crédito contingen-
tes por otro.

La complejidad de regular en un solo texto contratos que en muchos
aspectos son dispares ha producido un texto que no ha satisfecho al
mercado y que hoy se encuentra pendiente de ratificacién por la practica
totalidad de los estados miembros de Naciones Unidas, sin que se vea
proxima ni la fecha en que lo estard y ni siquiera si alcanzara un niimero
significativo de ratificaciones como para que la Convenc10n Hegue a tener
valor jurfdico.

En el Capitulo 6 se mencionaba el Articulo 19 de la Convencién, que
es probablemente la mejor aportaciéon que UNCITRAL ha hecho en el
mundo de las garantias, al definir en qué casos el garante puede y debe
oponerse al pago de una garantia, incluso si ésta es incondicional.



16.1. INTRCDUCCION

Este capitulo del libro presenta el resultado de una encuesta realiza-
da en el afio 2006 entre los miembros de la Asociacién Panamericana de
Fianzas, para solicitar informacién sobre los avances legislativos o norma-
tivos en materia de documentos o firmas electrénicas y sobre experiencias
practicas con fianzas electronicas en los respectivos pafses.

Es evidente que el resultado no puede considerarse completo ya que
es muy probable que existan otros casos interesantes no detectados, pero
ello no resta, sin embargo, validez a las conclusiones finales y a las reco-
mendaciones con las que se cierra este capitulo.

16.2. DEFINICION

El producto que vendemos las compafiias de seguros de caucién es sus-
ceptible de ser emitido y entregado electrénicamente a través de Internet.

Conviene, antes de seguir adelante, definir qué entendemos por fianza
electrénica. Debemos tener en cuenta las tres partes que necesarjamente
intervienen en las fianzas o seguros de caucién: La Compafifa de seguros,
el Tomador del seguro y el Asegurado o Beneficiario. Tomados dos a dos
los intervinientes estan ligados por tres conceptos distintos, reflejados tipi-
camente en tres documentos diferentes: Tomador y Asegurado por el con-
trato u obligacién legal objeto del seguro o fianza, Compafifa de seguros y

! Este capitulo ha sido realizado en su integridad por Enrique Fernandez, Presidente
de ACC SEGUROS (Espafia).

227
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Tomador por el contrato o péliza de seguro y Compaiiia y Asegurado por
la fianza propiamente dicha.

El titulo genérico, «contratos electronicos en fianzas», podtia aplicarse
tanto a la contratacién de la fianza entre el Tomador y la Compafifa como
a la fianza en si misma entre la Compafifa y el Asegurado.

En la relacién entre el Tomador y }a Compatiia de seguros, en diferen-
tes mercados y con bastantes aseguradoras, se puede hablar de una situa-
cién actual de contratacién electrénica pues tanto la solicitud de la fianza
por parte del cliente como la comunicacién de la aceptacién del riesgo
por parte de la Compaiifa de seguros se realizan de forma electrénica, aun
cuando el documento final que refleja tal contrato, la pdliza de seguro,
siga siendo un papel firmado.

Es en la propia fianza a entregar al asegurado, documento firmado
por un apoderado de la compaiifa, donde podemos hablar de fianza
electrénica si conseguimos sustituir el papel y la firma manuscrita por
un documento en formato electrénico y una firma digital. Y es la fian-
za electrénica la que puede cerrar totalmente el circuito electrénico en
nuestro sector. : :

Conviene asimismo tener en cuenta los diferentes nombres que en
los diversos pafses reciben tanto la fianza (garantia, péliza, aval, bond), la
entidad que la emite (compafiia de seguros, afianzadora, surety), el cliente
que la contrata (tomador, afianzado, fiado, «principal»} y la que la recibe
(asegurado, beneficiario, owner). A lo largo de este capitulo se usan princi-
palmente los términos «garantiax», «compatiia», «cliente» y «beneficiario»
aunque pueden aparecer también los otros términos, sobre todo al referir-
nos al caso concreto de un pais determinado.

16.3. 1.A FABRICA DFE INFORMACION

‘Haciendo la analogia de nuestro sector, los seguros de caucién, con
una fibrica que utiliza materias primas, mano de obra y maquinaria para
fabricar un producto vemos ripidamente que nuestra materia primaes
informacién (sobre los clientes, sobre los riesgos...), que nuestra mano
de obra consiste, basicamente, en «traba]adores del conocimiento» que
aphcan su experiencia, hab]lldades y mds informacién, que nuestra ma-
quinaria son sistemas de informacién (ordenadores; software bases de
datos...) y que nuestro producto final, la fianza, no es mas que informa-
cién en un trozo de papel. Es completamente 1égico pues, en esta era de
la informatica y las comunicaciones, que el soporte de la informacién de
la fianza (objeto de la garantia, beneficiario, suma garantizada...) sea un
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* documento electrénico, que la firma sea una firma digital y que sea entre-
gada a nuestro cliente y, eventualmente, al propio beneficiario por medios
electrénicos.

16.4. TECNOLOGIA Y VALIDEZ JURIDICA

Para que la fianza electrénica pueda llegar a existir hay una serie de
requisitos que se deben cumplir:

® Seguridad, mediante el cifrado y la firma digital que garanticen la
autenticidad, la privacidad, la inviolabilidad y el no repudio de la
transaccion.

® Jegislacién y normativas que proporcionen validez juridica a tales
transacciones.

® Voluntad y preparacién tecnolégica de los asegurados para aceptar
la fianza electrénica.

Los dos primeros requisitos mencionados para hacer posible la fian-
za electrénica, seguridad tecnoldgica y legislacién, estdn intimamente
ligados, pues todas las normas aparecidas en diversos 4mbitos referentes
a la validez de documentos electrénicos especifican los requisitos tec-
noldgicos a cumplir. Y todas ellas estin de acuerdo en la tecnologia a
emplear: cifrado de los documentos (o0 mds propiamente de un resumen
o hash de los mismos) en base a las llamadas Infraestructuras de Clave
Piblica (PKI) y empleo para la firma de Certificados de Firma Digital
emitidos por Autoridades de Certificacién, que deben cumplir unos
estrictos controles de seguridad y de solvencia. Sin entrar en detalles
del funcionamiento exacto de estas tecnologfas podemos afirmar que su
utilizacién garantiza la autenticidad e integridad de los documentos asi
firmados y asf lo reconocen las legislaciones de un nimero creciente de
paises.

Para evitar la posibilidad del repudio o rechazo de la autorfa del do-
cumento por parte de su autor, existen también, basados en las mismas
tecnologias, servicios de fechado electrénico proporcionados por terceras
partes de confianza, que afiaden un sello de tiempo firmado a los docu-
mentos electrénicos y completan los requisitos necesarios para la plena
validez juridica de los documentos electrénicos.

En lo que respecta a los Certificados de Firma constituyen la unién en-
tre la identidad del firmante, acreditada ante la Autoridad de Certificacién
emisora, v las claves de firma o firma digital del mismo. De cara a la firma
de documentos en representacién o como apoderado de una empresa {en
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nuestro caso como firmante autorizado de fianzas) no se ha llegado a una
especificacién clara que atine en el propio certificado la identidad del fir-
mante y sus poderes en representacién de una empresa, por lo que atn se
requiere, en la prictica, un procedimiento apatte para la verificacién de
los poderes.

Estas tecnologias permiten la firma y dan validez a cualquier tipo de
documento electrénico, independientemente de su formato, pudiendo
usarse para un intercambio electrénico seguro de «imdgenes de docu-
mentos» {formatos tiff, pdf o equivalentes), que requieren una lectura o
interpretacién visual de los mismos, o para intercambio de datos (formato
XML) que puedan ser a su vez procesados de forma automitica por el
receptor del documento y permitan realizar procesos reales B2B con las
consiguientes ventajas adicionales de coste y tiempo.

En diversos entornos y paises se estan dando pasos para conseguir la
contratacién electrénica, en general, v la fianza electrdnica en particular,
Veamos algunos ejemplos:

¢ En Estados Unidos la legislacién, tanto a nivel Federal con la Elec-
tronic Signatures in Global and National Commerce (e-Sign), como
en diversos.estados con la Uniform Electronic Transactions Act
(UETA), da plena validez legal a los contratos firmados electréni-
camente. Los Departamentos de Transportes de varios estados, en
el marco de sistemas de contratacién electrénica, estan admitiendo
algin tipo de fianza electrénica aunque no se estd incluyendo firma
digital y puede haber alguna duda sobre la efectividad de las recla-
maciones sobre tales fianzas. La Surety and Fidelity Association of
America (SFAA) y la National Association of Surety Bond Produ-
cers (NASBP) han emitido una «recomendacién» animando al em-
pleo de fianzas electrénicas utilizando la tecnologia de firma digital
disponible. Ante el seguro desarrollo de multitud de formatos y pro-
cedimientos se intenta establecer unos estindares y mecanismos de
validacién comunes que simplifiquen la tarea de puesta en marcha
de sistemas de fianzas electrénicas y permita la interoperabilidad
entre las Coinpanias y los organismos beneficiarios.

® FEn [a Unién Europea, las Directivas 1999/93 sobre firma electrénica
y 2000/31 sobre comercio electrénico sientan las bases técnico-ju-
ridicas que posibilitan la contratacién electrdnica en el marco de
la Unién. Por otro lado, las Directivas 2004/17 para los sectores
del agua, la energia, los transportes y los servicios postales, y la
2004/18 para obras, suministros y servicios refunden la legislacién
comunitaria relativa a contratos publicos con un triple objetivo
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de modernizacién, simplificacién y mayor flexibilidad del marco
juridico regulador. Prestan especial atencién a los procedimientos
electrénicos de adjudicaciéon de los contratos, estableciendo normas
especificas a fin de que se garanticen los principios de igualdad de
trato, no discriminacién y transparencia, Deben trasponerse por los
estados miembros antes del 31 de enero de 2006. El Plan eEurope
2005 anima a los estados miembro a impulsar la eAdministracién y
tija como un objetivo concreto el uso de la contratacién electrénica
de forma generalizada para final del 2005. No parece, si nos atene-
mos al caso espafiol, que se alcance este objetivo tan pronto, pero
es evidente que muchos estados estan dando pasos importantes en
esa direccién. ' .

® En el caso de Espafia, la Ley 59/2003 de firma electrénica y la Ley
de Servicios de la Sociedad de la Informacién v Comercio Electrd-
nico, constituyen la trasposicién de las directivas comunitarias y
establecen los requisitos técnico-legales para la validez de los con-
tratos y documentos firmados electrénicamente. Por otro lado, la
administracién actual ha hecho suyo el objetivo del impulso de la
eAdministracién y estd impulsando diversos proyectos en este sen-
tido. El que mas impacto puede tener de cara a la fianza electrénica
es el de contratacidn electrdnica del Ministerio de Administraciones
Piablicas, Otras administraciones autondémicas, como la del Pafs
Vasco, estin también en fase avanzada de sus respectivos proyectos
de contratacién electrénica.

16.5. LA ACEPTACION POR EL BENEFICIARIO

Habiendo quedado claro que los dos primeros requisitos, tecnologia y
legislacién, estan satisfactoriamente cubiertos, serd el grado de avance en
el tercero el que marque el ritmo de implantacién de la fianza electrénica.
De una manera superficial y en el marco actual y futuro de un mundo
dominado por las comunicaciones y la informatica, pareceria que tal acep-
tacion deberia ser rdpida. Pero hay que tener en cuenta que una cosa es la
voluntad de aceptacién y otra muy distinta el desarrollo y puesta en fun-
cionamiento de los procedimientos adecuados para recibir y procesar las
fianzas electrénicas por parte de los beneficiarios. Una cosa es la voluntad
politica de caminar hacia la eAdministracion y otra diferente la existencia
de la «ventanilla electrénica» donde depositar las fianzas.

Hay que tener en cuenta diversos aspectos que pueden dificultar el
proceso:
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o En primer lugar, los beneficiarios son muchos y muy distintos entre
si. No solo hay una gran diferencia entre el sector piblico y el sec-
tor privado. Dentro del sector publico existen, en muchos paises,
diversos niveles de administracion (nacional o federal, regional,
estatal o autondmico, local) con una variedad de organismos con
competencias propias, con distinto nivel de desarrollo tecnoldgi-
co, diferente disponibilidad de recursos, con objetivos e intereses
dlstmtos v, en muchos casos, enfrentados por ideologfas politicas
opuestas. En el sector privado, no tienen nada que ver los produc-
tos que tienen como beneficiatios a ernpresas de los que se destinan
a particulares.

o Adicionalmente, el beneficiario de la fianza es, con frecuencia, un
«tercero» sin relacién directa con la Compafiia de seguros, con la
consiguiente dificultad de acceso y negociacién para establecer los
procedimientos y definir los formatos de intercambio.

Con estas consideraciones, estd claro que nos enfrentamos a un pro-
ceso inicialmente lento y posiblemente inacabable. Es evidente que setfa
muy deseable la existencia de estindares de formatos y procedimientos
que, al ser adaptados por los diferentes beneficiarios facilitaran el proceso.
Creo, sin embargo utdpico este planteamiento. Los estindares llegaran en
una segunda fase. Inicialmente, me temo, nos espera una penosa etapa de
miltiples pequefios proyectos.

Analicemos mas detalladamente los dos grandes tipos de asegurados.

16.6. SECTOR PUBLICO

Como hemos comentado, nos enfrentamos a una multitud de niveles
de la administracién con autonomia de decisién e intereses diferentes.
En ¢l caso espafiol, la Administracién Central, las 17 administraciones
autonémicas y los miles de ayuntamientos, diputaciones y corporaciones
locales. Tenemos, por el contrario, a nuestro favor la clara apuesta de la
administracién pablica hacia la eAdministracién. Caracteristica fundamen-
tal de este «grupo» de beneficiarios es que son ellos los que definiran los
estindares de intercambio de informacién y los procedimientos de comu-
nicacién. Es clave para tener posibilidades de éxito y que se contemplen
las particularidades de nuestro producto en su disefio de «ventanillas
electrénicas» el poder participar, individual o corporativamente, en los
proyectos en marcha.
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16.7. SECTOR PRIVADO

En el caso del sector privado debemos distinguir entre beneficiarios
empresas y beneficiarios particulares. Las empresas tienen los problemas del
sector pablico en cuanto a la diversidad pero, posiblemente sin la ventaja del
empuje hacia la administracién electrénica. Si tienen a su favor el desarrollo
tecnolégico y la cada vez mayor costumbre de utilizar servicios electrénicos.
Seguramente serd necesario esperar a la aparicién de estdndares en el sector
pablico que podrin ser trasvasados al sector privado sin muchos problemas
de aceptacién. En cualquier caso, no son muchos los productos, al menos en
Espafia, con empresas privadas como beneficiarias de fianzas.

Los particulares si son de especial importancia para el mercado espaitol,
pues son los destinatarios de la garantia sobre anticipos en la compra de
viviendas, que es nuestro producto mds importante en volumen de primas
y en niimero de pélizas. La cada vez mayor presencia de ordenadores per-
sonales con acceso a Internet en los hogares y la préxima implantacién del
Documento Nacional de Identidad electrénico, que incluird un certificado
personal de firma digital y un dispositivo crlptograflco de fmna seran
elementos facilitadores del proceso.

Segtin la legislacién espafiola cuando se venden viviendas de cualquier
tipo en proyecto o en fase de construccién, para poder petcibir pagos an-
ticipados a cuenta de la vivienda es necesario entregar al comprador una
garantia, mediante aval bancario o seguro de caucién que cubra dichos
anticipos mas los intereses legales para el caso de que, por cualquier causa,
el comprador no reciba la vivienda en el plazo pactado en el contrato.

Para poder éentregar la garantia a su comprador, el promotor de las
viviendas nos solicita la péliza correspondiente, que, una vez aceptado
el riesgo por la companiia tras el correspondlente estudio de la solvencia
del cliente y la viabilidad de la promocién, nosotros emitimos para cada
comprador, En el procedimiento tradicional sobre papel emitimos y fit-
mamos tres ejemplares de péliza que entregamos a nuestro cliente como
tomador. Este firma los tres e]emplares, recaba la firma del comprador
de la vivienda y distribuye las copias correspondientes. Para implantar la
fianza electrénica en este caso se sustituirfan los tres ejemplares por un
documento electrénico firmado digitalmente por la compaiifa. No es com-
plicado conseguir también la firma digital por parte del tomador al hacerle
entrega clectronica de las pélizas. Sin embargo, mientras no se generalice
algin documento de identidad electrénico y la gran mayoria de los ciuda-
danos no cuente con ordenador y acceso a Internet el promotor deberd, al
menos en algunos casos, imprimir el documento y entregarlo en papel al
comprador. Dado que en el momento de impresién se puede incluir una
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referencia o rastro de las firmas electronicas pero no la firma en si misma,
la péliza impresa no cuenta con validez legal. Para solventar este problema
serd preciso propotcionar al asegurado un mecanismo de verificacién de la
existencia y validez de la péliza, probablemente mediante fechado electrd-
nico de la misma y custodia por un tercero de confianza.

16.8. EXPERIENCIAS CON LA FTANZA ELECTRONICA EN DIFERENTES PAISES

Se describen en este apartado, en forma breve, las experiencias mas
significativas detectadas en la encuesta o aquéllas de las que hemos tenido
noticias de alguna otra forma. Quien desee mas informacién sobre ellas
puede dirigirse a las personas y/o compafifas mencionadas al final del in-
forme, que han facilitado la informacién utilizada.

16.9. FIANZAS ADUANERAS EN ARGENTINA

La Direccién General de Aduanas (DGA), organismo dependiente

-de la Administracién Federal de Ingresos Publicos (AFIP), desarrollé en

2005 un procedimiento para la sustitucién de las garantias aduaneras en

papel por garantias electrénicas y su procesamiento automatizado con el

fin de agilizar los trimites aduaneros, eliminar el ingente trabajo manual y
reducir el volumen de papel.

El procednmento 1nc1uye un aplicativo informatico puesto a dlspo-
sicién de las compafias emisoras de garantias para la generacién y envio
del fichero electrénico una vez suscrito el riesgo, asi como unas paginas
web para la gestion y consulta de las garantias depositadas, tanto por las
propias compaiiias garantes como por el importador (tomador), el despa-
chante de las mercancias o el productor.

Un beneficio adicional, derivado del proceso automatizado de la DGA
para las garantias, es la facilidad y rapidez para su cancelacién. Luego de
que el tomador solicita la liberacién y la DGA la acepta, ésta da de baja la
garantia en su sistema y la compaiiifa garante recibe un mensaje electrénico
automatico que permite la cancelacién del riesgo.

Todo el sistema funciona mediante claves de autentificacion entregadas
por la AFIP a los diversos intervinientes.

El sistema se inicié de forma voluntaria para las compafifas en 2005 y
fue obligatorio a partir de enero del 2006, por lo que todo el mercado esti
operando en este momento bajo la modalidad de poéliza electronica para
este tipo de garantias.
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16.10, EL SEGUROQ DE VENTAS «EN VERDE» EN CHILE

Para proteger a los compradores de casas en construccién, que antici-
pan importantes cantidades de dinero antes de recibir su casa, en el caso
de que el vendedor no cumpliera con la entrega, recientemente se aprobd
en Chile una ley que obliga a garantizar las cantidades anticipadas y a
formalizar el contrato de compraventa ante notario publico, quien debe
verificar la existencia de la garantfa.

Para dar una respuesta 4gil a la emisién de las garantias se ha desa-
rrollado en Chile un sistema de solicitud y emisién electrénica. Las com-
pafifas estudian la solvencia y profesionalidad de los clientes y les otorgan
limites preautorizados. Contra estos limites se produce la solicitud electré-
nica de la garantia, su aprobacién automatica o manual por un suscriptor
y el envio por correo electrénico al tomador de la péliza, tanto en formato
pdf, legible e imprimible, como en formato xml, procesable electrénica-
mente y firmado por la compafifa con firma electrénica avanzada.

FEl sistema se completa con sitios web de acceso y consulta, tanto para
el cliente como para el beneficiario, comprador de la vivienda, que puede
verificar la existencia de la garantia y la exactitud de sus datos.

El sistema electrénico se ha impuesto en el mercado por las evidentes
ventajas de agilidad y ahorro de costes que supone. Por este sistema se
tramita el 90% de las pélizas de este tipo.

16.11. FIANZAS ELECTRONICAS EN COREA

Como complemento de su sistema de solicitud de fianzas por Internet,
la Seoul Guarantee Insurance Company, compafifa emisora exclusiva de
garantias de Corea, ha desarrollado, sélo para algunos productos y para
fianzas inferiores a 50.000 US$, un sistema de emisién de fianzas electrd-
nicas.

Para la emisién de la fianza la compafiia requiere una firma electrénica
del cliente. Una vez generada, el cliente puede imprimirla para ser entrega-
da al beneficiario o puede remitirla en forma electrénica a los beneficiarios
conectados directamente al sistema de la compafiia.

Durante 2005 se emitieron 79.023 fianzas electronicas, que suponen
aproximadamente el 5% de las fianzas totales de la compafifa.

SGIC estd desarrollando un sistema que permitird conectar simulta-
neamente al tomador y al beneficiario con la compariia para la celebracién
del contrato en forma electrénica y la consiguiente suscripcion del riesgo
y emisién de la fianza también en forma electrénica.
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16.12. GARANTIA DE LOS ANTICIPOS DE COMPRADORES DE VIVIENDA
EN ESPANA

Al igual que en el caso de Chile, en Espafia es obligatorio por ley (des-
de 1968), garantizar a los compradores de viviendas en construccion las
cantidades que anticipan a cuenta de precio. Sin embargo, estas compras
anticipadas no sé formalizan ante notario piiblico, quien interviene exclu-
sivamente en el momento de su transmisi6n efectiva al comprador, una vez
finalizada la obra.

Las pdlizas de seguro-de caucién que cubren la garantia constituyen
un contrato a tres partes (compafifa, tomador y beneficiario) y tradicional-
mente estan firmadas por todas ellas. La compaiifa de seguros de caucién
ACC, que ofrece la posibilidad de solicitar y tramitar las garantias por In-
ternet desde 1999, ha desarrollado un sistema de garantia electrénica que
permite completar el ciclo de vida de las pélizas de forma completamente
electrénica.

Una vez que la compafifa ha aceptado el riesgo, la péliza se emite
electrénicamente en formato xml, un apoderado de la compafiia la firma
con firma electrénica avanzada y se le comunica al cliente por correo elec-
trénico.

A través de la extranet de clientes, éste puede revisar la péliza, firmar-
la a su vez con su certificado de firma avanzada e introducir o confirmar
la direccién de correo electronico del beneficiario.

Este recibird un aviso por correo electrénico junto con un enlace que
le permitird acceder a la péliza. Si posee un certificado de firma (es relati-
vamente habitual en Espafia para presentar las declaraciones de impuestos
por Internet y, ademas, se han comenzado a emitir Documentos Naciona- -
les de Identidad electromcos que J_ncluyen un certificado de firma) puede
también firmarla. :

Una vez recabadas las tres firmas, la pdliza firmada es enviada a un
proveedor de servicios de certificacién, que actGa como notario electréni-
co verificando la integridad del documento, la validez de las firmas, la vi-
gencia de los certificados empleados y afiade un sello de tiempo firmando
el fichero total resultante con su propia firma electrénica. El documento
electrénico final se archiva en los servidores de la compafifa a disposicién
tanto del tomador como del beneficiario.

En el caso de que el tomador o el beneficiario no dispongan de certi-
ficado de firma electrénica para poder firmar o prefieran el documento en
papel, pueden solicitar la generacién de la péliza en formato pdf. En ese
caso se envia la péliza electrénica al proveedor de servicios, con las firmas
electrénicas que tuviere hasta ese momento, para su notariado electrénico
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y se genera una imagen pdf de la péliza que incluye el sello de tiempo final
y las antefirmas del resto de los participantes para poder cerrar el proceso
en forma manuscrita.

16.13. FIANZAS ELECTRONICAS EN HOLANDA

La compafiia de seguros de caucién Nationale Borg de Holanda,
dentro de su sistema BorgOnline de contratacion de fianzas por Internet,
emite para algunos productos fianzas electrénicas con firma electrénica
avanzada.

16.14. MEXICO: UNA INICIATIVA PIONERA

Apoyandose en recientes y abundantes modificaciones a la legislacién
y normativa mejicana (Codigo Civil, Cédigo Federal de Procedimientos
Civiles, Codigo de Comercio, Ley Federal de Proteccién al Consumidor,
Ley Federal de Instituciones de Fianzas) en el sentido de reconocer y re-
gular los documentos electrdnicos y la firma electrénica equiparandolos
a los documentos en papel con firma manuscrita, la afianzadora mejicana
Aserta comenzé a emitir todas sus fianzas en formato electrénico desde
comienzos del 2006 utilizando firma electrénica avanzada.

La compafiia, una vez recibida la solicitud de fianza por cualquier
medio, no necesariamente electrénico, y analizado y aceptado el riesgo,
emite la fianza en formato xml, la firma con firma electrénica avanzada
y la envia a su cliente por medio de un correo electrénico. Con el fin de
facilitar su aceptacién, incluye también una imagen de la fianza en formato
pdf, legible e imprimible, que incluye los datos del firmante electrénico,
del certificado que ampara la firma y del certificador.

La compaiiia ha desarrollado, igualmente, la posibilidad de que el
cliente y el benefidiario puedan verificar la autenticidad de las fianzas reci-
bidas, tanto la electrénica en formato xml como la imagen en papel o pdf,
contra los originales almacenados en el sitio web de la compafiia.

Esta decisién viene acompafiada de contactos con beneficiarios priva-
dos y oficiales para difundir las ventajas de la fianza electrénica y conse-
guir su aceptacion. '

Dado que es pionera en su mercado, Aserta estd tratando de que el
resto de las compafifas del sector acepten sus modelos de fianza elec-
tronica, estableciendo asi estindares que puedan facilitar su aceptacién
generalizada,
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16.15. LA CONTRATACION PUBLICA ELECTRONICA EN ESTADOS UNIDOS

No tenemos datos sobre ningiin caso concreto de fianza electréni-
ca en Estados Unidos, pero ante la aparicién de diversos sistemas de
contratacion electrénica en organismos federales y estatales en los que
se admiten fianzas electrénicas con formatos diferentes, la Surety and
Fidelity Association of America (SFAA), ademas de la recomendacién
ya mencionada en la ponencia «Contratos Electrénicos en Fianzas» ani-
mando al uso de la fianza electrénica, ha emitido unas Eprocurement
Bidding/Bonding Guidelines (Directrices para licitaciones y fianzas en
compras electrénicas), que ya han sido adoptadas por las principales
asociaciones de constructores americanas y enviadas por la Federal Hig-
hway Administration a los Departamentos de Transportes de todos los
estados.

En ellas, junto a las recomendaciones dirigidas al proceso de publica-
cién del concurso, recepcidn y apertura de ofertas y andlisis y adjudicacién
del contrato, hay algunas especificas sobre las fianzas.

Las mis relevantes a los efectos de este informe son:

¢ Que se garantice la integridad del documento, la identidad de los
firmantes, incluidos los datos del otorgamiento de poder al apode-
rado de la compafiia emisora, la validez de los certificados y el no
repudio del documento. '

* QQue el documento quede almacenado de forma segura y accesible
para todas las partes.

* Que incorpore las firmas tanto del tomador como de la compafia
emisora, que pueden haber sido incluidas en distinto momento. .

* Que utilice los formatos estindar de ACORD (Association for Co-
operative Operations Research and Development) relativos a las
transacciones electrénicas.

® Que se pueda integrar con los sistemas informaticos de todas las
partes.

® Que incorpore la certificacién de las firmas y de la entrega de la
fianza por una tercera parte de confianza.

_ Adicionahnenté,. con el fin de facilitar la verificacién de los poderes otor-
gados por las compatifas a los firmantes de las fianzas, la SFAA est4 inician-
do un proyecto para la creacién de un Registro Central de Poderes.
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16.16, CONCLUSIONES

Del anilisis de los casos descritos podemos extraer muy valiosas con-

clusiones:

® la fianza electronica es ya una realidad y va a impactar de forma
significativa la forma en que se desarrolla el negocio de la caucién.
La tecnologia necesaria estd madura y probada, y existen estandares
aceptados internacionalmente para las distintas necesidades del pro-
ceso (formato del documento electrénico, entidades de certificacién,
certificados y proceso de firma, sellos de tiempo...).

La legislacién ya recoge, o recogera en breve, en la mayoria de los
paises en que existe el seguro de caucién, la validez plena de los do-
cumentos electrénicos firmados con firma electrénica avanzada.

En los casos en que la iniciativa del sistema ha sido de las propias
compaiiias, se ha optado generalmente por emplear estdndares (for-
mato xml y firma electrénica avanzada) que garanticen la amplia
aceptacion y la interoperabilidad entre los sistemas de las diversas
partes y por incluir también una imagen impresa (pdf) que facilite
la lectura y una transicién gradual.

Cuando la iniciativa es del beneficiario y mis si se trata de un or-
ganismo publico (el caso de las fianzas aduaneras argentinas) se ha
desarrollado un sistema «privado» con formato propio, autentifi-
cacién del emisor, no por firma electrénica avanzada, sino por un
sistema de claves otorgadas por el beneficiario y generacién y envio
de la fianza por un aplicativo proporcionado por aquél. AGn cuan-
do se hayan cubierto los objetivos de agilidad y ahorro de costes, el
sistema no sera replicable para otros productos u otros beneficia-
rios, obligando a las compaiifas a utilizar sistemas, procedimientos
y formatos diferentes en funcién del destinatario de las fianzas con
el consiguiente incremento (exponencial) de la complejidad vy los
costes asociados.

En aquellos casos en que la normativa o la prictica habitual exigen
exclusivamente la firma de la compafiia en la fianza, €l sistema es re-
lativamente sencillo. Sin embargo, el proceso se complica cuando es
necesaria también la firma del tomador (Corea, EE.UU.) o incluso
la del beneficiario (Espafia) pues es necesario un sistema mas com-
plejo para permitir la firma remota de todas las partes y se requiere
la disponibilidad generalizada de certificados de firma electrénica.
Esta disponibilidad se estd viendo favorecida por las facilidades cre-
cientes de tramitacién administrativa, sobre todo fiscal, en muchos
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paises, que anima a los ciudadanos y a las empresas a la obtencién
de un certificado de firma y por la introduccién en otros (algunos
paises de la Unién Europea) de Documentos Nacionales de Iden-
tidad electrénicos, que incorporan en su «chip» un certificado de
firma avanzada.

16.17. AMENAZAS Y OPORTUNIDADES

Como en muchos otros casos de cambio o avances a lo largo de la his-
toria nos enfrentamos con un momento de cambio lleno de oportunidades
pero no exento de amenazas. :

Creo que el mayor problema en este momento es la coincidencia de
maltiples iniciativas por parte de las administraciones ptiblicas de los
paises a favor de la «eAdministracién» en un intento de modernizarse y
prestar mas y mejores servicios a los cindadanos a un menor coste con una
ausencia de estindares que pueden conducir a las compafifas a una situa-
cién de complejidad inabordable si cada orgamsmo desarrolla sus propios
procedimientos.

Por consiguiente y para convertir esta potencial amenaza en una
atractiva oportunidad, es urgente el desarrollo o adopcién de una serie
de recomendaciones y estandares, trabajando conjuntamente todas las
asociaciones internacionales (PASA, SFAA, ICISA...) que permitan a las
compafiias que las componen, participar en el proceso de disefio de solu-
ciones de fianza electrénica en sus respectivos paises.



Desde hace mds de 75 afios los sectores aseguradores de Caucién y
Crédito sintieron la necesidad de agruparse para compartir informacién,
conocer el desarrollo de sus seguros mds alld de sus fronteras, intercam-
biar experiencias, impulsar actividades educativas...

La mas antigua de las asociaciones creada es la Internacional Credit
Insurance and Surety Association (ICISA) fundada en 1926 con el nom-
bre de International Credit Insurance Association (ICIA) que, a pesar de
su nombre inicial, dio cabida en su seno a partir de los afios 50 a compa-
fifas de seguros de caucién.

A la TCISA, formada fundamentalmente por compafias privadas in-
dependientes, le sigui6 la Unién de Berna y posterlormente la Asociacién
Panamericana de Fianzas.

La Unién de Berpa tenia un cardcter mds institucional porque en su
seno habia, y hay, fundamentalmente compafiias con capital estatal (tam-
bién en la ICISA, pero en este caso de manera excepcional), que ofrecen
como uno de sus servicios, a veces el tinico, la cobertura del riesgo politico
dentro del seguro de crédito a la exportacién.

La Asociacién Panamericana de Fianzas, Panamerican Surety Asso-
ciation (APF —o PASA en las siglas inglesas—) era la inica de entre las
asociaciones internacionales que se creé exclusivamente para el sector pri-
vado, de tal manera que las compafiias de mayoria de capital estatal, hasta
2004, no podian acceder a la categoria de «miembro activo», la de mas
rango en la asociacién, y sélo podian ser consideradas como «miembros
asociados» y, como tales, no podian optar a ocupar ningin puesto ejecu-
tivo en la Asociacién. En una modificacién de los Estatutos de la APE se
permite la admisién de compafifas estatales como miembros activos, siem-
pre que el cien por cien de las compafifas del pais de la solicitante, den su
voto positivo a su admisién como tales «miembros activos».
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Hoy, después de algunos afios de actuacién individualizada, existe una
sana y saludable colaboracién entre las tres asociaciones internacionales
que trabajan juntas en proyectos que les son comunes, y que combinan la
celebracién conjunta de diversos comités en aras de un acercamiento cada
vez mas estrecho. No es descartable que esta politica de acercamiento con-
tinite en el futuro e incluso que se puedan dar pasos hacia una integracion
mas profunda entre las tres asociaciones, muchos de cuyos miembros son
comunes.

"En la década de los noventa se creé una Asociacién de Asociaciones
de Seguros de Caucién, la International Surety Association, formada por
la ICISA, la Surety Association of America, la Australian Surety Associa-
tion, Surety Association of Canada y AFIANZA (Asociacién de Compa-
fiazas Afianzadoras de México), cuyo objeto es representar a la industria
de los seguros de caucién como un todo en aquellos foros internacionales
en los que la presencia de una sola voz para toda la industria es deseable,
Hasta la fecha su actividad es reducida. _

Ademais de estas asociaciones de d4mbito internacional, existen otras
muchas de caracter nacional o local. De entre ellas destacariamos a dos:
la Surety and Fidelity Association of America (SFAA) - www.surety.org,
formada por mds de 600 compaiifas de Estados Unidos y con gran peso-en
la industria de los seguros de caucién y en todas las actividades, incluida la
legislativa, relacionadas con ella, y AFIANZA - www.afianza.com.mx, en
México, pais con la legislacién més antigua y avanzada sobre la fianza.

17.1. INTERNATIONAL CREDIT INSURANCE & SURETY ASSOCIATION - ICISA -
WWW.ICISA.ORG

La ICISA surgié del primer congreso internacional sobre seguros de
crédito que se celebré en Londres en el afio 1926. La Asociacién como tal
fue creada en Paris en abril de 1928 con el nombre de International Cre-
dit Insurance Association o ICIA. Los socios fundadores fueron: Cobac
de Bélgica; (actualmente Euler Hermes, Bélgica); Crédito y Caucién de
Espafia; Eidgendssische de Suiza (actualmente Winterthur); Hermes de
Alemania (actualmente Euler Hermes); NCM de Holanda (ahora Atra-
dius); SFAC de Francia (actualmente Euler Hermes SFAC); STAC de Italia
(actualmente Euler Hermes SIAC); y Trade Indemnity del Reino Unido
{ahora Euler Hermes UK). Desde su fundacién, la Asociacién ha seguido
representando a las principales aseguradoras de crédito. Las aseguradoras
de caucién empezaron a afiliarse en los ‘afos cincuenta. En el afio 2001,
los miembros de ICIA acordaron cambiar el nombre de la Asociacién con
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el fin de reflejar el nimero creciente de aseguradoras de caucién entre sus
socios y desde entonces, se le conoce pot su nombre actual de ICISA.

Las actividades principales de la asociacién se centran en las siguientes
areas:

® Reuniones: organizacién de debates en el sector sobre temas im-
portantes que nos afectan y preocupan; realizacién de estudios y
redaccién de informes sobre los temas propuestos por los miembros
de la Asociacién.

® Presidn politica: defensa de los intereses del sector ante organismos
y entes reguladores en nuestro pais v en el extranjero.

¢ elaciones Pablicas: fomento y difusién de los sectores de seguros de
crédito y caucién.

e Formacién: organizacién de talleres y formacién sobre temas rela-
cionados con el seguro de crédito y caucién.

La actividad mis visible de la Asociacién es su calendario de reuniones
y aungue sélo los miembros de ICISA pueden asistir a las reuniones, al
tratarse de temas de interés general, es normal invitar a expertos externos
a participar en los debates.

La reunién mas importante de la ICISA se celebra en junio y es la
llamada Junta General Anual de los Asociados; se trata de una Junta Ge-
neral formal de los Asociados en la que, entre otras actividades, se vota la
admisién de nuevos socios, la eleccién de cargos y la aprobacién de los
presupuestos.

La ICISA tiene varfos comités que se retinen y presentan sus informes
durante todo el afo, de acuerdo con un calendario de reuniones previa-
mente acordado. Ademds de las reuniones fijadas por el calendario, se
celebran reuniones especiales puntuales siempre que sean necesarias.
Junto con la Unién de Berna, una asociacién similar a la ICISA, organiza
seminarios o talleres anuales sobre temas de interés para ambas,

La colaboracién de la ICISA con la Unién de Berna no se centra
Gnicamente en la planificacién de estas reuniones: también colaboran en
actividades de investigacién y la creacién de grupos de presién politica.

Asimismo, la ICISA trabaja en colaboracién con la Asociacién Panameri-
cana de Fianzas (PASA) y con la Surety and Fidelity Association of America
(SFAA), y todas ellas colaboran, entre otros, en proyectos estadisticos rela-
cionados con los seguros de caucién y crédito. PASA e ICISA estin trabajan-
do en la actualidad en un proyecto muy importante cuyo objetivo es calcular
la cuantia de siniestro previsto para todos los riesgos que se suscriben actual-
mente en el sector (el llamado PML o siniestro médximo probable).
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En sus actividades como grupo de presion que actiia en defensa de los
intereses de sus miembros, la ICISA se une a otras asociaciones siempre
y cuando sea conveniente. Con el fin de asegurar que su trabajo como Jo-
bby tenga el miximo efecto, trabaja en colaboracién estrecha con muchas
organizaciones internacionales como la UE, la CCI, la ONU y el Banco
Mundial, entre otras.

Con el fin de responder a las peuc:lones continuas de mforrnaclon rela-
cionada con el seguro de crédito y caucidn, se han creado unos portales en
Internet donde se puede acceder a informacién y enlazar con los distintos
productos y con los proveedores de los mismos.

Las dos paginas:
www.getpaiddtrade.com y www.suretyinformation.com

ya han demostrado ser instrumentos muy Wtiles para fomentar el conoci-
miento sobre los sectores aseguradores de crédito y de cauciéon.

Todos los afios se organizan talleres formativos con el fin de propor-
cionar formacidn al personal de las compaiiias afiliadas a TCISA. Ademis
de otros temas importantes, Ja ICISA ha organizado talleres sobre: el
procedimiento de quiebra en los Estados Unidos de América; la suscrip-
cién de grandes riesgos corporativos en los Estados Unidos; la gestién de
siniestros; la experiencia de la suscripcién en Europa y en América del
Norte. Los afiliados proponen los temas y la formacién se imparte por
expertos del sector.

El entorno empresarial dingmico en el que trabajan los afiliados de
ICISA hace que ésta sea también una asociacién dindmica y transparente
y es gracias precisamente a esos mismos afiliados que la Asociacién actual-
mente es mas sodlida que nunca.

Fl Presidente, el Director Ejecutivo y el Tesorero son los responsables
de dirigir la Asociacion. El Presidente es aconsejado por un Comité de
Gestién, cuyos miembros son elegidos por los afiliados.

La Asociacion tiene tres comités importantes: el Comité para el Seguro
de Crédito; el Comité para Seguros de Caucidn; y el Comité para Temas
relacionados con la Gestion (Credit Insurance Committee, Surety Com-
mittee y Committee on Management Issues, en su terminologia inglesa).
Cada uno de estos comités estd apoyado por otros subcomités formados
por expertos del sector que se dedican a la investigacion, redaccién de
informes y a hacer recomendaciones.
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17.2. UNION DE BERNA - www.berneunion.org.uk

La Unién de Berna es la principal organizacién internacional en el
campo de los seguros de crédito a la exportacién y seguros de inversién, La
organizacién se fundé en 1934, como organizacién internacional sin fines
lucrativos, con el objetivo de facilitar activamente el comercio transfronte-
rizo, promoviendo y apoyando la adopcién de principios sélidos aplicables
en todo el mundo a los créditos de exportacién e inversiones extranjeras, y
creando un foro para intercambios profesionales entre sus miembros,

El papel mas importante desempefiado por las compafiias afiliadas a
la Uni6én de Berna, que pertenecen tanto al sector piblico como al sector
privado, consiste en apoyar las exportaciones e inversiones realizadas des-
de sus pafses hacia los paises desarrollados o en vias de desarrollo. Este
apoyo consiste en proporcionar seguros o garantias que protejan a las em-
presas exportadoras, y a los inversores y entidades financieras, contra los
riesgos politicos o comerciales (o ambos). :

De conformidad con el objetivo de la Unién de Berna de trabajar a fa-
vor de la adopcién internacional de unos principios sélidos de suscripcidn,
los miembros de la Unién de Berna se comprometen a llevar sus negocios
de manera que fomenten la estabilidad y expansién del comercio mundial
de forma sostenible.

Este empefio en conseguir que las exportaciones y las inversiones ex-
tranjeras se realicen basadas en unos principios sélidos es algo mas que
un propésito puramente altruista: se trata, ademds, de una buena practica
empresarial que contribuye de forma significativa al éxito de nuestro sec-
tor a largo plazo.

L.os miembros de la Unién de Berna desempefian un papel importante
apoyando los flujos comerciales internacionales mediante la financiacién
tanto del comercio como de proyectos a gran escala; muchas veces, estas
actividades las realizan en colaboracién con otras instituciones financieras
internacionales dedicadas a fomentar el desarrollo favorable del comercio
mundial.

Desde hace unos afios, muchos de los miembros de la Unién de Berna
han estado creando y poniendo en practica nuevas metodologias y proce-
dimientos que mejoran su capacidad para garantizar su funcionamiento a
largo plazo. Sus actividades cubren campos muy diversos, desde la eva-
luacién medio-ambiental, social y ética de los proyectos hasta mecanismos
para luchar contra la prevaricacién en los tratados.

Los afiliados a la Unién de Berna son totalmente conscientes de la im-
portancia de la comunicacién y la transparencia, del buen gobierno y del
comercio internacional basado en valores éticos muy arraigados. Una parte
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importante del trabajo de la Unién de Berna consiste en el intercambio de
informacién relacionada con estas buenas practicas, con el fin de fomentar
la aceptacién y adopcién de las mismas en todo el sector.

La declaracién de valores de la Unién de Berna es un fiel reflejo del
compromiso permanente y del trabajo de sus miembros para apoyar €l
comercio mundial de forma profesional, tesponsable y sostenible,

FEs el propésito de la Unién de Berna revisar esta declaracién de valo-
res periddicamente y cuando se considere necesario, ampliatla o modifi-
carla con el fin de que refleje los cambios existentes en la sociedad, en el
sector y en la cooperacidén con otras instituciones influyentes.

17.3. ASOCIACION PANAMERICANA DE FIaNzas-APF - www.apfpasa.ch

En 1972 un grupo de apenas una docena de compafifas crea la Aso-
ciacién Panamericana de Fianzas —APF— que, como su propio nombre
indicaba, unfa bajo un mismo paraguas a comparniias americanas especiali-
zadas en fianzas!

Con el paso de los afios la APF (PASA en su denominacién inglesa
—Panamerican Surety Association—) abre sus puertas primero a compa-
fifas de otros paises, hasta hacerse una asociacién realmente internacional.
En 2007, engloba mds de cien companias de casi 40 paises de los cinco
continentes) y amplia su espectro para dar cabida a los aseguradores de
crédito y a los reaseguradores de ambos ramos: caucién y crédito.

La Asociacién tiene su domicilio legal en Suiza, a cuya legislacién esta
sometida, y la Secretaria y Direccidén Ejecutiva tienen su sede en Buenos
Aires (Argentina).

La Asociacién tiene, ademds de un Director Ejecutivo, un Presidente, dos
Vicepresidentes y tres Comités: de Fianzas, de Crédito y de Formacién y Es-
tudio, a cargo de tres personas que actiian como Presidentes de los mismos.

Salvo el cargo del Director Fjecutivo, de caricter permanente, y ocu-
pado por un profesional independiente, el resto de las autoridades son
ejecutivos nombrados de entre las compaiiias que forman la Asociacién.

La APF trabaja tanto entre sus miembros como en el mercado en
general, en pos de la difusidén de principios de sana suscripcion. A estos
efectos, brinda a sus miembros un foro en el cual compartir experiencias
¢ ideas y desarrollar los vinculos empresariales que tan cruciales son en
este sector, y pone a su disposicién fuentes de informacién especializada
y oportunidades de capacitacién de excelencia. Adema4s, brega por los
intereses de sus miembros y promueve el uso de estas coberturas en foros
nacionales e internacionales.
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Los eventos anuales de la APF, considerados como el acontecimiento
de mayor importancia dentro del sector de fianzas y crédito, congregan
a los representantes de las compaiiias lideres del mercado mundial. En
el programa académico de dichos eventos se analizan tanto cuestiones
técnicas como otras de cardcter general y estratégico que atafien al sector
de fianzas y crédito a nivel internacional. Sus reuniones regionales, en
cambio, abordan inquietudes e intereses planteados por las compafifas
miembro de una determinada regién, con énfasis en los aspectos técnicos
de la suscripcion.

Las publicaciones de la APF constituyen una de las dnicas fuentes
disponibles de material impreso sobre esta temdtica, mientras que en su
pagina web (www.apfpasa.ch) los miembros pueden encontrar extensa
informacién relativa al negocio.

En el ambito educativo, la APF ha firmado convenios de colalz)oracién
con varias instituciones académicas (entre ellas la FUNDACION MA-
PERE, la Universidad de Granada, la Pontificia Universidad Javeriana, la
Universidad de los Andes y el Instituto Universitario de Seguros de Vene-
zuela), con las cuales trabaja en diversos proyectos. Uno de los més impor-
tantes ha sido la puesta en marcha de un curso ox /ine sobre el seguro de
Caucién que ha desarrollado la FUNDACION MAPFRE en colaboracién
con la APF (www.fundacionmapfre.com/cienciasdelseguro).

Mediante su Programa Internacional de Capacitacién, promuebe el
intercambio de empleados entre compafifas miembro para cortos periodos
de entrenamiento en el exterior. La APF auspicia también el Premio Car-
los Dupont, un concurso anual de ensayos sobre temas relacionados con
las fianzas y el seguro de crédito abierto a todo el pablico.

A través de sus Comités Técnicos, la Asociacién desarrolla trabajos de
investigacién bisica y aplicada sobre cuestiones de relevancia no sélo para
sus miembros sino también para el sector en general.

Finalmente, el Bulletin Board electrénico de la APF permite que todos
los empleados de sus compafifas miembro se consulten e intercambien infor-
macién sobre temas y problemas particulares.

La politica ptiblica de la APF apunta a incrementar el conocimiento ¢
interés piblicos en las coberturas de caucion y crédito, y a mejorar el marco
legal en el que se encuadran dichas coberturas. Tiene por objetivo resguar-
dar los intereses del sector y, en general, servir a sus miembros amplificando
las voces de las empresas individuales en asuntos de interés sectorial. A este
efecto, ha trabajado con organismos gubernamentales y supraguberna-men-
tales, incluyendo el Banco Mundial, el Banco Interamericano de Desarrollo,
la Camara de Comercio Internacional y UNCITRAL (Comisién de las Na-
ciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional).
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Anexo 1

'EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros S.A,
con domicilio en .....c.ocvivririrerreriennennne y CLE . ey
debidamente representado por D. ....ccoiiiiiicniieiie e
NILE e con poderes suficientes para obligarle en este
acto, con poderes suficientes para obligarle en este acto, segiin resulta de
poder notarial otorgado con fecha .......covvvevecrvnrvvcannen , ante el Notario de
.............................. DD eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeereenney Al DOMELO e,
de su Protocolo,

ASEGURA

con poderes suficientes para obligarle en este acto, se constituye ante el
TESORO PUBLICO representado por la A.E.A.T., en fiador solidario de
para obtener la suspensién del procedimiento de apremio seguido por la
Unidad de Recaudacion correspondiente a la Administracién de Hacienda.
de Madrid por un descubierto por el concepto de .....cceviiviriccvvicininnians

La garantia se extiende de conformidad con lo establecido en el art. 177
del vigente Reglamento General de Recaudacién (R.D. 1684/1990, de 20
de Diciembre, B.O.P. de 030191) y cubrir4 el importe del principal mis
un 25% por recargo de apremio, intereses y costas que puedan devengar-

......................................................................................................................

La Entidad garante se obliga por tiempo indefinido a pagar al TESORO PU-
BLICO en la AEAT, dentro de las veinticuatro horas siguientes al reque-
rimiento que al efecto se haga, la cantidad que se reclame por los conceptos
expresados mds arriba, con renuncia expresa a cualquier beneficio y en es-
pecial al de previa excusién de los bienes, y queda advertida de que, en caso
de impago, se seguird para su efectividad la via administrativa de apremio
CONETA SUS DIENES....cevvvieiiiiisise st sssss sttt ne e

Los firmantes del presente seguro de caucién estdn debidamente autorizados
para representar y obligar en esta forma a la Entidad EL. ASEGURADOR,
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Compafia Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., siendo ésta una de las
operaciones que, a tenor de los articulos de los Estatutos por que se rige, pue-

de realizar legalmente. ... s

.............................................................................................................................

FL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
PP



ANEXOS 255

Anexo 2

ESPANA

Certificado individual de seguros nimero .........
Poliza de seguro de caucién niimero .........

(El Asegurador), debidamente representado por (nombre del apoderado)
N.LE .. eririsieiris . con poderes suficientes para obligatle en este
acto, segun “resulta del bastanteo de poderes que se resefia en la parte in-
ferior de este documento,

ASEGURA

A (Nombre del cliente del Asegurador) .........ococevevnieineiersiinsrivinmsniesonsenns
NLE: e , en concepto de Tomador del Seguro, ante
{organismo de la Adrm_mstraclon de que Se Trate) ...oovmeeererirrnrsreeerssieene, ,
en adelante Asegurado, hasta el importe de euros ............ (orvrrrererrerereneenses
........................... },en los términos y condiciones establecidos en la Ley de

Contratos de las Administraciones Ptblicas, normativa de desarrollo y
pliego de cldusulas administrativas particulares por la que se rige el con-
[ 152 1 0 O O PPN
.................................................. en concepto de garantia provisional, para
responder de las obligaciones, penalidades y demds gastos que se puedan
derivar conforme a las normas y demds condiciones administrativas preci-
tadas frente al aSeGUIAdO .....coveveieirieerr e e
El asegurador declara, bajo su responsabilidad, que cumple los requisitos
exigidos en el articulo 57.1 del Reglamento General de la Ley de Contra-
tos de las Administraciones PABLICAS ......ccccoevviivrrvctivisnvnincosinnsssesens
La falta de pago de la prima, sca tnica, primera o siguientes, no dari de-
recho al asegurador a resolver el contrato, ni éste quedari extinguido, ni
la cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de su obligacién,
caso de que el asegurador deba hacer efectiva la garantia ......cocceeciuneeen.

.......................................................................................................
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El asegurador no podra oponer al asegurado las excepciones que puedan
correspondetle contra el tomador del seguro ......ocevvvvceirirvrevrscrreerneane
El asegurador asume el compromiso de indemnizar al asegurado al primer
requerimiento de la Caja General de Depésitos u érgano equivalente de
las restantes Administraciones Pablicas, en los términos establecidos en la
Ley de Contratos de las Administraciones Pablicas, y normas de desarrollo
El presente seguro de caucién estard en vigor hasta que el 6rgano de
contratacién, o quien en su nombre sea habilitado legalmente para ello,
autorice su cancelacién o devolucién, de acuerdo con lo establecido en la
Ley de Contratos de las Administraciones Pablicas y legislacién comple-
(531 0071w - RSP
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Anexo 3
CHILE
whinfid & B oSl AR A Pl B i B
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Condiciones particulares

(el Asegurador), con domicilioen ...........oocoveviiiiiiinin ,
Santiago de Chile, mediante la tasa, monto, vigencia, primas e impuestos
detallados en la propuesta y que se individualizan en la minuta de esta
péliza y con arreglo a las Condiciones Generales que forman parte de
esta péliza y a las Particulares que seguidamente se detallan, asegura a

.............................................................................................

(el Asegurado), R.U.T. con domicilio €n ....cocevveerienicevimnmensicisionenseecsnons
el pago de hasta la suma de ..cooovrvevmrcnncrerencincen, que resulte
adeudarle

(el Afianzado), R.U.T. con domicilio €n .....ccoveveevremricivisvceee e
correspondiente a los perjuicios derivados del incumplimiento de las obli-
gaciones contenidas en las Bases de la Licitacién, Remate o Subasta, que
se individualiza a continuacién :

OBJETO DEL SEGURO DE GARANTIA:

«Para garantizar la seriedad de la Propuesta No ............. de fecha ..............
por (materia de la licitacién)
VIGENCIA DEL SEGURQ: desde las doce horas del dia ........ de ...........
eettetetiteseaeeetetasete s heb bttt a A e Rt Res e ae At esen s an et r s et e nnananes de ..ooune.. hasta
las doce horas del dia .............. de ot de

Para todos los efectos relacionados con este contrato, las partes sefia-
lan como domicilio €Special .......uiiririimriinirinreinnnses e
la ciudad de .....oovivevereiiieeeee e

APODERADO

El Asegurado y el Afianzado se serviran leer y exatninar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compafifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algtin error o defecto.
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Anexo 4
ESPANA
1T '0N 1 b | L] L !
B B OB AN A b il
Certificado individual de seguros niimero .........

Poliza de seguro de cauciéon nimero .........

(El Asegurador), debidamente representado por (nombre del apoderado)
NLE o con poderes suficientes para obligarle en este
acto, segin resulta del bastanteo de poderes que se resefia en la parte in-
ferior de este documento,

ASEGURA
A (Nombre del cliente del Asegurador) .......oeeeeecvreesrrerneeeeireisnreenreresrenens
NLE: e , en concepto de Tomador del Seguro, ante
{organismo de la Adrmmstraclon de que S trate) o.oevvereeeiririreccerninan ,
en adelante Asegurado, hasta el importe de euros ............ T
.................................. }, en los términos y condiciones establecidos en la Ley

de Contratos de las Administraciones Publicas, normativa de desarrollo
y pliego de clausulas administrativas particulares por la que se rige el
COMETATO: 1uivruveiveriresesiseseessesesesessesrassnssnnseesessensasssnesuossssnscas e
..................... en concepto de garantia definitiva, para responder de las
obligaciones, penalidades y demas gastos que se puedan derivar conforme
a las normas y demas condiciones administrativas precitadas frente al ase-
FUTAAD 1oviverrreiinieirisic st ese e se st ran e e s e sara et oa s or bbb n bbb e

El asegurador declara, bajo su responsabilidad, que cumple los requisitos
exigidos en el articulo 57.1 del Reglamento General de la Ley de Contratos
de las Administraciones PABLICAS .........ccoevrvrvireeirennieninsmessiicee e,

La falta de pago de la prima, sea tinica, primera o siguientes, no dard de-
recho al asegurador a resolver el contrato, ni éste quedari extinguido, ni la
cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de su obligacién, caso
de que el asegurador deba hacer efectiva la garantia ..............ccoccovivmncerinninninne

.........................................................................................................................
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El asegurador no podra oponer al asegurado las excepciones que puedan co-
tresponderle contra el tomador del seguro. ...

Fl asegurador asume el compromiso de indemnizar al asegurado al primer
requerimiento de la Caja General de Depdsitos u Grgano equivalente de las
restantes Administraciones Piiblicas, en los términos establecidos en la Ley
de Contratos de las Administraciones Piblicas, y normas de desarrollo .........

.................. P R L LR PR

El presente seguro de caucion estari en vigor hasta que el drgano de con-
tratacién, o quien en su nombre sea habilitado legalmente para ello, auto-
rice su cancelacién o devolucién, de acuerdo con lo establecido en la Ley
de Contratos de las Administraciones Pablicas y legislacién complementa-
T tvereeeseeeeeresssseast et et e b s b st s ek e st bre s R st Rt e At eRea s b s b st sanaassaeb e bt eatanasean
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Condiciones particulares

(el Asegurador), RU.T,, ..coooovniiiinns con domicilioen ...............
....................................... , Santiago de Chile, mediante la tasa, monto,
vigencia, primas ¢ impuestos detallados en la propuesta y que se individua-
lizan en la minuta de esta péliza y con arreglo a las Condiciones Generales
que forman parte de esta péliza y a las Particulares que seguidamente se
detallan, asegura a .......ecceurnnne TSP OOV YOUOTROOPTO

(el Asegurado), R.U.T. con domicilio €n ......ccoveermrivvivnininirinseceannn, el pago
de hasta la suma de ...ooeveeeerivreevenecee s que resulte adeudarle
(el Afianzado), R.U.T. con domicilio €n ........coceeeeirmreicmmnriccincisisrini

correspondiente a los perjuicios derivados del incumplimiento de las obli-
gaciones contenidas en las Bases de la Licitacién, Remate o Subasta, que
se individualiza a continuacién :

OBJETO DE LA GARANTIA:

«Para garantizar el fiel camplimiento del contrato de ... ,
aprobado por Resolucién N° ............. , de fecha .............. , tramitada el .....
e e de e »

De acuerdo a lo establecido en el articulo 5.° de las Condiciones Gene-
rales, la presente péliza se renovara autométicamente al término de su
vigencia, a solicitud del Asegurado o del Afianzado.

MONTO ASEGURADO: U.E
VIGENCIA DEL SEGUROQ: El presente seguro regird desde las 0 horas
del dia de ........uc....... de e, , hasta las 12 horas del dia ..........
de e de oo,

APODERADO
(Ciudad), .ooeevevvrirerrcerrevrcicnae de o de e,

El Ascgurado y el Afianzado se servirdn leer y examinar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compaiifa para su rectificacién, si comprobaran que adelece de algin error o defecto.






ANEXOS 263

Anexo 6
CHILE

- h e

Condiciones particulares

(el Asegurador), RU.T,, ....ccooovverirrrrn con domicilioen ...............
....................................... , Santiago de Chile, mediante la tasa, monto,
vigencia, primas e impuestos detallados en la propuesta y que se individua-
lizan en la minuta de esta péliza y con arreglo a las Condiciones Generales
que forman parte de esta pdliza v a las Particulares que seguidamente se
detallan, ASEEUFA A «...vcecveriieecrieeiriceeeee ettt

(el Asegurado), R.U.T. con domicilio €n .....cccovrvreevrcrvieiiviiniiinnn, el pago
de hasta la suma de ...cooeveeecveevce e que resulte adeudatle
(el Afianzado), RU.T. con domicilio €0 ..cccvveeevieiiiiiecieseieeeie e sveseserene

correspondiente a los perjuicios derivados del incumplimiento de las obli-
gaciones contenidas en las Bases de la Licitacién, Remate o Subasta, que
se individualiza a continuacién :

OBJETO DE LA GARANTIA:

«Para garantizar la correcta inversién de anticipo del .......% del Contrato

aprobado por Resolucién n.°................ de fecha .cooovecrrrvnane, , tramitada

el ... de o de v »

Para garantizar el canje de retenciones del Contrato aprobado por Re-

solucién n.° .....oeceenee. de fecha ...oovvennnnnen. , tramitada el ......... de

.................................... de .o

El presente seguro regird desde las O horas del dfa de ........ de e, ,

hasta las 12 horas del dia ........ de cevii e de v,

Para todos los efectos relacionados con este contrato, las partes sefialan

como domicilio especial la ciudad y Comuna de .......coceevveervrecveicriirnennn,
APODERADO

En Santiago, a ....... de v, de .......

El Asegurado y el Afianzado se serviran leer y examinar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compafifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algiin error o defecto.
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Anexo 7

MEXICO

ANTE: La Tesoreria de la Federacién.

Para garantizar por ...........ccooovviiiiiiiiin
la correcta y debida inversién, amortizacién y en su caso la devolucién del
anticipo, que nuestro fiado recibié por igual suma de la Secretaria de Co-
municaciones y Transportes, con motivo de la celebracién del contrato de
obra piiblica a precio alzado y tiempo determinado n.® ..................... ,
defecha ........oevvviivviiinnnnnn , por un importe de ............ooeevernnnn,
.................................... , que nuestro fiado celebré con el Gobierno
Federal, a través de la Secretaria de Comunicaciones y Transportes, rela-
tivo a los trabajos de repavimentacién de la cinta asfaltica de la carretera
federal MExico-.....ooovvvviviiiiiiiiieniea,

La presente fianza se emite de conformidad con lo establecido en el con-
trato de referencia y con la ley de obras pubhcas y de setvicios relaciona-
dos con las mismas. Esta fianza permanecera vigente hasta la total inver-
sién y amortizacién del anticipo garantizado y durante la sustanciacién de
todos los recursos o juicios legales que se interponga, hasta que se dicte
resolucién definitiva por autoridad competente. Para su cancelacién serd
requisito indispensable que la Beneficiaria manifieste expresamente y por
esCrito su autorizacion.

El afianzador se somete expresamente al procedimiento de ejecucidn es-
tablecido en los articulos 95 y 118 de la Ley Federal de Instituciones de
Fianzas en vigor, asimismo renuncia al derecho que le otorga el articulo
119 de la citada ley.
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EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.,
con domicilio en .........covevererees CLE e , debidamente repre-
sentado Por Di..vueceieeeiieeee e e NLF oo, con
poderes suficientes para obligarle en este acto, segln resulta del bastanteo
de poderes que se resefia en la parte inferior de este documento,

ASEGURA
A: (TOMADOR DEL SEGURO) ..coooviiiieevcieceeeteeeereeeereevee e
CLE: e , en concepto de tomador del Seguro, ante
€l e (BENEFICIARIO) ............................ , en adelante

Asegurado, hasta el importe (IMPORTE EN CIFRA) (IMPORTE EN
LETRA), en los términos y condiciones establecidos en la Ley de Contra-
tos de las Admistraciones Piblicas, normativa de desarrollo y pliego de
clausulas administrativas particulares por la que se rige el contrato: ACO-
PIOS CORRESPONDIENTES A LA EJECUCION DEL CONTRATO
«COLECTOR PARA LA CANALIZACION DE AGUAS NEGRAS EN
POLIGONOS DE LA AUTORIDAD PORTUARIA DE HUELVA HAS-
TA LA ESTACION EDAR DE AGUAS DE HUELVAS ....coovveeeervrinss
, en concepto de garantia definitiva para responder de las
obhgac10nes penalldades y demis gastos que se puedan detivar conforme
a las normas y demds condiciones administrativas precitadas frente al ase-

El asegurador declara, bajo su responsabilidad, que cumple los requisitos
exigidos en el articulo 57.1 del Reglamento General de la Ley de Contratos
de las Administraciones PAbLCas.........ovveericvrerersiiinmeriessiesisenisennensanes

La falta de pago de la prima, sea Gnica, primera o siguientes, no dara de-
recho al asegurador a resolver el contrato, ni éste quedara extinguido, ni
la cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de su obligactén,
caso de que el asegurador deba hacer efectiva la garantia..........ccccovevevenenenn.

.........................................................................................................................
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El asegurador no podri oponer al asegurado las excepciones que puedan
corresponderle contra el tomador del seguro ....ccvvvveeceviniivisnsrsis

El asegurador asume el compromiso de indemnizar al asegurado al primer
requerimiento de la Caja General de Depésitos u Organo equivalente de
las restantes Administraciones Piiblicas, en los términos establecidos en la
Ley de Contratos de las Administraciones Pablicas, y normas de desarrollo

.................. R T I T T T T R Y e

El presente seguro de caucion estaré en vigor hasta que la (BENEFICIA-
RIO) ......, 0 quien en su nombre sea habilitado legalmente para ello, autori-
ce su cancelacién o devolucién, de acuerdo con lo establecido en la Ley de
Contratos de las Adminjstraciones Piiblicas y legislacién complementaria

Hecho en .oueveveveerneee R - de oo, de .eirennn.
EL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.

PR

BASTANTEO DE PODERES POR LA ASESORIA JURIDICA DE LA G.G.D. O ABOGACEA DEL ESTADO

PrOVINCIA c...veocvververensesrissenes FECNA ovvrerirersssensssevennss NOAMET0 0 CAHAIZO crvorerrersranrersarserirasens
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Anexo 9
ESPANA

EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., con
domicilio €n ...eceveerireceri e C.LE, debidamente representado
POE D NLE oo con
poderes suficientes para obligatle en este acto, con poderes suficientes para
obligatle en este acto, segiin resulta de poder notarial otorgado con fecha
e ee e rraaes , ante el Notario de ....ccoeevveeervecnnee. | S
............................................ , al nitmero de su Protocolo,

GARANTIZA

Solidariamente con renuncia expresa a los derechos de prelacion, division,

eXcusion ¥ orden a .....ocevvveivenieiioenninnins (TOMADOR DEL SEGU-
| LU0 ) RO yCLE o , con domicilio en
AEC crerrerrrrerrsossrssrssre (BENEFICLIARIO) coovoesoosoessersesseserosssees
......................................................... , con domicilio en .....ccoovveecvrrircirinnnnn
por hasta la cantidad de euros (IMPORTE EN CIFRA), .ocooo..oooooooooron

(IMPORTE EN LETRA), para garantizar el cumplimiento de las obligacio-
nes que para la entidad asegurada se deriven del cumplimiento del contrato

suscrito entre ambas sociedades en fecha de ..o.vuvveverennnne. .. de s
relativo a: «kMANTENIMIENTO EN LAS INSTALACIONES ELECTRI-
CASPORUN PERIODO DE 4 ANOSS coeeeeeeeeeeeeeeeeeeseeseseessensseeseseesssnsssns

En consecuencia EL ASEGURADOR, Compaiifa Internacional de Segu-
ros y Reaseguros, S.A. pagard contra justificacion, en una o varias veces
la cantidad que el asegurado acredite hasta el importe total de la garantfa

Esta garantia tendri validez hasta el de ....cccccoveveveeernncnene s RO
Las responsabilidades y obligaciones que por este documento contrae EL
ASEGURADOR, Compafifa Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
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no serd exigibles una vez finalizado el plazo mencionado, de .......ccccouce.
................. de vvvevrrrirnennns, transcurrido el cual la compatiia dard por cance-
lada la presente garantia en pleno derecho, sin necesidad de ningin requi-
SIEO O tTAMILE coveeeiireeiseeeeec e rerrresrestierrasrresresreesorasaeiaeanranareneees

EL ASEGURADOR,

Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
PP.
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Anexo 10
ESPANA

FL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., con
domicilio en weeeeieeereeicereese e yCLE .ovvveeieesrevveennns, debida-
mente representado por D. ... N.LE o
con poderes suficientes para obligarle en este acto, con poderes suficientes
para obligarle en este acto, segin resulta de poder notarial otorgado con

fecha o , ante el Notario de .....coceevviecivviveennrnnennnnn.

Do , al ntimero de su Protocolo,
GARANTIZA

Y. (TOMADOR DEL SEGURQO) ..vveeovvererenn, ,CLE....

........................... ,aANte veereeereeeeeeerseneennn(BENEFICIARIO) v

................................. ,CLE.....coeeevenr.r, por hasta la cantidad de euros ...

.........................................................................................................................

correspondiente al 5 % de retencién, durante el periodo de garantla,
por las obras ya realizadas y recibidas provisionalmente a satisfaccién de
.................................... (BENEFICIARIO) ...ovcoveviivereeeiereveac e sresrennnny
en la fecha de esta garantia para responder por tanto de los vicios o defec-
tos ocultos que surjan a partir esta fecha y durante su vigencia, relativo a

«CONSTRUCCION DE EDIFICIO SEGUN CONTRATO N ...... DE
FECHA ......cccconvnviian, OO SYDUPUEUPPUOPTUSOPPOON
Fsta garantia tendrd validez hasta el dia «.c.o.ovvvvvveveecvcnnnnene. Las obligaciones

y responsabilidades que por este documento contrae EL ASEGURADOR,
Compafifa Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., no serdn exigibles
una vez finalizado el plazo de hasta ......ccovveieieieieeceissi s ,
transcurrido el cual, la Compafifa dard por cancelada la presente garantia
de Pleno derechon.. ..o

Hechoen woovvenveviennene J A e, de e de e,

EL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
PP.






ANEXOS 273

A ) CNIF
en concepto de Tomador del Seguro, ante la Agencia Estatal de Adminis-
tracién Tributaria (Dependencia/Administracién de Aduanas de................ )
en adelante Asegurado, para responder, en concepto de garantia, de la to-
talidad de las deudas aduaneras y fiscales (IVA e impuestos especiales) que
se devenguen a la importacion de ...t
deducidas de las declaraciones de aduana formuladas por el mismo al
efecto.

La presenta garantia constituye una garantia independiente, otorgan-
dose por una cuantfa maxima de hasta .......ccccoooeveeeirienrees e,
...................... euros, pudiendo ser ejecutada parcialmente por impago de
cualquiera de las deudas que garantiza y manteniéndose vigente por el
importe restante.

El presente documento tiene caricter ejecutivo y queda sujeto a las dis-
posiciones reguladoras de los tributos correspondientes {derechos de impor-
tacién, IVA e impuestos especiales), al Reglamento General de Recaudacién
y demds disposiciones complementarias, debiendo hacerse efectivo por el
procedimiento administrativo de apremio.

La falta de pago de la prima, sea tinica, primera o siguientes, no dara de-
recho al Asegurador a resolver el contrato ni éste quedari extinguido, ni la
cobertura del asegurador suspendida ni éste liberado de su obligacién, caso
de que se produzca el siniestro consistente en el concurso de las circunstan-
cias en virtud de las cuales el Asegurador deba hacer efectiva la garantia.

El Asegurador no podra oponer al Asegurado las excepciones que
puedan corresponderle contra el Tomador del Seguro.

El Asegurador asume el compromiso de indemnizar al asegurado al
primer requerimiento que sea efectuado por la Autoridad Aduanera com-
petente de los perjuicios derivados de la falta de pago de la deuda aduane-
ra, procediéndose a ingresar su importe en el Tesoro Puablico con el limite
de importe mdximo garantizado.

El presente Seguro de Caucidn estard en vigor hasta que el Organo
competente autorice su cancelacién o devolucién.
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‘Anexo 12
CHILE

Condiciones particulares

El Asegurador, con domicilio € ...v.vecorveereomeeeree e , Santiago
de Chile, mediante la tasa, monto, vigencia, primas e impuestos detallados
en la propuesta y que se individualizan en ]g minuta de esta péliza y con
arreglo a las Condiciones Generales que forman parte de esta péliza y a las
Particulares que seguidamente se detallan, asegura a ......c.oevveverevmereerenann.
(€] ASEEUIAO) «ouvvvreceetice ettt
con dOMICIHO €01, cvivivveiieisieeeii ettt en e seeee e eanncess st ees
el pago de hastalasuma de UF ..o e
que resulte adeudarle

(el Afianzado), con domicilio €N ...veireeveeieee ettt
correspondiente a los perjuicios derivados del incumplimiento del Contra-
to o Convencién que se individualiza a continuacién :

OBJETO DEL SEGURO DE GARANTIA:

Para garantizar el fiel cumplimiento de lo dispuesto en la Resolucién N.°
3.137 de fecha 14/08/2001, de la Direccién Nacional de Aduanas, respec-
to del Régimen Suspensivo de Almacén Particular de Importacién.

Para garantizar el fiel cumplimiento de lo dispuesto en la Resolucién N°
4465 de fecha 29/11/2001, de la Direccién Nacional de Aduanas, respecto
del Régimen Suspensivo de Admisién Temporal de Importacién.

Las mercaderias se encontraran ubicadas en:

La presente péliza excluye de cobertura la letra a) del Articulo 1° de las
Condiciones Generales.

JLa presente péliza cubre de acuerdo a la cldusula b) del articulo 1 de las
Condiciones Generales.

El presente seguro regird desde las 0 horas del dia de ........ de ................. ,
hasta las 12 horas del dia ........ de e de e
Para todos los efectos relacionados con este contrato, las partes sefialan
como domicilio especial la ciudad y Comuna de ....ocvvveevvvevcercrrcrrenn,

En Santiago, a ....... de cvveevcvereeicereee de .......

El Asegurado y el Afianzado se servirin leet y examinar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compafifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algiin error o defecto,
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Anexo 13
ESPANA
I L] 3 i i |
| ] Bl T
' Wil

Poliza Colectiva NGmero: ...

Certificado Individual Niimero ....... :

Tomador del seguro .......ccoeevvvcrnrnnnns

Domicilio .ovveerivierecccervees e

Localidad .....ocovevvevireecerceeenns : Provindia ....coveveeens CP L
NLF e e : Cédigo de cliente ......:

Fecha de efecto ..ovvevivcreriirenns

DUracion .......ocevvevevnveserieressrornnoni :  Forma de Pago ..........:

Tasa de prima anual ........ccevevvvrnennna

Asegurado ..ooveeeevevieeeeei e

NATURALEZA DEL RIESGO ASEGURADO

Importe total Garantizado segiin entregas pactadas en el Contrato de Ce-
sion de Viviendas correspondiente a este certificado

TOTAL ANTICIPADO INTERESES SUMA ASEGURADA

Datos de la promocién y de la vivienda:

Entidad depositaria de los anticipos:

Entidad: ...ooovveeeen, Sucursal: .oovoeeeeeeeeeeeeeeios LG oo
CUBIIEAL ceviveeeeiaesrete ettt e e s eeet e e e et etae s e eeeen e easenaneneeaseasaneeeeseesneaeas s resrerstreeessnns
(cOdIgo ¥ NOMDBILE) wvcvrvveiiiriiresrreecrse v e,

El presente Certificado Individual de Seguro se rige por lo dispuesto en
las CONDICIONES GENERALES Y PARTICULARES de aplicacién
a esta pdliza, cuyo niimero se indica anteriormente, y por las CONDI-

CIONES ESPECTALES que se adjuntan a la presente como documento
inseparable.

El asegurado acepta expresamente las cldusulas limitativas de los dere-
chos del tomador o del asegurado que se resaltan en negrita.
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DETALLE DEL RECIBO
Recibo inicial nimero: ......oceveenn s
Fecha de Efecto ..ovveeveveeeeeen, + Fecha de Vencimiento ........cveeen.:
Prima Neta .ooovevevieceineevcseeennne :
Tmpuestos (D.G.S.) o :
Prima TOTAL ooveeeeeeeeeeeeeeveeeeeannnnns :

Fl tomador del seguro se obliga a pagar la Prima Total por el periodo ini-
cial de esta Aplicacién, en el recibo de primas devengadas correspondiente
a la nota de cargo mensual.

DOMICILIO DE COBRO
Entidad: ....cooooeveererenee Sucursal: ...oooviviiiiiniiinns D.C. i,
CUBDOLAL et v evsesssersesssnssnssas
Madrid a ..coeeeee. d€ et de wcorvenenne.
EL TOMADOR DEL SEGURO

PP o
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Anexo 14
CHILE
E i Ll | | |
I | e
i . . |
Condiciones particulares
(el Asegurador), R.U.T, ........ooeevvimrnnee, con domicilioen ...............

....................................... , Santiago de Chile, mediante la tasa, monto,
vigencia, prlmas e impuestos deta]]ados en la propuesta y que se individua-
lizan en la minuta de esta pdliza y con arreglo a las Condiciones Generales
que forman parte de esta péliza y a las Particulares que seguidamente se
detallan, aSEEULA @ ....oeeviveviceiieiee ettt

(Prominente comprador)

(el Asegurado), R.U.T. con domicilio €n .........coceeerveeerveneeeenrecesrinnnn, el pago
de hasta la suma de .....covveveeecieiciiie e que resulte adeudarle.

(Prominente vendedor)

(el Afianzado), R.U.T. con domicilio en ........ccooeeeivvvimnevivireeereeereeennn.
por incumplimiento de las obligaciones establecidas en el Contrato o Con-
vencién que se individualiza a continuacién:

OBJETO DE LA GARANTIA: Para garantizar la obligacién del afianza-
do de otorgar el contrato definitivo de compraventa e inscribir el dominio
en favor del asegurado en el Conservador de Bs, Raices respectivo, o resti-
tuir al asegurado los dineros anticipados, en los casos y términos previstos
en las condiciones generales de esta péliza de conformidad con el contrato
de promesa de compraventa suscrito por las partes el ....... VAN S ante
Notario Pablico .........ccocoevivrrevnenn. que forma parte integrante de esta péli-
za, conforme lo definido por la Ley General de Urbanismo y Construccién
N.° 19.932, Modificacién Art.138 bis, del 16/01/2004, de Ministerio de
Vivienda y Urbanismo.

.......... et ttrteeeeeaereeesrenrnessssaneesressssasesasss Q€ vevrsnenanrs. Nasta las doce horas del
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Se deja constancia que el presente seguro ha sido contratado por el atian-
zado en favor del asegurado, quien, por el solo hecho de recibir esta p6li-
za, se entiende que ratifica su contratacién.

Para todos los efectos relacionados con este contrato, las partes sefialan
como domicilio especial la ciudad Y e
COMUNA AE et et sit s e ersasssas e b bac st sn s rsnessores
La presente pdliza tiene le caracter de itrevocable.

«NOTA: Se incluye Anexo relativo a Procedimiento de Liquidacion de
Siniestros.»

APODERADO

En Santiago, a ....... € e de.......

El Asegurado y &l Afianzado se servirin leer y examinar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compafifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algim error o defecto.
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Anexo 15
POLIZA DE SEGURO DE CAUCION

Como complemento a lo dispuesto en las Condiciones Generales, serdn de
aplicacion a la presente Pdliza las siguientes Condiciones Especiales:

1. OBLIGACIONES ASEGURADAS: Dentro de los limites fijados en la pre-
sente Péliza, la Compafifa se obliga a indemnizar a cada uno de los asegurados,
con maximo de la suma asegurada, el importe de las cantidades anticipadas al
tomador del seguro para la adquisicién de viviendas mds sus correspondientes
intereses, si por el tomador no les fuera devuelto dicho importe en cualquiera
de los siguientes casos: a) Que el tomador no inicie la construccién; b) No la
termine; ¢) No obtenga el Certificado de Primera Ocupacién, o documento
que los sustituya, o la Calificacién Definitiva, segtin el caso; d) No proceda a la
entrega de la vivienda en los plazos convenidos en €l contrato de cesién.

2. ASEGURADQOS: Tendrin la condicién de asegurado los compradores
de viviendas que se encuentren en posesién del Certificado Individual de
Seguro correspondiente emitido por la Compafiia.

3, RIESGOS EXCLUIDOS: Ademais de los establecidos en el articulo 3
de las Condiciones Generales de la Pdliza, quedan excluidos de 1a garantia
otorgada por la Péliza los casos en que, habiéndose terminado la cons-
‘truccion en los plazos previstos en el contrato de cesién o compraventa y
obtenido el Certificado de Primera Qcupacién o documento que lo sus-
tituya y puesta la vivienda a disposicién del comprador, éste se negara a
recibirla por cualquier razén.

4, OBLIGACIONES DEL TOMADOR DEL SEGURO: Ademais de las
establecidas en las Condiciones Generales de la Péliza, el tomador del se-
guro se obliga frente a la Compaiiia a:

"1.° Construir y entregar las viviendas en los plazos establecidos, comu-
nicando a la Compaiiia cualquier incidencia que impida o dificulte el
cumplimiento de esta obligacion y ello dentro de los siete dias siguien-
tes a su ocurrencia.

2.2 Obtener el Certificado de Primera ocupacién o documento que lo
sustituya v, en su caso, la Calificacién Definitiva.



282 EL SEGURO DE CAUCION: UNA APROXIMACION PRACTICA

3.2 Ingresar en las Entidades, en la forma y en la cuenta especial que
exigen las disposiciones legales las cantidades que reciba en metilico
por el concepto de anticipos del precio de las viviendas.

4.° Solicitar ante la Companiifa la emisién de los Certificados Individua-
les de Seguro correspondientes a los nuevos compradores de viviendas
de la promocién garantizada para su incorporacién al seguro, adjuntan-
do los contratos de cesién o compraventa pertinentes.

5.© Cumplir con las demds disposiciones legales y contractuales aplica-
bles a los contratos de compraventa o cesion.

6.° Proporcionar a la Compafia los datos econdémicos, técnicos y de
la construccién que le sean solicitados, al igual que los referentes a
la cuenta donde se ingresan las cantidades anticipadas, facilitando la
inspeccién de las obras por el personal designado por la Compafiia
durante la vigencia de la Péliza.

7.° Contratar un seguro de dafios a la construccién que cubra, incluso,
los riesgos extraordinarios o catastréficos.

En caso de incumplimiento por el tomador de las obligaciones anterio-
res, la Compafifa podri rescindir la presente Péliza, en cuyo caso serd
de aplicacién lo dispuesto en el articulo 16 de las Condiciones Genera-
les, y no vendra obligada en ningln caso a emitir nuevos Certificados
Individuales de Seguro.

5. DURACION: La presente Péliza se estipula por el perfodo sefialado
en las Condiciones Particulares, que habra de coincidir con el pactado en
el Contrato de Cesién o compraventa para la construccién y entrega de
viviendas.

Tomari efecto en la fecha en que se abra la cuenta especial para las canti-
dades anticipa-das que ordena la legislacién vigente, y finalizard cuando,
expedido el Certificado de Primera Ocupacién o documento que lo susti-
tuya o en su caso la Calificacién Definitiva, se ponga la vivienda a disposi-
cién del asegurado o se le devuelvan las cantidades anticipadas entrega-das
a cuenta, més sus intereses correspondientes.

En los casos de viviendas de proteccion oficial, se ampliari la duracién
del seguro en el plazo reglamentariamente prorrogado por la autoridad
competente, debiendo comprender la suma asegurada las cantidades
efectivamente anticipadas hasta el momento de la calificacion definitiva,
siempre que dichas prérrogas y entregas sean comunicadas prev1amente
a la Compaiiia para el cobro de la prima correspondiente al riesgo com-
plementario que asume.
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En el caso de viviendas no acogidas a la proteccién oficial, si los compra-
dores concediesen prérroga al tomador del seguro para la entrega de las
viviendas, la Compafifa podri aceptar la continuacién del seguro mediante
el pago por el tomador de la prima que se estipule.

6. PRIMAS: Al efecto inicial del seguro se establecerd una prima provisio-
nal o-en depdsito que se determinari aplicando el tipo estipulado de pri-
mas correspondientes a una mensualidad sobre la suma maxima asegurada
previsible; dicha prima provisional serd hecha efectiva por el tomador del
seguro con caricter previo al comienzo de efecto del seguro, salvo pacto
en contrario.

La prima provisional o en depésito percibida al efecto inicial del seguro,
se reajustard al finalizar éste, extornandose al tomador del seguro la tota-
lidad, si las primas percibidas por el conjunto de certificados individuales
entitidos igualasen o superasen el importe de aquélla, y reteniendo la
Compaiiia por el concepto de gastos e indemnizacién de perjuicios el 50
por 100 de dicha prima provisional en la parte en que excediera del total
de las primas percibidas correspondientes a los certificados individuales
de seguros emitidos.

De igual forma, el tomador del seguro pagard una prima por cada uno
de los certificados individuales de seguro que sean emitidos, que se
calculari aplicando el tipo de prima convenido en las Condiciones Par-
ticulares del seguro sobre el total de anticipos a percibir por la vivienda
correspondiente, mds su interés anual por el periodo comprendido entre
la fecha de la percepcién de cada cantidad anticipada y la de entrega de
la vivienda.

En caso de impago por el tomador del seguro de la prima provisional o
en depésito o de las correspondientes a los certificados individuales de
seguro, se aplicari lo dispuesto en los articulos 8 a 11 y 16, todos ellos
incluidos, de las Condiciones Generales de la Péliza.

7. SINIESTROS: Se entendera ocurrido el siniestro cuando, habiendo
sido ingresadas las cantidades anticipadas en la cuenta especial que ordena
la vigente legislacién no hayan comenzado las obras, no hayan sido termi-
nadas o, atn terminadas, no hayan sido entregadas a los compradores ase-
gurados o no hayan sido obtenidos los Certificados de Primera Ocupacién
o en su caso las Calificaciones Definitivas dentro de los plazos previstos en
el con-trato de cesidén o compraventa, sin que haya sido concedida prérro-
ga para dicha entrega ni tampoco el tomador del seguro haya reintegrado
las sumas anticipadas pese a haber sido requerido fehacientemente para

ello.
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8. INDEMNIZACION: La indemnizacién consistird en el pago del im-
porte de las cantidades anticipadas, mds su interés anual correspondiente,
con miximo, en cualquier caso, de la suma asegurada para cada certifica-
do individual de seguro.

Seri requisito 1ndlspensable para el percibo de la indemnizacién que el
asegurado requiera el pago a la Compafia acreditando habetlo requerido
previa y fehacientemente al tomador del seguro, aportando para ello a la
Compaiiia copia del requerimiento efectuado al tomador y copia auténti-
ca del certificado individual de seguro original.

MEDIANTE LA FIRMA DEL PRESENTE DOCUMENTO, EL
TOMADOR DEL SEGURO ACEPTA LO DISPUESTO EN ESTAS
CONDICIONES ESPECIALES, Y EN PARTICULAR EN TODAS Y
CADA UNA DE LAS CLAUSULAS QUE FIGURAN DESTACADAS
EN NEGRITA, QUE DECLARA CONOCER Y ACEPTA EXPRESA Y
ESPECIFICAMENTE

EL TOMADOR DEL SEGURO LA COMPANIA
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Anexo 16
ESPANA

A e ettt O S
en concepto de tomador del seguro, ante el FONDO ESPANOL DE GA-
RANTIA AGRARIA (FEGA), en adelante Asegurado, hasta el importe de

.......................................................................................................................

..........................................................................................................................

para responder de las obligaciones, penalidades y demds gastos que se
puedan derivar conforme a las normas y demds condiciones administrati-
vas precitadas frente al Asegurado.

La falta de pago de la prima, sea tinica, primera o siguientes, no dari de-
recho al asegurador a resolver el contrato, ni éste quedari extinguido, ni
la cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de su obligacién,
caso de que el asegurador deba hacer efectiva la garantia.

El Asegurador no podrd oponer al Asegurado las excepciones que puedan
corresponderle contra el Tomador del Seguro. Este seguro de caucién se
otorga solidariamente respecto al obligado principal, con renuncia expresa
a los beneficios de excusién y division.

El Asegurador asume el compromiso de indemnizar al Asegurado al pri-
mer requerimiento del FONDO ESPANOL DE GARANTIA AGRARIA
(FEGA), en los términos establecidos en el Reglamento (CEE) N.° 2220/85
de la Comisién de 22 de julio de 1985, por el que se establecen las modali-
dades comunes de aplicacién del régimen de garantias para los productos
agricolas.

El presente seguro de cauci6n estard en vigor hasta que el FONDO ES-
PANOL DE GARANTIA AGRARIA (FEGA) autorice su cancelacién o
devolucién, de acuerdo con lo establecido en la legislacion vigente.
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Anexo 17
ESPANA

EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., con
domicilio en viccevieiiiieiceereee CLE oo, e , debidamente
representado por D. .o, W NLE e,
con poderes suficientes para obligarle en este acto, con poderes suficientes
para obligarle en este acto, segiin resulta de poder notarial otorgado con
fecha ..cocecvvivieviininnn , ante el Notario de .............. | D S
al niimero de su Protocolo,

GARANTIZA

A la empresa anunciante ...........oceeevrveeeann, (TOMADOR DEL SEGURO),
CILFE .....cocecvveevenenns, por la publicidad que en su nombre y por su cuenta
contrate la Agencia de Publicidad .........ccocciimvreiiineciinenineeinsrevenens

............................................................. Vo 11 SRR | 51 i \Y)
FICIARIO) ... ., hasta el importe de euros IMPORTE EN
CIFRA), (IMPORTE EN LETRA) con renuncia expresa a los beneficios

de excusién y lelSlOIl ....................................................................................

Por este seguro se garantiza solidariamente a (BENEFICIARIO) ................
........................................ , €l exacto cumplimiento de todas las obligaciones
derivadas de la contratacién de tiempos publicitarios, en cualquiera de sus
modalidades y sus incidencias, para la empresa cONtratante .........coeeeervrrvnnn.
................. (TOMADOR DEL SEGURO).......cooveeririrereirisesreireesisesssessesennny
con sujecion a las condiciones de contratacion de .....cccoveevvecerevenrnnene. (BE-

NETFTCIARIO) ...covvviiiiecrcinrcnvcnicenreececnns

Si en algiin momento transcurrieran los plazos de pago a favor de (BENE-
FICIARIO) por facturacién de publicidad sin que (BENEFICIARIO) hu-

biera recibido el correspondiente abono EL. ASEGURADOR, Compafiia
Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., se compromete, dentro de las
48 horas siguientes al requerimiento de (BENEFICIARIO) a hacer efectivo
el pago en sus oficinas, mediante talén nominativo, del importe total de la
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cantidad adeudada, dentro del limite mdximo de garantia cubierto por el
PLESENtE AOCUIMIEIILO «..vevvrrevesreroveeerreresesreeerresessensrsssssserenesnssesssassssssseserssnsseseres

La validez de esta garantia se extiende a las obligaciones contraidas como
consecuencia de la publicidad contratada o que se contrate en un futuro
para su emisién e incluso su eventual anulacién, en el pertodo de tiempo
comprendido entre el dia ..c.oovcveveeerivreniierierennns A I
...... , ambos inclusive y subsistira diclia Vahdez mientras (BENEFICIARIO)
no autorice por escrito la cancién de la presente garantia ...........coccceeevvvvennnes

La falta de pago de la prima, sea t{inica, primera o siguientes, no dar4
derecho al asegurador a resolver el contrato y/o seguro, ni éste quedara
extinguido, ni la cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de
su obligacién, caso de que el asegurador deba hacer efectiva la garantia

.........................................................................................................................

EL ASEGURADOCR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
PP
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Anexo 18
ESPANA

EL ASEGURADOR, ...oocvvvervrireireinieeiesone L,V CLE s
debidamente representado por D, .oecrcvieeinncinsiis
N.IE .. . con poderes suficientes para obligarle en este acto,
con poderes suf1c1entes para obligarle en este acto, seglin resulta de poder
notarial otorgado con fecha ..........cccoocvinnne. , ante ¢l Notariode ...................
| D USROS , al nimero de su Protocolo,
GARANTIZA

Aree... (TOMADOR DEL SEGURO) e ,
CILFE ..., cont dOmicilio €0 .ovivevieveriveireee i eevecrvrecsees e , para
garantizar el pago ante el Juzgado ...ccoriiivciiiiiininnn, SO
................................................................................................. hasta la canti-

dad maxima de euros (IMPORTE EN CIFRA) (IMPORTE EN LETRA),

asegurando las p051b1es responsabilidades que se pudieran derivar de

........................ 0° ............, hasta su terminacién, seguido a instancia de
........................................................................................................................ :
COMLTA 1vvvvruiesiestasssasesersessreeseossirsasssasssseessassesssrsssssensessssssnssensesesnestons , inclui-
dos principal, gastos, iNtEreSes ¥ COSLAS ...ovureriremrureeerrremiscirisississeessasan,

......................................

La presente garantia se presta con caricter solidario, con renuncia expresa
a los beneficios de excusidn y divisién y se har efectiva a primer requeri-
miento del JUZZAO ....vvivirreiricrtree et

| ~ Esta garantia se hard efectiva mediante resolucién judicial firme y permane-

ceri en vigor en tanto el citado juzgado no acuerde su cancelacién o su de-
volucién a la entidad aseguradora ..........ocvevveveccneerininccciece

Hechoen oo, N R de oo de .o

EL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, 5.A.
PP
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Anexo 19
ESPANA

EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., con
domicilio en ..cccvveveerveiieennnans yCLE e ..., debidamente
representado por D. ..coeeviceciiiiinieeneesen W NIE i
con poderes suficientes para obligarle en este acto, con poderes suficientes
para obligatle en este acto, segin resulta de poder notarial otorgado con
fecha oo, , ante el Notario de ................ | 5 TSP -
al niimero de su Protocolo,

ASEGURA

Solidariamente y en favor de .............. bttt et bbb ba b et s ,
ante el Juzgado de Primera Instancia Num. .......c.coooivverennne , en autos de
embargo preventivo NUm. ......ccceeeeveenveenens , y hasta el importe mdximo de
.................................. certteressasenasas s sssessesssensessesnnnns, PAIA CUDTIE las responsa-
bilidades que pudieran decretarse contra el buque .......ccccovvvnneee. ST
................................. O CORNLra SUS PIOPIELATIONS .ooverecenrirresircerineeneeecnreasinncns
.......... ververesenenensnes Sicmpre que consten declaradas en Sentencia firme

P T L L L T T T P T T T T P TP T P PR L P T P P PP T P R ree

La constitucién de la presente garantia no implica reconocimiento alguno
de responsabilidad, ni en su caso, renuncia al beneficio legal-de su limita-
(i 16 o EUPRTOP PRI ST OO PO U TS UU PRSP PO PTOP PRI

La presente garantia sera vilida hasta tanto el Juzgado no autorice su can-

celacién, devolucion O €JECUCION ......ocecveviririereiierernese e rreeessrresesessearaeseeens
Hechoen vy @ v de e de ooevnenn.
EL ASEGURADOR,

Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.,
PP
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Anexo 20
CHILE

Condiciones particulares

El Asegurador, R.U.T,, ............cc...e....o... con domicilio en ..o,
............................. , Santiago de Chile, mediante la tasa, monto, vigencia,
primas e impuestos detallados en la propuesta y que se individualizan en
la minuta de esta péliza y con arreglo a las Condiciones Generales que for-
man parte de esta poliza y a las Particulares que seguidamente se detallan,
ASEEULA A 1.vevevereravesesesesssasesesesasasessssaesesesesssasssesesasasssasatasasstasesssesssssesssonsesssnesens

SUPERINTENDENCIA DE VALORES Y SEGUROS Y/O CLIENTES cn
adelante «los Asegurados», el pago de hasta la suma que resulte adeudarle.

(el Afianzado), R.U.T. con domicilio €N ...cvvveeveeirceeeeeeeeeeeeeeceeeeeeeeeenn,
correspondiente a los petjuicios derivados del incumplimiento de las obli-
gacione que le imponen las Normas de Mutuos Hipotecarios Endosables
dictadas por la Superintendencia de Valores y Seguros.

OBJETO DEL SEGURO DE GARANTIA:

Para garantizar el fiel camplimiento de sus obligaciones como Agente Adminis-
trador de Mutuos Hipotecarios Endosables, conforme a la norma de Carécter
General N.° 136, de fecha 4 de abril de 2002 v a la Res. Ex. N.* 477, de fecha
11 de diciembre de 2002, ambas de la Superintendencia de Valores y Seguros.

VIGENCIA DEL SEGURQ: desde las 0 horas del dia de ................ de

................. , hasta las veinticuatro horas del dia 31 de diciembre de ...........

Monto Tasa Prima LVA Prima
Asegurado Anual Neta i Total

UL

Forma de pago:....... Cupdn de Pago N.° ...ccueee A1 LT TI——
Productor................ RUT: e
Codigo: cumrvreernnn, Comisién del Corredor: ...... de la prima neta.
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«NOTA: Se incluye Anexo relativo a Procedimiento de Liquidacién de
Siniestros.»

APODERADC

En Santiago, a ....... d€ corierreecienieeiieene de .......

El Asepurado y el Afianzade se serviran leer y examinar la péliza, debiendo devolvetla inmediatamente
a la Compaiifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algiin error o defecta.
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Anexo 21
CHILE

Condiciones particulares

(el Asegurador), RU.T., .............................. con domicilio en ......ccovrrnnn.n,
.................................................. , Santiago de Chile, mediante la tasa, monto,
vigencia, primas e impuestos detallados en la propuesta y que se individua-
lizan en la minuta de esta péliza y con arreglo a las Condiciones Generales
que forman parte de esta péliza y a las Particulares que seguidamente se
detallan, aSEEUIA A ....cvcviiveeieceircreeec et

(el Asegurado}, R.U.T. con domicilio en ............coovvvrecerecereesrninnn, el pago
de hasta la suma de ...ccceocereieiircc e, que resulte adeudarle

(el Afianzado), R.U.T. con domicilio €0 ...oeceeevevoreeeeeeereeeeseeeveessesnarensons
correspondiente a los perjuicios derivados del incumplimiento de las obli-
gaciones contenidas en las Bases de la Licitacién, Remate o Subasta, que
se individualiza a continuacién:

OBJETO DE LA GARANTIA:

Para garantizar el fiel cumplimiento de las obligaciones de la Administra-
dora, por la administracién de fondos de terceros y la indemnizacién de
los perjuicios que de su inobsetvancia resulten de acuerdo a lo previsto en
el articulo 226 de la Ley N.° 18.045.

Fondo garantizado:

Fl presente seguro regira desde las doce horas del dia ......... , hasta las doce
horas del dia ..............

Para todos los efectos relacionados con este contrato, las partes sefialan
como domicilio especial la ciudad y Comuna de

APODERADO

En Santiago, a ............. de e, de ............

El Asegurado y el Afianzado se servirén leer y examinar la péliza, debiendo devolverla inmediatamente
a la Compaiifa para su rectificacién, si comprobaran que adolece de algin error o defecto.
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Anexo 22
ESPANA
LY f i N N
| g 1 i

EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.,

con domicilio en .....ocvveerereceirennen YyCLE (i , debidamente
representado por D. .cooooveeiiecce N.LE ....cccceevnnne. con

poderes suficientes para obligarle en este acto, con poderes suficientes para
obligarle en este acto, segiin resulta de poder notarial otorgado con fecha
........................ , ante el Notario de ....ceeeercernees Dhvroevecveseeeseeereien
al nimero de su Protocolo,

ASEGURA
A los armadores del buque de bandera ........ccovevivecrevieieceee e
......................................... , 1a COMPARIA oo
............................................................... y/o su Club de P&I ........ccocvvern
............................................................................... y ANEE veveivrereierie e sensesanes
................................................................................. y/0 su aseguradora ......
.............................................................. , hasta la cuantia maxima de euros
............ , incluyendo intereses y costos por garantizar las responsabilidades
por dafios a la carga en el asunto de la referencia de los armadores del bu-
que de bandera .......coccvvvvirvreriiviiee e, , la compafiia ......cccooovernnnn.

............................................................................................................. , que se
pudieran determinar de mutuo acuerdo entre las compafiias citadas o que,
en su caso, pudieran decretarse por sentencia definitiva y firme del Juzgado
competente en el procedimiento sobre el fondo que, a su vez, ratifique el

embargo preventivo del buque ....c.oveceeiiveeeiee , de-
cretado por €l JUZGAdo .evveiiveceics e
....................................... , en Autos de Embargo Preventivo n. ..........cou.ee,
medida cautelar instada POr ........ccvevvveviiieirieitcr e

.........................................................................................................................

A los efectos de un posible acuerdo extra]udl(:lal EL ASEGURADOR
Compafifa Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., acepta expresa-
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mente, dentro de los limites anteriores, cualquier acuerdo al que se llegue
CON 12 COMPATIA ....vevvverorrececmresreennsnrcerie st bbb

.......................... y/0 51 Club de P& ...t

.........................................................................................................................

LLa presente garantia y su duracién permanecen sometidos a la resolucién
judicial firme del Juzgado competente sobre la reclamacién de fondo en
tanto que el mismo no autorice su cancelacién, pudiendo ser ejecutado a
requerimiento del SO c.c.ovviveeceierec s

Hechoen ..coocvvvvevveecenennn 8 e dE e e de e

EL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reasepuros, S.A.
PP.
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Anexo 23 -
ESPANA

EL ASEGURADOR, Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A., con
domicilio €N c.eevevveeeveeeeeeeeerereen, CLE e , debidamente
representado por D. oo, N.LE ...ccececevrvnn. CON
poderes suficientes para obligarle en este acto, con poderes suficientes para
obligarle en este acto, segtin resulta de poder notarial otorgado con fecha
........................ , ante el Notario de ......veeevveeevevees Do v,
al nimero de su Protocolo,

ASEGURA"

Directa y solidariamente en los términos y condiciones establecidos en la
Ley 13/1995, de 18 de Mayo de Contratos de las Administraciones Pibli-
cas y haciendo expresa renuncia al beneficio de excusién a que se refiere

el articulo 1830 del Cédigo Civil, a la entidad ........covrevevrieieiivrenn.
............................................................................................................ , ante
la Direccién General de la Marina Mercante, por la cantidad de euros
..................................................................................................................... , en

concepto de garantla para responder de las p051bles obligaciones deriva-
das de la Resolucién del Procedimiento administrativo sancionador con
NAMErO ..v.vveveeeses incoado contra la citada entidad, armadora del bugue
SOOI SUUURUOTOROUORORS , ¥ contra su Capitan el
N SOOI , por presunta infrac-
ci6én prevista en el Art. 115.4.¢) de la Ley 27/1992, de 24 de Noviembre, de
Puertos del Estado y de la Marina Mercante .............coccoevvvevevenivcnricvennnanans

.........................................................................................................................

Este Seguro de Caucién tendrd validez en tanto que la Administracién no
autorice su cancelacién, pudiendo ejecutarlo la Direccion General de la
Marina Mercante o en su nombre la Capitania Maritima de Las Palmas

.........................................................................................................................

Astmismo, el presente Seguro de Caucién estara regido, en cuanto a su for-
macién, interpretacion y ejecucion, por el Derecho Espafiol, siendo exclu-
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sivamente competentes para entenider de los litigios que se deriven del mis-
mo los Tribunales de lo Contencioso Administrativo, conforme a las Reglas
del Derecho Procesal ESPanol .........ccviveeeeneeinmnininmneerisesisisessennsesesvnssnssnn,

La emisién y entrega del presente Seguro de Caucién en caso alguno impli-
ca el reconocimiento de responsabilidad alguna ..o

.........................................................................................................................

EL ASEGURADOR,
Cia. Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.
PP
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Anexo 24
ESPANA

Condiciones generales

I. PRELIMINAR

El presente contrato de seguro se rige, en primer término, por lo conveni-
do en las Condiciones Generales, Particulares y en su caso Especiales de
esta Péliza y, subsidiariamente, por lo dispuesto en la Ley 50/1980, de 8
de octubre, de Contrato de Seguro («B.O.E.» de 17 de octubre de 1980) y
demas legislacion que resulte de aplicacién.

II. DEFINICIONES

Articulo 1

A los efectos de esta Péliza se entenderi por:

— Asegurador: Compafia Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A. (en

adelante denominada «la Compafiia»), entidad emisora de esta Péliza
que, mediante el cobro de una prima, asume la cobertura de los riesgos
objeto del contrato de seguro con arreglo a las condiciones establecidas
en el mismo. La entidad se halla sometida en su actividad aseguradora
a la supervisién del Ministerio de Economia y Hacienda, a través de la
Direccién General de Seguros.

Tomador del Seguro: Persona que suscribe este contrato con la Com-
pafifa y a quien corresponden los derechos y el cumplimiento de las
obligaciones legales o/y contractuales que derivan del mismo.

— Asegurado: Persona titular del interés expuesto al riesgo a quien corres-

ponde el derecho a percibir la indemnizacién derivada del contrato de
seguro en caso de siniestro,

Péliza: Documento en que se formaliza el contrato de seguro de cau-
cién, que estd integrado por estas Condiciones Generales, por las Con-
diciones Particulares y en su caso Especiales, por las modificaciones y
adiciones suscritas por las partes durante la vigencia del contrato asf
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como por los certificados individuales y demas documentos comple-
mentarios que se emitan al amparo del seguro.

Prima: Precio del seguro, en cuyo recibo se incluirdn, ademds, los recar-
gos ¢ impuestos repercutibles legalmente en €] tomador del seguro.

Certificado Tndividual de Seguro: Documento complementario de la P6-
liza que constituye el titulo en que la Compafifa formaliza la garantia a
favor del tomador del seguro ante el asegurado.

— Aplicacién: Documento complementario de la Péliza en el que se esta-

blecen las condiciones pactadas por las partes que resultan aplicables
a cada garantia, entre otras la tasa de prima, y que se emite y entrega al
tomador del seguro simultdneamente con cada certlﬁcado individual
de seguro.

Suma asegurada: Cantidad establecida en las Condiciones Particulares
de la péliza, o en el certificado individual de seguro que representa el
limite méximo de la indemnizacién a satisfacer por la Compafia al ase-
gurado en caso de siniestro.

Siniestro: Incumplimiento por el tomador del seguro de sus obligacio-
nes legales o/y contractuales, cuyas consecuencias econdmicas danosas
para el asegurado, sean objeto de cobertura por la Péliza.

Ley: Ley 50/1980, de 8 de octubre {«B.O.E.» de 17 de octubre de 1980)
en materia de Contrato de Seguro.

III. OBJETO Y EXTENSION DEL SEGURO

Articulo 2. RIESGOS CUBIERTOS

Por la presente péliza, la Compafiia se obliga a indemnizar al asegurado los
dafios patrimoniales sufridos en caso y como consecuencia del incumpli-
miento por el tomador del seguro de sus obligaciones legales y/o contrac-
tuales aseguradas, en los términos y dentro de los limites establecidos en
el certificado individual de seguro, en la Péoliza y en la legislacién y/o en el
contrato regulador de dichas obligaciones.

Articulo 3. RIESGOS EXCLUIDOS
La Compafifa no cubre los riesgos siguientes:
— Mala fe del Asegurado.

— Casos de fuerza mayor reconocidos en la legislacion vigente.
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IV. BASES DEL SEGURO

Articulo 4

El tomador del seguro podra reclamar a la Compafiia por carta certifica-
da con acuse de recibo, en el plazo de un mes a contar desde la entrega
de la Péliza, la subsanacién de las divergencias existentes entre su conte-
nido y la proposicién del seguro o las cldusulas acordadas. Transcurrido

dicho plazo sin efectuar la reclamacién, se estard a lo dispuesto en la
Péliza.

Articulo 5

1. La Péliza y los certificados individuales de seguro se conciertan con
base en las declaraciones formuladas previamente por el tomador en la
solicitud del seguro y en las peticiones de emisién de dichos certificados,
declaraciones que son determinantes para la aceptacion del riesgo y para el
calculo de la prima correspondiente por la Compafifa.

2. El tomador del seguro tiene el deber de declarar en la solicitud y en las
peticiones sefialadas en el apartado anterior todas las circunstancias por
él conocidas que puedan influir en la valoracién del riesgo.

3. La Compaiiia podra exigir al tomador del seguro la [iberacién o rele-
vacion de las garantias constituidas ante los asegurados al amparo de esta
Péliza cuando, al formular las declaraciones en la solicitud del seguro o
en las peticiones de emision de los certificados individuales de seguro, el
tomador incurriera en reserva o inexactitud sobre las citcunstancias por él
conocidas que puedan influir en la valoracién del riesgo. En estos casos,
sera de aplicacién lo dispuesto en el articulo 16 de esta Péliza y, cuando
proceda, el contenido del articulo 10 de la Ley.

V. COMIENZO Y DURACION DEL SEGURO

Articulo 6

1. La Péliza entrara en vigor el dia indicado en las Condiciones Particula-
res, una vez firmada y siempre que, salvo disposicion legal o pacto expreso
en contrario, la Compafifa haya cobrado el primer recibo de prima.

2. La duracién de la Pdliza se estipula por un afio, y a su vencimiento se
prorrogari tacitamente por perfodos iguales. No obstante, cualquiera de
las partes podra oponerse a su prorroga mediante notificacion escrita a la
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otra efectuada con un plazo de antelacién no inferior a dos meses a la con-
clusién del periodo de seguro en curso.

3. Sin petjuicio del vencimiento o de la posible resolucién o extincion
del contrato, todas las acciones y los derechos establecidos a favor de la
Compaiiia en esta Péliza permaneceran en vigot, sin limitacién de tiempo,
mientras que el tomador del seguro no proceda a la cancelacion plena de
todas y cada una de las garantias prestadas por la Compaiiia. En conse-
cuencia, todas las obligaciones que el tomador del seguro contraiga con
la Compaiiia en virtud de esta Péliza resultaran exigibles hasta que aquél
no acredite fehacientemente a ésta la cancelacién efectiva de todas las ga-
rantias constituidas mediante la devolucién de los documentos originales
en que se formalizaron o, en su defecto, mediante la entrega de cualquier
otto documento firmado por el asegurado que acredite en forma fehacien-
te y a entera satisfaccion de la Compaiiia la anulacién de las mismas.

Articulo 7

1. Las garantias emitidas por la Compafiia mediante certificado individual
de seguro serin nulas si en el momento de su formalizacién o perfeccién no
existiera el riesgo o se hubiera producido el incumplimiento por el tomador
del seguro de sus obligaciones legales o/y contractuales aseguradas.

2. Bl plazo de duracién de las garantias prestadas por la Compafifa al
amparo de esta Péliza serd el que resulte de lo establecido en el certifi-
cado individual de seguro correspondiente y, en su defecto, el mismo de
la obligacién principal asegurada de acuerdo con su regulacién legal o/y
contractual.

VI. PAGO DE PRIMAS
Articulo 8

1. El tomador del seguro esta obligado al pago de la prima en los términos
estipulados en las Condiciones Generales y Particulares de la Péliza y en
la aplicacion que se emite simultdneamente con cada certificado individual
de seguro.

2. Las garantias prestadas al amparo de esta Péliza devengarin en favor de la
Compafiia, a partir de la fecha de su emisién y hasta su cancelacién efectiva,
las primas que se hubieran pactado en cada caso, que se calcularan aplicando
sobre la suma asegurada establecida en las Condiciones Particulares o en el
certificado individual de seguro sobre la cuantfa de la obligacién principal
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mids las de las obligaciones complementarias o subsidiarias que pueden de-
rivarse del incumplimiento de la obligacién principalel porcentaje fijado en
concepto de tasa de prima en la aplicacién correspondiente a cada garantfa.

3. El pago de la prima seri exigible en el domicilio determinado para el
cobro en las Condiciones Particulares de la Péliza y, en ausencia de pacto
respecto al lugar de pago, en el dltimo domicilio del tomador del seguro
comunicado por éste a la Compafifa.

Ariiculo 9

1. El pago de la prima tnica, o el de la primera prima si se hubiera pactado
su periodificacién, serd exigible una vez firmado el certificado individual de
seguro o desde la fecha de su emisién, y el de las primas periédicas sucesivas
o siguientes, en su caso, el dia estipulado como fecha de su vencimiento en la
aplicacidn correspondiente a cada certificado individual de seguro.

2. En caso de falta de pago de la prima sera de aplicacién lo dispuesto en el
articulo 15 de la Ley, salvo disposicién legal o pacto expreso en contrario.

En todos los supuestos en que las garantias sean prestadas por la Compa-
fifa a favor de las Administraciones Publicas, y en aquellos otros en que la
condicién de asegurado no recaiga en una Administracién Piblica pero asi
se pacte y se haga constar expresamente en el certificado individual de se-
guro, la falta de pago de la prima, sea tnica, primera o siguientes, no dard
derecho a la Compaifiia a resolver el contrato, ni éste quedari extinguido,
ni la cobertura del asegurador suspendida, ni éste liberado de su obligacién
caso de que se produzca el siniestro consistente en el concurso de las cir-
cunstancias en virtud de las cuales deba hacer efectiva la garantfa.

3. Sin perjuicio de lo establecido en los apartados 1y 2 de este articulo, el
impago de la prima sea tinica, primera o siguientesfacultara a la Compaiiia
para exigir al tomador del seguro la liberacién o relevacion de las garan-
tias constituidas en los términos establecidos en el art1culo 16 de estas
Condiciones Generales.

Articulo 10

Si se pacta la domiciliacién bancaria de los recibos de prima, se aplicarin
las normas siguientes:

a) El tomador del seguro entregard a la Compafia carta dirigida al estable-
cimiento bancario, Caja de Ahorros o Entidad de financiacién, dando
la orden oportuna al efecto.
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b) La prima se entendera satisfecha a su vencimiento, salvo que intentado
el cobro dentro del plazo de gracia de un mes no existiesen fondos su-
ficientes en la cuenta del obligado a pagarla. En este caso, la Compaiifa
notificara por escrito al tomador del seguro que tiene el recibo a su
disposicién en el domicilio de la Compafifa, v éste vendri obligado a
satisfacer la prima en dicho domicilio. Transcurrido el plazo de un mes
desde la indicada fecha sin haberse efectuado el pago; el seguro quedara
en suspenso excepto en los casos previstos en el articulo 9, apartado 2,
de estas Condiciones Generales.

¢) Sila Compafifa dejase transcurrir el plazo de gracia sin presentar el re-
cibo al cobro, y al hacerlo no existiesen fondos suficientes en la cuenta,
. aquélla debera notificar tal hecho al obligado a pagar la prima, por carta
certificada o por otro medio de notificacién indubitado, concediéndole
nuevo plazo de un mes para que comunique a la Compaiifa la forma en
que satisfard su importe. Este plazo se computard desde la recepcién de
la expresada carta o notificacién en el ltimo domicilio del tomador del
seguro comunicado por éste a la Compafiia. Transcurrido el plazo de
un mes desde la indicada fecha sin haberse efectuado el pago, €l seguro
quedara en suspenso excepto en los casos previstos en el articulo 9,
apartado 2, de estas Condiciones Generales.

Articulo 11

1. La Compafifa s6lo queda obligada por los recibos librados por sus re-
presentantes autorizados legalmente. -

2. Cualquier pago de prima efectuado a un mediador de seguros no sur-
tira efecto frente a la Compafiia y no se entendera realizado a ésta salve
que, a cambio, dicho mediador entregue al tomador del seguro el recibo
de prima correspondiente emitido por la Compaiiia.

VII. OTRAS OBLIGACIONES Y FACULTADES DEL TOMADOR
DEL SEGURO

Articulo 12

El tomador del seguro tiene las obligaciones siguientes:

a) Comunicar a la Compafifa, tan pronto como le sea posible, todas las
circunstancias que agraven el riesgo en curso y sean de tal naturaleza
que, si hubieran sido conocidas por ésta en el momento de la perfec-
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cién del contrato de seguro o de la constitucién de la garantia median-
te certificado individual de seguro, no lo habria celebrado o Io habria
concluido en condiciones més gravosas.

En caso de agravacion del riesgo, la Compafiia podra ejercitar cuando
proceda las facultades establecidas en el articulo 12 de la Ley.

b) Comunicar a la Compafiia, tan pronto como se produzca, cualquier di-
ferencia surgida con el asegurado o eventualidad que pudiera impedir
o entorpecer el cumplimiento de las obligaciones legales o/y contrac-
tuales aseguradas por esta Péliza.

c) Presentar a la Compaiiia las Cuentas Anuales (Memoria, Balance y
Cuenta de Pérdidas y Ganancias) individuales, y en su caso consoli-
dadas, de cada ejercicio, asi como el Informe de Gestién anual si su
redaccién fuera preceptiva de acuerdo con la legislacion vigente,

Articulo 13

El tomador del seguro tiene la facultad de anticipar la cancelacién de la
Poliza o/y de las garantias prestadas mediante certificado individual de
seguro con derecho, en su caso, a la devolucién de‘la parte de la prima
que corresponda a periodos de seguro por los que la Compafifa no haya
soportado riesgo, si antes de sus vencimientos respectivos le acredita fe-
hacientemente la liberacién de los compromisos contraidos por la misma
ante el asegurado o la extincién de las obligaciones legales o/y contrac-
tuales aseguradas.

VIIT. FORMALIZACION, CANCELACION Y LIBERACION
DE GARANTIAS. PROMESA DE PRENDA

Articulo 14. FORMALIZACION DE GARANTIAS

1. El tomador del seguro debera solicitar por escrito a la Compafifa cada
garantia a formalizar y concretar en la solicitud las obligaciones legales o/y
contractuales que pretenda sean objeto de cobertura por el seguro, con
antelacion suficiente a su toma de efecto. Si el texto de la garantia viniera
impuesto por el posible asegurado, el tomador del seguro vendr4 obligado
a adjuntar su contenido integro con la solicitud.

2. La Compaiiia no se encuentra obligada a prestar las garantias que el
tomador del seguro le proponga, por lo que le asiste y se reserva el derecho
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de estudiar separadamente cada operacién y, una vez calificada, admitirla
o rechazarla.

3. Sila Compaiifa acepta la operacién propuesta, pactara y concretard con
el tomador del seguro las condiciones aplicables a la garantia relativas a su
texto o contenido, a la prima y demds conceptos de aplicacién, vigentes en
cada momento. Las condiciones pactadas quedaran fijadas en el certificado
individual de seguro y en la aplicacién correspondiente, que formaran par-
te integrante de la Péliza y se entregaran simultaneamente por la Compafiia
al tomador del seguro.

4. El tomador del seguro debera constatar en el momento de la recepcién
del certificado individual de seguro y del documento de aplicacién que las
condiciones en que se emite la garantia, y en especial su texto o contenido,
coinciden con las pactadas, y podr solicitar a la Compatfiia la subsanacion
de las posibles divergencias existentes con anticipacién suficiente al ven-
cimiento del plazo de su presentacién ante el asegurado para que, si pro-
cediera, la Compafiia puede subsanarlas.

La simple presentacién o entrega por el tomador del seguro de la garantia
prestada por la Compaiiia ante el asegurado conllevara la conformidad de
aquél respecto de las condiciones establecidas en el certificado individual
de seguro y en la aplicacién correspondiente.

5. El tomador del seguro esti obligado a remitir a la Compaiifa copia del
contrato regulador de la obligacién u obligaciones garantizadas inmediata-
mente después de la formalizacién del contrato y, en todo caso, cuando le
sea requerida expresamente por la Compania.

Articulo 15, CANCELACION DE GARANTIAS

A todos los efectos previstos en [a presente Péliza, incluso los del pago de
la prima, para la cancelacién de cada garantia serd necesaria la devolucién a
la Compatifa del documento original en que se formalizé o, en su defecto, la
entrega de un documento firmado por el asegurado que acredite en forma
fehaciente y a entera satisfaccién de la Compaiiia su cancelacién efectiva.

Articulo 16, LIBERACION DE GARANTIAS. PROMESA
DE PRENDA

1. El tomador del seguro y sus causahabientes se obligan formalmente
a liberar o velevar a la Compaiiia de las garantias prestadas por orden y
cuenta de aquél, al amparo de esta Péliza, en los siguientes casos:
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a) Concurrencia de justa causa, legal o contractual, para la resolucién
del contrato de seguro.

b) Incumplimiento por el tomador del seguro de cualquiera de las
obligaciones contraidas en virtud de la presente Péliza y, en es-
pecial, de las obligaciones relativas al pago de la prima sea iinica,
primera o siguientes,

¢) Requerimiento del asegurado a la Compaiiia para el pago de la
totalidad o parte de la suma asegurada.

d) Notoria incapacidad técnica o econémica del tomador del seguro
para el cumplimiento de las obligaciones legales y/o contractuales
aseguradas.

e¢) Instancia de declaracién de quita y espera, concurso de acreedo-
res, o quiebra, por o contra el tomador del seguro o su/s Fiador/
es solidario/s, o si por uno u otro/s se solicitase expediente de
suspension de pagos, o si aquél o éstos cesaren en las actividades
propias de su negocio o industria.

f) Mandamiento de ejecucién o decreto de embargo sobre bienes del
tomador del seguro o de cualquiera de su/s Fiadot/es que repre-
senten, al menos, el 25 por 100 de la cuantia de sus patrimonios
netos respectivos, individualmente considerados.

g) Negativa del tomador del seguro o de su/s Fiadot/es a aportar a
la Compaiiia sus estados financieros y la informacién precisa para
examinar la evolucién de su situacién financiera y patrimonial,

h) Disminucién de la cifra de recursos propios del tomador del segu-
ro o de su/s Fiador/es en, al menos, el 25 por 100 de su cuantia.

i) Fallecimiento del tomador del seguro o de su/s Fiador/es.
Si cualquiera de las circunstancias expuestas concurre en alguno
de los Fiadores, el tomador del seguro podri evitar la relevacién
obligatoria de las garantias prestadas al amparo de esta Poliza
ofreciendo un nuevo Fiador de solvencia demostrable que, a
satisfaccion plena de la Compaiiia, garantice solidariamente las
obligaciones contraidas por el tomador en la presente Pdliza.

2. Si se produjera cualquier de los supuestos previstos en el apartado 1
precedente, el tomador del seguro o quien le siiceda por cualquier titulo de-
bera acreditar fehacientemente a la Compaiiia la cancelacién de las garantias
prestadas en el plazo maximo de diez dias naturales a contar desde la fecha
de recepcion del requerimiento de relevacién que la Compaiia le remita por
carta certificada con acuse de recibo o por cualquier otro medio de notifi-
cacion habil en Derecho. En defecto de la obligacién anterior, el tomador
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del seguro vendri obligado en dicho plazo a constituir én favor de la Com-
paiiia garantia prendaria sobre efectivo o valores admitidos a negociacion
en mercados organizados reconocidos oficialmente y/a, en su defecto, otra
garantia real, a satisfaccién expresa de la Compaiiia, por un importe igual
al de las sumas aseguradas por la Péliza hasta la cancelacién plena de las
garantias prestadas, momento en el que la Compaiia procedets a su vez ala
liberacién de las contragarantias que se hubieran constituido al amparo de
este articulo. A estos efectos, si la prenda se constituyese sobre valores co-
tizados en Bolsa, éstos se valorarin por el 80 por 100 el precio medio de su
cotizacién durante el trimestre precedente: y si se constituyese sobre titulos
de Renta Fija, éstos se computarin por el 90 por 100 de su valor nominal.

3. Si el tomador del seguro o su causahabiente no procediera dentro del
plazo expresado a la relevacién de las garantias o no constituyese la pren-
da y/o contragarantias reales suficientes a juicio de la Compaiifa hasta
cubrir las sumas aseguradas, quedardn expeditas para la Compaiiia cuan-
tas acciones legales le asistan para proceder contra el tomador o quien
le suceda por cualquier titulo y exigitle por via judicial el cumplimiento
efectivo de dicha obligacién.

Articulo 17. SINIESTRO. OBLIGACIONES DEL TOMADOR
DEL SEGURO

1. Fl siniestro se entendera producido cuando el asegurado requiera a la
Compaiiia el pago de la totalidad o parte de la suma asegurada en los tér-
minos y dentro de los limites establecidos en el certificado individual de
seguro correspondiente.

2. El tomador del seguro tiene las siguientes obligaciones previas, simulta-
neas y posteriores a la produccion de siniestro:

a) Comumcar a la Compafiia el incumplimiento de sus obligaciones
legales o/y contractuales aseguradas por la Péliza y cualquier noti-
ficacién o requerimiento que reciba del asegurado en relacién con
dicho incumplimiento, dandole traslado de su contenido integro.

b) Emplear los medios a su alcance para aminorar las consecuencias
del siniestro. -

¢) Dar ala Compafifa toda clase de informaciones sobre las citcuns-
tancias y consecuencias del siniestro.

d) Colaborar con la Compafiia en la tramitacién del siniestro con la
mayor diligencia, comunicindole en el plazo mds breve posible
cualquier notificacién judicial, extrajudicial o administrativa que
llegue a su conocimiento y esté relacionada con el siniestro.
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Articulo 18. PAGO DE LA INDEMNIZACION

1. La Compaiiia queda autorizada para efectuar el pago de las cantidades

que le sean requeridas hasta [a suma asegurada en el plazo que fije el

asegurado, sin necesidad de notificacién previa al tomador del seguro ni
de que éste muestre o no previamente su conformidad, y sin detenerse a

considerar si el requerimiento de pago es o no justificado o procedente ni

si el tomador habra de hacer ulteriormente alguna objecién sobre el parti-

cular, quedando asimismo exenta de la obligacién de tener que impugnar

u oponerse a la ejecucion de las garantias.

2. No obstante lo dispuesto en el apartado 1 anterior, la Compafiia se re-
serva los derechos a plantear las reservas y objeciones que el tomador del
seguro le comunigue y traslade por escrito junto con la documentacién en
que el tomador fundamente su oposicién al pago y a impugnar, en su caso,
la ejecucién de las garantias.

Articulo 19. EJECUCION DE LA PRENDA

Si como consecuencia de lo establecido en el articulo 16 de estas Condicio-
nes Generales se hubiera constituido la prenda de efectivo y la Compafifa
tuviera que efectuar el pago de todo o parte de la suma asegurada, queda
facultada expresamente para reembolsarse de las sumas satisfechas al ase-
gurado con cargo a las cantidades depositadas en prenda.

Si se hubiese constituido la prenda sobre valores o/y otra garantia real,
la Compaiifa queda facultada expresamente para vender aquéllos o para
ejecutarla en la forma pactada en el contrato de pignoracién y/o de garan-
tia correspondiente, a partir de la fecha en que el asegurado le requiera el
pago de la totalidad o parte de la suma asegurada, aplicindose el producto
para resarcirse de las cantidades que hubiese satisfecho.

Articulo 20, COMPENSACION

Si como consecuencia de la garantia prestada, la Compafifa tuviera que
pagar al asegurado todo o parte de la suma asegurada, el tomador del
seguro, sin perjuicio de lo pactado en el articulo anterior, autoriza irrevo-
cablemente a la Compatiia para cobrar la cantidad satisfecha al asegurado
en concepto de indemnizacién con cargo a las sumas de dinero que la
Compaiiia pudiera deber al tomador del seguro por cualquier concepto,
concediéndole éste a aquélla cuantas facultades sean precisas a los solos
efectos de su compensacion.
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Articulo 21. DERECHOS DE ANTICIPO Y DE REEMBOLSO.
RECLAMACION JUDICIAL

1. El tomador del seguro se obliga a anticipar o a poner inmediatamente a
disposicién de la Compafifa las cantidades que le sean requeridas a esta Gl-
tima pot los asegurados o, en su caso, a resarcir o reembolsar de inmediato
a la Compaiiia de todo pago o desembolso que ésta efectiie a los asegurados
como consecuencia de las garantias prestadas, en el plazo maximo de diez
dias naturales, bastando para ello el simple requerimiento de la Compaiiia.

2. Transcurridos diez dias naturales desde que la Compaiiia requiera
el pago al tomador del seguro sin que el anticipo o el reembolso fuera
realizado, la Compaiiia podra exigirlo judicialmente por cualquier proce-
dimjento pertinente, y especialmente por via ejecutiva, a cuyo efecto se
consideraré titulo ejecutivo la presente Péliza, pudiendo justificarse el
saldo liquido debido por el tomador del seguro con los documentos.acre-
ditativos del requerimiento de e intetvenida por Fedatario Piblico, con
referencia a sus libros metcantiles.

3. Las cantidades que el tomador del seguro adeude por razén de lo es-
tablecido en este articulo devengaran en favor de la Compaiiia, desde que
fueren debidas, el interés legal del dinero mas dos puntos porcentuales,
que igualmente podri ser exigible en via ejecutiva.

4. El tomador del seguro o su causahabiente no podra oponer a la Com-
pafiia, para no proceder al anticipo o al reembolso a que se refiere este
articulo, las objeciones por él alegadas o que pudiere formular frente al
asegurado.

Articulo 22

El tomador del seguro, una vez haya efectuado el referido anticipo o re-
embolso a la Compaiiia, quedara en libertad para reclamar al asegurado,
por su propia cuenta, la restitucién de las cantidades que considere inde-
bidamente reclamadas por el asegurado y pagadas por la Compahia.

Articulo 23, SUBROGACION

La Compaiifa, una vez pagada la indemnizacién; podri ejercitar los dere-
chos v acciones que por razén del siniestro cotrespondieran al asegurado
frente a las personas responsables del mismo, hasta el limite de la indemni-
zacién, a cuyo efecto tanto el tomador del seguro como el asegurado deben
facilitarle dicha subrogacion.
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X. DERECHOS DE TERCEROS

Articulo 24

Dado que la relacién juridica del presente contrato se establece exclusiva-
mente con ¢l tomador del seguro y con el asegurado, el posible Derecho
de terceros se entenderd limitado a la percepcion de la indemnizacién si
correspondiera, sin que puedan intervenir en la tramitacién del siniestro,
y afectandoles las reducciones o pérdidas de derechos en que hubiera in-
currido el tomador del seguro o el asegurado de acuerdo con la legislacién
vigente,

XI. CONCURRENCIA DE GARANTIAS -
Articulo 25 | !

1. Cuando cualquiera de las obligaciones aseguradas por esta Péliza estu-
viera también garantizada en metilico, en valores publicos o en valores pri-
vados, o por otra entidad aseguradora, Banco, Caja de Ahorro, Cooperativa
de Crédito o Sociedad de Garantia Reciproca y durante idéntico perfodo
de tiempo, el tomador del seguro o el asegurado deberin comunicar a la
Compariia y a cada entidad garante los demds seguros o garantias consti-
tuidas o que estipule o contrate, salvo disposicién legal o pacto expreso
en contrario. Si se omitiera esta comunicacién y, en caso de sobreseguro
o sobregarantia se produjera el sinestro, la Compaiiia no esté obligada a
pagar la indemnizacion., '

2. Una vez producido el siniestro, el tomador del seguro o el asegurado
debera comunicarlo a la Compafiia y a cada entidad garante, con indica-
cién de las garantias adicionales constituidas sobre el mismo riesgo y del
nombre de los demis garantes, que contribuirin al abono de la indemni-
zacién en proporcién a la propia suma asegurada o garantizada, sin que
pueda superarse la cuantia del dafio. Dentro de este limite, el asegurado
puede pedir a la Compafifa la indemnizacién debida en la proporcion que
le corresponda.

Si el importe total de las sumas aseguradas o garantizadas superase notable-
mente el valor del interés, el contrato de seguro serd ineficaz si el sobrese-
guro o la sobregarantia existente se debiera a mala fe del asegurado.
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XI1. GASTOS

Articulo 26

Son de cargo del tomador o de sus causahabientes todos los gastos,
recargos, impuestos y tributos establecidos o que se establezcan en el
futuro que se deriven directa o indirectamente de esta Péliza y de la for-
malizacién, depésito, custodia y cancelacién de cada una de las garantias
o certificados individuales de seguro que la Compaiiia preste al amparo
de la misma, asi como los gastos y costas judiciales o extrajudiciales que
la Compaiiia tuviera que desembolsar para exigir el cumplimiento de lo
pactado en la Péliza, incluso los honorarios de Letrado y de Procurador
aunque su intervencién no fuere preceptiva.

XIII. COMUNICACIONES

Articulo 27

1. Las comunicaciones del tomador del seguro o del asegurado sélo serdn
validas si han sido dirigidas a la Compafiia; no obstante, las efectuadas a
un agente de seguros de la Compafiia surtirdn los mismos efectos que si se
hubieran realizado directamente a ella.

2. Las comunicaciones de la Compania al tomador del seguro se considera-
ran validas si se han dirigido al (ltimo domicilio de éste por ella conocido;
las del tomador del seguro deberan remitirse al domicilio de la Compafiia

en Madrid o al de la oficina de ésta que haya intervenido en la gestién de
la Péliza.

3. Las comunicaciones efectuadas a la Compafifa por un corredor de se-
guros en nombre del tomador del seguro surtirdn los mismos efectos que si
las realizara éste, salvo éxpresa indicacién en contrario por su parte.

X1V, PRESCRIPCION Y JURISDICCION

Articulo 28

1. Las acciones que se deriven del presente contrato prescribiran al térmi-
no de dos afios, a contar desde la fecha en que puedan ejercitarse.

2, El presente contrato queda sometido a la jurisdiccién espaiiola y, dentro
de ella, serd Juez competente para el conocimiento de las acciones deri-
vadas del mismo el del domicilio del tomador del seguro, a cuyo efecto
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éste designara un domicilio en Espafia, en caso de que el suyo fuese en el
extranjero.

3. Sin perjuicio de lo establecido en el apartado precedente, en caso de
que se suscite controversia en la interpretacién o ejecucién del presente
contrato, el tomador del seguro, el asegurado, los beneficiarios, los terce-
ros perjudicados o los derechohabientes de cualesquiera de ellos podrin
formular reclamacién ante la Direccién General de Seguros, de acuerdo
con lo dispuesto en el articulo 62 de la Ley 30/95, de 8 de noviembre, de
Ordenacién y Supervisién de los Seguros Privados.

4, Sélo con expresa conformidad de las partes, podrin someterse las dife-
rencias derivadas de la interpretacién y cumplimiento de este contrato -al
juicio de arbitros, de acuerdo con la legislacién vigente.

MEDIANTE LA FIRMA DEL PRESENTE DOCUMENTO, EL TO-
MADOR DEL SEGURO ACEPTA LO DISPUESTO EN ESTAS CON-
DICIONES GENERALES, Y EN PARTICULAR EN TODAS Y CADA
UNA DE LAS CLAUSULAS QUE FIGURAN DESTACADAS EN NE-
GRITA, QUE DECLARA CONOCER Y QUE ACEPTA EXPRESA Y
ESPECIFICAMENTE. |

EL TOMADOR DEL SEGUROQO, LA COMPANTA
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Anexo 25
ESPANA

(En lo sucesivo LOS AVALISTAS).

AVALAN

SOLIDARTAMENTE A ..ot
€Ot C.LE oo (en lo sucesivo, EL AVALADO), en
los términos mas amplios posibles en derecho y con renuncia expresa a los
beneficios de excusién, orden y divisién y a cualquiert otro que pudiera co-
rrespondetle, para responder del cumplimiento de cuantas obligaciones EL
AVALADO tiene contraidas o contraiga en el futuro en virtud de la Péliza
de Seguro de Caucién N.° .....ccvevervennnee y de las garantias o certificados in-

dividuales de seguro emitidos o que se emitan con cargo a dicha Péliza que

EIL AVALADO tiene suscrita con EL. ASEGURADOR, cuyas Condiciones
generales, particulares y especiales EL/LOS AVALISTAS declaran conocer.

A tal efecto:

a) EL/LOS AVALISTAS relevan expresamente a EI. ASEGURADOR de
notificarle el incumplimiento de EI. AVALADO.

b) EL/1.OS AVALISTAS se obligan a pagar a primer requerimiento de EL
ASEGURADOR las cantidades afianzadas que éste les reclame, en el pla-
zo de diez dias naturales siguientes a la recepcién de dicho requerimiento, -
sin que puedan oponer excusa alguna ni la oposicién de EI. AVALADO.

c) EL/LOS AVALISTAS aceptan expresamente que EL ASEGURADOR
pueda conceder o tolerar sin su consentimiento retrasos, prorrogas o
aplazamientos en el pago de las obligaciones principales afianzadas, sin
que ello implique la extincién de la fianza.

EL/LOS AVALISTAS
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N.LE ne ... en nombre Y representacion de ... orercroneerrsiennnns
(CLE 0. ccoeveiivvvnievieenns }, segiin acredita mediante escritura bastante
al efecto otorgada ante el Notario del Ilustre Colegio de .....ccovcvrervnicenianne.
IDOM i e ettt et b s e b et s b e e eanan s e
el dfa ............. de o s [ ¢ incorporada a su
Protocolo bajo el n.e............., vigente segin manifiesta,

AVALA

SOLIDARIAMENTE a .....cccocovviivvieeeeeeeeeina con C.LE oo

(en lo sucesivo, EL. AVALADO), en los términos mds amplios posibles en de-
recho v con renuncia expresa a los beneficios de excusién, orden y divisién y
a cualquier otro que pudiera corresponderle, para responder del cumplimien-
to de cuantas obligaciones EL. AVALADO tiene contraidas o contraiga en el
futuro en virtud de la Péliza de Seguro de Caucién N2 ......coovovercnverenrirnnnnn.
y de las garantias o certificados individuales de seguro emitidos o que se
emitan con cargo a dicha Péliza que EL AVALADO tiene suscrita con EL
ASEGURADOR Compania Internacional de Seguros y Reaseguros, S.A.

(CLE N° e ), cuyas Condiciones generales, particula-
res y especiales EL. AVALISTA declara conocer.
A tal efecto:

a) EL/AVALISTA relevan expresamente a EL ASEGURADOR de notifi-
carle el incumplimiento de EL AVALADO.

b) EL AVALISTA se obligan a pagar a primer requerimiento de EL
ASEGURADOR las cantidades afianzadas que éste les reclame, en el
plazo de diez dias naturales siguientes a la recepcién de dicho reque-
rimiento, sin que puedan oponer excusa alguna ni la oposicién de EL

AVALADO.

c) EL AVALISTA acepta expresamente que pueda conceder o tolerar sin
su consentimiento retrasos, prérrogas o aplazamientos en el pago de las
obligaciones principales affanzadas, sin que ello implique la extincién
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de la fianza. EL. AVALISTA renuncia asimismo a oponer o a invocar
en perjuicio de EL. ASEGURADOR la aprobacién y todos los efectos
(quitas, esperas, etc.) del convenio de acreedores que pudiera resultar
aprobado en un eventual procedimiento de concurso de EL AVALA-
DO, aun cuando EL ASEGURADOR se adhiera o vote a favor de

dicho convenio.

EL AVALISTA
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REASEGURO

EDLEE oo con domicilio en ....ccoevvvveevveceiiiieieeer e ,
denominada en adelante EL REASEGURADO, deuna parte y .................
......................................... civerey CON dOMICIlIO €0 oo
....................... , queen o suceswo se denominard FL. REASEGURADOR,
de otra, se ha convenido el presente Contrato de Reaseguro en base a
. las CONDICIONES GENERALES siguientes y a las CONDICIONES
PARTICULARES que flguran corno anexo y que forman parte mtegrante
del Contrato

Articulo I OB]ETO DEL CONTRATO ' .
A) EL REASEGURADO s¢. compromete a ceder y EL REASEGURADOR

se obliga a aceptar y garantizar, con sujecion a las estipulaciones de este-
Contrato, la participacién que-se indica en las CONDICIONES PARTI-
CULARES sobre todos los negocios suscritos por EL REASEGURADO
y que igualmente se definen en las CONDICIONES PARTICULARES.
B) EL REASEGURADO queda facultado para ceder por otra via diferen-
te al presente Contrato, la totalidad o parte de aquellos negocios sus-

critos que por su indole o caracterfsticas especiales estime conveniente
eliminar de éste, en interés del REASEGURADOR y de si mismo.

Articulo II. CONDICIONES DEL REASEGURQO
A) La responsabilidad del REASEGURADOR con respecto a las opera-

ciones objeto del presente Contrato, comienza y expira simultinea-
mente con las del REASEGURADOQ.

B) El derecho del REASEGURADQ para la gestidén de sus propios nego-
cios no queda restringido por este contrato.

C) Los errores y omisiones involuntarios cometidos por EL. REASEGU-
RADQ, no liberaran al REASEGURADOR de las responsabilidades
contraidas. Tales errores y omisiones deberan ser enmendados de for-
ma inmediata una vez conocidos.
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Articulo III, AMBITO TERRITORIAL DEL CONTRATO

El presente Contrato se aplicard a los negocios suscritos por EL REASE-
GURADO en el territorio o territorios que se indican en las CONDICIO—
NES PARTTICULARES.

Articulo IV, MODALIDAD DE REASEGURO LIMITES DE RES-
PONSABILIDAD DEL CONTRATO Y RETENCION
DEL REASEGURADOR

A) La cesién se efectuard de acuerdo a lo indicado en las CONDICIO-
NES PARTICULARES .

B) La responsabilidad mixima del Contrato y la retencién del REASE-
GURADO en los negocios objeto del mismo, figura igualmente indica-
da en las CONDICIONES PARTICULARES, EL REASEGURADO
podra, si lo estima oportuno, proteger su retencién mediante una co-
bertura del Exceso de Pérdida adecuada a sus necesidades.

C) Definicién de riesgo segiin las CONDICIONES PARTICULARES,
Anexo N°, 2.

Articulo V. COMPENSACION DE GASTOS

A) EL REASEGURADO cargarid al REASEGURADOR en sus cuentas
las deducciones que se mdlcan en las CONDICIONES PARTICULA-
RES.

B) EL REASEGURADOR abonara al REASEGURADOQ, por los nego-
cios que sean objeto de este contrato, el porcentaje de comisién sobre
las primas netas de anulaciones que figuran en las CONDICIONES
PARTICULARES.

C) Igualmente el REASEGURADOR abonari al REASEGURADO el
porcentaje indicado en las CONDICIONES PARTICULARES cal-
culado sobre el eventual saldo positivo que resulte de la cuenta de
Pérdidas y Ganancias que EL REASEGURADO establecera al 31 de

- Diciembre de cada afio de conformidad con el resumen de operacio-
nes que se indican a continuacién:

INGRESOS:

a) Primas netas de anulac1ones cedidas en el ejercicio.

b) Reserva de primas del ejercicio precedente y/o entrada de cartera de
primas seg(in se indica en Jas CONDICIONES PARTICULARES.
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c) Reserva para siniestros pendientes de liquidacién al final del ejercicio

precedente y/o entrada de cartera de sinicstros segiin se indica en las
CONDICIONES PARTICULARES .

(GASTOS:

a) Gastos reintegrados por EL REASEGURADOR.

b) Reserva de primas al cierre del ejercicio respectivo y/o retirada de cartera
de primas segin se indica en las CONDICIONES PARTICULARES.

c) Siniestros pagados en el ejercicio.

d) Reserva para siniestros pendientes de liquidacién al cierre del ejrcicio y/o
retirada de cartera de siniestros segiin se indica en las CONDICIONES
PARTICULARES. _

e) El porcentaje indicado en las CONDICIONES PARTICULARES sobre
las primas cedidas en el ejercicio, netas de anulaciones y devoluciones, en
concepto de gastos de administracion del REASEGURADOR.

f) El eventual saldo negativo del ejercicio anterior arrastrado segiin se

determina en las CONDICIONES PARTICULARES.

Articulo VI. CUENTAS

A} Las operaciones derivadas del presente contrato se llevarin a una

B)

cuenta corriente cerrada al final de cada periodo indicado en las

- CONDICIONES PARTICULARES.

La moneda en que las cuentas serdn emitidas figura 1gua]1nente en las
CONDICIONES PARTICULARES .

EL REASEGURADQ establecera y enviara el estado de dicha cuen-
ta dentro de los tres meses siguientes al cierre de cada periodo. EL
REASEGURADOR manifestard su conformidad o reparos dentro de

- los treinta dfas siguientes a la fecha de recibo del estado de cuenta;

C)

transcurrido dicho plazo sin sus noticias, se considerard aprobada la
cuenta, a reserva de poder rectificar en el estado préximo todo error
advertido posteriormente.

Los saldos resultantes serdn pagados por la parte deudora dentro del

periodo indicado en las CONDICIONES PARTICULARES.

Articulo VII. DEPOSITOS E INTERESES
A) EL REASEGURADOR depositard en poder del REASEGURADO,

con la misma periodicidad en que las cuentas sean establecidas los
porcentajes que se indican en las CONDICIONES PARTICULARES
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por los conceptos que igualmente se hacen constar. Los citados depé-
sitos serdn devueltos al REASEGURADOR en el mismo penodo del
aflo siguiente al-de su constitucién.

B) Por los depésitos mencionados en el apartado anterior, EL. REASE-
GURADO abonari al REASEGURADOR la tasa de interés que figura
en las CONDICIONES PARTICULARES. Los intereses estardn gra-
vados con cualquier impuesto o tasa fiscal original.

C) EL REASEGURADOR no podri en ningtin caso invocar la existencia
de este depésito como cobertura de sus eventuales saldos deudores, asi
como para suplir cualquiera de las obligaciones que le correspondan
por este Contrato.

D) En caso de rescisién del Contrato, los depésitos serdn devueltos a

" medida que vayan desapareciendo las responsabilidades dél REASE-
GURADOR. :

Articulo VIIL-TRASPASOS DE CARTERA

La entrada y/o retirida de cartera, tanto de primas como de siniesttos
que EL REASEGURADO efectuara anualmente, se realizara en base 4 1a
- f6rmula indicada en las CONDICIONES PARTICULARES. '

Articulo IX. SINIESTROS
A) El REASEGURADOR contribuird proporcionalmente a su parti-

cipacién en las.indemnizaciones y/o gastos inherentes a los riesgos
siniestrados en que tenga que hacer frente E1. REASEGURADO y
reciprocamente participara de igual forma en los reembolsos que se
produzcan.

B) El REASEGURADO podri exigir del REASEGURADOR el pago al
contado de su parte en todo siniestro que alcance o supere el importe
sefialado en las CONDICIONES PARTICULARES. EL REASEGU-
RADOR debera remitir su parte en el plazo mis breve posible.

El REASEGURADO, a solicitud del REASEGURADOR, facilitara
a éste una copia de los recibos de ]iquidacién de siniestros al con-
tado.

C) Al cierre de cada ano, EL REASEGURADO remitira al REASEGU-

- RADOR un resumen de los siniestros conocidos pendientes de liqui-
dacién al 31 de Diciembre del afio de que se trate, que constituir4 la
valoracién de la reserva por este concepto.
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Articulo X, DERECHO DE INFORMACION
A) FL REASEGURADOR tiene el derecho de hacer revisar por uno de

sus funcionarios autorizados al efecto y en cualquier momento, los do-
cumentos del REASEGURADO referentes a los negocios objeto del
presente contrato, quedando establecido que si estuviese pendiente un
arbitraje o un procedimiento legal entre ambas partes, tal derecho tan
s6lo podra ser ejercido por la mediacién de un representante que no
sea empleado del REASEGURADOR. |

EL REASEGURADOR deberi comunicar al REASEGURADO su
propésito de ejercer el derecho de informacién con anticipacién, por
lo menos de 48 horas.

B} El derecho de informacién del REASEGURADOR subsistird mientras
una de las partes tenga pendiente contra la otra una demanda origina-
da en los negocios que son objeto del presente contrato, atin después
de haberse terminado, rescindido o invalidado el mismo.

C) A requerimiento del REASEGURADOR, quien pagari los gastos que
se originen, EL REASEGURADO proporcionara copias de los docu-
mentos referentes a los negocios cedidos en virtud de este contrato.

D) EL REASEGURADOR se obliga a considerar el presente contrato asi
como todas las operaciones referentes al mismo, con carcter estricta-
mente confidencial, comprometiéndose a no hacer uso ni durante su vi-
gencia ni después de ésta, de las informaciones obtenidas por el mismo.

E) Ambas partes quedan obligadas a remitirse mutuamente, todos los
afios, la Memoria, Balance y Cuenta de Pérdidas y Ganancias de sus
respectivos ejercicios sociales.

Articulo XI. DURACION DEL CONTRATO

A) El presente Contrato tomara efecto en la fecha indicada en las CON-
DICIONES PARTICULARES y su duracién serd ilimitada, pudiendo
rescindirse anualmente por cualquiera de las partes, siempre que una
de ellas avise a la otra de su intencién por carta certificada como mi-
nimo con el plazo que se indica igualmente en las CONDICIONES
PARTICULARES.

B) En caso de rescisién, llevada a término por cualquiera de las partes,
EI REASEGURADOR seguiri siendo responsable de su participacién
en todos los negocios cedidos bajo el presente Contrato, de acuerdo al
sistema indicado en las CONDICIONES PARTICULARES.

C) El REASEGURADO tiene derecho de rescindir el presente Contrato
fuera del plazo antes citado, en caso de que le fuesen anulados los ne-
gocios aceptados por él mismo.
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Articulo XII. POLITICA DE SUSCRIPCION

El REASEGURADO no podri introducir ningiin cambio en este Contrato
ni en su politica de suscripcién relativa a la cesién de negocio a la que se
aplica este acuerdo, sin la aprobacién de los REASEGURADORES.

Articulo XIII, CANCELACION EN CIRCUNSTANCIAS ESPECIALES

A) Las partes contratantes ticnen el derecho a dar por cancelado el con-
trato con efecto inmediato:

1. Si el camplimiento del mismo resultase imposible, legalmente o de
hecho, por motivos no atribuibles a una de las partes contratantes.
~ 2. Sila otra parte llegase a ser insolvente, iniciara procedimiento de quie-
bra o liquidacién, o si le fuese retirada la autorizacién para negociar.
3. Sila otra parte perdiese todo o parte de su capital desembolsado.
4. Si la otra parte se fusionase o modificase considerablemente su
situacién de propiedad o de dominio.
. Sila otra parte no cumpliese con sus compromisos, _
Si el pafs en el que la otra parte tiene su domicilio o sede principal
entrase en guerra, declarada o no, o bien fuese parcial o totalmente
ocupado por otra potencia.

oN A

B) El aviso de rescisién seria dado por escrito (mediante carta certificada,
telex o telegrama) y dirigido a Ia sede principal de la parte destinataria
o, respectivamente, a cualquier otra direccién que hubiese sido desig-
nada a tal fin.

C) En caso de que las comunicaciones estuviesen interrumpidas, el aviso
de rescisién surtira efecto tan pronto como sea remitido o se haya tra-
tado de hacerlo.

Articulo XIV. CONFIDENCIALIDAD

El REASEGURADOR se obliga a considerar el presente Contrato, asf
como todas las operaciones referentes al mismo, con cardcter estrictamen-
te confidencial, comprometiéndose a no hacer uso ni durante su vigencia
ni después de ésta, de las informaciones obtenidas por el mismo.

Articulo XV. ARBITRAJE

A) Ambas partes declaran su intencién formal de resolver amigablemente
cualquier discrepancia que surja con respecto a la validez o interpreta-
cién del presente Contrato.
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B) Las controversias que puedan surgir entre las partes, serdn resueltas

definitivamente por un Tribunal que tendra su sede en ....oovveeeniecne
............................ y estard constituido por tres Arbitros expertos en
Seguros y/o Reaseguros de reconocido prestigio.

Cada parte nombrari su arbitro y estos de comin acuerdo designarin
a un tercero.

Si en el plazo de un mes una de las partes no nombrase a su drbitro
o si los dos 4rbitros no llegasen a un acuerdo para la designacién del
tercero, la otra parte podra acudir a los Tribunales de Justicia instando
la formalizacién judicial del compromiso.

Los arbitros decidirdn la cuestién litigiosa en equidad, segiin su saber
y entender,

El laudo de los arbitros, debidamente motivado, debera emitirse por
escrito en el menor plazo posible y, en todo caso, dentro de los seis
meses siguientes a contar desde la fecha en que se constituyé el Tri-
bunal Arbitral. Los drbitros deberin resolver sobre el reparto de los
gastos que origine el Arbitraje.

- El laudo Arbitral serd definitivo, no pudiendo interponerse ulterior

recurso judicial.
Ambas partes hacen constar expresamente su compromiso de cumplir
el laudo arbitral que se dicte,

Articulo XVI. JURISDICCION

En cuanto no sea competencia de los drbitros, las partes se someten ex-
presamente a la Jurisdiccién y competencia de los Tribunales de ..............

...................................... , con expresa renuncia de cualquier otro fuero,

si lo tuvieren.
El presente Contrato se emite por duplicado y es firmado por ambas
partes.

En Madrid a ......... AE e de v,

EL REASEGURADQ, EL REASEGURADOR,
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ANEXO A

AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

------------------------------------------------------------------------------------

--------------------------------------------------------------------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES

TRATADO DE CUOTA PARTE DEL RAMO DE CAUCION

Articulo I. OBJETO DEL CONTRATO
* Participacién del Reasegurador: ............ % sobre la parte cedida.
* Descripcién del negocio objeto de la Cesién:

— DPélizas suscritas por el Reasegurado en el Ramo de Caucién.

Articulo. II, AMBITO TERRITORIAL
* Ambito Territorial:
Articulo ITII, MODALIDAD DE REASEGUROQO

* Modalidad de Cesién: Cuota Parte. .
* Limites de Responsabilidad de los Tratados: ...........cocueue..... por riesgo.
* Retencién del Reasegurado:

Articulo TV - COMPENSACION DE GASTOS

* Deducciones o cargas:
— Comision :
* Participacién en Beneficios: ............ %
El cdleulo de Participacién en Beneficios se hard al 31.12 del tercer afio
posterior al ejercicio.
— Reserva de Primas : ...........%
— Reservas de Siniestros : ............ %
— Gastos de Administracién ; ............ %
— Arrastre de Pérdidas : A extincién.
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Articulo V - CUENTAS

* Cuentas + Trimestrales.

* Moneda :

* Pago de Saldos:

Articule VI. DEPOSITOS E INTERESES

— Depésitos sobre
— Primas : ........... %

— Intereses sobre Depdsitos :
— Primas: ........... %

Articulo VII - TRASPASOS DE CARTERA
— Entrada y/o Retirada de Cartera:
— Primas : No hay.
— Siniestros : No hay, -
Articulo VIII - SINIESTROS
* Comunicacion y/o Siniestros al Contado: A partit de ..eeeveevcecvovecnn e
para el 100% Tratado.
Articulo IX - DURACION DEL CONTRATO

* Efecto del Contrato :

* Aviso de Cancelacién : Tres meses a 31 de diciembre.

* Fn Caso de Rescision : El Reascgurador continuari siendo responsable
hasta la expiracién natural de los riesgos.

Hecho y firmado, por duplicado, en

EL REASEGURADO, EL REASEGURADOR,
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ANEXO B

AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

-------------------------------------------------------------------------------------------

--------------------------------------------------------------------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES
TRATADO DE CUOTA PARTE DEL RAMO DE CAUCION

A) EXCLUSIONES

1. Tratados de Reaseguro.
II. Reaseguro Facultativo.
III. Cualquier pérdida o dafio ocasionado por o como consecuencia
directa o indirecta de cualquiera de las ocurrencias siguientes:

a) guerra, invasién, actos de enemigos extranjeros, hostilidades u ope-
raciones bélicas (con o sin declaracién de guerra), guerra civil;

b) motin, conmocién civil revelando el caracter de levantamiento
popular, sublevacién militar, rebelién, insurreccién, revolu-
cién, poder militar o usurpado o cualquier acto de persona o
personas actuando en nombre de o en conexién con alguna
organizacién cuyo objeto sea el derrocamiento o presién de
cualquier gobierno de fure o de facto por medio de terrorismo
o cualquier otro medio violento.

IV. Pools y Riesgos Nucleares y/o Atémicos de cualquier indole.
V. Fianzas que garanticen el cumplimiento de contratos de mds de
cinco afios de duracidn.
VI. Fianzas Judiciales de cardcter penal.
VII. Fianzas en garantia de devolucién de préstamos. (Garantfas Finan-
cieras)
VIII. Fianzas en garantia de letras de cambio.
IX. Fianzas en garantia de emisién de titulos de renta fija.
X. Fianzas en garantia de otras obligaciones de pago sin base contrac-
tual y/o legal.
XI1. Y en general cualquier tipo de garantia financiera, segn la defini-
cién de ésta denominacion acordada por PASA e ICISA.
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B) CLAUSULA DE DEFINICION DE RIESGO

Sera considerado un sélo riesgo cualquier firma o compafiia individual.
Sin embargo, cuando algunas firmas o compafifas individuales forman un
Grupo, dicho Grupo debe ser considerado como un sélo riesgo.

Se considerardn pertenecientes a un mismo grupo las entidades que
constituyan una unidad de decisién, porque cualquiera de ellas controle o
pueda controlar, directa o indirectamente, las decisiones de las demis.

Se entendera, en todo caso, que existe control de una entidad dominada
por otra dominante cuando concurra alguna de las siguientes circunstancias:

a) Que la entidad dominante disponga de la mayorfa de los derechos
de voto de la entidad dominada, bien directamente, bien mediante
acuerdos con otros socios de esta tltima.

b) Que la entidad dominante tenga derecho a nombrar o a destituir
a la mayoria de los miembros de los drganos de gobierno de la en-
tidad dominada, bien directamente, bien a través de acuerdos con
otros socios de esta iltima.

¢) Que al menos la mitad mis uno de los consejeros de la entidad do-
minada sean consejeros o altos directivos de la entldad dominante
o de otra entidad por ella dominada.

A efectos de lo previsto en los apartados anteriores, a los derechos de
voto, nombramiento o destitucién en ellos mencionados, se anadirdn los
que la entidad dominante posea, a través de las entidades dominadas, o a
través de otras personas que actilen por cuenta de la entidad dominante,
o de otras entidades por ella dominadas. '

En cualquier caso, FI1. REASEGURADOR aceptara que EI. REASE-
GURADO . hubiera podido considerar como riesgos separados a aquellas
firmas y compafifas de las que no dispusiera, a pesar de aplicar criterios ri-
gurosos de suscripcién, de las suficiente informacion acerca de vinculos con
otras firmas o compafifas para las cuales ya se hubiese asumido riesgo.

Se entiende y acuerda también que EL. REASEGURADOR aceptaria
su responsabi]idad en los riesgos resultantes de agrupacion de acuerdo
con los criterios anteriormente expresados aunque éstos pudieran superar
los limites del Tratado.

Quedaran en todo caso excluidas de aplicacién de estos criterios las
empresas estatales y las que perteneciendo a la misma gran Corporacién
Bancaria demuestren absoluta independencia en su actividad y gestién.

Si independientemente de los ctitetios anteriores, existiese alguna duda,
EL REASEGURADQO seri el tnico juez de lo que constituye un s6lo riesgo.
Hecho y firmado, por duplicado, en

EL REASEGURADO, EL REASEGURADOR,
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Anexo 28
REASEGURO

COMPARTA CEDENTE e
DATOS DEL CLIENTE

AFTANZADO , [ oo
FECHA DE CONSTITUCION ¢ wooovcvserrsssreressorerscssnnsnns
ACTIVIDAD { enesss s s
ACCIONISTAS L s
BALANCES L et e

CONDICIONES DE LA OPERACION

NUEVO/RENCOVACION e eee ettt ottt
TIPO DE COBERTURA L e ees et nres e e et ea s
DESCRIPCION DEL RIESGO e rer e s s e s et en e
TIPO DE FIANZAS ettt ee e esr ettt e e
BENFFICIARIO L oot et e e s et eee et ereaneen
IMPORTE DEL CONTRATO e s st n e s ottt
IMPORTE 100% DE LAS FIANZAS : .....oovvmvrvvrvvmrsnsisssssnsssssssisscesnnsess
RETENCION CEDENTE oo eree sttt s ve s ena e
CAPACIDAD FACULTATIVA L ettt nea et raenae et
EFECTO Y VIGENCIA ettt e e
CONTRAGARANTIAS e es oottt neneans

CONDICIONES ECONOMICAS Y ADMINISTRATIVAS

TASA DE PRIMA N
COMISION DEREASEGURG  : weccoevrmsccismsmsomsssssionsosiss
BORDEROS L e
CUENTAS , O
MONEDA DE LIQUIDACION & ooccoecoerrmscensennesesrsesnessron

SINIESTROS : AL CONTADO
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COMENTARIOS DE LA CEDENTE

e Se Adjuntan Ios balances de os tres tltimos afios del afianzado y sus con-
tragarantes.

NOTA DE COBERTURA FACULTATIVA DEL SEGURO
DE CAUCION

ENTRE ..ot s sssssisanseans (ELREASEGURADO)
Y ettt s .(ELREASEGURADOR)

AFIANZADO

CONDICIONES DE LA OPERACION

TIPO DE COBERTURA © eeveeseseeeseeeeseoeee s sreseeee e eeeeesssesremese e
DESCRIPCION DEL RIESGO o
BENEFICIARIO e eeeeeeeeseseeeseresess e
TIPO DE FIANZAS L eeeeeeeeeeoe e eeeneses e s seses e
IMPORTE FACULTATIVO & eooooooeeeeeeeeeoeeoeeeeeeeeeeeeeveeesseeeseeeessns e
EFECTO Y VIGENCIA e eeeeeeeeessreeseseeesssranenees e

CONTRAGARANTIAS oo e evesemes e ers s
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CONDICIONES ECONOMICAS Y ADMINISTRATIVAS

TASADE PRIMA i oeeeeeeeseeeee oo sees s eesessee e
COMISION DE REASEGURO ..............................................................
BORDEROS et ee et et e s ere st e e st eresrenrannn
CUENT AS e eeee e eseee e er s
MONEDA DE LIQUIDACION ..............................................................
SINIESTROS : AL CONTADO

Participacién Reasegurador : .....cccccce.. % = v, (Linea monetaria).
Hecho y firmado por duplicado,

EL REASEGURADQ, EL REASEGURADOR,
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Anexo 29
REASEGURO

i | Bl et T ot 1 BR M ki o
| - T _'. '|.
=T - e =

EN EXCESO DE PERDIDA. SEGURO DE CAUCION

ELLEC ovoevoeeeeeeeeeeeeees s , con domicilio €n .......ovveeeveveeiieii e, ,
denominada en adelante EL REASEGURADO, de una parte y .................

. , con domicilio en ....vvverereeveirieiniicra,
que en lo sucesivo se denommara EL REASEGURADOR de otra, se ha
convenido el presente Contrato de Reaseguro en base a las CONDICIO
NES GENERALES siguientes y a las CONDICIONES PARTTCULARES

que figuran como anexo y que forman parte integrante del Contrato.

Articulo I. OBJETO DEL CONTRATO

A) Se establece el presente contrato, cuyo fin es amparar los negocios sus-
critos por el REASEGURADO especificados en las CONDICIONES
PARTICULARES.

B) El dmbito de suscripcion del REASEGURADO para los riesgos objeto del
Contrato queda especificado en las CONDICIONES PARTICULARES.

Artjculo II. ALCANCE DE LA COBERTURA

A) El presente Contrato ser aplicado a todos y cada uno de los siniestros
ocurridos durante el perfodo de vigencia del mismo, el cual se indica
en las CONDICIONES PARTICULARES.

Para los propésitos de este Contrato, la fecha de ocurrencia de cada si-
niestro serd la fecha en la que el cliente declara si insolvencia o la fecha
en la que ésta es declarada por el Juzgado o la fecha en la que un/os
beneficiario/s realiza/n una reclamacién afecta a una fianza o la fecha en
la que el no cumplimiento de las obligaciones afianzadas por el cliente es
declarado por el beneficiario o es puesto de manifiesto por el cliente.
Se entiende ademaés que, para los propésitos de este Contrato, la fecha
de ocurrencia de cada siniestro, tal y como se define en el Articulo 11,
serd la mas cercana a la fecha de efecto del mismo de acuerdo con las
definiciones precedentes.
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B) Si el presente Contrato terminase mientras la ocurrencia de un sinies-
tro est4 en progresion sujeto a las restantes condiciones de este Contrato y
siempre que ninguna participacion en este siniestro sea reclamada al Con-
trato de renovacién o reemplazamiento del presente convenio, se conside-
rara el total del siniestro como incurrido con anterioridad a la terminacién
de este Contratoyla indemnizacién a cargo del Reasegurador serd calculada
de acuerdo con las estipulaciones de este Contrato.

Articulo TII. AMBITO TERRITORIAL

El presente Contrato se aplicara a los negocios suscritos por EL REASE-
GURADO en el territorio o territorios que se indican en las CONDICIO-
NES PARTICULARES.

Articulo IV, SINIESTROS

A} La expresién «Siniestro» indicada en el Articulo II se entenderd como
todos los pagos realizados por EL. REASEGURADO como conse-
cuencia de la insolvencia/incumplimiento de una Compaiifa o Grupo
de Compafiias definidas como un riesgo, segiin se establece en las
CONDICIONES PARTICULARES (Anexo 2).

B) El término «Ultima Pérdida Neta» se entenderd que significa. di importe
efectivamente pagado en la liquidacién de siniestros o responsabilidades,
incluyendo las indemnizaciones pagadas, gastos de arreglo, judiciales y de
una manera general, cualquier desembolso que venga obligado a realizar
EL REASEGURADO en virtud del siniestro o serie de siniestros en que
fuera responsable, excluyendo los salarios fijos de sus empleados y sus
gastos generales, después de deducir todos los recobros o salvamentos.

C) El REASEGURADO procederi al necesario reajuste del importe o impor-
tes que pudieran resultar a cargo del REASEGURADOR en virtud del pre-
sente Contrato en caso de que una vez verificado el pago y regularizada su
participacidn, se viese obligado a satisfacer indemnizaciones o gastos com-
plementarios o bien se realizasen recuperaciones, recobros o salvamentos.

D) El REASEGURADO notificara inmediatamente al REASEGURA-
DOR cualquier siniestro o siniestros que hubieran llegado a su cono-
cimiento y estimara que puedan sobrepasar el 75% del primer Riesgo.
El REASEGURADO facilitara al REASEGURADOR toda la informa-
cién que pudiera obtener relacionada con tal siniestro o siniestros.
Igualmente el REASEGURADO informara de cualquier circunstancia
que pueda dar lugar a un siniestro, anticipando un coste estimado del
mismo y mantendra a los REASEGURADORES informados acerca
del desarrollo de esta situacion.
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Articulo V. RESPONSABILIDAD DEL REASEGURADOR
A) El REASEGURADOR indemnizara al REASEGURADQ, dentro de

los términos del presente Contrato, la parte de todo siniestro o serie
de siniestros, derivados de un mismo acontecimiento, cuyo coste neto
definitivo exceda del importe que figura en las CONDICIONES
PARTICULARES denominado PRIMER RIESGO y que serd siempre
a cargo del REASEGURADO.

B) La responsabilidad del REASEGURADOR denominada SEGUNDO
RIESGO, nunca excederi del limite indicado igualmente en las CON-
DICIONES PARTTCULARES para cada siniestro o serie de siniestros
derivados de un mismo acontecimiento.

C) La responsabilidad médxima del REASEGURADOR por todos los si-
niestros que sean a cargo del presente Contrato no podra exceder de
la cifra indicada en las CONDICIONES PARTICULARES.

D) La responsabilidad del REASEGURADOR no podr4 incrementarse
ante la imposibilidad del REASEGURADO de recobrar importes
adeudados por otros Reaseguradores en funcién de sus pricticas
habituales de reaseguro, aunque tal 1mp051b111dad sea debida a insol-
vencia,

Articulo VI. REPOSICIONES

A) Las reposiciones de cobertura serdn como se indica en las CONDI-
CIONES PARTICULARES y de acuerdo con la «Cldusula de Reposi-
ciones» adjunta que forma parte del Contrato.

B) Si el pago de un siniestro se efectuase con anterioridad al ajuste de pri-
ma, la reposicién de cobertura serd calculada provisionalmente sobre
la prima de depésito.

Articulo VII, PARTICIPACION DE REASEGURADOR

La participacién del REASEGURADOR en el presente contrato es la que
figura indicada en las CONDICIONES PARTICULARES.

Articulo VIII. LINEAS NETAS RETENIDAS (SOLO EN CASO DE
QUE EL X.I. CUBRA LA RETENCION NETA DEL
REASEGURADO)

Este Contrato solo amparari la parte de cualquier seguro que EL REASE-
GURADQ, actuando de acuerdo con su practica establecida, retenga neta
por su cuenta propia.
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La responsabilidad del REASEGURADOR bajo el presente Contrato
no serd aumentada debido a un error o una emisién que resulte en un
aumento en la retencién neta normal del REASEGURADO ni tampoco
a causa de que el REASEGURADO haya dejado de efectuar reaseguros
de acuerdo con su practica de costumbre, ni por causa de la incapacidad
del REASEGURADO de recaudar a cualquier otro REASEGURADOR
cualquier suma que éste le deba, sea que dicha incapacidad resulte de la
insolvencia de dichos reaseguradores o no.

Articulo IX. PRIMA DE REASEGURO

A} El REASEGURADOQ pagarid al REASEGURADOR la Prima de De-
p6sito indicada en las CONDICIONES PARTICULARES. :

B) La prima definitiva a pagar al REASEGURADOR se calculard toman-
do el porcentaje indicado en las CONDICIONES PARTICULARES
y aplicandolo sobre el encaje original de primas contabilizadas por
el REASEGURADOR. El REASEGURADOQO deberi establecer una
cuenta en la que figure el clculo definitivo de las primas a favor del
REASEGURADOR, antes de los tres meses posteriores a la fecha de
terminacién de este Contrato.

C) Si la prima definitiva resultase superior a la Prima de Depésito, se
produciria un pago inmediato del saldo al REASEGURADOR. No
obstante, si la prima definitiva fuese inferior a la de Depésito, el
REASEGURADOR devolveria la diferencia, pero la prima total para
este Contrato no puede ser inferior a la Prima Minima indicada en las
CONDICIONES PARTICULARES.

D) En caso de cancelacién de este Contrato, segiin el Articulo XV, la
prima definitiva se basard sobre el encaje de primas del periodo entre
la fecha de efecto y la de cancelacién efectiva y estaria sujeta a una
Prima Minima calculada a prorrata sobre el informe especificado en
el apartado anterior.

E) El término «Encaje de primas original» se refiere al encaje total de
primas menos:

¢ ].0s extornos.
® |.as anulaciones.

e Las primas pagadas por reaseguros, cuyos recobros en caso de si-
niestro favorezcan al REASEGURADOR.

contabilizados durante el perfodo de este Contrato y referido a los nego-
cios protegidos por este Contrato.
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Articulo X. CUENTAS CORRIENTES

A) Las operaciones derivadas del presente contrato se llevardn a una
cuenta corriente cerrada al final de cada periodo indicado en las
CONDICIONES PARTICULARES.

1.a moneda en que las cuentas serdn emitidas figura igualmente en las
CONDICIONES PARTICULARES.

B) El REASEGURADQ establecerd y enviari el estado de dicha cuen-
ta dentro de los tres meses siguientes al cierre de cada periodo. EL
REASEGURADOR manifestari su conformidad o reparos dentro de
los treinta dias siguientes a la fecha de recibo del estado de cuenta;
transcurrido dicho plazo sin sus noticias, se considerard aprobada la
cuenta, a reserva de poder rectificar en el estado préximo todo error
advertido posteriormente.

C) Los saldos resultantes seran pagados por la parte deudora dentro del

periodo indicado en las CONDICIONES PARTICULARES.

Articulo XI. PAGO DE SINIESTROS

A) En el caso de que el REASEGURADO procediera al pago total o par-
cial de un siniestro afectado por las garantias del presente Contrato,
el REASEGURADOR se obliga a efectuar el pago de la proporcién a
su cargo.

B) Queda entendido y convenido que el REASEGURADOR tendri de-
recho a deducir de cualquier pago que deba realizar al REASEGURA-
DO sobre el siniestro, cualquier suma que le sea debida por ésta como
consecuencia del presente Contrato o de cualquier otro al que éste
renovara o reemplazara.

Articulo XII. TASA DE CAMBIO

Cualquier moneda diferente de la establecida en el Contrato sera conver-
tida a ésta dltima a las tasas de cambio utilizadas en la contabilidad del
REASEGURADQO. Si el REASEGURADO se viese obligado a realizar un
pago total o parcial de un siniestro en moneda distinta a la establecida en
el contrato dichas sumas se convertirdn a las tasas de cambio fijadas en el
momento de efectuar dicho pago.

Articulo XIII. POLITICA DE SUSCRIPCION

El REASEGURADOQ no podri introducir ningdn cambio en este Contrato
ni en su politica de suscripcion relativa a la cesién de negocio a la que se

aplica este acuerdo, sin la aprobacién de los REASEGURADORES.
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Articulo XIV, ANEXOS

Este acuerdo puede ser alterado en cualquiera de sus términos bien por
un anexo firmado por las partes contratantes, bien por un intercambio de

orrespondencia que deberi ser considerada como parte integrante del
mismo o bien por la sustitucién de un condicionado particular revisado
que, igualmente, debera ser firmado por ambas partes.

Articulo XV, CANCELACION EN CIRCUNSTANCIAS ESPECIALES

A) Las partes contratantes tiene el derecho a dar por cancelado el contra-
to con efecto inmediato:

1. Si el cumplimiento del mismo resultase imposible, legalmente o de
hecho, por motivos no atribuibles a una de las partes contratantes.

2. Si la otra parte llegase a ser insolvente, iniciara procedimiento de
qulebra o liquidacién, o si le fuese retlrada la autorizacién para
negociar. :

. Si la otra parte perdiese todo o parte de su capital desernbolsado

Si la otra parte se fusionase o modlflcase cons1derablemente su

situacién de propiedad o de dominio. :

Si la otra patte no cumpliese con sus compromisos.

Si el pafs en que la otra parte tiene su domicilio o sede principal

 entrase en guerra declarada o no, o bien fuese parcial o totalmente
ocupada por otra potencia.

E

o

B) El aviso de rescisién serd dado por escrito (med.tante .carta certlflcada
télex o telegrama) y dirigido a la sede principal de la parte destinataria
o, respectivamente, a cualquier otra d1recc1on que hubiese 31do desng
nada a tal fin. .

() En caso de que las comunicaciones estuviesen mterrump1das el aviso
de rescisién surtird efecto tan pronto como sea remmdo o se haya tra-
tado de hacerlo.

Articulo XVI. ERRORES U OMISIONES

Los errores u omisiones involuntarios cometidos por el REASEGURADO,
no liberaran al REASEGURADOR de las responsabilidades contraidas.
Tales errores y omisiones deberin ser enmendados de forma inmediata
una vez conocidos.
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Articulo XVII. DERECHO DE INFORMACION

A) El REASEGURADOR tiene el derecho de hacer revisar por uno-de
sus funcionarios autorizados al efecto y en cualquier momento, los do-
cumentos del REASEGURADO referentes a los negocios objeto del
presente contrato, quedando establecido que si estuviese pendiente un
arbitraje o un procedimiento legal entre ambas partes, tal derecho tan
sdlo podri ser ejercido por la mediacién de un representante que no
sea empleado del REASEGURADOR,

El REASEGURADOR debera comunicar al REASEGURADO su
propésito de ejercer el derecho de informacién con anticipacién, por
lo menos de 48 horas. :

B) El derecho de informacién del REASEGURADOR subsistira mientras
una de las partes tenga pendiente contra la otra una demanda origina-
da en los negocio que son objeto del presente Contrato, atin después
de haberse terminado, rescindido o invalidado el mismo.,

C) A requerimiento del REASEGURADOR, quién pagard los gastos que
se originen, el REASEGURADO proporcionard copias de los docu-
mentos referentes a los negocios cedidos en virtud de este contrato.

D) El REASEGURADOR se obliga a considerar el presente contrato asf
como todas las operaciones referentes al mismo, con caracter estricta-
mente confidencial, comprometiéndose a no hacer uso ni durante su vi-
gencia ni después de ésta, de las informaciones obtenidas por el mismo.

E) Ambas partes quedan obligadas a remitirse mutuamente, todos los
afios, la Memoria, Balance y Cuenta de Pérdidas y Ganancias de sus
respectivos ejercicios sociales.

Articulo XVIII. ARBITRAJE

A) Ambas partes declaran su intencién formal de resolver amigablemente
cualquier discrepancia que surja con respecto a la validez o interpreta-
cién del presente Contrato.

B) Las controversias que puedan surgir entre Jas partes, serdn resuecltas
definitivamente por un Tribunal que tendri su sede en .......cocoeeceinnee.
...................................... y estard constituido por tres Arbitros expertos
en Seguros y/o Reaseguros de reconocido prestigio.

C) Cada parte nombrard su 4rbitro y éstos de comiin acuerdo designarin
a un tercero. :

D) Si en el plazo de un mes una de las partes no nombrase a su 4rbitro
o si los dos arbitros no llegasen a un acuerdo para la designacién del
tercero, la otra parte podri acudir a los Tribunales de Justicia instando
la formalizacién judicial del compromiso.
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E) Los arbitros decidirdn la cuestién litigiosa en equidad, segtin su saber
y entender.
El laudo de los drbitros deberd producirse en el menor plazo posible
y, en todo caso, dentro de los seis meses siguientes a contar desde la
fecha en que se constituyé el Tribunal Arbitral. Los drbitros deberan
resolver sobre el reparto de los gastos que origine el Arbitraje.

F) Ambas partes hacen constar expresamente su compromiso de cumplir
el laudo arbitral que se dicte.

Articulo XIX. JURISDICCION

En cuanto no sea competencia de los drbitros, las partes se someten expre-
samente a la Jurisdiccién y competencia de los Tribunales de .........cccou........
.................... , con expresa renuncia de cualquier otro fuero, si lo tuvieren.
El presente Contrato se emite por duplicado. y es firmado por ambas partes,

En Madrid a ......... & oo eeeteeeeeeeeeeen s e seeseersd Lde.........

EL REASEGURADO, EL REASEGURADOR,
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ANEXO A

AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

--------------------------------------

---------------------------------------------------------------------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES
X.L. SEGURO DE CAUCION - TRAMO UNICO

Articulo I - OBJETO DEL CONTRATO

® Descripcién del negocio objeto de la cesion: Proteccién de la retencién
dE v en su Cuota Parte/Pélizas suscri-
tas por el REASEGURADO en el ramo de Caucién (lo que convenga).

Articulo II- ALCANCE DE LA COBERTURA

® Periodo de vigencia:

Articulo III. AMBITO TERRITORIAL
e Ambito territorial:

Articulo IV, RESPONSABILIDAD DEL REASEGURADOR

@ PrOrtdad: oennvicvrvieirierreesieseieris s Ultima Pérdida Neta por
cliente, Fsta cifra se entenderd a cargo del REASEGURADO en cada
siniestro independientemente de que se hayan visto afectados distintos
tipos de fianzas en un mismo cliente,

O LiHIte: cvoriciriivirerenreennnn Ultima Pérdida Neta por cliente.

o Responsabilidad Méxima del Reasegurador:

® Condiciones Generales: Clausula Ultima Pérdida Neta

¢ (Cldusula Lineas Netas Retenidas (si procede)

e No Claim Bonus .......... % ( a los 24 meses de efecto)

Articulo V. REINSTALACIONES

o Reinstalaciones:
El termino «prorrata» se refiere a la proporcién repuesta de cobertura del
segundo riesgo sin tener en cuenta la fecha de ocurrencia del siniestro.
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Articulo VI. PARTICIPACION DEL REASEGURADOR
® Participacion del Reasegurador: ......... % del Segundo Riesgo.

Asticulo VIL. PRIMA DE REASEGURO

® Prima de Deposito:
o Prima Definitiva:
® Prima Minima:

Articulo VIIL ARBITRAJE
o Sede del Tribunal Arbitral:

Articulo IX. JURISDICCION

® Jurisdiccion:
Hecho y firmado, por duplicado, en

EL REASEGURADQ, EL REASEGURADOR,



ANEXOS 347
ANEXO B

AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

--------------------------------------------------------------------------------------------

-----------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES
X.L. SEGURO DE CAUCION

A) EXCLUSIONES

L. Tratados de Reaseguro.
II. Reaseguro Facultativo.
IMI. Cualquier pérdida o dafio ocasionado por o como consecuencia
directa o indirecta de cualquiera de las ocurrencias siguientes:

a) Guerra invasi6n, actos de enemigos extranjeros, hostilidades u
operaciones bélicas (con o sin declaracién de guerra), guerra civil;

b) motin, conmocién civil revelando el cardcter de levantamiento po-
pular, sublevacién militar, rebelién, insurreccidn, revolucién, poder
militar o usurpado o cualquier acto de persona o personas actuando
en nombre de o en conexién con alguna organizacién cuyo objeto
sea el derrocamiento o presién de cualquier gobierno de jure o de
ipso por medio de terrorismo o cualquier otro medio violento.

Pools y Riesgos Nucleares y/o Atémicos de cualquier indole.

Fianzas que garanticen el cumplimiento de contratos de mds de tres

afios de duracién.

Fianzas en garantia de devolucién de préstamos.

Fianzas en garantia de letras de cambio.

Fianzas en garantia de emisién de titulos de renta fija.

Fianzas en garantia de otras obligaciones de pago sin base contrac-

tual y/o legal.

X. Fianzas judiciales de caricter penal.

EEES <=

B) CLAUSULA DE DEFINICION DE RIESGO

Serd considerado un sdlo riesgo cualquier firma o compafifa individual.
Sin embatgo, cuando algunas firmas o compafiias individuales forman un
Grupo, dicho Grupo debe ser considerado como un sdlo riesgo.
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Se considerardn pertenecientes a un mismo grupo las entidades que consti-
tuyan una unidad de decisién, porque cualquiera de ellas controle o pueda
controlar, directa o indirectamente, las decisiones de las demis.

Se entender4, en todo caso, que existe control de una entidad dominada por
otra dominante cuando concurra alguna de las siguientes circunstancias:

a) Que la entidad dominante disponga de la mayoria de los derechos
de voto de la entidad dominada, bien directamente, bien mediante
acuerdos con otros socios de esta dltima. _

b) Que la entidad dominante tenga derecho a nombrar o a destituir a
la mayoria de los miembros de los 6rganos de gobierno de la entidad
dominada, bien directamente, bien a través de acuerdos con otros
socios de esta Gltima.

) Que al menos la mitad mds uno de los consejeros de la entidad

dominada sean consejeros o altos directivos de la entidad dominante o
de otra entidad por ella dominada.

A efectos de lo previsto en los apartados anteriores, a los derechos de
voto, nombramiento o destitucién en ellos mencionados, se afiadiran los
que la entidad dominante posea, a través de las entidades dominadas, o a
través de otras personas que actien por cuenta de la entidad dominante,
o de otras entidades por ella dominadas.

En cualquier caso, EL REASEGURADOR aceptara que EL. REASEGU-
RADO hubiera podido considerar como riesgos separados a aquellas fir-
mas y compatiias de las que no dispusiera, a pesar de aplicar criterios rigu-
rosos de suscripcién, de la suficiente informacién acerca de vinculos con
otras firmas o compafifas para las cuales ya se hubiese asumido riesgo.

Se entiende y acuerda también que EL. REASEGURADOR aceptari su respon-
sabilidad en los riesgos resultantes de agrupacién de acuerdo con los criterios
anteriormente expresados aunque éstos pudieran superar los limites del Tratado.
Quedarin en todo caso excluidas de aplicacion de estos criterios las em-
presas estatales y las que perteneciendo a la misma gran Corporacién Ban-
caria demuestren absoluta independencia en su actividad y gestién.

Si independientemente de los criterios anteriores, existiese alguna duda, EL
REASEGURADO ser4 el tinico juez de lo que constituye un sélo riesgo.

C) CLAUSULA DE REINSTALACION

1. Todo siniestro amparado por este Contrato reducird la cobertura de
reaseguro, establecida en el Limite, en el importe que dicho siniestro
exceda de la Prioridad, desde el momento de acaecimiento del sinies-
tro, hasta el final del perfodo de la cobertura de reaseguro.
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2. No obstante, el importe de cobertura reducida por el siniestro, sera
automaticamente repuesto desde el momento del acaecimiento hasta el
final del perfodo de la cobertura mediante el pago de una prima adicional

a «prorrata» segn estd indicado en las CONDICIONES PARTICULA-
RES.
Hecho y firmado, por duplicado, en

LA CEDENTE, EL REASEGURADOR,
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ANEXO C
AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

------------------------------------------------------------------------------

----------------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES
X.L. SEGURO DE CAUCION

ULTIMA PERDIDA NETA

El término «Ultima Pérdida Neta» se entenderi que significa el importe
efectivamente pagado originalmente en la liquidacién de sinjestros o res-
ponsabilidades, incluyendo las indemnizaciones pagadas, gastos de arre-
glo, judiciales y de una manera general, cualquier desembolso que venga
obligado a realizar EL. REASEGURADO en virtud del siniestro o setie
de siniestros en que fuera responsable, excluyendo los salarios fijos de sus
empleados y sus gastos generales, después de deducir todos los recobros
o salvamentos, '

Hecho y firmado por duplicado, en

EL REASEGURADO, EL REASEGURADOR,
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ANEXO D

AL CONTRATO DE REASEGURO SUSCRITO ENTRE

------------------------------------------------------------------------------------

-----------------------------------------------------------------------------

CONDICIONES PARTICULARES
X.L. SEGURO DE CAUCION

LINEAS NETAS RETENIDAS

Este contrato s6lo amparari la parte de cualquier seguro que EL REASE-
GURADOQO, actuando de acuerdo con su practica establecida, retenga neta
pot su cuenta propia. La responsabilidad del REASEGURADOR bajo el
presente contrato no serd aumentada debido a un error o una omisién que
resulte en un aumento en la retencién neta normal del REASEGURADO
ni tampoco a causa de que el REASEGURADOQ haya dejado de efectuar
reaseguros de acuerdo con su practica de costumbre, ni por causa de la
incapacidad del REASEGURADO de recaudar a cualquier otro REASE-
GURADOR cualquier suma que éste le deba, sea que dicha incapacidad
resulte de la insolvencia de dichos reaseguros o no.

Hecho y firmade por duplicado en

EL REASEGURADO, EL REASEGURADOR,






Este libro se terminé de imprimir
en los talleres de Ferndndez Ciudad, S.L.
en el mes de abril de 2008.
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